(Parte III de IV) - El desafío de las materias primas - Contigo ¿Pan y Petróleo?  

(Una tomografía de la escasez - ¿El regreso de Malthus?) 

- Parte III de IV: Los “nuevos” invitados a la Mesa del Señor

(La carrera de los pobres - El más allá de los BRICs)

- BRICs & Cía. (un comienzo no políticamente correcto)
- Visita a la mayor fábrica de opio del mundo (BBCMundo - 27/7/08) 

(Por Amarnath Tewary - BBC, Ghazipur)  

Fue inaugurada hace casi dos siglos y todavía hoy sigue siendo la fábrica legal de opio más grande del mundo.
Ubicada en Ghazipur, en el estado de Uttar Pradesh, en el norte de India, ha regresado recientemente a la primera plana gracias al éxito de una novela histórica publicada internacionalmente. 

La historia de Amitav Ghosh, “Sea of Poppies” (Mar de amapolas), transcurre en la época en la que prosperaba la comercialización del opio en India bajo el mandato británico; y gran parte de ese opio se producía precisamente en esta fábrica. 

Ghosh dice que el opio era, fundamentalmente, el producto que permitía financiar al imperio británico en India. 

Sin embargo, en esta fábrica que tiene exactamente 188 años, nadie parece conocer su controvertida historia o haber leído la novela de Ghosh. 

Gran negocio 

Aquí es un día como cualquier otro: en este edificio colonial de ladrillos rojos trabajan unas 900 personas que contribuyen a generar una ganancia anual de US$ 45 millones. El 90% de las exportaciones se dirigen a Estados Unidos, Japón, Francia y Sri Lanka para usos farmacéuticos. EEUU y Japón, por ejemplo, importan entre 200 y 250 toneladas métricas de opio de esta fábrica por año. 

Tomar fotografías dentro de las instalaciones está prohibido y la vigilancia es estricta. 

Según Manik Mukherjee, una de las autoridades de la fábrica, el opio indio es “puro” y tiene un inmenso valor farmacéutico. 

La fábrica estaba emplazada en un paisaje idílico, nada que ver con lo que es ahora la bulliciosa ciudad de Ghazipur. 

Amitav Ghosh la describe en su novela. “La fábrica era inmensa: sus instalaciones cubrían una superficie de 45 acres, distribuidas en dos módulos aledaños, cada uno con numerosos patios, fuentes y cobertizos con techos de hierro”. 

“Al igual que los grandes fuertes medievales a orillas del Ganges, la fábrica estaba situada de modo que tuviese fácil acceso al río, pero lo suficientemente elevada como para no ser afectada por las inundaciones estacionales”. 

Para escribir su novela, Ghosh estudió bosquejos y litografías de la fábrica hechas por artistas británicos. 

Vestigios coloniales 

La cavernosa fábrica todavía tiene vestigios coloniales -las construcciones de ladrillos rojos, las fuentes de agua y un reloj de sol donado por un agente de opio británico. Los agentes eran los encargados de vender el opio a los comerciantes. La antigua unidad procesadora fue modernizada tan sólo hace dos años. 

Durante la Segunda Guerra Mundial la fábrica comenzó a diversificarse, con la apertura de una unidad de extracción de alcaloides para fármacos y se convirtió en uno de los mayores exportadores de opio del mundo 

A finales del siglo XX el cultivo de amapolas comenzó a declinar en la zona y en el resto de Uttar Pradesh. En la actualidad, se cultivan amapolas en los estados de Rajasthan y Madhya Pradesh. Pero algunas cosas, al igual que este gran edificio colonial, no han cambiado. 

Ghosh escribió sobre la “apatía” que parece rondar en las inmediaciones de la fábrica, citando el ejemplo de unos monos que bebían el agua de las alcantarillas, intoxicadas con los desechos de la fábrica. Hoy en día, los monos siguen siendo los “señores” por aquí, nutriéndose de los desechos del opio y durmiendo todo el día. “Se han vuelto adictos al opio. Muchas veces tenemos que arrastrar a los monos dormidos que andan por aquí”, comenta uno de los trabajadores de la fábrica. 
- Se vende un palacio por su valor en oro. Todo, menos el trono (The Wall Street Journal - 9/7/08)

(Por Jonathan Cheng) 

Hong Kong.- A US$ 800 la onza, el lavabo de oro del baño se puso en venta. A US$ 1.000, adiós al carruaje de caballos de oro. Pero que a nadie se le ocurra tocar el inodoro de oro.

La incertidumbre económica global de los últimos años ha catapultado los precios del oro a niveles estratosféricos. Pocas personas han sentido este ascenso tanto como Lam Sai-wing. Este emprendedor chino se ha pasado la última década construyendo un palacio de oro, ornamentado con seis toneladas del metal precioso. En los últimos años, el palacio se ha convertido en una atracción para los grupos de turistas de China continental y una bendición para su negocio de joyería, Hang Fung Gold Technology.

Desde que los precios del oro han entrado en el territorio de los cuatro dígitos, Lam ha empezado a desmontar su sala de exhibición de oro a la misma velocidad con la que en su día la construyó. También está fundiendo los candelabros, sillones y armaduras para vender el oro por toneladas y así alimentar sus planes de crecimiento que incluyen miles de nuevas tiendas en China continental. Aun pese a la ola de ventas, una cosa es segura: el inodoro se queda. “No me importa si el oro alcanza los US$ 10.000 la onza”, dice Lam. “No lo voy a fundir”.

Para Lam, el inodoro dorado es más que un trono de 24 quilates que funciona perfectamente y entró en el libro Guinness de los récords.

Lam, un ex orfebre, desarrolló el inodoro en 2001, como parte de un esfuerzo por abrir camino para su negocio de producción de joyas en el competitivo mercado minorista. El atractivo funcionó tan bien que el empresario rápidamente empezó a agregar tonelada tras tonelada de oro a su reluciente sala de exhibición. En su punto álgido, la colección de Lam incluía una cama de matrimonio de oro, una estatua de 1,70 metros de la diosa tradicional china de la compasión Guan Yin, y los 12 animales del zodiaco chino, todos de oro.

Lam, de 53 años, creció en la China de la Revolución Cultural y estaba obsesionado por el oro. Dice que se quedó fascinado por una frase de la obra de Vladimir Lenin: “Cuando somos victoriosos a escala mundial, creo que deberíamos usar oro para construir baños públicos en las calles de algunas de las mayores ciudades del mundo”.

Las palabras de Lenin hacían referencia a una utopía socialista en la que el dinero no hace falta, pero Lam las leyó como una crítica a la situación de pobreza en la que se encontraba inmerso. Raramente tenía carne con la que alimentarse y, desde los 7 años, Lam batalló para ayudar a su madre soltera y sus seis hermanos a vender plátanos y maní. "La vida era dura", recuerda Lam en una entrevista reciente en su oficina engalanada de oro que cuenta con columnas y estatuas doradas.

Lam escapó de su ciudad natal a los 22 años, caminando durante casi un mes y cruzando a nado un río hasta Hong Kong. Cuando llegó, empezó a trabajar de aprendiz de orfebre. Poco después, abrió un pequeño negocio de joyería al por mayor.

Cuando China empezó a abrir su economía en 1979, como parte de un movimiento reformista, Lam fue de los primeros en abrir una fábrica allí: una fábrica de joyería con unos 100 trabajadores en la ciudad sureña de Dongguan. En 1998, Lam estaba listo para sacarla a bolsa y lanzar un nuevo proyecto minorista.

“Me di cuenta que construir un inodoro de oro era la manera perfecta de hacer realidad algo que tenía en la cabeza desde que tenía 16 años”, dice. Además, los precios del oro eran tan bajos que sólo podían subir. Comprar oro a US$ 200 la onza serviría de protección contra la inflación. “Era como una inversión. Podía presentárselo al público por una tarifa de admisión y podía usarlo para lanzar nuestra marca”.

No todos se entusiasmaron con la idea. Su junta directiva se opuso al proyecto y sus amigos le dijeron que estaba loco. Aun así, Lam se salió con la suya. Su inodoro de oro fue todo un éxito. Las empresas de turismo lo convirtieron en uno de los puntos destacados del itinerario y en poco tiempo estaba recibiendo la visita de más de 100 grupos al día. En sus mejores momentos, la tienda de regalos de joyería facturaba unos US$ 100 millones al año en ventas, mientras que las ventas de las líneas de joyería de Hang Fung empujaron las ganancias de la compañía a nuevos récords en 2003.

Cuando el oro alcanzó los US$ 980 la onza en marzo de este año, Hang Fung se deshizo de una tonelada y luego de otras dos, recaudando en el proceso unos US$ 64 millones.

Desde la venta, los precios han retrocedido un poco. Pero si se recuperan, la compañía venderá más, dice Frank Wu, director financiero de Hang Fung. Cualquier cosa menos el inodoro. “Es un icono, nunca lo derretiremos”, asevera Lam.

El trono dorado se queda

Pocas personas han sentido el alza de los precios del oro tan fuertemente como el empresario de Hong Kong Lam Sai-wing, quien está desmantelando y vendiendo un palacio de oro que pasó una década construyendo.
	
ZUMA PressChinaFotoPress/UPPA
	El baño, a la izquierda, fue construido con oro de 24 quilates y 6.2000 perlas y piedras preciosas. Incluso con el oro rondando los US$1.000 la onza y ahora que está vendiendo los páneles y adornos del palacio, Lam dice que una cosa es segura: el inodoro se queda.
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“No me importa si el oro llega a US$ 10.000 la onza”, dice Lam. “No voy a fundirlo”.
- El oro de Moscú circula a 300 km por hora (El Mundo - 31/7/08)

(Por Daniel Utrilla desde Moscú)

Es dorado por fuera, lleva un porrón de tuercas por dentro y no estamos hablando de C3-PO. El Rey Midas vive en Moscú, y el otro día debió apoyarse sin querer en la carrocería de este Porsche 911. Los efectos saltan a la vista en la foto que publica el diario “Komsomolskaya Pravda”.

El vehículo refulge como una carroza de cenicienta en medio de los coches terrenales de Moscú (algunos de ellos Ladas antediluvianos). Los veinte kilos de oro puro que recubren el coche (cuyo propietario se mantiene momento en un prudente anonimato) compiten en esplendor con la cúpula dorada de la catedral de Cristo Salvador y adquieren calidad de símbolo en una ciudad donde el derroche y el alarde son dos caras de una misma moneda.

En la carrera por la ostentación, los ricos rusos se llevan todas las medallas de oro. En la “feria de los millonarios” que cada otoño se deja caer por Moscú, he visto con mis propios ojos parqué de oro puro, móviles con teclas de varios kilates e incluso azafatas de piel aurífica. Pese este coche se lleva la palma (de oro) porque representa ese “motor” que mueve las almas de los nuevos ricos (unos cien mil en toda Rusia): la importancia el exterior, de la carrocería... Como por arte de alquimia, como si fuera transformer atípico, al becerro de oro le han salido ruedas en el Moscú poscomunista del siglo XXI. A la petuLancia habrá que llamarla petuPorsche a partir de ahora.

¿Es realmente necesario cubrir de oro el Porsche más caro del mercado? ¿No es algo así como esparcir caviar de Beluga sobre una loncha del mejor pata negra? Imposible no pensar en los millones de rusos que permanecen en la cuneta desde que quebró la URSS, hace diecisiete años. Este Porsche chapado en oro es un atropello para el alma de quienes sobreviven con lo puesto, de las abuelas que venden sus hortalizas a la salida del metro o de quienes se quedaron fuera de esa ruleta de la fortuna que fueron las privatizaciones de los años 90...

Si por algún casual usted (presa de un ataque de envidia) raya la carrocería del lustroso ejemplar, no olvide recoger las virutas del suelo. Valen su peso en oro.
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Vista de un Porsche de oro aparcado en una calle de Moscú. (Foto: 'Komsomolskaya Pravda').
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Detalles de un vehículo recubierto de kilates de oro. (Foto: 'Komsomolskaya Pravda').

- Donde dije digo… digo… lo mismo (perdón por la petulancia)
Detesto “auto citarme”, pero me agrada (de tiempo en tiempo) dialogar sobre viejas y queridas causas perdidas o la amargura de la victoria. Éste es el caso. En octubre de 2006, publiqué el Ensayo: “China - India - Rusia - Brasil ¿Potencias económicas del siglo XXI? ¿Banderas de conveniencia? ¿BRICs - à - brac? (cosas baratas)… (Algunas dudas y ciertas percepciones). Aunque “invito” al lector a recorrer el Ensayo o los Papers previos (5/6y 7/06) para “dar o quitar razones”, desearía -con el perdón del mismo- reproducir la Introducción para que, transcurridos más de dos años, se pueda confirmar la certeza, o constatar la duda, sobre las posibilidades de que los BRICs se coman al mundo. Demasiadas bocas para tan pequeño plato…
(30 de junio de 2006)     
. Prevenciones (dudas…percepciones…o inquietudes personales)

¿Apoyan los “fundamentals” de China, India, Rusia y Brasil, cierta “duda razonable”?

1 - Asuntos ecológicos (el planeta no alcanza).

2 - Sobredemanda de materias primas (encarecimiento y desestabilización).

3 - Desequilibrio interno insostenible (mala distribución de los ingresos, y presión social).

4 - La interminable carrera de los pobres (las empresas multinacionales necesitan nuevos países pobres para mantener la rentabilidad y conforme a Wall Street).

5 - El riesgo de estallido de alguna de las burbujas especulativas (recordar 1997/98).

6 - El absurdo económico de financiar los consumos de los que se quedan sin trabajo   en los países desarrollados con los ahorros que se generan en los países  subdesarrollados a los que se dirigen las industrias y servicios deslocalizados (el espectáculo debe continuar?).

7 - Factores estratégicos o geopolíticos (durmiendo con el enemigo?).

8 - Con la globalización y el trasiego del librecambio aumentan los riesgos de epidemias y pandemias (caso: la gripe del pollo).

9 - Atentado cultural sin paliativos (desde los cultivos transgénicos y sus derivaciones hasta la transculturización idiomática y de las costumbres).

10 - ¿Y si el “esclavo fabril” o la “estación de servicio” le “sale rana”? (o ambos a la vez). Dicen que los elefantes tienen memoria (y hasta lloran), ¿y los dragones?, ¿y los “siloviki”? Ay, los “siloviki”… Puede que hasta los grandes “grileiros”… (se transformarán los “grilos” en “ranas”?)

Introducción
¿Podrá China crear, en las próximas décadas, cientos de millones de puestos de trabajo so pena de una explosión social?

¿Podrá China instaurar una auténtica democracia de libre mercado?

¿Podrán las instituciones centrales del Estado controlar a los poderes provinciales, arbitrarios y opacos habitualmente, en áreas como los impuestos o la imposición de la ley?

¿La alianza de China con Estados Unidos se mantendrá, aunque con tensiones -no pocas veces retóricas- como viene haciendo desde hace ya bastante tiempo, convirtiéndose en una potencia mundial, gracias al desarrollo económico?

Tras un cuarto de siglo de apertura económica y ningún avance en democracia, ¿es posible pensar en una futura China donde sus ciudadanos puedan elegir a sus líderes?

¿El desarrollo llevará a las estructuras democráticas, más temprano que tarde?

¿Tendrá razón finalmente Deng, al sostener: “da igual que el gato sea blanco o negro, lo importante es que cace ratones?

¿Qué es China para Washington? ¿Socio comercial? ¿Aliado? ¿Enemigo potencial?

Confieso mi “incapacidad” para entender (en gran medida) y valorar (mucho más) el “nuevo paradigma económico”. 

Se va la industria en busca de costes bajos en la mano de obra y -supuestamente- viene capital extranjero para comprar inmuebles -por ejemplo-, abonando la idea -según dicen los que saben (?)- que el nuevo paradigma tiene sentido. La industria no es la única fuente de riqueza.

Parece claro que Asia es la gran fábrica del mundo. Los bienes industriales que viajan (el coste de enviarlos de un sitio a otro es bajo en relación al valor del producto) están produciéndose en países asiáticos y otros de bajo coste. Los países avanzados se han quedado con los productos que no viajan: el vidrio hueco, el cemento en zonas del interior, el procesado de chatarra, la alimentación de productos frescos…

Paradójicamente, este fenómeno de migración de la producción hacia países de mano de obra barata, que tanto miedo le da a Occidente (me incluyo entre los “miedosos”…), está siendo visto de forma creciente por los economistas y analistas estadounidenses como algo natural e incluso bueno (niego la mayor…), en contra de las voces que hablan de la desindustrialización del país. Esta escuela de pensamiento argumenta que las empresas americanas -y ya puestos, las occidentales en general- se sacan de encima la fabricación porque no es rentable, y la ceden a otros países en las que sí lo es, para centrarse en las partes del proceso en las que pueden añadir más valor, como es atender al cliente, escoger a los productores, comprar sus materias primas de forma eficiente por todo el mundo, prestar atención post venta, diseñar e innovar el producto, llevar la estrategia de marketing, financiar ortodoxamente los proyectos, etc. 

Según ellos el alto margen que tiene Microsoft, empresa paradigmática en este sentido, no se debe a que ella fabrique los CD-roms, en los que mete su software, sino al cobro por todo lo intangible que hay en el producto: el software, las ideas, la forma de venderlo, la logística, el I+D, etc…

Los que abogan por la teoría de que la desindustrialización de Occidente no es mala, además argumentan que los países de mano de obra barata, que son buenos para producir, también son malos para invertir, por no tener la elevada seguridad jurídico-financiera de Occidente. Y es por eso que lo que ahorran los empresarios que tienen fábricas en los países del Tercer Mundo lo invierten en países occidentales. De esta forma, el flujo de pagos por bienes y servicios que sale de Occidente (el llamado déficit por cuenta corriente) se ve compensado por una entrada de capitales que buscan una inversión financiera relativamente estable. 

Ello explica la carestía de los activos emblemáticos -inmuebles, arte, metales preciosos- y también los bajos tipos de interés occidentales, que seguirán ahí gracias a las fuertes inversiones del ahorro generado en el tercer mundo proveniente de los beneficios de su actividad manufacturera.

Todo esto lleva, dicen los “grandes bonetes”, a rechazar uno de los principales miedos de los bolsistas (que es de lo que se trata), consistente en que el fuerte déficit por cuenta corriente de EEUU no es sostenible y su corrección conllevará a un progresivo enfriamiento de la demanda norteamericana, con la consecuente recesión en el resto del mundo. Los argumentos expuestos vienen a explicar que esta visión es errónea, y justifican que la bolsa mundial esté más bien sólida y los resultados empresariales sigan subiendo (obra del “nuevo paradigma”: la industria no es la única fuente de riqueza). 

Según ciertos analistas (de los más “publicitados”), Estados Unidos perderá su lugar como la mayor economía del mundo y un nuevo grupo de países conocidos como los BRICs -Brasil, Rusia, India y China- serán los futuros gigantes económicos del mundo en 2050.

¿Le parece posible?

¿Es la pobreza una fase histórica temporal, algo de lo que Brasil, Rusia, India y China, se irán alejando?

¿Con el creciente desarrollo de países como Brasil, Rusia, India y China, nace un nuevo mercado de consumidores “aprendices”?

¿Se tratará de miles de millones de nuevos consumidores, la gran mayoría procedente de lo que muchos ejecutivos occidentales de marketing desestiman a menudo como “los pobres”?

¿Logrará esta gente, gracias a la “aguardada” caída de las barreras comerciales y la “proclamada” apertura de las economías, finalmente comprar al menos una pequeña parte de ese sueño de abundancia del que hacen propaganda los anuncios publicitarios?

La India disputa a China el papel de “Cenicienta” en la economía. El país asiático comienza a amenazar el dominio del “gigante” chino.

En la carrera por la hegemonía en Asia, la India ha sido considerada hasta ahora la tortuga y China la liebre. Los analistas empiezan a replantearse esa visión.

Tras la aceleración del crecimiento, especialmente en los 90, subyace un aumento del crecimiento en el sector servicios, superior al experimentado en la industria y en la agricultura. Adicionalmente, este cambio en las tendencias de crecimiento de los sectores, ha dado lugar a un cambio en la estructura económica de la India.

Entre los principales desafíos que deberá atender el Gobierno indio en los próximos años están la erradicación de la pobreza que sufre todavía una parte importante de la población, que se refiere tanto a la carencia de ingresos, como de educación, salud y otros servicios básicos, y la disminución de las disparidades en el nivel de desarrollo de los Estados. El crecimiento económico experimentado en los últimos veinte años no se ha revertido con igual dinamismo en el desarrollo social, lo que indica que además de sentar las bases para lograr un acelerado crecimiento, también se deben modificar y/o mejorar las estrategias gubernamentales destinadas a atender los temas sociales.

¿Quién hubiera pensado hace una década que trabajadores indios recibirían salarios en dólares por hablar por teléfono?

Crece el producto, y también la inequidad.

¿Es sostenible el auge económico reciente?

¿Cómo hablar de Rusia sin tratar de especulación y delincuencia?

Rusia es el único país -hasta ahora- que después de una “implosión” comunista, ha tenido una “implosión” capitalista.

¿Será esto “morir de éxito”? 

¿Ha fracasado el “bolcheviquismo” de mercado?

En poco más de una década, Rusia pasó de ser la promesa del futuro a un generador permanente de titulares negativos.

En Rusia se enfrentan las medidas económicas y legales, con la percepción general de inestabilidad económica y falta de seguridad política.

¿Cómo lograr más seguridad?

¿Cómo crear mercados competitivos y competencia privada sin jueces independientes?

Hoy en día en Rusia, la única manera de averiguar qué está bien o mal es agarrar una pistola como instrumento para encontrar una solución. Es un entorno donde nadie quiere hacer nada.

Rusia sigue sufriendo un “capitalismo criminal”. 

Mientras la Organización Mundial del Comercio (OMC), que es decir: EEUU, UE y Japón, la “reconocen” oficialmente como una “economía de mercado”, en Rusia continúa la lucha por el control de la sociedad. 

“Siloviki” vs. “oligarcas”. 

Un cuarto de toda la riqueza está ahora concentrada en las manos de sólo cien personas.

Moscú, la capital rusa, tiene el record mundial de personas dueñas de fortunas de al menos US$ 1.000 millones, de acuerdo con un estudio de la revista especializada Forbes.

¿Qué les espera a las regiones de Rusia tras ingresar en la OMC?

En toda Rusia, las comunidades rurales están muriendo. De las 155.000 aldeas, 13.000 han sido abandonadas y en otras 35.000 la población se ha reducido a menos de 10 habitantes.

El alcoholismo y la mala nutrición, junto con las enfermedades como la tuberculosis y una crisis en el sistema de salud, han implicado que más rusos mueren más jóvenes. La expectativa de vida para los hombres es de 59 años de edad.

El alza del precio de los combustibles está provocando un visible cambio en los equilibrios geopolíticos del espacio post-soviético.

A través de la “diplomacia del gas”, Rusia ha comenzado a recuperar paulatinamente una parte de la influencia perdida a expensas de Occidente en las áreas que formaron parte de su desaparecido imperio.

El proceso genera fricciones entre Rusia y sus vecinos y también en países de Occidente. 

Un cuarto del gas que consume Europa proviene de Rusia.

¿Le interesa o debería interesarle Rusia a la Unión Europea?

¿Podrá Putin cumplir su tarea fundamental, la de vencer la pobreza?

Mientras algunos mandatarios buscaban con desesperación en qué lugar del mundo se encontraban las “armas de destrucción masiva” que dieron (justificación falsa) el inicio a la guerra de Irak, el presidente de Brasil, Luiz Inacio Lula da Silva, aseguraba que no estaban tan escondidas como parecía (31/1/04).

Por el contrario, Lula aseguró durante una conferencia en Ginebra (Suiza) que están delante de nuestras narices y se llaman hambre y pobreza, y que nada tienen que ver con el conflicto de Irak, ni con la guerra.

Lula describió al hambre como un “arma de destrucción masiva” y dijo que no es necesario buscar mucho para confirmar su existencia. Y vaya si tiene razón el mandatario.

Brasil tiene 600 millones de hectáreas de tierras cultivables. Apenas el 2% de los propietarios controlan el 48% de la tierra. Hay latifundios más extensos que Holanda o Bélgica.

53 millones de brasileños viven bajo la línea de pobreza con una renta mensual inferior a 60 dólares, y 22 millones están bajo la línea de indigencia con una renta diaria inferior a un dólar.

Los “sin tierra” se estiman en unos 15 millones. Son los excluídos  del campo en los últimos 30 años debido a la expansión de los latifundios, la construcción de represas y la imposibilidad de los pequeños y medianos campesinos de pagar sus deudas por el incremento de los intereses bancarios. Hay actualmente cerca de 300 mil familias que viven en tiendas de plástico negro junto a las autopistas.

Para quien haya visitado Brasil, no le sorprenderá que el coeficiente de Gini llegue al elevado nivel de 0,597 (2004), realidad que ni los disfraces del Carnaval de Río pueden enmascarar. En términos de desigualdad sólo es superado -en lo que va de la presente década y para los que se dispone de datos- por unos pocos países, como Namibia con 0,707 (2003) y Bolivia 0,606 (2002).

En Brasil hay alrededor de 17 millones de armas pequeñas, de las que 15 millones están en manos de ciudadanos particulares. De ellas, casi 9 millones están en posesión ilegal; se cree que 4 millones están en manos de delincuentes.

En Brasil, en los últimos 20 años han sido asesinados 1.900.000 personas…En Río de Janeiro mueren ocho veces más niños como consecuencia de actos de violencia que en Israel…Entre 5.000 y 6.000 jóvenes llevan pistola…

De acuerdo con algunas investigaciones, más del 70% de la madera que se comercializa en Brasil tiene origen ilegal, extraída de tierras de titularidad pública -que son el 60% del total de la amazonía-. 

En los últimos 3 años se han destruido 69.850 km2 de selva tropical -el equivalente a un campo de fútbol cada dos segundos-. Esto está llevando a una dramática pérdida de biodiversidad y está contribuyendo al cambio climático.

El Amazonas es el pulmón del planeta. Proporciona el 20% del oxígeno del mundo y el 30% del agua limpia.

En teoría se podría comprar el Amazonas por unos 41.000 millones de euros.

Cuando en el año 2000 el gobierno brasileño se propuso hacer un mapa de las tierras usurpadas al Estado, descubrió que algunos de los propietarios ilegales eran los bancos del país, entre ellos Bradesco, el más importante. No habían sido las entidades financieras quienes habían falsificado los títulos de propiedad, pero sí habían aceptado esos títulos como verdaderos a la hora de conceder créditos o cancelar deudas.

¿Alguien quiere la verdad?

Prevenciones (dudas…percepciones…o inquietudes personales)

¿Apoyan los “fundamentals” de China, India, Rusia y Brasil, cierta “duda razonable”?

¿Por qué proyectarán (los países ricos) un desarrollo insostenible si el mismo llevaría implícito el fin de la “ganga” de importaciones baratas (tanto de productos como de servicios)?

¿A quién están engañando o creen que están engañando?

La Gran Cuestión:

¿Aceptará Estados Unidos que vive y consume por encima de sus posibilidades y “de prestado”, consumir menos, para que China (que para más INRI ejerce de “prestamista”), India, Rusia y Brasil, consuman más y se pueda mantener el equilibrio?

¿Aceptarán los (supuestamente) ricos ser más pobres, para que los pobres puedan ser más ricos (manteniendo la sostenibilidad del desarrollo a nivel global)?

En su “búsqueda” personal de respuestas, el lector puede elegir la “versión” que le parezca más adecuada:

. Versión evangélica cristiana: “la verdad nos hará libres”…

. Versión marxista leninista: “la verdad siempre es revolucionaria”…

En mi caso, me conformo con la siguiente:

Lo que pasa, es que la verdad es adusta… 
- Secretos y mentiras (bastante información y algunas “intoxicaciones”)
La envergadura de la crisis que atraviesa EEUU ha desatado una tempestad de alcance aún desconocido. El crecimiento económico de la principal potencia se ha resentido de manera drástica y sus efectos ya se han dejado sentir en otras áreas desarrolladas como Europa o Japón. ¿Podrá la economía mundial sobrevivir sin Estados Unidos? En los últimos años los países emergentes han ocupado una posición desconocida como motores de crecimiento mundial. En 2007, pese a las turbulencias financieras y la crisis de crédito que empezó en junio, su mayor fortaleza relativa ha quedado constatada con un crecimiento del 7,8% frente al 2,2% de EEUU, el 2,6% de Europa o el 1,9% de Japón, según el FMI. Queda por ver si podrán seguir manteniendo el tirón si EEUU y Europa frenan su consumo. El mundo está en sus manos.

El tirón de la demanda interna y la menor dependencia de EEUU explican en buena medida el éxito de los emergentes. Poseen unos fundamentales sólidos; elevadas tasas de ahorro, niveles de deuda razonables, reservas crecientes y la balanza de pagos en superávit. Un excelente punto de partida para resistir la crisis de EEUU. La clave está en ver la envergadura del contagio en 2008…
En las últimas semanas la caída de los mercados emergentes a la par que los desarrollados ha llevado a muchos a cuestionar la teoría del decoupling -la idea de que EE UU puede ralentizar su crecimiento sin afectar a las economías emergentes como en el pasado- y es completamente ridículo…

El panorama para los emergentes se presenta mejor. La demanda interna y el comercio entre ellos se ha convertido en el soporte de sus economías. “De hecho, excede al comercio con economías desarrolladas. También es importante la menor dependencia de EEUU. Las exportaciones a este país han pasado del 25% al 16% en seis años”, añade Conway.

Por tanto, el nivel de sensibilidad hacia EEUU es mucho menor que en el pasado. Tanto, que se está asistiendo a un verdadero cambio de poder, y los países emergentes representan ya dos tercios del crecimiento económico mundial. “Los emergentes se están convirtiendo en economías desarrolladas”, dice Mark Pearce, especialista de Threadneedle...
(CincoDías.com - 2/2/08)

El desplazamiento del poder del Norte hacia el Sur del planeta ocupa desde hace varios años a teóricos y académicos. Pero en la última edición del Foro, realizada en el contexto de la aguda crisis financiera provocada por la debilidad de los Estados Unidos, esa posibilidad salió del ámbito especulativo y comenzó a ser debatida como una realidad. 

Ante ese Norte que llora y ese Sur que ríe fue fácil en Davos imaginar un mundo diferente. Un mundo multipolar que terminará ocupando el sitio dejado por una superpotencia que se desdibuja. Pero si eso sucede, si Hollywood, McDonald´s y Disney se eclipsan, ¿con qué los reemplazará la humanidad? ¿Con Bollywood, con una feijoada planetaria o, simplemente, con un rápido retorno a las culturas nacionales? 

La globalización, esa idea multiforme que ha signado nuestra época, sigue afectando la geografía económica del planeta en formas que apenas comenzamos a comprender. En ese marco, el advenimiento de un “mundo multipolar” está revolucionando nuestra perspectiva. 

Hoy, 70 de las 500 compañías más grandes del mundo provienen de países emergentes. Hace diez años eran sólo 20. En 2006, esas empresas registraron un crecimiento frenético que representó 1.100 fusiones y compras por un valor de 128.000 millones de dólares. 

Líderes de ese proceso, los países del grupo BRIC (Brasil, Rusia, India y China) fueron imitados por Corea del Sur, México, Malasia, Polonia, Arabia Saudita, Singapur, Tailandia y Turquía. Ahora, un nuevo grupo de economías emergentes se está sumando a esa corriente: República Checa, Egipto, Hungría, Indonesia, Sudáfrica, Colombia, Venezuela y Vietnam, entre otras...
(La Nación - 3/2/08)

“China se come el mundo”… Con este sugerente e impactante título, el último número del Informe Mensual de La Caixa aborda, en un breve pero interesante artículo, el tratamiento de la forma en que la sostenida expansión económica del gigante asiático está influyendo en múltiples aspectos del acontecer económico de nuestros días, especialmente en los precios de las materias primas y algunos alimentos.

Hasta no hace demasiado tiempo, el crecimiento económico chino se amparaba, sobre todo, en el dinamismo de sus exportaciones y de la inversión. Aunque ambas palancas se siguen manteniendo en la actualidad -y los Estados Unidos, por ejemplo, siguen quejándose del dumping competitivo con el que se realizan las primeras-, no es menos cierto que, poco a poco, el papel del consumo interno ha ido ganando enteros, hasta ser, en el año 2007, el principal responsable de un aumento del Producto Interior Bruto por encima del 11%. Ésta es, por lo menos, la conclusión que algunos analistas extraen a partir de las informaciones ofrecidas por la Oficina China de Estadística.

El crecimiento del consumo interno encuentra su razón de ser en dos fenómenos evidentes: por un lado, el aumento del peso específico de las clases medias chinas (con un poder de compra que crece por momentos) y la insatisfacción de las mismas con los niveles y patrones de consumo que hasta ahora ejercitaban… 

(Negocios - 23/2/08)

La burbuja de la Bolsa se desinfla a pesar de que el gigante asiático aún puede crecer el 9,5% este año 

 La Bolsa china se resiente de la incertidumbre económica mundial. Después de varios años de subidas ininterrumpidas y una euforia bursátil desmesurada que recordaba a los tiempos de la burbuja tecnológica, muchos inversores han hecho caja. El MSCI China ganó el 63,5% el pasado ejercicio y cae el 30% desde los máximos de octubre. Los riesgos crecen y salir de uno de los mercados que más plusvalías ha generado en los últimos años se ha impuesto.
El impacto de la desaceleración de EEUU y la fuerte escalada de precios, las dos amenazas principales para el gigante asiático, preocupan. En 2007 China creció un 11,4% y este ejercicio se espera un crecimiento menor, aunque robusto. El consenso habla de una cifra entre el 9,5% y el 10% pero debido a las numerosas dudas no se descarta una desaceleración brusca, del orden del 7% o del 8%, si la situación empeora.

China es cada vez menos dependiente de EEUU pero los últimos indicadores ya constatan que no quedará inmune a la desaceleración del principal motor económico mundial. En el cuarto trimestre de 2007 el crecimiento perdió vigor fundamentalmente por la menor demanda externa y el PIB aumentó el 11,2% desde el 11,5% del tercer trimestre y el 11,9% del segundo, el máximo de la última década. Si bien es cierto que China exporta el 50% dentro de Asia, el peso de EEUU, que recibe un 18% del total, y el de Europa, con el 20%, no se pueden ignorar…

(Cinco Días -  23/2/08)

Sorteando las vacas que se cruzan en las calles de Bangalore, al sur de la India, una furgoneta atestada de muchachos que no pasan de los 24 años recoge a Lakshmi para ir a trabajar al filo de la medianoche. Esa es la hora a la que empieza la jornada laboral para la mayoría de los 300.000 jóvenes indios que se ganan la vida en los “call centres”. Así se conoce a los servicios de atención telefónica al cliente que las multinacionales occidentales han instalado en este país debido a su barata mano de obra y al dominio del inglés de sus empleados.

Son los efectos de la globalización y de los cables submarinos de fibra óptica que atraviesan los océanos, que han reducido al mínimo el coste de las llamadas internacionales y han propiciado un negocio que genera más de 5.000 millones de euros y crece cada año un 35%. En este sector formado en toda la India por unas 400 empresas -de las cuales cien se radican en Bangalore- la mitad de ese dinero se divide entre la facturación de los “call centres” y la otra mitad procede de los servicios deslocalizados de Las empresas extranjeras (“back office Works”).

Por ese motivo, si un cliente de Texas no recibe el paquete que esperaba de Fedex o un usuario británico de BT tiene un problema con su móvil, llamará a este rincón del mundo situado a miles de kilómetros de distancia y sus preguntas serán respondidas, en un perfecto inglés, por un joven que dirá llamarse John o Steve...
Y es que este tipo de servicio no está bien visto en la conservadora sociedad india, ya que sus empleados sólo ganan unas 7.500 rupias al mes (130 euros) por trabajar de noche debido a la diferencia de cuatro horas y media con el Reino Unido y de entre nueve y doce horas con Estados Unidos.

En turnos de ocho horas y media con pequeños descansos para comer y levantar la vista del ordenador, los operarios atienden más de cien llamadas diarias, algunas muy complejas. Por eso, en el edificio de 24/7, que maneja cada mes seis millones de operaciones, hay 15 aulas de entrenamiento para formar en dos semanas a 400 nuevos empleados.

La mayoría de los trabajadores son licenciados universitarios que, con 22 años, acaban de terminar sus estudios en Comercio, Arte, Ingeniería o Ciencias, aunque también hay doctores y abogados para atender consultas médicas o legales de clientes de compañías de seguros. “Para ellos supone el primer paso en el mercado laboral”, explica Bharathwaj, quien matiza que “también se puede hacer carrera aquí”…

(ABC - 24/2/08)

La sede de 24/7 se ubica en el Parque Golf Link Software de Bangalore, un complejo donde se radican las principales firmas tecnológicas del mundo. Sin embargo, sus futuristas edificios son levantados por mujeres descalzas y con saris que transportan sobre sus cabezas los cubos de arena y cemento.

Así de chocantes son las contradicciones de la India, a flor de piel en esta ciudad de cuatro millones de habitantes, capital del estado sureño de Karnataka, que se ha ganado a pulso el apodo de “Silicon Valley de la India” por albergar numerosas compañías de alta tecnología, software y “call centres”.

En la India, que crece cada año un 10%, el sector informático y de las nuevas tecnologías generó en el año fiscal que va de abril de 2006 a marzo de 2007 más de 27.457 millones de euros.

(ABC - 24/2/08)

A pesar de los esfuerzos de Yeltsin, la FSB siguió de manera tenaz negándose a reformarse y decidida a recuperar el poder perdido. En 1999 Vladimir Putin, para entonces director de la FSB y hombre de carrera en la KGB, fue nombrado como primer ministro. 

El 20 de diciembre de 1999, durante una fiesta de la FSB para celebrar la fundación de la Cheka, la policía secreta bolshevista, Putin le dijo a sus ex colegas: “Queridos camaradas, puedo informar que el grupo de agentes enviados a infiltrar al gobierno ha cumplido la primera parte de su misión”. 

La segunda parte de la misión -conseguir que un hombre de la KGB llegara a la presidencia- fue lograda al año siguiente. 

Bajo el mandato de Vladimir Putin, los servicios de seguridad han recuperado su prestigio anterior, tienen más presupuesto y personal que nunca y han ganado posiciones de poder en todas las áreas de influencia de la nación. 

Según una investigación de la Academia Rusa de las Ciencias, un 75% de los políticos de mayor nivel tienen antecedentes en las fuerzas de seguridad y las principales compañías rusas están ahora encabezadas por ex miembros de la KGB con vínculos personales con Vladimir Putin… (BBCMundo - 26/2/08) 

La construcción de un gasoducto en Asia Central con capitales chinos indica que la era de dominación rusa sobre los recursos energéticos de esa zona tiene sus días contados.

Asia Central y el Mar Caspio son regiones clave si de recursos energéticos se trata. Y la gran pelea entre los Estados Unidos y Rusia se ha centrado en esa zona en los ´90, sobre todo por el control de los gasoductos. 

La distribución de la energía se realizó de la siguiente manera: Mientras que Estados Unidos participó de la construcción de oleoductos a través del Cáucaso, hacia los puertos en Georgia y Turquía en los años de Bill Clinton en el gobierno, Rusia se enfocó en el camino hacia el  Mar Negro. 

Pero los nuevos tiempos traen consigo la incorporación de actores como la India y otros gigantes asiáticos como China e Irán. 
Sumado a esto, el gas ha ganado terreno frente al petróleo y se está convirtiendo en una fuente de energía cada vez más requerida. 
 Los tres grandes campos petrolíferos de Kazajstán son Tenguiz, Karazhanbas, Dunga y los de Turkmenistán son dos, con grandes reservas de gas y plata...
(urgente24 - 26/2/08)

¿Cómo ha moldeado la historia rusa a su actual presidente, Vladimir Putin? 

Con el gobierno de Putin, Rusia experimentó un resurgir de su economía, así como una revitalización de su política y un fuerte nacionalismo. 

Programas y películas en televisión repiten constantemente que Rusia es una gran nación con un destino único. 

Algunos de los ideólogos de Putin creen que los rusos han desperdiciado demasiado tiempo avergonzándose de su pasado. En este contexto, un nuevo manual de historia en las escuelas rusas ahora afirma Joseph Stalin fue “el líder soviético más exitoso de todos los tiempos”. 

Si la iglesia ortodoxa es clave para entender Rusia y es utilizada por Putin para legitimar sus políticas, la autocracia es otro componente vital. Es el principio de la absoluta supremacía del zar. 

Muchos liberales rusos critican estos días al “zar Putin”. El presidente ha impulsado lo que él llama “una línea vertical de poder” - un eufemismo para su propia autoridad... 

(BBCMundo - 27/2/08)
El gobierno de la India dijo que cancelará la totalidad de la deuda de los pequeños agricultores del país, como parte de un megaproyecto que costará US$ 15.000 millones. 

Esta medida beneficiará a campesinos con menos de dos hectáreas de tierra. 

La decisión es la “pieza central” del nuevo presupuesto indio, el cual contempla, además, incrementos del 20% en los fondos para la educación y del 15% en los destinados a la salud. 

Ampliamente visto como un presupuesto populista con miras a las elecciones de mayo de 2009, este también incluye establecer un control de precios de los alimentos… 

(BBCMundo - 29/2/08)

A lo largo de la historia, China ha sido importante por diversas razones y circunstancias, pero hoy China es importante por su actualidad, una actualidad histórica. Me refiero al hecho de que China es hoy el país que más claramente expresa y contiene dilemas y problemas planetarios. China es la vanguardia del mundo en desarrollo, la sociedad que mejor expresa los anhelos e intentos de la mayoría pobre del planeta por dejar de serlo, y un referente crucial para la mayoría (en desarrollo) de la población mundial porque, aparentemente, lo está consiguiendo.
La actualidad de China es difícil de comprender para quien observe el mundo desde la imagen dominante que Occidente tiene de si mismo. Desde esa provincia mental, China puede reducirse a un gran y espectacular “crecimiento” mantenido desde que el país optó por fórmulas de mercado, hace más de un cuarto de siglo. La principal consecuencia de ese fenómeno es la leyenda de la “próxima superpotencia” y el comentario, tan grabado en la conciencia europea y particularmente popular en la España actual, de que, “los chinos se nos van a comer”.
Para los europeos es tentador proyectar su propia historia en China, pero el actual resurgir de este país no es una revancha juvenil, sino un regreso al estatuto secular que tuvo hasta finales del siglo XVIII. Y hasta donde alcanza la vista, esa “futura superpotencia amenazante” va a seguir siendo un país en desarrollo en crisis plagado de problemas.
Hasta el 2043, la población china seguirá creciendo hasta alcanzar la catástrofe de 1550 millones, al límite de lo que los especialistas dicen que los recursos básicos disponibles podrían soportar. Aumentarán los problemas vinculados a recursos y medio ambiente, pero también disminuirá su “energía vital”: para el 2050 el 27% de su población tendrá más de sesenta años. Entre tanto, deberá lidiar con una desigualdad, social y territorial, muy preocupante. Para el 2020 la población laboral de China superará los 900 millones, 300 millones más que el total de la población laboral de todos los países desarrollados. Generar empleo para esa masa, en pleno trance urbanizador, será uno de los grandes desafíos…

La actualidad de China tiene que ver directamente con esto. Todos los problemas de la crisis mundial están contenidos en ella. Su relación entre población y recursos es la más crítica. Los éxitos chinos de los últimos 27 años se han realizado sobre modelos en crisis, lo que contiene sospechas de que hay muchos desastres contenidos en ellos. La extraordinaria transformación que experimenta la China contemporánea tiene algo de esquizofrénico: aúna industrialización y desindustrialización, conjuga el desarrollismo con su crítica, el “enriquecerse es glorioso” con la preocupación por la armonía y la disolución de valores, y le obliga a experimentar con sus principales estrategias de modernización. La conciencia de que todo se puede torcer súbitamente es muy viva entre los dirigentes chinos, que perciben y definen su sistema como algo profundamente imperfecto y abierto al cambio (nada que ver con la URSS anterior a Gorbachov). Lo más esencial de la estrategia china de modernización, la urbanización (el mayor proceso de urbanización de la historia) y la apertura a la economía global, es objeto de debate.

(La Vanguardia - 13/3/08)

El auge de China e India ha cambiado la economía mundial en formas duraderas, desde los flujos de capital a la ubicación de los nuevos centros de manufacturas. Sin embargo, siguen siendo sociedades pobres con crecientes apetitos.

En 2005, China tenía 15 autos por cada 1.000 personas, cerca de los 13 autos por 1.000 que Japón tenía en 1963. Ahora, Japón tiene 447 autos por 1.000 habitantes, un total de 57 millones. Si China llegara a alcanzar esa proporción, estaríamos hablando de 572 millones de vehículos (sólo 70 millones menos del total de autos en todo el mundo hoy en día).China consume 7,9 millones de barriles de petróleo al día. Estados Unidos, con menos de una cuarta parte de su población, consume 20,7 millones de barriles. “La demanda seguirá subiendo, pero se verá limitada por el suministro”, le dijo a un grupo de analistas James Mulva, presidente ejecutivo de la petrolera ConocoPhillips. “No creo que vayamos a ver que la producción supere los 100 barriles al día y la razón es: ¿de dónde va a salir todo eso?”.
No hay sustitutos para el agua. Pese a los avances, la desalinización sigue siendo costosa y requiere grandes gastos de energía. En todo el mundo, el agua es demasiado barata. Es probable que el cambio climático agudice los problemas de falta de agua. Los cambios en los ciclos climáticos se sentirán con “mayor intensidad en la distribución de agua en todo el mundo y en su variabilidad temporal y anual”, concluye un informe del gobierno británico sobre calentamiento global dirigido por Nicholas Stern. La escasez de agua podría ser especialmente grave en África, Medio Oriente, el sur de Europa y América Latina, detalla el documento.

Las nuevas tecnologías podrían ayudar en la creación de soluciones. Los avances en la agricultura, la desalinización y la producción de electricidad limpia, entre otras cosas, serían pasos importantes. Pero Stiglitz advierte que los consumidores deberán eventualmente cambiar su comportamiento. Su conclusión es que las definiciones y medidas tradicionales del mundo de progreso económico, basado en producir y consumir cada vez más, deben replantearse…

(The Wall Street Journal - 24/3/08)

Burbuja en la tecnología, el ladrillo... y ahora en las materias primas? Un número creciente de analistas y traders constatan un problema de sobrevaloración en el arroz, el maíz, la soja y el azúcar, con signos de especulación extrema. Desde enero, con alzas respectivas del 61,2%, el 41,2%, el 31,2% y el 27,3%. 

El petróleo sigue máximo tras máximo, a más de 115 dólares el barril (+23,48%), y junto al mismo las materias primas agrícolas han subido sustentadas en una demanda asiática disparada, con China e India a la cabeza. Esto último es clave para los expertos, porque lo que diferencia el escenario actual del de otras ocasiones es que suben los precios agrícolas cuando, al mismo tiempo, EEUU parece abocado a la recesión. Una situación insólita, al menos, en seis décadas…

Desde Barclays Capital, el analista de commodities Kevin Norrish retoma la explicación de fondo y destaca que “existe un argumento fundamental: se ha producido un giro estructural y ahora parece que China e India podrían suplir el papel tradicional de Norteamérica como director”. Según su visión, esa sería la causa de las alzas y “no debería haber burbuja, necesariamente”… 

(Negocios - 29/4/08)

Un estudio del FMI, basado en la paridad de poder de compra, sitúa a las dos grandes potencias asiáticas en segundo y cuarto puesto de la economía mundial.

En los últimos 25 años, chinos e indios han incrementado significativamente su poder adquisitivo. 

El centro de gravedad de la economía mundial se desplaza hacia Asia, gracias al arrollador ímpetu de gigantes como China y la India. Y los estudios estadísticos de los organismos internacionales confirman esta nueva arquitectura global...

La paridad de poder de compra, basada en la ley de un solo precio que determina que en un mercado eficiente los bienes que son idénticos deben tener un único precio, beneficia a China. En 2007, el país generó el 11% de la riqueza mundial, y que pasa al segundo puesto mundial, desplazando a Japón (6,6%) a la tercera plaza, seguido por la India, que pasaría a representar el 4,6% del Producto Interior Bruto (PIB) mundial, frente al 2% que le adjudica el método tradicional... 

A nadie sorprende el arrollador empuje de los dos gigantes asiáticos, que han superado sus bajas tasas de crecimiento económico y comienzan a alejarse rápidamente de la pobreza, al crecer a tasas mucho mayores que las locomotoras económicas del siglo pasado: Estados Unidos, primera en el mundo, Japón, primera en Asia y segunda en el mundo y Alemania en Europa, tercera a nivel mundial. China, con una población de 1.320 millones de personas y un crecimiento económico superior al 10%, y la India, con 1.110 millones de habitantes y una expansión que ronda el 8%, representan en conjunto cerca del 40% de la población mundial.

En los últimos 25 años, chinos e indios han incrementado significativamente su poder adquisitivo. Este cambio se ha notado sobremanera en el aumento de la demanda de productos, sobre todo de materias primas... 
(Negocios - 6/5/08)

A toro pasado se puede comprobar, por ejemplo, que si bien China lleva siendo desde hace varios años la gran esperanza de la economía y los mercados, en realidad desde los mínimos de 2002 el mercado de Shanghai ha subido alrededor del 150%, más o menos lo mismo que el Ibex 35, mientras el índice Bovespa brasileño ha avanzado un disparatado 700%. En términos anuales, supone un TAE del 125%. No está mal.

La semana pasada Brasil alcanzó, según S&P, el ansiado estatus de grado de inversión. Es decir, que el riesgo de impago de la deuda emitida por el Estado tiene es bajo, según el juicio de esta firma de análisis. La costumbre pone a Brasil -y a Rusia- en el saco de los emergentes, pero en ambos mercados -especialmente en el eslavo, por obra del Brent a 120 dólares- la deuda está por encima de la calificación de bono basura.

Petróleo caro, inflación, graves problemas financieros, consumidores endeudados y falta de pulso en el empleo son los problemas que atenazan a las economías de los países desarrollados. Grandes mercados emergentes como Brasil o Rusia se pueden beneficiar -en algunos casos- del alza de las materias primas, sus grandes compañías son máquinas de generar flujos de caja y se trata de economías en fuerte crecimiento. Los emergentes no son una alternativa a Bolsas tradicionales. Son su salvación. Y en el caso de la Bolsa española, la exposición a América Latina es hoy vista como uno de sus principales activos.

(Cinco Días - 8/5/08)

En una entrevista, unos días antes de su arresto, Khodorkovsky había descrito el equilibrio de fuerzas en el Kremlin como una batalla entre dos bandos: los demócratas estaban luchando contra los partidarios de lo que él llamaba la “democracia vigilada”, una economía de mercado liberal dentro de un Estado autoritario.

Los partidarios de una “democracia vigilada” lograron sus objetivos. Empezó una oleada de renacionalizaciones. Los gobernadores elegidos fueron sustituidos por gobernadores nombrados por el presidente. Se aprobó una ley que restringía el trabajo de las organizaciones no gubernamentales. Se endurecieron los requisitos para registrar un partido político, lo que supuso un obstáculo más para la ya débil y dividida oposición democrática.

El Estado empezó a controlar los medios de comunicación electrónicos y apenas se investigaron los violentos crímenes cometidos contra periodistas independientes. Hoy día, un periódico que publica rumores intrascendentes sobre la vida privada del presidente puede esperar no sólo que echen al director, sino que lo cierren...

Khodorkovsky también estaba equivocado sobre las consecuencias económicas de la oleada de renacionalizaciones. A primera vista, han tenido mucho éxito. Durante varios años, la economía rusa ha estado creciendo a un ritmo de más del 6%. Los ingresos reales disponibles se han más que doblado entre 1999 y 2007. Rusia tiene la tercera reserva de divisas mayor del mundo, y la inversión extranjera directa ha aumentado fuertemente desde 2002. Mirando con más detenimiento, sin embargo, se percibe que esta inversión directa es extremadamente baja, dado el tamaño del país. Y el alto índice de inflación, que estaba en el 13,3% en términos interanuales en marzo, está causando preocupación.

Rusia debe emplear sus ingresos del sector energético en reducir la dependencia de la economía de las materias primas. Si la economía global sufriera una aguda ralentización, el resultado sería que los precios de las materias primas caerían. Medvédev ha reconocido esto y está buscando introducir reformas que se centren en las “cuatro íes”: inversión, infraestructuras, innovación e instituciones…
(Negocios - 9/5/08)
Horas después de la toma de posesión de Dmitri Medvédev, el misterio en torno al nuevo presidente de Rusia sigue creciendo. A Medvédev todavía le tienen que dar el margen necesario para que demuestre que puede tener una personalidad propia. Si queremos que en última instancia rompa con algunos de los peores aspectos del putinismo, se le debe juzgar por sus actos, no por sus palabras, pero no ha habido mucho ni de lo uno ni de lo otro después de que saliera elegido en marzo. Si acaso, la tendencia ha ido en la dirección contraria. Putin estaba bajo una presión enorme por parte de los siloviki (hombres de fuerza) para que permaneciera otro mandato más como presidente. Al haber optado en su lugar por el supuesto “liberal” Medvédev, la prioridad de Putin ha sido demostrar que la continuidad se va a garantizar con otros métodos.

Putin es desde ayer primer ministro. El 15 de abril aceptó un nuevo puesto como presidente del partido en el poder, Rusia Unida, del que ni siquiera es miembro. Rusia Unida controla 315 de los 450 escaños en la Duma, una mayoría constitucional. Asimismo, se da por sentado que Putin, ex agente de la KGB, va a dirigir los servicios de seguridad, que es poco probable que acepten órdenes que vengan de alguien al que no reconozcan como uno de los suyos (a Medvédev lo menosprecian en privado tachándolo de hijo sibarita de académicos de San Petersburgo). También parece que Putin está construyendo un nuevo sistema de control de los gobernadores regionales, dirigido por el Gabinete y aplicado por los siloviki…

(ABC - 9/5/08)
Las últimas subidas de Gazprom en Bolsa han convertido al gigante gasista ruso en la tercera empresa por capitalización bursátil del mundo. Su valor se acerca a los 350.000 millones de dólares. 

 El fuerte ascenso en Bolsa del gigante gasista ruso Gazprom, que se ha consolidado en las últimas sesiones, le han convertido en la tercera mayor empresa mundial por capitalización bursátil con un valor de 348.000 millones de dólares. Esa cifra sólo es superada por dos petroleras: la estadounidense Exxon Mobil y Petrochina. Tras el último rally, la compañía que hasta ahora dirigía Dimitri Medvéded -actual primer ministro ruso- ha superado a China Mobile y a uno de los grandes clásicos de la Bolsa estadounidense: General Electric.
Pese a que cuenta con una estructura accionarial que choca con la de casi todas empresas occidentales, despierta un interés creciente en los inversores institucionales, según diversos informes. Ese atractivo, destacan los expertos, explica la actual trayectoria bursátil. Pero su perfil es singular. Por un lado, cotiza en Bolsa y tiene, por tanto, accionistas privados, pero cuenta con participación estatal directa del 39%. Y esa presencia no es únicamente de una huella de su reciente pasado; el grupo es uno de los brazos más importantes para ejecutar la política energética del Estado, lo que no parece asustar de momento a los accionistas. El grupo ha subido en Bolsa un 96% en dos años…

(Cinco Días - 9/5/08)

El comportamiento de los mercados emergentes no debe juzgarse únicamente por el grupo de los cuatro destacados: Brasil, Rusia, India y China. Aunque en general el entusiasmo por este tipo de inversión se ha apagado un tanto, tal vez sería necesario enfocar nuestro radar inversor a nuevas áreas dentro del grupo de países cuya economía está en crecimiento. 

Existe en la cultura estadounidense el mito de la “nueva frontera” que, originado en el espíritu desarrollado en la frontera del Oeste americano, se ha venido usando repetidamente como expresión de la necesidad humana de una constante conquista de nuevos campos del conocimiento científico, cultural o social. 

Extendiendo este concepto de “nueva frontera” a los países emergentes menos maduros, podemos encontrar mercados cuyo comportamiento no sólo ha superado a la de los países desarrollados, sino también a los emergentes que han jugado un papel estelar hasta hace unos meses. Con el objeto de contar con un referente sobre el comportamiento de tales mercados se ha creado el índice S&P/IFCG Extended Frontier 150 que sigue la evolución de 30 mercados emergentes “de frontera” siendo sus componentes compañías cotizadas en 30 países de los mercados menos desarrollados, abarcando países como Kuwait, rico productor de petróleo, hasta Costa de Marfil, productor de cacao.

Los países emergentes de primera línea han sufrido un incremento notable de sus costes salariales y su nivel de inflación, lo que ha hecho que los fabricantes se cuestionen trasladar su producción a países con costes más asequibles. Por ejemplo, el sector farmacéutico ha comenzado a trasladarse desde la India a su vecina Bangladesh que, por su estatus de país menos desarrollado, les permite producir copias de medicinas patentadas más baratas... 

(El Confidencial - 9/5/08)

El Gobierno chino está estudiando un plan para estimular a sus empresas a adquirir terrenos de cultivo en regiones en desarrollo como Latinoamérica y África y asegurarse así el suministro de cereales en medio de un déficit de dimensiones globales. 

La publicación “Revista China de Negocios Siglo XXI” informó hoy de que el Ministerio de Agricultura anunció que departamentos gubernamentales están negociando políticas para estimular la compra y alquiler de tierras en el exterior destinadas a la producción de cereales, y cita varios ejemplos en África...

Este plan fue confirmado por un funcionario anónimo cercano al grupo de trabajo a los corresponsales del diario británico “Financial Times” en China, una fuente que señaló que, de llevarse a cabo, la adquisición de terrenos sería en América Latina y África, aunque esperan cierta resistencia internacional...
(La Vanguardia - 9/5/08)

Los sindicatos UGT y CCOO han denunciado que a pesar de los códigos de conducta adoptados por la mayoría de las grandes empresas hace ya más de 15 años, se constata que los trabajadores en Asia siguen siendo objeto de una presión enorme para satisfacer las cuotas de producción, que en estos tiempos se ha incrementado debido al inminente comienzo de los Juegos Olímpicos de Pekín.

Bajo la campaña “JUEGA LIMPIO 2008” (continuación de “ROPA LIMPIA”), se ha presentado el informe sobre la industria deportiva, “Salvando obstáculos”. En él, se denuncia que los trabajadores asiáticos para multinacionales como Nike, Adidas, Converse, Puma, Reebok o New Balance siguen ganando sueldos miserables pese a que los beneficios de las empresas se han disparado en cientos de millones de dólares.

Además del salario miserable, se resalta también que los trabajadores se ven obligados a hacer muchas horas extraordinarias que ni se contabilizan ni se remuneran, sufren violencia verbal, trabajan en condiciones deplorables de salud y seguridad y se incumple con la obligación legal de proporcionar programas de seguro médico. Además, no existe la libertad sindical.

En muchos de los casos, estas compañías pagan sueldos inferiores a la mitad del salario mínimo, que ya en estos países es bastante precario. Estos empleados pegan zapatos deportivos por menos de 1,25 euros al día, y cosen balones por 30 céntimos de euro cada uno...
Y es que éste es un problema muy importante sobre todo en sociedades de mercados emergentes. En China, un par de “Adidas” pueden costar entre 55 y 110 euros, casi el sueldo mensual de la persona que las ha confeccionado. En India, un trabajador cobra entre 0,25 y 0,55 euros por confeccionar un balón (pueden elaborar entre dos y cuatro al día), en Pakistán los sueldos están congelados desde hace seis años, mientras que el precio de venta de los productos ha aumentado un 40%. Y en Bangladesh, el salario actual no permite a una persona pagar las tres comidas diarias... 

(El Mundo - 11/5/08)

El hambre acucia mientras los precios suben, insensibles a los gritos de ayuda provenientes de los estómagos de medio mundo. Sin soluciones concretas, con mucha palabrería pero poca acción, la crisis alimentaria que golpea el continente asiático amenaza con proseguir su camino por el resto del Planeta, mientras cada país se mira el ombligo y los especuladores afilan sus garras al olor del negocio.

La reunión que hoy mantendrá el recién creado grupo de trabajo de Naciones Unidas intentará responder a la situación de inseguridad alimentaria que viven los países más pobres de la región. Una crisis que, según el secretario general de la organización, Ban Ki-Moon, “no salió de la nada” y responde a “más de una década de negligencia y políticas de desarrollo ineficaces”.
Llamar a las cosas por su nombre parece el primer paso para comenzar a poner remedio a una tragedia que amenaza con provocar la malnutrición de cerca de mil millones de asiáticos, según afirmó el presidente del Banco Asiático de Desarrollo, Haruhiko Kuroda…
(Negocios - 12/5/08)
- Los vietnamitas cobran 104 dólares al mes y los indios 87 

- El salario medio en la zona central de China supera los 200 dólares 

- No obstante, China creció un 11,4% en 2007, el mejor dato en 14 años 

El grupo textil Ever-Glory International es un símbolo de la industrialización china gracias a su fuerte poder en el mercado de la ropa y los juguetes baratos. Entre sus clientes están Levi Straus y Tesco. Ahora, tras representar el despegue chino de estas dos últimas décadas, inicia una nueva etapa. Una fase que resume los cambios que se viven en el gigante asiático: deslocaliza su producción a regiones y países con menores costes.

La apreciación del yuan frente al dólar (un 4,45% este año) y el incremento de los costes de la mano de obra han hecho que su dueño, Edwar Kang, planifique el traslado de sus fábricas al interior de China y a Vietnam, según un reportaje de la agencia Bloomberg.

En la zona este de China, las cuatro regiones donde se concentra su PIB ya no son tan rentables como antes. Por ello, Kang aprovechará las facilidades dadas por las autoridades del país para trasladar sus factorías de Nanjing al interior -pobre- del país. Además, un 40% de su manufacturación se deslocalizará en los próximos cinco años a una nueva fábrica en la ciudad portuaria de Haipong, Vietnam.

Como esta empresa, muchas más compañías chinas han llegado a la misma conclusión. Según un informe de Tao Dong, economista jefe de Credit Suisse en Hong Kong, al menos un tercio de las empresas manufactureras de la provincia de Guangdong, productora de un 30% de las exportaciones chinas, cerrará en tres años por la agresiva competencia de Vietnam, India y otros países vecinos... (El Mundo - 13/5/08)
Durante gran parte de los últimos 10 años, el crecimiento a paso de tortuga de Brasil era claramente inferior al de Rusia, India y China, junto a las cuales forma el grupo de países BRIC. Según los escépticos, era más realista hablar de RIC.

Lentamente y sin bombos ni platillos, sin embargo, Brasil ha doblado la esquina. Además de ser una potencia global en agricultura y recursos naturales, ahora la economía ha incorporado un ingrediente clave que le había faltado durante mucho tiempo: una moneda estable. Esto ha ayudado a desatar la mayor explosión de prosperidad que el país ha visto en tres décadas, lo que ha atraído una multitud de inversionistas extranjeros y ha provisto un motor de crecimiento a la alicaída economía global.

Por segundo año consecutivo, Brasil crecerá cerca de 5%, un nivel aún muy distante de las tasas de China. La expansión, en todo caso, ha permitido que el país que en 2002 parecía al borde de una gigantesca cesación de pagos, acumule la cantidad suficiente de dólares para saldar toda su deuda externa y convertirse en un acreedor neto por primera vez en su historia. El real es una moneda tan confiable que hasta Warren Buffet la ha estado comprando... (The Wall Street Journal - 13/5/08) 
Algo está cambiando en el mercado de renta variable ruso. Los cambios políticos de la última semana -la investidura de Dmitri Medvédev como nuevo presidente del Kremlin- y el fuerte incremento de los precios del petróleo, han despertado el apetito de los de los inversores por un mercado que, según los expertos, está infravalorado.

“Rusia es en estos momentos una de las mejores oportunidades de inversión en todo el mundo”, asegura Goldman Sachs en su último informe sobre el país. El banco de inversión cree que la bolsa rusa ofrece un “valor excepcional” y considera que el RTS (Russian Trading System) -el principal indicador del mercado ruso- podría revalorizarse un 20% en los próximos doce meses hasta alcanzar los 2.750 puntos -ahora cotiza en torno a los 2.300-…

(El Confidencial - 14/5/08)

En los últimos dos años, casi una de cuatro compañías ha sido abordada para que pague sobornos con el fin de ganar una licitación o continuar comerciando, señala una investigación de la firma de consultoría y auditoría Ernst & Young. La investigación de 1.186 ejecutivos en 33 países por Ernst & Young también indica que 18% de las empresas perdieron un contrato a algún competidor que estaba dispuesto a pagar un soborno. 

Un poco más del 10% de ejecutivos en el Reino Unido dijeron que sus firmas fueron exhortadas a pagar un soborno. Esto se compara con 16% en Alemania y 10% en Francia…

(BBCMundo - 14/5/08)

La compañías chinas es indias son las más dispuestas a pagar sobornos cuando hacen negocios en el extranjero, indicó un estudio. La organización independiente Transparencia Internacional (TI) colocó a estas dos naciones en el tope de la lista que ordena a los países exportadores de acuerdo al pago de sobornos. 

Las firmas francesas e italianas fueron señaladas como las más culpables por el pago de sobornos en los países de bajos ingresos. TI dijo que la encuesta demuestra que los esfuerzos por introducir leyes para frenar la corrupción aún no han comenzado a producir resultados. 

“Resulta hipócrita que empresas provenientes de países miembros de la Organización para el Desarrollo y la Cooperación Económica continúen pagando sobornos en todo el mundo, mientras sus gobiernos hablan de corrupción pero hacen poco para detenerla”, dijo el director ejecutivo de TI, David Nussbaum... (Antecedente del artículo anterior)
(BBCMundo - 4/10/06) 
Cada año, América Latina y el Caribe pierden cerca de US$ 50.000 millones por evasión de impuestos de empresas transnacionales que operan en la región. Y esto está limitando seriamente el desarrollo de esos países, señala la organización Christian Aid en un informe dado a conocer esta semana. La investigación de la ONG británica vincula estas millonarias pérdidas a la mortalidad infantil y advierte que con ese dinero, cada día en América Latina se podría salvar la vida de 300 niños menores de cinco años. 

Las multinacionales que son blanco de las acusaciones: British Petroleum (BP), Wal-Mart, Royal Dutch Shell y ExxonMobil entre otras no quisieron dar declaraciones al respecto al ser consultadas por BBC Mundo. En la mayoría de los casos, adujeron que no querían entorpecer sus relaciones con los gobiernos huéspedes. Según el informe, esta millonaria pérdida significa un obstáculo a un crecimiento sostenible e independiente de los países pobres... 
Christian Aid calcula que estas empresas están escamoteando al fisco de los países pobres cerca de 160.000 millones de dólares al año. 

Esta es una cantidad entre tres y cuatro veces superior a los entre 40.000 y 60.000 millones de dólares que el Banco Mundial estima que se precisan para financiar los ocho objetivos de Desarrollo del Milenio de la ONU... 
(BBCMundo - 17/5/08)

A pesar de todas las mejoras que se han producido en el campo económico y de los esfuerzos del popular presidente Luiz Inácio Lula da Silva para aumentar los programas sociales, el cáncer de Brasil continúa siendo la injusta distribución de su riqueza. Según datos publicados esta semana por el Instituto de Investigación Económica Aplicada (Ipea), el 10% de la población concentra el 75,4% de la riqueza del país. Unas cifras que varían poco de las registradas a finales del siglo XVIII.

De acuerdo con el estudio del Ipea, las tres capitales brasileñas donde es más evidente esa desigualdad en la distribución de la renta son São Paulo, donde el 10% de la población posee el 73,4% del producto interior bruto (PIB); Salvador de Bahia, donde el 10% tiene el 67%, y Río de Janeiro, donde ese mismo porcentaje posee el 62,9% de la riqueza… Otro de los aspectos revelados por el estudio es que los impuestos pesan mucho más sobre los pobres que sobre los ricos. El 10% más pobre paga un 44,5% más que el 10% más rico. La carga tributaria representa un 22,7% de renta para el 10% de los más ricos, mientras que, para el 10% más pobre, el peso equivale al 32,8% de su renta… (El País - 19/5/08)

Un período de intensa actividad en Petróleo Brasileiro SA, o Petrobras, el gigante petrolero de Brasil, alimenta las especulaciones de que el país tiene a su disposición suficiente crudo subterráneo como para ingresar a las grandes ligas de los exportadores mundiales de crudo y ayudar a aliviar la presión de los altos precios del combustible.

La noche del miércoles, Petrobras anunció su descubrimiento de crudo más reciente, revelando que había encontrado petróleo a unos 250 kilómetros de la costa de São Paulo. El nuevo campo se ubica cerca del masivo depósito Tupi, propiedad de la empresa. Descubierto hace dos años, Tupi sigue siendo el hallazgo más grande del mundo desde 2000 y el mayor en el hemisferio occidental desde 1976. Petrobras no ha querido decir cuánto petróleo podría contener el nuevo campo…

Algunos inversionistas no están esperando para hacer sus apuestas. Las acciones de Petrobras han subido tanto este año que su valor de mercado ha superado al de compañías de la envergadura de General Electric y Microsoft Corp…
(The Wall Street Journal - 23/5/08)

Cuando los tradicionales mercados emergentes, como los latinoamericanos, se codean ya con las economías más desarrolladas, los expertos han comenzado a detectar que existen oportunidades de inversión en otros lugares del planeta hasta ahora relegados a un segundo plano y que se han visto favorecidos por la escalada mantenida por las materias primas. “El crecimiento en África se sitúa por encima de la media global, con aumentos del 5% en los últimos años. Además, han reducido su deuda e inflación. Ésta antes se situaba en el 20% y ahora es del 6%”, señala Estrella Llorente, gestora de Santander Asset Management. Esta experta destaca que el potencial de muchos países de la zona, entre los que cita Sudáfrica, Egipto, Marruecos, Túnez, Nigeria, Zambia o Kuwait, han dedicado los beneficios obtenidos en las materias primas, la principal riqueza de estos países, en inversiones en infraestructuras, algo que aumenta su atractivo a medio plazo.

Credit Suisse destaca el peso del sector petróleo y gas, ya que las reservas probadas de estas dos materias primas en África se han elevado un 15% en los últimos diez años frente al 8% del resto del mundo. A ello se suman los recientes hallazgos en Uganda y Ghana…
Al margen del continente africano, Rusia y algunos países limítrofes como Ucrania y Kazajstán, también gozan del favor de los expertos. “Tras el default impago de deuda de finales de los noventa las cuentas del Estado ruso están totalmente saneadas. Además, ha mantenido tasas de crecimiento superiores al 6 o el 7% en los últimos años. A ello se suma el apoyo del gas y el petróleo, una de las principales fuentes de ingresos del Estado”, señala Jorge Fernández Amann, gestor de Santander AM. Fernández Amann explica que ha favorecido el cambio en la coyuntura política, con la toma de posesión de Dmitri Medvedev, ex máximo ejecutivo del gigante de gas Gazprom. “Se baraja la posibilidad de que la reforma energética se lleve a cabo un año antes de lo previsto y se espera que se centre en combatir la inflación, uno de los lastres de la economía rusa”, añade. Por sectores, la firma, que sobrepondera Rusia en su fondo de emergentes de Europa del Este, apuesta por energía y finanzas...

(Cinco Días - 31/5/08)

Frustrado por las dificultades de comunicación verbal, uno de los trabajadores indios que explican sus experiencias en Dubai delante de la unidad 32 del campamento de expatriados de Sonapur coge mi libreta y escribe en inglés: “Dubai Mall, centro comercial más grande del mundo. Junto a Burj Dubai, edificio más alto del mundo... 468”. No se refería a los metros ya construidos del enorme rascacielos en Dubai (ya son 640) sino al salario de un peón de la construcción: 468 dírhams, equivalentes a unos 90 euros al mes, sin incluir horas extras. 

El trabajador señala con el dedo el logotipo en su mono de la empresa mixta emirato-británica Dutco Balfour Beatty, que gestiona la obra del Dubai Mall, y apunta 75 dírhams (14 euros), el suplemento mensual para comida. Con ello, hace seis meses podía comprar 60 kilos de arroz; ahora, ni 20. “75 dírhams son tres días de comida en un hotel de Dubai. ¡Para los obreros es para todo el mes!”, dice, delatando su desconocimiento del otro Dubai, el de David Beckham o Posh Spice, y el ostentoso hotel Burj Al Arab, donde un rodaballo al champaña cuesta 360 dírhams. 

Tres megatendencias de la economía mundial han convergido en Sonapur, un conjunto inmenso de barracones en el desierto a 30 kilómetros del centro de Dubai donde unos 150.000 trabajadores de India, Pakistán y Bangladesh duermen en dormitorios colectivos. El barril de petróleo a 130 dólares ha convertido Dubai y Abu Dabi en hervideros de construcción, generando empleo para unos 700.000 inmigrantes. Pero la depreciación del dólar -y del dírham, que oscila como esta divisa- ha rebajado en un 10% o más las remesas enviadas a sus familias. Y el encarecimiento de los alimentos básicos diezma su poder adquisitivo... 
(La Vanguardia - 2/6/08)

El dragón rojo sigue siendo un país de extremos: la vieja y la nueva China, la urbana y la rural, la de los pobres y la de los multimillonarios, pero la distancia entre ambos cabos no tardará mucho en reducirse, si se tiene en cuenta el ritmo de crecimiento de la clase media.

Hace un año, las autoridades anunciaban que esta clase social había alcanzado a 80 millones de personas, tras añadir 15 millones en los últimos dos años. Cerca del 6,15% de la población es considerada clase media por el Gobierno y se espera que llegue al 40% dentro de 20 años, según la Academia de Ciencias Sociales de China.

¿Pero quien forma parte de este estamento? La  oficina nacional de estadísticas china considera que una familia pertenece a la clase media si percibe unos ingresos anuales de entre 7.792 y 65.790 dólares. Más allá de esta clasificación oficial, se puede crear un perfil del chino de clase media como el de un profesional urbano del sector de comercio, servicios, producción o inmobiliario. 

“Es un nuevo rico. Vive en la costa este. Es empresario y compra viviendas, coches, artículos de consumo y de lujo y viaja”, esboza el director del Centro de Estudios Internacionales e Interculturales de la Universidad Autónoma de Barcelona, Sean Golden, que recuerda que “un millón de turistas chinos pasaron por París el año pasado”.

Los integrantes de este grupo son, además, personas mucho más jóvenes que sus iguales de países desarrollados, ya que el 70% de ellos tiene entre 21 y 38 años, según el estudio La nueva clase media china del ex director del instituto chileno-chino de cultura Chihon Ley...
China es el hogar de 1.300 millones de personas. De ellas, un 10% de la población ya es “rica”, otro 8% está “medianamente acomodada”, pero queda un 82% de la población que es pobre, indica Golden. El coloso asiático “ha sacado de la miseria a 500 millones de personas en poco tiempo, pero sigue siendo un país en vías de desarrollo. Su PIB per cápita corresponde a los niveles de Angola o del Congo”, explica…

(Negocio - 14/6/08)

Una gigantesca réplica de la Ciudad Prohibida domina las alturas de la turbulenta capital de Nigeria. En Lagos, la mole imperial no hace las funciones de museo, como en Pekín. Es, por el contrario, un centro comercial donde se venden todo tipo de manufacturas “made in China”. Hasta aquí la anécdota. El dato es que los intercambios comerciales entre el África Subsahariana y China crecen a un ritmo del 50% anual desde hace una década, con una balanza cada vez más desequilibrada a favor de oriente.

“China construye carreteras, edificios, ferrovías, puertos, instalaciones petroquímicas y cuarteles militares: está sacando petróleo, cultivando tierras agrícolas, talando árboles y ofreciendo productos y servicios”, ilustra Robert I. Rotberg, analista de la World Peace Foundation. La presencia asiática filtra cada vez más en la vida cotidiana de los africanos. Hace menos de un año, Pekín subvencionó programas para aprender mandarín a los funcionarios y hombres de negocios nigerianos. Meses después implementó la misma estrategia en Angola...
Los esfuerzos del gigante asiático por acercarse a África tienen, como no, aspectos políticos. Según análisis como el de Mark Leonard, autor de What Does China think?, el modelo chino se está planteando como una alternativa a la vía del libre mercado occidental que, encabezada por Estados Unidos, ha sido el único modelo para los países africanos desde la implosión de la Unión Soviética. “Para los gobiernos africanos el crecimiento de China significa que ya no tienen que elegir entre la asimilación a las reglas de Occidente y el aislamiento”, escribió el ensayista…
(El Confidencial - 16/6/08)

Pese a la aproximación de China al modelo económico capitalista, no hay que olvidar que continúa siendo una economía, en sus términos fundamentales, intervenida por un gobierno de corte comunista. Y aunque es cierto que los procesos de globalización han acelerado los procesos de transferencia tecnológica de un modo radical, y que la propia suficiencia financiera de su economía es un colchón importante para sobrellevar cualquier cambio de orientación económica que en un momento dado tuviera que realizar, no es menos verdad que la necesidad de alimentar el sistema productivo con nueva mano de obra e inversión se ha convertido en uno de los ejes centrales sobre los que gira gran parte de la débil paz social que garantiza que la población del gigante no despierte de golpe. Esa obsesión por crecimiento a cualquier precio no podía haber sido descrita de mejor manera por Stephen Roach de Morgan Stanley en la misma edición del FT al que antes hemos hecho referencia: “En Asia el hipercrecimiento parece la panacea para las aspiraciones de una creciente clase media”. Más claro, agua.

Resulta evidente que, por la vía de los inputs a China le quedarían aún unos cuantos años de felicidad económica por delante, siempre que la demanda global de sus productos no se colapsara antes de que tuviera un verdadero consumo interno, hasta el punto de que el propio Krugman no ve la amenaza inminente de una ralentización. El problema, y la gran cuestión, en mi más que modesta opinión, es: ¿qué pasará después? Y, sobre todo, ¿qué no hará China por asegurarse entonces dicha imprescindible estabilidad política, social y económica? Ya saben mi tesis central: la tercera guerra mundial va a ser soterrada y financiera. Y probablemente esté ocurriendo sin que nos demos cuenta. Una opinión tan discutible como otras, seguro. Ustedes mismos.

(El Confidencial - 17/6/08)

La economía rusa, transformada por completo en 10 años bajo el influjo del petróleo, debería desintoxicarse del oro negro si desea seguir su deslumbrante carrera, según reconoció el viceprimer ministro ruso, Igor Chuvalov, en el reciente Foro Económico de San Petersburgo.
La excesiva dependencia de los precios del petróleo es una de las debilidades de Rusia, que se resentiría ante una rebaja del crudo y que necesita ser más innovadora si desea mantener el dinamismo económico.

Según Chuvalov, los gigantescos recursos energéticos de Rusia son una “trampa”, más que una “bendición”, pese a los generosos ingresos que garantiza, ya que “repercuten negativamente sobre el desarrollo socioeconómico del país”...

(Negocios - 18/6/08)
No hace mucho, las autoridades chinas acudían a los encuentros estratégicos con EEUU sabiendo que recibirían alguna que otra reprimenda de las autoridades estadounidenses.

Era frecuente que Washington les recriminase su mala gestión económica por aplicar subsidios estatales, regular excesivamente la inversión extranjera o mantener su moneda infravalorada y que les recomendase que su sistema económico se pareciese más al americano. 

Pero en las últimas semanas, el dedo acusador apunta justo en la dirección opuesta. Los funcionarios chinos han reprochado a EEUU su gestión económica mientras defienden la intensa regulación del coloso asiático.

Las autoridades chinas están molestas por la aparente hipocresía de los americanos que intentan decirles qué deben hacer, mientras su economía está estancada y la china en pleno auge. Algunas voces ya sugieren que el estilo económico chino ayudaría a los países en desarrollo mejor que el modelo americano y aseguran que no hay prisa para copiar la democracia multipartidista estadounidense.

En las últimas seis semanas, las críticas se han hecho más evidentes. Liu Mingkang, responsable de la comisión reguladora del mercado bancario acusó la “pervertida concepción” regulatoria de Washington y culpó a EEUU por la grave crisis hipotecaria que a punto estuvo de congelar los mercados occidentales de deudas... 
(Negocios - 18/6/08)

Mientras en el mundo desarrollado se vive una contracción crediticia, disparada por la crisis del mercado inmobiliario estadounidense, en América Latina el consumo sigue creciendo y el crédito fluye como nunca antes. “El crecimiento del crédito es altísimo en todos los países de la región. En particular, el crédito para el consumo”, dijo a BBC mundo Osvaldo Kacef, director de la División de Desarrollo Económico de la CEPAL. 

El pilar de esta explosión del crédito es el fuerte crecimiento económico de la región de la mano de la demanda internacional de materias primas. Pero también hay otros factores, como señaló a BBC mundo el asesor económico de la Fundación Iberoamericana de Asociaciones Financieras (FIBAFIN), Hernán del Villar. 

“Hay una especialización financiera que beneficia particularmente a los sectores con menores ingresos. En estos sectores el incremento del crédito tiene un impacto mayor en el consumo. En sectores con mayor ingreso, hay más capacidad de ahorro y, por tanto, menor necesidad de crédito para acceder al consumo”, explica del Villar. 

En resumen, este auge crediticio estaría fomentando la movilidad social en las desiguales sociedades latinoamericanas…

(BBCMundo - 19/6/08) 

Las historias de éxito económico en África son muy escasas, casi inexistentes de hecho. El continente es la oveja negra mundial en términos de desarrollo y nivel de vida, pero en los últimos años un grupo de países ha comenzado a despuntar, despertando el tímido optimismo de que es posible avanzar. La duda es si nos sorprenderán un día los leones africanos como en su día hicieron los tigres asiáticos o si son historias aisladas que no pasarán de meras anécdotas.

Un informe, elaborado por el Servicio de Estudios de La Caixa con datos del Banco Mundial, constata que Sudáfrica, Botswana, Zambia, Mozambique, Ghana, Tanzania o Uganda han crecido en los últimos años a un ritmo considerablemente alto. Esto, dejando a un lado los exportadores de petróleo, Guinea Ecuatorial, Angola o Sudán, que por razones obvias se hallan al frente de la riqueza…
(Negocios - 20/6/08)

De la Torre es el principal responsable para América Latina del Banco Mundial, la entidad surgida hace seis decenios de los acuerdos de Bretton Woods en la que hoy trabajan más de 10.000 personas con el objetivo declarado de reducir la pobreza en el mundo. La explosión de la última crisis energética y alimentaria ha añadido dificultades a la ingente tarea.

¿En qué situación económica se encuentra América Latina?

La región viene de un periodo de inusual crecimiento, que se ha extendido desde 2003 fruto, en parte, de la buena situación internacional. Ahora, hay dos crisis que están poniendo a prueba la resistencia latinoamericana: la financiera (y su incidencia en la economía real) y los altos precios de los alimentos y los combustibles.

¿Cómo afecta la crisis financiera originada en Estados Unidos?

Las noticias son hasta ahora bastante buenas. La región ha mejorado su sistema inmunológico, con avances fiscales e institucionales y reducción de la deuda pública. Además, han mejorado las políticas monetarias, gracias a la independencia de los bancos centrales. Se ha ganado en credibilidad y se han flexibilizado los sistemas cambiarios. Como resultado, la región es menos riesgosa y tiene más capacidad de absorber shocks externos. A diferencia de crisis anteriores, los inversores no han huido de la región, porque perciben un riesgo menor…

(Cinco Días - 23/6/08)

Por mucho tiempo, Estados Unidos ha dependido de la bondad de otros países para financiar su déficit comercial. En la actualidad, es probable que se trate de China, Brasil, México u otra economía emergente.

EEUU tiene que importar casi US$ 2.000 millones netos en capital al día para cubrir su enorme brecha comercial. De los US$ 920.000 millones que los extranjeros invirtieron en acciones, bonos y valores gubernamentales estadounidenses el año pasado, US$ 361.000 millones, un sorprendente 39% provino de economías emergentes, según cálculos de Bank of America, basado en los datos del Departamento del Tesoro. Tan sólo China representó 21 puntos porcentuales del total, mientras que Brasil tuvo 8,4 puntos porcentuales y Rusia 2,8. México, Singapur, Malasia, Corea del Sur y otros también dedicaron cuantiosas sumas a la compra de activos estadounidenses.

Probablemente se trate de la punta del iceberg. El capital de los países del Golfo Pérsico a menudo pasa a través de Londres camino a Nueva York, así que miles de millones de dólares en inversiones que aparecen como británicas en los informes del gobierno en realidad son árabes. “No sólo somos adictos al dinero de otras personas, sino que somos adictos al dinero de países pobres”, asegura Joseph Quinlan, estratega jefe de mercado de Bank of America.

Los países del Golfo Pérsico no son exactamente pobres, pero en relación a EEUU, Brasil, México y Rusia sí lo son. La teoría económica dice que el capital supuestamente debe fluir de los países ricos y de menor crecimiento a los países pobres de rápido crecimiento que no tienen dinero. Ese era el caso antes de la Primera Guerra Mundial, cuando los europeos explotaban la riqueza natural de sus colonias. Ahora, la teoría ha salido volando por la ventana.

“Es una anomalía histórica que en los últimos cinco o seis años, incluso más dinero ha fluido de los países pobres a los ricos que de los ricos a los pobres”, afirma Barry Eichengreen, economista de la Universidad de California en Berkeley...
Los países emergentes, sin embargo, compran dólares y buscan lugares para invertirlos. El año pasado, los bancos centrales de los países emergentes sumaron cerca de US$ 1,2 billones (millones de millones) en monedas occidentales a sus reservas, cerca de US$ 800.000 millones en dólares, según Brad Setser, un investigador del Council on Foreign Relations. Los fondos soberanos de economías emergentes sumaron otros US$ 150.000 millones. Buena parte de estos fondos acaban siendo invertidos en EEUU… 

(The Wall Street Journal - 23/6/08)
El mapa de la riqueza está cambiando. El año pasado, la población de millonarios en los países emergentes creció casi cinco veces más que en Estados Unidos, la principal economía del mundo, según un informe publicado ayer. El dato representa la mayor divergencia entre EEUU y las grandes economías en desarrollo desde que se empezó a compilar la información en 2003.

El número de millonarios en Brasil, Rusia, India y China saltó 19% en 2007, en comparación con el crecimiento de 3,7% en EEUU, la menor expansión desde 2002, según el Reporte Anual de Riqueza Global, realizado por Merrill Lynch y la consultora Capgemini.

EEUU sigue dominando la economía millonaria en el mundo. Ese país tiene más de tres millones de millonarios financieros, definidos como aquellos con activos aptos para invertir de US$ 1 millón o más. Eso significa 100.000 más que en 2006. Aun así, los mercados emergentes capturaron la mayor parte del crecimiento millonario del año pasado, con Brasil, China, India y Rusia agregando 133.000 nuevos millonarios. El gran triunfador fue India, cuya población de millonarios creció 23% en 2007, comparado con un crecimiento de 21% en 2006, la mayor expansión del mundo. China registró un avance de 21%, seguido por Brasil con 19% y Rusia con 14%.
(The Wall Street Journal - 25/6/08)

Dos de las bolsas de peor desempeño este año eran, hasta hace poco, las predilectas de los inversionistas.

Los mercados de China e India comenzaron el año con acciones que se negociaban a niveles caros, lo que las dejó vulnerables a los cambios de humor de los inversionistas. Aunque el crecimiento económico sigue siendo robusto en ambos países, pocos analistas creen que las bolsas repetirán su desempeño estelar del año pasado. Los inversionistas están preocupados por el alza de la inflación y los esfuerzos de los gobiernos para combatirla, que podrían mermar el crecimiento.

La bolsa de India ha caído más de 28% en lo que va del año, mientras que la de China ha perdido por encima de 46%. De todos modos, ambos índices se mantienen en niveles mucho más altos que hace unos años.

Es probable que junio sea el quinto mes de descenso consecutivo de la alicaída bolsa china, que ha perdido cerca de US$ 2 billones (millones de millones) desde enero a la fecha. El Índice Compuesto de Shanghai ha caído más de la mitad desde su nivel más alto y ahora las acciones se transan en niveles que no se habían visto desde inicios de 2007. La caída del Sensex, el índice de referencia de la Bolsa de Mumbai, lo ha hecho retroceder a los niveles de agosto del año pasado.

Los descensos sirven como recordatorio de que la espectacular racha de crecimiento económico en los mercados emergentes no los ha inmunizado contra los bajones pronunciados en sus mercados financieros. También constituyen una señal de que no hay que poner a todos los mercados emergentes en el mismo saco. Mientras India y China caen, las bolsas de Brasil y Rusia han capeado bastante bien la tormenta.

Ni siquiera las acciones estadounidenses han descendido tanto como las de China e India. El Promedio Industrial Dow Jones ha cedido cerca de un 11% en lo que va del año…

(The Wall Street Journal - 24/6/08)

Un cartel que cuelga en su principal avenida proclama que Honghe es “la ciudad china famosa por sus suéteres”. Sin embargo, la economía de la ciudad de los suéteres se está deshilvanando, señal precoz de que el sector manufacturero de China podría estar entrando en una etapa más madura de crecimiento.

En las últimas dos décadas, Honghe, a 90 minutos en auto de Shanghai, se labró un cómodo nicho en la economía mundial. Llegó a tener a unos 100.000 residentes empleados en 100 fábricas y 8.000 talleres para tejer, teñir, empacar y exportar unos 200 millones de suéteres al año. El gobierno estima que el sector facturaba unos US$ 650 millones anuales.

Ahora, muchos exportadores y talleres han cerrado sus puertas. A otros no les ha quedado más alternativa que disminuir su producción. Y algunos de los inmigrantes que llegaron en busca de empleo están regresando a sus hogares.

Los fabricantes dicen que el alza de las materias primas y la energía han reducido sus ganancias. El fortalecimiento del yuan ha encarecido las exportaciones de Honghe en mercados importantes como Estados Unidos, donde el precio de los productos chinos subió un inusitado 4,6% en mayo frente al mismo mes del año pasado, según el Departamento de Comercio estadounidense. Los compradores extranjeros, acostumbrados a los precios bajos, a menudo se niegan a pagar más…
Los fabricantes de productos baratos han sido un motor clave del milagro económico chino, contribuyendo a convertir al país en el segundo exportador del mundo después de Alemania. Durante años, siguieron creciendo al expandir sus volúmenes y reduciendo sus márgenes para superar la competencia. Ahora estas empresas son vulnerables a la apreciación del yuan y al alza de los costos laborales…

Muchos economistas y autoridades del gobierno opinan que el país ha recurrido demasiado a los recortes de costos y modelos de producción simples para aumentar las exportaciones a niveles contraproducentes. “Una dependencia tan alta en el comercio exterior no es buena para China”, indica Yu Yongding, investigador de la Academia China de Ciencias Sociales, un centro de estudios ligados al gobierno. Mientras para Estados Unidos y Japón el comercio exterior representa un 20% de su Producto Interno Bruto, en el caso de China la cifra es de 75%, dice Yu...

(The Wall Street Journal - 2/7/08)

El presidente Lula dijo que, por el momento, cuando el mundo habla de crisis y de inflación debido a los alimentos, Brasil no debe reducir la capacidad de consumir y producir de la población, sino impulsar la productividad. “Cuando el mundo necesita comer, tenemos que decir ‘venga y compre lo que Brasil tiene para vender’”, dijo. 

El presidente ha insistido en que Brasil puede ser clave cuando se trata de aliviar la preocupación mundial por el precio de los alimentos. 

El país ya es el principal exportador del mundo de carne, pollo, azúcar, café y jugo de naranja. Además, las exportaciones agrícolas alcanzaron un récord de US$ 27.000 millones durante los primeros cinco meses de este año. 

Aunque los grupos ambientalistas temen las consecuencias de un desarrollo desmedido, se calcula que en Brasil la cantidad de tierra disponible para agricultura es más grande que la que se destina en toda la Unión Europea a este sector…

(BBCMundo - 4/7/08)  

Barbados, Saint Tropez, Porto Fino, Mallorca, Phuket y... ¿por qué no? Brasil. El país de la bossa nova, los carnavales y las playas exóticas se ha convertido de un tiempo a esta parte en uno de esos lugares que antes sólo visitaban los turistas y que hoy resultan realmente atractivos para quienes buscan un retiro paradisíaco donde instalar su segunda residencia.

Brasil está lejos del Viejo Continente y aún es un país desconocido para muchos ciudadanos de la Unión Europa, pero no hay que olvidar que en los últimos tiempos regiones como Caribe, Sudáfrica y Mauricio, y sus complejos residenciales de ensueño, se han incorporado al circuito de los destinos preferidos por las familias acaudaladas de Europa y América.

Es un país de claroscuros: pobreza, analfabetismo y delincuencia conviven hoy con una pasión desbordada por el fútbol, la bohemia y el glamour de Copacabana y una economía que crece al 5,4% y que permite albergar la esperanza de un futuro más próspero para el país.

Por eso, la consultora británica Knigt Frank vaticina que en los próximos años, el mercado brasileño, que denomina “emergente”, se colocará definitivamente en el mapa de los lugares preferidos por los compradores internacionales: inversores inmobiliarios, jubilados ricos y, por supuesto, empresarios, ejecutivos y profesionales liberales de mediana edad que han hecho fortuna trabajando (o invirtiendo) en industrias tecnológicas y financieras y que buscan una experiencia y un lugar cálido y diferente para navegar y jugar al golf.

A Brasil miran hoy americanos de clase media alta y latinoamericanos acaudalados, pero no sólo ellos. Portugueses, ingleses, españoles, italianos, noruegos, suecos, holandeses, e incluso egipcios y angoleños, demandan información sobre las villas de lujo y los resort que allí se están construyendo. La expansión geográfica de las rutas aéreas y el desarrollo de internet lo han hecho posible. Todos buscan paisajes espectaculares, propiedades de calidad, seguridad y un ocio exclusivo. En los últimos tiempos se han unido a este club un número pequeño, pero creciente, de profesionales y empresarios de las economías emergentes de Europa del Este, especialmente de Rusia, pero también de Polonia, Hungría y República checa...
(Cinco Días - 10/7/08)
El presidente chino, Hu Jintao, fue directo al grano. En su discurso de ayer ante el G-8 en Toyako (Japón) no habló ni de cambio climático ni del tipo de cambio del yuan que tanto preocupa a Occidente, sino de trabas comerciales, de subsidios agrícolas y de falta de sinceridad y solidaridad por parte de los ricos.

“Todos los países y en especial los más industrializados deben demostrar un verdadero compromiso en las negociaciones de la Ronda de Doha (de la Organización Mundial de Comercio, OMC). Deben eliminar las barreras comerciales, ser flexibles a la hora de abordar temas como la rebaja de los subsidios agrícolas, ser más considerados con los países en desarrollo y dar acceso libre a sus mercados a los Estados más pobres”, enfatizó Hu en su discurso en la última jornada de la cumbre de Toyako.

Las palabras de Hu son las de las cinco grandes potencias emergentes (China, India, Brasil, México y Sudáfrica) que ayer se reunieron con el G-8 (EEUU, Canadá, Rusia, Alemania, Reino Unido, Italia, Francia y Japón). El quinteto respaldó con reservas el plan presentado el martes por los ricos para reducir a la mitad las emisiones de gases contaminantes para 2050. Han coincidido con el G-8 en que hay que hacer “profundos recortes”, pero no han acordado ningún calendario específico…
(El País - 10/7/08)

Pinta en bastos para los inversores de fondos que apostaron por la India. Los productos comercializados en España que invierten en este mercado registran las mayores pérdidas de la industria desde que comenzó el ejercicio. Pierden los que invierten en renta fija y los que invierten en renta variable. De hecho, estos últimos acumulan unas pérdidas medias del 44,8%, según datos de Morningstar. Las cifras asustan ya que el más castigado registra una rentabilidad negativa del 57%, y el que menos, del 35%. 

No en vano, la ‘I’ de los mercados BRIC -Brasil, Rusia, India y China- no atraviesa por su mejor momento, ni bursátil, ni monetario ni económico. La bolsa India registra el peor comportamiento de la región Asia Pacífico, por delante incluso de China -que pierde más de un 20% desde enero- y a la par que Vietnam. La caída se sitúa en torno al 40% para los inversores nacionales y al 46% para los extranjeros, como consecuencia de la fuerte depreciación experimentada por la rupia en los últimos meses y que se ha traducido en pérdidas adicionales. El principal indicador de la bolsa India, el Sensex, acumula una caída del 36% desde enero. 

Estos porcentajes contrastan visiblemente con los de Brasil o Rusia. El Bovespa, el principal indicador brasileño pierde un 5% desde principios de año, aunque acumula una caída del 20% desde que fijara máximos el pasado mes de mayo, anticipando, según los analistas, el comienzo de una fase bajista en la mayor economía de Latinoamérica. El Índice RTS ruso también salva el tipo con una caída del 5% desde enero, aunque desde los máximos de mayo se deja cerca de un 19%...

(El Confidencial - 11/7/08)

Visto desde lejos, el lugar podría ser un negocio de venta de animales. Jaulas de techo a piso se ordenan a cada lado de un estrecho corredor y el aire tiene un olor rancio, una mezcla indefinible de comida, sudor y desechos. 

A la entrada, un aviso en chino e inglés que cuelga de una pared manchada previene a los intrusos: “Área privada, no entrar”. 

Sze Lai Shan, trabajadora social de una ONG local, ignora la advertencia y entra sonriente en el cuarto, un rectángulo de no más de 50 metros, en cuyo piso desgastado se acumula la mugre entre cubos de plástico, pedazos de diarios y recipientes de telgopor con sobras. 

El sol se acaba de poner y una raquítica bombita derrama su luz cavernosa sobre la escena, que tiene algo de prisión, de pabellón psiquiátrico. Algo, incluso, de perrera municipal. 

Quienes a esa hora se hacinan en la deprimente habitación saludan a Sze. Ella es una de las pocas almas en Hong Kong que se apiadan de los “hombres jaula”, como se conoce aquí a los que viven en estas condiciones infrahumanas. 

Acostados en sus camastros, algunos miran ensimismados al vacío, mientras otros se aglomeran frente a un pequeño televisor para ver las noticias que dan cuenta ese día de la reunión en Japón del G-8, el grupo de los países más desarrollados… 

(La Nación - 13/7/08)

La economía china sobrepasará a la estadounidense en 2035 y doblará su tamaño a mediados de siglo, según concluye el informe del instituto privado Carnegie Endowment for International Peace, que, con esta conclusión, se suma a otros institutos y consultoras que vislumbran al coloso asiático como primera economía mundial en dos o tres décadas.

En opinión del think tank estadounidense, China será capaz de mantener su elevada expansión económica durante décadas debido a que su crecimiento se sustenta en la demanda doméstica y no en las exportaciones, pese a su vigor en los últimos años.

El informe Auge de la economía china, realidad y ficción, elaborado por el experto Albert Keidel, apunta que el mundo será un lugar diferente a mediados de siglo. Si se tiene en cuenta la tasa de intercambios comerciales convertida a dólares, la economía china doblará a la estadounidense, con 82 billones de dólares, frente a 44 billones de EEUU en 2050. Una cifra muy superior a la actual, ya que el pasado año el PIB comercial chino apenas suponía 3 billones de dólares, frente a los 14 billones de la primera economía global…

(Negocios - 15/7/08)
El gobierno de China enfrenta un riesgo creciente de fracasar en su batalla contra una ola global de inflación.

El control gubernamental sobre su divisa y el compromiso político de estimular el crecimiento económico están minando su capacidad y disposición de atacar la inflación este año. Una débil respuesta al aumento de precios podría contribuir a una espiral inflacionaria que ha producido turbulencias políticas en el pasado. Además, si la economía china no se enfría, su demanda por materias primas podría generar una inflación aún más alta en todo el mundo.

Se trata tal vez del mayor y más dramático ejemplo de la disyuntiva que enfrentan muchas economías emergentes. Años atrás, estos países decidieron garantizar la estabilidad económica y conquistar la confianza de los inversionistas al atar su moneda de manera más o menos firme al dólar. Ahora, no obstante, están descubriendo que esta opción ha limitado su capacidad de maniobra. A medida que Estados Unidos recorta sus tasas de interés, a estos países les cuesta más elevar sus propias tasas...

(The Wall Street Journal - 15/7/08)
China ocupa el tercer puesto en casos de intentos de soborno, por detrás de Rusia y la India, según una encuesta llevada a cabo a través de internet, elaborada por la organización estadounidense Trace Internacional.

Un total de 148 compañías y personas informaron de intentos de soborno en China entre junio de 2007 y el pasado día 30, con un alto número de casos que implicaban a policías y jueces, por encima de la media de otros países con economías similares, según recoge el diario South China Morning Post. 

De los intentos de soborno denunciados, el 85 por ciento fueron exigidos por personas del Gobierno, incluyendo un 11 por ciento de miembros de la policía y otro 11 por ciento de empleados de juzgados. 

La mayoría de los sobornados pedían dinero, pero más del 20 por ciento exigió otras cosas, como regalos o favores sexuales. Un 55 por ciento de los intentos de soborno se situaban entre 63 y 3.145 euros (entre 100 y 5.000 dólares), aunque un 6 por ciento llegó a estar por encima de 314.472 euros (500.000 dólares)…

(La Vanguardia - 16/7/08)

Lograr el salto de calidad cuando todo el mundo lucha por escapar de la crisis. Esta paradoja tiene lugar en Latinoamérica, que cuenta con una oportunidad histórica para dar un salto definitivo en su desarrollo, en palabras del secretario general iberoamericano, Enrique Iglesias. La abundancia en la zona de algunas de las materias primas más cotizadas refuerza esta percepción, aunque el reverso de la moneda no invita al optimismo, ya que muchos de sus habitantes están en “el filo de la navaja”, según el FMI.

 “Si los precios de los alimentos siguen en alza y el del petróleo no cambia, algunos gobiernos no podrán alimentar a la población y mantener la estabilidad de la economía al mismo tiempo”, avanza Dominique Strauss-Kahn, director del organismo. Centroamérica y los países caribeños ya sienten en nudo en el cuello.
Esta valoración también es compartida por Iglesias, que añade a la lista de necesitados aquellos estados en los que las remesas de sus emigrantes se han convertido en la principal fuente de ingresos del país, y que el deterioro del mercado de trabajo europeo y estadounidense amenazan con estrangular.
Sin embargo, el secretario general iberoamericano prefiere ver la botella medio llena. El incremento de los ingresos que genera la subida de los precios del petróleo y los alimentos permite a la región mantener sus tasas de crecimiento, y posibilitaría afrontar definitivamente el enquistado problema de la falta de redistribución de la riqueza y la falta de cohesión social…

(Negocios - 16/7/08)

Mientras medio mundo pelea por reactivar sus respectivas economías y superar el impacto de las sucesivas crisis financieras acaecidas en las principales potencias desde el pasado verano, China no consigue frena todo lo que quisiera su crecimiento, que ha moderado su ritmo de avance durante el primer semestre del año aunque, una vez más, sigue sobre los dos dígitos con un 10,4%; mientras la inflación, una de las máximas preocupaciones del Gobierno, alcanzó el 7,9%.

Según datos anunciados hoy por el Buró Nacional de Estadísticas, el Producto Interior Bruto (PIB) sumó 1,9 billones de dólares (1,2 billones de euros) en los seis primeros meses del año, aunque su crecimiento fue 1,8 puntos inferior al del mismo periodo del 2007…

(El País - 17/7/08)

Alexei Miller, presidente de Gazprom, viajó la semana pasada a Trípoli para ofrecer “comprar en el futuro a precios competitivos todos los volúmenes disponibles de gas natural, gas licuado (GLN) y petróleo que Libia destina a la exportación”. Un portavoz de Gazprom vaticinó que antes de fin de año se firmarían los primeros acuerdos con el régimen de Muammar el Gaddafi.

Aunque es poco probable que Libia acepte poner en manos de esta sociedad toda su producción, el incremento de su presencia en el país magrebí -ya explota cuatro bloques de petróleo- es importante porque es el que posee en África las mayores reservas de oro negro y las cuartas de gas. Gazprom está además controlada por el Kremlin y apoya sus designios en política exterior.

La sociedad ya intentó hace dos años colocar sus tentáculos en el Magreb. Concluyó un memorando de colaboración con la Sonatrach argelina, la mayor empresa energética africana, pero éste expiró hace un año sin haber dado resultados...
(El País - 17/7/08)
La prensa financiera internacional se ocupa cada vez más de las nuevas multinacionales de Latinoamérica, las llamadas multilatinas. Si hace 10 años se contaban con los dedos de una mano las empresas cuyo nombre había que conocer -Cemex, Petrobras, Embraer, Globo...-, la lista alcanza ahora varias decenas de compañías: Vale do Rio Doce, América Móvil, Gerdau, Itau, Modelo, América Móvil, Aracruz, Suzano...

Lo visto y no visto. En unos pocos años, estos nuevos gigantes, brasileños y mexicanos los más (90%), pero también chilenos o argentinos, han pasado de empresas domésticas (con exportación a los países vecinos) a transnacionales con presencia directa en decenas de países. La cementera mexicana Cemex, que en 1997 facturaba 1.000 millones de dólares, vende ahora 23.000 millones. Cada vez hay más multilatinas en las listas de Fortune o Forbes. Mientras que la clasificación de las 2.000 de Forbes de 2006 traía 41 empresas de Brasil, México y Chile, la de este año viene con 57. Sólo las brasileñas han pasado de 18 a 34 compañías.

La región tiene ya algunas de las empresas más grandes del mundo en sus sectores. Cemex es la tercera del mundo y la primera en Estados Unidos. La minera brasileña Vale do Rio Doce es la segunda después de BHP Billiton. La mexicana América Móvil es la quinta operadora de móviles, y la líder en Latinoamérica, por delante de Telefónica. Petrobras es la octava empresa del mundo por valor en Bolsa. La brasileña Gerdau es líder en aceros largos en el continente, incluido Estados Unidos. La mexicana Femsa es líder en bebidas en Latinoamérica, por delante de Coca-Cola y con ventas apenas algo inferiores a las de Heineken. Y Aracruz es uno de los mayores grupos de pasta de papel, con el 24% del mercado mundial de pasta blanqueada de eucalipto.

Todo un fenómeno inesperado e imprevisto. Si el desembarco de las grandes empresas chinas e indias en Occidente ha provocado asombro, la sorpresa generada por las multilatinas no le va a la zaga. Más que nada, por la contumaz imagen del continente como una zona siempre al borde del desastre económico. No extraña que la saga de estas empresas esté encandilando a los estudiosos…

(El País - 20/7/08)

Tan sólo hace unas semanas, los conocidos nombres de empresas manufactureras estadounidenses como Oregon Steel e Ipso Inc. fueron eliminados de los edificios donde operaban y reemplazados con un nuevo logo, Evraz Inc. NA., el fabricante moscovita de acero y tuberías, cuyo 41% está controlado por el segundo hombre más rico de Rusia, Roman Abramovich.

Esta transición marca una sorprendente tendencia de fusiones de compañías rusas en territorio estadounidense. En lo que va del año, las firmas rusas han adquirido más de US$ 4.200 millones en compañías y activos estadounidenses, y otros US$ 17.400 millones en compañías en todo el mundo. Aunque son pequeñas según estándares estadounidenses, representan un récord anual. Y todo parece indicar que los rusos apenas están empezando.

“Vamos a ver mucho más de esto”, dice David Gottlieb, un abogado de Cleary, Gottlieb, Steen & Hamilton que ha trabajado en muchos de los pactos. “Hay mucho dinero fuera de Estados Unidos y los precios son más baratos para los compradores de fuera de EEUU debido al dólar”.

Las incursiones rusas son un reflejo de la evolución contraria de las economías estadounidense y rusa. Los multimillonarios rusos, con los bolsillos llenos por la riqueza de los recursos naturales, son muy conocidos por su predilección por las cosas caras, como los yates y los equipos de fútbol. Pero también están acumulando activos más sustanciales: compañías de acero, tuberías, minas y automóviles…

(The Wall Street Journal - 22/7/08)

“El epicentro de la inflación mundial”, lo llaman. “El continente donde los precios no paran de crecer”, insisten. Si en Europa y Estados Unidos la crisis financiera copa las preocupaciones de la prensa económica, en Asia la gran protagonista de este horrible 2008 es la inflación. En los últimos meses, tres países asiáticos han superado la barrera de las dos cifras: India se acerca al 15%, Indonesia anda a la zaga y Vietnam, campeón mundial en materia, rompe todos los pronósticos. Hanoi anunció esta semana que va a superar la barrera psicológica del 25%. En China el problema se sitúa ligeramente por debajo del 10%... y creciendo. Cifras escalofriantes incluso al trasluz de los precios occidentales: según las previsiones, la inflación en la zona euro no superará el 5% en 2008.

“Hace un año esto que nos acabamos de comer hubiera costado la mitad”, asegura, con semblante trágico, un informático indonesio en la capital de su país, Jakarta. Dos platos de arroz con salsa de cacahuetes, una botella de agua, una cerveza, una ensalada de verduras y dos cafés en un restaurante para oficinistas con el aire acondicionado roto. Total: alrededor de 20 dólares. Una verdadera fortuna para una nación donde en torno al 40% de la población vive con menos de un dólar al día. “El epicentro del terremoto de la inflación mundial está realmente en Asia”, insistía el miércoles en las páginas de The New York Times el director de políticas monetarias del Banco Central de Filipinas, Cyd Tuano-Amador.

La culpa es del petróleo y los alimentos, pero no sólo. Los grandes números de las economías asiáticas crecen a ritmos exorbitantes, pero de media los precios aumentan todavía más. El resultado es evidente a pie de calle y ofrece un saldo tan manido que casi cuesta escribirlo: las grandes fortunas y los restaurantes de lujo se cobran terreno, mientras que las necesidades de los chabolistas se agudizan... 

(El Confidencial - 25/7/08)

La empresa alemana Steiff, que en 1902 inventó el popular osito de peluche, ha decidido abandonar la producción de juguetes en China y potenciar sus fábricas de Alemania, Portugal y Túnez, una tendencia que pueden seguir otras empresas occidentales que se han instalado en el gigante asiático, preocupadas con los bajos niveles de calidad y el aumento de los costes logísticos.

Steiff fabrica productos de gama alta y sus ositos de peluche, muy conocidos en todo el mundo, son un objeto de culto para miles de coleccionistas. A principios del siglo XX, un empresario americano descubrió este juguete de origen alemán y comenzó su exportación al mercado estadounidense, donde se popularizó bajo el nombre de Teddy Bear.

“Las líneas de producción en China nos han permitido ahorrar mucho dinero en salarios, pero también han supuesto un coste para la reputación de la compañía. La calidad es más importante que el ahorro de costes”, afirma Martin Frechen, director general del grupo alemán.
Como han hecho miles de empresas europeas, estadounidenses y japonesas, Steiff transfirió a China una parte de su producción para reducir gastos. Pero cinco años después, ha cambiado completamente la estrategia y ha decidido invertir en sus fábricas de Europa y Túnez, más próximas de los grandes centros de consumo, aunque con costes laborales más caros que los de China…
Los responsables de Steiff han dicho que los fabricantes del país asiático privilegian los precios y la cantidad, pero no tienen capacidad de respuesta para las series más limitadas, sofisticadas y exigentes. La compañía alemana ha apuntado otros dos factores que justifican su retirada del mercado chino: la lejanía geográfica no permite una rápida adaptación a los ciclos de producción y el petróleo ha disparado los costes de transporte y logística. Además, los indicativos económicos, asimismo, hace prever una paralización del consumo, lo que configura un panorama bastante desalentador…

(Negocios - 25/7/08)
El índice RTS de la Bolsa de Moscú concluyó la sesión del viernes con una caída del 5,58% para cerrar en los 1.951,29 enteros en su peor sesión en los últimos seis meses, después de que el primer ministro ruso, Vladimir Putin, endureciera ayer su discurso respecto a la minerometalúrgica rusa Mechel, a la que acusó de encarecer el precio de venta del carbón para los productores de acero ruso. 

El selectivo ruso que agrupa a las 50 mayores compañías cotizadas en la Bolsa de Moscú acumula de este modo su cuarta sesión consecutiva a la baja y suma ya una caída superior al 20% desde sus máximos de mayo...

El miedo a una recesión global está restando atractivo a las empresas de outsourcing (externalización de servicios), avisan los analistas. Los dos gigantes indios del outsourcing de tecnologías de la información, Tata Consultancy Services e Infosys Technologies, han incrementado sus ingresos un 20% en el último ejercicio. Su rival Wipro es también optimista de cara al futuro. Cree que aún puede ayudar a sus clientes a reducir costes y a centrarse en su negocio principal. Pero estas dosis de satisfacción esconden algunas tendencias preocupantes.

(Negocios - 25/7/08)
Para encontrar Macao hay que viajar al muy lejano Oriente. Es una ciudad-puerto al sur de Guangdong, en un istmo unido a la costa china. Muchos la comparan con Hong Kong pero Macao se diferencia por su veta mediterránea. Además, el juego es su negocio y principal atractivo, tanto que ha desbancado a Las Vegas.

Pero, ¿dónde exactamente se encuentra Macao? Para encontrarlo hay que viajar al Este, hacia el muy lejano Oriente. Macao, o Macau, es en concreto una ciudad-puerto ubicada en el delta del Pearl River, en el sur de la provincia china de Guangdong y, más concretamente, en un istmo unido a la costa china. El territorio ocupa apenas 21 Kilómetros cuadrados y comprende una península, (conectada a la costa por dos puentes) y dos islas unidas a su vez entre ellas.

Muchos la comparan con Hong Kong, por ser ambas islas cercanas a las costas de China, muy próximas entre sí, y enclaves comerciales y puertos francos..

(El Mundo - 25/7/08)

China National Petroleum Corporation (CNPC), la mayor empresa petrolera del país asiático, ha anunciado sus planes de recortar un 5 por ciento su plantilla, 80.000 empleados, de un total de 1,67 millones, debido al “aumento de los costes laborales”, informó hoy el estatal “China Daily”…
La empresa, una de las mayores del mundo en el sector, ha sufrido una fuerte caída de beneficios este año, del 31,5 por ciento en el primer cuarto de 2008, debido a las pérdidas sufridas por sus refinerías, entre otros factores.
En la primera mitad de 2008, las refinerías de CNPC perdieron 8.350 millones de dólares (unos 5.300 millones de euros), casi un 50 por ciento más que en el mismo periodo del año anterior.
Para hacer frente a la crisis, la corporación ya había tomado medidas como la reducción de un 10 por ciento en los gastos de sus oficinas, incluyendo viajes y fiestas de sus ejecutivos, y había parado la adquisición de automóviles de lujo, así como la construcción de nuevos edificios para la empresa.
En junio, el Gobierno chino decidió aumentar drásticamente los precios de los combustibles (un 18 por ciento para la gasolina y un 16 por ciento el diesel) para adaptarlos a la coyuntura del mercado internacional, ya que se habían mantenido artificialmente bajos durante meses por Pekín…

(La Vanguardia - 26/708)

El negocio de las firmas de outsourcing se ralentiza a causa del bajón económico de su principal mercado, EEUU. La Asociación Nacional India de Software y Servicios Informáticos prevé un crecimiento del 21% para este año, frente al 28% conseguido en 2007.

Expertos como France Hudson, de Standard Life, creen que invertir en el outsourcing indio ya no es una apuesta segura. “La fuerte oleada inflacionista supone un problema creciente para los vendedores de tecnologías de la información (IT) en India. Los trabajadores experimentados cambian de trabajo con más frecuencia en busca de mejores salarios y esto está impactando en los modelos de negocio”, explica Hudson. “Tanto Infosys Technologies como Tata Consultancy han informado del aplazamiento de pedidos de clientes claves del sector financiero, cada vez más reacios a emprender proyectos de IT de gran escala”, añade. Ambas empresas obtienen más del 30% de su facturación de bancos, compañías de seguros y grupos de gestión de activos.

En opinión de Hudson, el sentimiento anti-globalización puede ser la gota que colme el vaso. “Con la economía global estancada y el proteccionismo en auge, podríamos ver a un significativo número de compañías trasladar sus operaciones de vuelta a casa”, afirma.

“Los negocios se están volviendo mucho más reacios al riesgo. Parece que las firmas de outsourcing de India y China tendrán que redoblar sus esfuerzos para ganar nuevos contratos”, indica Hudson, que subraya que los colosos del outsourcing, con clientes en varios países, pueden salir antes del bache.

(The Wall Street Journal - 31/7/08)

El colapso de las negociaciones de Doha para un nuevo acuerdo de comercio global debido a los enfrentamientos entre los países ricos y los emergentes sugiere una triste realidad: otros proyectos globales, desde la reducción de las emisiones de gases con efecto invernadero a la eliminación de las restricciones a las exportaciones de alimentos, enfrentarán también obstáculos desalentadores.

Todos los esfuerzos de cooperación global luchan contra las mismas fuerzas, entre las que cabe destacar el resurgimiento de un fuerte sentimiento nacionalista en todo el mundo, la imposición de gigantes económicos emergentes como China e India, y la ruptura de muchos lazos de la Guerra Fría que unían a varios países en desarrollo a Estados Unidos y Europa.

“La forma en que se hundió la Ronda de Doha es un anticipo de lo que probablemente veremos en otras negociaciones semejantes”, dice Kimberly Elliott, representante del instituto de investigación Center for Global Development, con sede en Washington. “Los mercados emergentes (como China e India) están cobrando todo el protagonismo”, incluso cuando ese papel conlleva alienar a otros países aún más pobres, explica…
(The Wall Street Journal - 31/7/08)
La voluntad de China de dejar que se viniera abajo la última ronda de negociaciones sobre el comercio global es un reflejo de cómo los lazos del gigante emergente con otras naciones en desarrollo están cobrando mayor importancia, al tiempo que ve menores beneficios futuros en negociar con países ricos como Estados Unidos.

Las conversaciones en la Organización Mundial del Comercio en Ginebra se atascaron cuando los países miembros no consiguieron llegar a un acuerdo sobre una propuesta para permitir que las naciones en desarrollo usen aranceles especiales “de protección” para resguardar a los agricultores de saturaciones en el mercado por importaciones baratas. Las naciones ricas, lideradas por Estados Unidos, culparon a India y China de bloquear un acuerdo global por un pequeño detalle. Los países más pobres, sobre todo India, criticaron a su vez a los países ricos por consentir a sus agricultores con subsidios en un contexto de precios récord para los alimentos…
El comercio de China con otros mercados emergentes -desde sus vecinos asiáticos como Indonesia y Malasia al Golfo Pérsico y África- ha experimentado un boom, al tiempo que sus exportaciones a Estados Unidos han caído considerablemente este año. China ha sido particularmente activa en desarrollar lazos económicos con África, donde sus compañías están construyendo proyectos de infraestructura y consiguiendo grandes contratos mineros…

(The Wall Street Journal - 31/7/08)
Los altos precios del grano están golpeando la industria de la carne en todo el mundo. Los ganaderos pierden dinero alimentando a sus rebaños y a los frigoríficos les está costando generar ganancias.

Sin embargo, JBS SA, con sede en la capital empresarial de Brasil, cree que puede ensamblar un imperio global de la carne. Su premisa es simple: los frigoríficos cobran barato. La demanda de carne de res en el tercer mundo está aumentando. Los precios de la carne, con el tiempo, subirán también.

Gracias a una maratón de adquisiciones, JBS se ha convertido en una de las mayores procesadoras de carne roja, superando a la estadounidense Cargill Inc. En Estados Unidos, es propietaria de Swift & Co., de Colorado, en Australia posee a Tasman Group, y en Italia es dueña de una participación mayoritaria en Inalca SpA. Si completa varios acuerdos pendientes, incluyendo la compra de otra estadounidense, National Beef Packing Co. de Missouri, contará con operaciones en 22 países…
Muchos expertos dicen que un alza de precios del vacuno es inevitable. El Departamento de Agricultura de EEUU prevé que los precios suban hasta 7% el próximo año, un incremento mucho mayor que el proyectado para otros alimentos.

JBS informa que una parte esencial de su estrategia es posicionar a la compañía para sacar provecho del alza en la demanda de carne proveniente de los países en desarrollo. La Organización para la Cooperación y el Desarrollo Económico ha pronosticado un aumento de 26% en el consumo de carne en los países en desarrollo en la próxima década, a medida que mejoran sus estándares de vida.

Hace mucho que granos como el trigo y el maíz son considerados bienes básicos. En la industria de la carne, los productores generalmente han confinado su producción a sus propios países. La última empresa que trató de establecer una presencia global significativa fue Vestey Group, un frigorífico británico que en el siglo XIX se expandió globalmente a la par del Imperio Británico.

JBS quiere hacer justo eso. Adquiriendo puntos de entrada en varios países, pretende esquivar barreras comerciales y otros obstáculos a la venta global de vacuno. También quiere ser más eficiente que sus rivales y compensar pérdidas en un mercado con ganancias en otro. “No hay límites” en las oportunidades de expansión, dice José Batista Junior, el hijo mayor del fundador quien es miembro de la junta de JBS…
(The Wall Street Journal - 1/8/08)
A medida que la economía de Estados Unidos se enfría y el dólar pierde fuerza, la industria tercerizadora de India, que ha prosperado operando centros de atención al cliente y haciendo trabajos administrativos para empresas estadounidenses, apunta cada vez más hacia Europa…. A las empresas tercerizadoras normalmente les cuesta más operar centros de atención al cliente para firmas europeas que de EEUU, dada que la gran población angloparlante de India es una enorme ventaja… Para combatir la resistencia europea, empresas indias como Wipro y TCS están contratando a más empleados locales. Abrir oficinas en Europa mina la ventaja de los menores sueldos y costos operativos que las empresas disfrutan en India. Pero las compañías dicen que la mezcla de idiomas y culturas de Europa no les deja alternativa… 

(The Wall Street Journal - 4/8/08)
Cuando Tesla Motors, firma pionera de coches eléctricos, se propuso hacer un modelo de lujo para el mercado estadounidense, pensó en fabricar las baterías en Tailandia, transportarlas en barco a Gran Bretaña para instalarlas allí y, luego, llevar los coches prácticamente acabados a Estados Unidos. Sin embargo, finalmente ha optado por realizar todo el proceso cerca de su sede, en California. La razón: ahorrarse el coste de transportar cada vehículo 8.000 kilómetros hasta su destino final.    

La globalización del último cuarto de siglo ha hecho que encontrar camisetas y playeras con etiqueta Made in USA en los supermercados Wal-Mart o Target sea casi imposible. Pero con el fin del petróleo barato acaba también la lógica de las cadenas mundiales de suministro. “El modelo Wal-Mart es increíblemente intensivo en combustible en todas sus etapas, por lo que ahora se enfrenta a una gran inflación”, explica Naomi Klein, autora de La doctrina del choque: el nacimiento del desastre capitalista. “Es necesario replantearse el modelo”, añade. 

(Negocios - 4/8/08)
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Resumen General

La situación de la economía mundial

La expansión mundial está perdiendo ímpetu frente a una grave crisis financiera. La desaceleración es especialmente aguda en las economías avanzadas y sobre todo en Estados Unidos, donde la corrección del mercado de la vivienda continúa exacerbando las tensiones financieras. En lo que respecta a las demás economías avanzadas, el crecimiento también disminuyó en Europa occidental, mientras que en Japón la actividad conserva la capacidad de resistencia. Por el momento, las economías emergentes y en desarrollo están menos afectadas por la situación de los mercados financieros y continúan creciendo con rapidez, encabezadas por China e India, aunque la actividad de algunos países está empezando a enfriarse.
La inflación global, por su parte, subió en el mundo entero, impulsada por la pujanza que caracterizó a los precios de los alimentos y de la energía. En las economías avanzadas, la inflación subyacente registró pequeños avances en los últimos meses pese a la desaceleración del crecimiento. En las economías emergentes la inflación global subió más, como consecuencia tanto del enérgico aumento de la demanda como del mayor peso que tienen la energía y, en particular, los alimentos en las canastas de consumo.

El auge de precios de los productos básicos continúa pese a la ralentización de la actividad mundial. Una de las causas principales es el dinamismo de la demanda de los mercados emergentes, que originaron gran parte del aumento del consumo de productos básicos en los últimos años; además, la demanda de biocombustibles encareció importantes cultivos alimentarios. Al mismo tiempo, la oferta no termina de ajustarse al alza de los precios, sobre todo en el caso del petróleo, y en muchos mercados los niveles de las existencias corresponden a mínimos a mediano y a largo plazo. Aparentemente, este aumento de los precios de los productos básicos se debe también, al menos en parte, a factores financieros, ya que los productos básicos se están perfilando como una alternativa más entre las clases de activos de inversión.

Las perturbaciones que sufren los mercados financieros desde agosto de 2007 -cuando el retroceso de los precios de la vivienda en Estados Unidos dislocó el mercado nacional de las hipotecas de alto riesgo- se propagaron rápida e imprevistamente, inflingiendo graves daños a los mercados e instituciones que conforman el núcleo del sistema financiero. Las secuelas son variadas: reducción de la liquidez en el mercado interbancario, descapitalización de grandes bancos y revaloración del riesgo de toda una variedad de instrumentos, como se describe en más detalle en la edición de abril de 2008 del informe Global Financial Stability Report. Pese a la reacción enérgica de los principales bancos centrales, los problemas de liquidez siguen siendo graves, y la inquietud en torno a los riesgos de crédito no solo es más aguda sino que ya ha trascendido mucho más allá del sector de las hipotecas de alto riesgo. Los precios de las acciones también perdieron terreno a medida que se fragilizaba la economía, y la volatilidad se instaló en los mercados bursátiles y cambiarios. 
Estas dislocaciones financieras, con el consiguiente desapalancamiento, están afectando a los canales de crédito, bancarios y no bancarios de las economías avanzadas, y ya están apareciendo indicios de una restricción crediticia generalizada, aunque no de una contracción crediticia propiamente dicha. La banca está aplicando normas más estrictas para el otorgamiento de préstamos en Estados Unidos y Europa occidental, la emisión de productos de crédito estructurados es más moderada, y los diferenciales (spreads) de la deuda corporativa son mucho más elevados. El impacto es especialmente duro en Estados Unidos y está contribuyendo a ahondar aún más la corrección del mercado de la vivienda. En Europa occidental, los principales desbordamientos ocurren a través de los bancos expuestos más directamente a la titulización de hipotecas estadounidenses de alto riesgo y a los trastornos del mercado interbancario y de productos estructurados.

Las tensiones financieras recientes también golpearon a los mercados cambiarios. El tipo de cambio efectivo real del dólar de EEUU perdió mucho terreno desde mediados de 2007, lastrado por la disminución de la inversión extranjera en instrumentos estadounidenses de renta fija y variable a causa de la pérdida de confianza en las condiciones de liquidez y de rentabilidad de estos activos, el empañamiento de las perspectivas de crecimiento de la economía nacional y los recortes de las tasas de interés. La caída del valor del dólar impulsó la exportación neta y ayudó a reducir el déficit en cuenta corriente estadounidense a menos de 5% del PIB en el cuarto trimestre de 2007, es decir, más de 1½% del PIB por debajo del máximo registrado en 2006. La principal contraparte del declive del dólar de EEUU ha sido la apreciación del euro, del yen y de otras monedas con régimen flotante, como el dólar canadiense y las divisas de algunas economías emergentes. Por el contrario, la fluctuación cambiaria no fue tan marcada en algunos países con grandes superávits en cuenta corriente, sobre todo China y los exportadores de petróleo de Oriente Medio.

Los desbordamientos directos hacia economías emergentes y en desarrollo hasta ahora son menos pronunciados que durante otras convulsiones de las finanzas mundiales, aunque las corrientes de capital se moderaron en los últimos meses, al igual que las emisiones. Varios países que dependían mucho del crédito transfronterizo a corto plazo se vieron más duramente afectados. Las repercusiones por cauces comerciales también son limitadas hasta la fecha, y se hacen notar más en las economías que comercian activamente con Estados Unidos. Por lo tanto, las economías emergentes y en desarrollo siguen gozando de un crecimiento generalmente sólido y más o menos equilibrado entre todas las regiones, aunque muchos países aún enfrentan una inflación creciente alimentada por los precios de los alimentos y del combustible y por una firme demanda interna.

La capacidad de resistencia de las economías emergentes y en desarrollo se fundamenta en una integración cada vez más estrecha con la economía mundial y en la naturaleza generalizada del actual auge de precios de los productos básicos, que en los países que los exportan estimuló las exportaciones, la inversión extranjera directa y la inversión nacional más de lo que lo hicieron los auges previos. Los exportadores de productos básicos lograron diversificar sus bases de exportación -ampliando la exportación de manufacturas, por ejemplo-, y hay hoy un comercio más intenso entre las propias economías emergentes y en desarrollo. Un factor importante detrás de estos avances fue el afianzamiento de los marcos macroeconómicos e institucionales. En consecuencia, el crecimiento de las economías emergentes y en desarrollo ya no depende tanto de los ciclos de las economías avanzadas, aunque obviamente los efectos de desbordamiento no se han desvanecido del todo.

Perspectivas y riesgos

De acuerdo con las proyecciones, el crecimiento mundial disminuirá a 3,7% en 2008 –es decir, ½ punto porcentual menos que las previsiones actualizadas publicadas en enero último y 1¼ puntos porcentuales menos que el nivel de 2007- y se mantendría más o menos igual en 2009. La divergencia entre la expansión de las economías avanzadas y las economías emergentes persistiría; en términos generales, el crecimiento de las economías avanzadas se ubicaría muy por debajo del potencial. Estados Unidos caerá en una recesión suave en 2008 como consecuencia de la interacción del ciclo de la vivienda y del ciclo financiero, y comenzará una recuperación moderada en 2009 a medida que se vayan resolviendo con lentitud los problemas que pesan sobre los balances de las instituciones financieras. Para Europa occidental también se prevé una ralentización de la actividad muy por debajo del potencial a causa de los desbordamientos comerciales, las tensiones financieras y un ciclo negativo de la vivienda en algunos países. En las economías emergentes y en desarrollo, por el contrario, el crecimiento se moderaría ligeramente -como consecuencia de los esfuerzos de algunas economías por evitar un recalentamiento, los desbordamientos comerciales y financieros, y cierta moderación de los precios de los productos básicos- pero conservaría el dinamismo en 2008 y en 2009.

La balanza global de riesgos para las perspectivas de crecimiento a corto plazo sigue inclinándose a la baja. El personal técnico del FMI considera en este momento que existe un 25% de posibilidad de que el crecimiento mundial disminuya a 3% o menos en 2008 y 2009, lo cual equivale a una recesión mundial. El riesgo más grave son los sucesos que continúan viviendo los mercados financieros, y sobre todo la posibilidad de que las cuantiosas pérdidas generadas por los productos de crédito estructurados vinculados al mercado estadounidense de hipotecas de alto riesgo y a otros sectores dañen seriamente los balances del sistema financiero y transformen las restricciones al crédito en una contracción crediticia propiamente dicha. La interacción entre los shocks financieros negativos y la demanda interna -especialmente en el ámbito de la vivienda- sigue siendo motivo de preocupación en Estados Unidos, y en menor medida en Europa occidental y otras economías avanzadas.

Existiría cierto potencial al alza para la demanda interna de las economías emergentes, que son aun así vulnerables a las repercusiones comerciales y financieras. Al mismo tiempo, los riesgos generados por las presiones inflacionarias también se han agudizado, ya que las condiciones restrictivas de los mercados de productos básicos provocaron un salto de los precios, y la inflación subyacente desplazó al alza.

Retos para la política económica

En el mundo entero las autoridades se enfrentan a retos diversos y en rápida evolución, y aunque las circunstancias varían según el país, en un mundo cada vez más multipolar será esencial abordarlos como un todo, teniendo plenamente en cuenta las interacciones transfronterizas. En las economías avanzadas, lo apremiante es lidiar con la crisis de los mercados financieros y responder a los riesgos a la baja para el crecimiento, pero sin olvidar los riesgos inflacionarios y los factores preocupantes a más largo plazo. Muchas economías emergentes y en desarrollo siguen enfrentadas al reto de evitar que el vigor del crecimiento actual agrave la inflación y exacerbe las vulnerabilidades, pero deberían estar preparadas para responder a una ralentización del crecimiento y a nuevas dificultades de financiamiento si las condiciones externas empeoran drásticamente.

Economías avanzadas

En las economías avanzadas, las autoridades monetarias tendrán que mantener un equilibrio delicado entre disipar los riesgos que pesan sobre el crecimiento y evitar un aumento de la inflación. En Estados Unidos, el creciente riesgo a la baja que pesa sobre el producto en medio de considerable incertidumbre sobre el alcance, la duración y el impacto de la turbulencia financiera, y el deterioro de las condiciones laborales, justifican los últimos recortes drásticos de la tasa de interés decididos por la Reserva Federal y la preferencia por la distensión monetaria hasta que la economía se afiance. En la zona del euro, si bien el nivel de inflación es demasiado elevado, las perspectivas apuntan a que disminuya hasta ubicarse por debajo de 2% en 2009, ya que el panorama se presenta cada vez más negativo para la actividad. Por lo tanto, el Banco Central Europeo tiene margen para cierta distensión de la política monetaria. En Japón tiene sentido mantener las tasas de interés sin cambio por el momento, aunque -estando de por sí bajas- habría un margen limitado para recortarlas si las perspectivas de crecimiento se deterioraran sustancialmente.

Más allá de estas inquietudes inmediatas, los sucesos financieros recientes han reavivado el debate sobre la conveniencia de que los bancos centrales tengan en cuenta los precios de los activos al orientar la política monetaria. La conclusión es que, en base a la experiencia reciente, parece haber buenas razones para que las decisiones sobre la política monetaria asignen un peso significativo a los movimientos de los precios de la vivienda, sobre todo en el caso de las economías con mercados hipotecarios más desarrollados en las cuales los efectos del “acelerador financiero” son más pronunciados. Esto podría lograrse dentro de un marco de control del riesgo para la política monetaria, oponiendo resistencia -valga la expresión- cuando los precios de la vivienda fluctúan con rapidez o se salen de las bandas de valoración normal, aunque no sería factible ni recomendable que la política monetaria se fijara como objetivo un determinado nivel de precios de la vivienda.

La política fiscal puede desempeñar una función estabilizadora útil en las economías avanzadas en caso de que la actividad pierda ímpetu, aunque no por eso correspondería hacer peligrar la consolidación fiscal a mediano plazo. En primer lugar, existen estabilizadores automáticos que deberían brindar respaldo fiscal en el momento necesario, sin comprometer los objetivos a mediano plazo. Además, la preocupación en cuanto al ímpetu de las fuerzas recesionistas y la idea de que las dislocaciones financieras pueden haber dañado el mecanismo normal de transmisión de la política monetaria quizá justifiquen un estímulo discrecional más intenso en algunos países, siempre que sea puntual, esté bien focalizado y se desarticule con rapidez. En Estados Unidos, donde los estabilizadores automáticos son relativamente pequeños, parece justificarse plenamente el estímulo fiscal adicional decretado recientemente para una economía bajo presión, y quizás haya que encontrar margen para estabilizar el mercado financiero y el mercado de la vivienda brindando más apoyo público.

En la zona del euro los estabilizadores automáticos son más extensos y es necesario permitir que funcionen a pleno, paralelamente a una trayectoria del déficit fiscal que sea coherente con un avance sostenido hacia los objetivos a mediano plazo. Los países que están bien encaminados hacia esos objetivos también pueden aumentar un poco el estímulo discrecional, pero en otros quizá ni siquiera los estabilizadores automáticos puedan funcionar a pleno porque el nivel de deuda pública es elevado y los planes de ajuste actuales no bastan para lograr la sostenibilidad a mediano plazo. En Japón, la deuda pública neta se mantendría muy elevada pese a la consolidación reciente. En una desaceleración económica podrían entrar en acción los estabilizadores automáticos, pero su impacto en la demanda interna sería pequeño y no habría demasiado margen para un estímulo discrecional adicional.

Las autoridades también deben mantenerse firmemente concentradas en mitigar la turbulencia financiera para evitar una crisis de confianza total o una contracción crediticia. Las prioridades inmediatas son restablecer la confianza en las contrapartes, fortalecer la situación financiera y la capitalización de las instituciones y diluir las restricciones a la liquidez, como lo detalla la edición de este mes del informe Global Financial Stability Report. Otras iniciativas encaminadas a respaldar el mercado de la vivienda en Estados Unidos, como por ejemplo el uso del balance del sector público, podrían ayudar a despejar la incertidumbre en cuanto a la evolución del sistema financiero, pero velando por evitar un riesgo moral excesivo. Entre las reformas a más largo plazo convendría afianzar la regulación del mercado hipotecario, promover la independencia de las calificadoras de riesgo, ampliar la supervisión, fortalecer el marco de cooperación para la supervisión y mejorar los mecanismos de resolución de crisis.

Economías emergentes y en desarrollo

Las economías emergentes y en desarrollo se enfrentan al reto de controlar la inflación al mismo tiempo que se mantienen alertas a los riesgos generados por la desaceleración de las economías avanzadas y la tensión creciente de los mercados financieros. En algunos países quizá sea necesario endurecer más la política monetaria para mantener controlada la inflación. En un régimen cambiario flexible, la apreciación de la moneda generalmente proporciona un respaldo útil a la restricción monetaria. Los países que controlan estrictamente el tipo de cambio respecto del dólar de EEUU podrían tener menos margen de acción, ya que la subida de las tasas de interés puede estimular la entrada de capitales. China y otros países que han diversificado sus economías se beneficiarían al flexibilizar el régimen cambiario, ampliando así el margen de maniobra de la política monetaria. Para muchos exportadores de petróleo de Oriente Medio, el vínculo de la moneda nacional con el dólar de EEUU limita la política monetaria. Estas economías tendrán que calibrar el actual aumento del gasto fiscal teniendo en cuenta su situación dentro del ciclo económico, y dedicar prioritariamente ese gasto a aliviar los estrangulamientos de la oferta.

Las políticas fiscales y financieras también pueden servir para evitar el recalentamiento de la economía y los problemas conexos. La moderación del gasto puede ayudar a evitar variaciones bruscas de la demanda interna, aliviar la necesidad de endurecer la política monetaria y reducir la presión generada por la entrada de capitales a corto plazo. Una supervisión financiera alerta -que promueva normas crediticias debidamente estrictas y un firme control del riesgo en las instituciones financieras nacionales- puede ser redituable, ya sea moderando el impulso de la demanda derivado de la rápida expansión del crédito, como disipando el riesgo de una acumulación de vulnerabilidades en los balances.

Al mismo tiempo, las autoridades deben estar preparadas para reaccionar frente al deterioro del ambiente externo, que podría debilitar tanto el comercio internacional como las entradas de capital. En muchos países el fortalecimiento de los marcos de política económica y de los balances del sector público permitirá poner en marcha con más facilidad que en el pasado políticas monetarias y fiscales anticíclicas. En China, la consolidación de los últimos años deja un amplio margen para apuntalar la economía mediante la política fiscal, por ejemplo acelerando los planes de inversión pública y las reformas destinadas a mejorar las redes de protección social, la atención de la salud y la enseñanza. Muchos países de América Latina han instituido marcos sólidos de metas de inflación que servirán de base para la distensión monetaria en caso de que la actividad se enfríe y las presiones inflacionarias disminuyan. Se podría permitir la puesta en marcha de los estabilizadores automáticos fiscales, aunque habría poco margen para un estímulo fiscal discrecional debido al nivel aún elevado de la deuda pública. Con la finalidad de mantener la confianza, algunas economías emergentes y en desarrollo con profundos déficits en cuenta corriente u otros focos de vulnerabilidad y que dependen de las entradas de capital quizá deban responder endureciendo las políticas sin demora.

Políticas e iniciativas multilaterales

Frente a los retos mundiales, es indispensable la acción general. En el caso de una desaceleración mundial grave, tendría sentido suministrar apoyo fiscal pasajero en una diversidad de países que en los últimos años alcanzaron una situación fiscal sólida. Brindar estímulo fiscal en un grupo amplio de países que se beneficiarían de una demanda agregada más enérgica sería quizá mucho más eficaz que la acción individual, teniendo en cuenta los desbordamientos transfronterizos inevitables derivados de un aumento del gasto en las economías abiertas. Sería prematuro poner en práctica este enfoque, pero a la vez podría ser prudente que los países comenzaran a elaborar planes para poder responder a tiempo en caso de que resulte necesario.

La tarea de disipar los riesgos vinculados con los desequilibrios mundiales en cuenta corriente no ha perdido relevancia. Es alentador observar cierto avance en la implementación de la estrategia avalada por el Comité Monetario y Financiero Internacional y los planes de política más detallados esbozados durante la consulta multilateral organizada por el FMI con la finalidad de reequilibrar la demanda interna entre países mediante movimientos propicios de los tipos de cambio reales. Esta hoja de ruta conserva su importancia, pero debería utilizarse con flexibilidad, teniendo en cuenta la evolución de las circunstancias mundiales. También sigue siendo prioritario bajar las barreras comerciales, pero el lento avance de la Ronda de Doha es decepcionante. La expansión del comercio internacional es uno de los factores que más promovió el reciente desempeño destacado de la economía mundial -y el avance en la lucha contra la pobreza mundial-, y es esencial recobrar el ímpetu en este campo.

Es un motivo de verdadera satisfacción que se haya forjado recientemente un compromiso de acción conjunta para encuadrar la lucha contra el cambio climático después del Protocolo de Kyoto. Las medidas necesarias para adaptarse a la acumulación de gases de efecto invernadero y mitigarla acarrean importantes consecuencias macroeconómicas. Según las conclusiones del capítulo, es posible suavizar esas consecuencias siempre que las iniciativas para contener las emisiones estén basadas en un régimen eficaz de fijación de precios del carbono que refleje los daños que producen las emisiones. Ese régimen debería instituirse en todos los países para que la mitigación tuviera un máximo de eficiencia, y debería ser flexible, para evitar la volatilidad, y equitativo, para evitar que recayera una carga indebida en los países con menos capacidad para soportarla.
Nota de prensa del capítulo 5: La globalización, los precios de los productos básicos y los países en desarrollo

(Preparada por Nikola Spatafora e Irina Tytell)

Observaciones fundamentales

• Los países en desarrollo se están beneficiando más del actual auge mundial de precios de los productos básicos que de los anteriores, desde varios puntos de vista. El volumen de exportación (sobre todo de manufacturas) y la inversión están creciendo con más rapidez, y el endeudamiento de los gobiernos es sustancialmente inferior.

• La expansión de las exportaciones de manufacturas no se limita al boom actual; representa más bien una tendencia a más largo plazo (pero de magnitud muy variada según la región). Está impulsada por una demanda pujante en las economías emergentes de Asia y constituye una característica destacada de la creciente integración de los países en desarrollo en la economía mundial.
• El proceso de integración seguramente continuará aun si los precios de los productos básicos avanzan menos o retroceden. La creciente integración de los países en desarrollo es atribuible en gran medida al mejoramiento de la calidad institucional, la profundización financiera y la liberalización externa ininterrumpida; a su vez, la influencia de la fluctuación de los precios de los productos básicos es pequeña.
Con un aumento galopante de los precios de los productos básicos y el afianzamiento de las instituciones y los marcos de política económica como telón de fondo, los países en desarrollo avanzaron considerablemente en la integración con la economía mundial durante los últimos años. El comercio internacional total (exportaciones e importaciones) representa hoy 50%-100% del PIB y el capital extranjero total (activos y pasivos) asciende a 100%-200% del PIB en todas las regiones del mundo en desarrollo. 

El avance reciente de la integración mundial ocurrió en medio de un alza generalizada de los precios de los productos básicos, del orden del 75% en términos reales, desde 2000. Paralelamente, los países exportadores -ya sea de productos básicos o de otros bienes- fueron desarticulando sin pausa políticas que obstaculizaban las corrientes comerciales y financieras, y fueron mejorando la calidad de las instituciones y la gestión macroeconómica.

El período reciente de globalización se caracteriza por una diversificación más profunda tanto de la composición como de los destinos de las exportaciones. El volumen de exportaciones manufactureras en relación con el PIB real aumentó de manera constante en todo el mundo en desarrollo, desde 2 puntos porcentuales en Oriente Medio y África hasta más de 20 puntos porcentuales en Asia desde fines de la década de 1980. Medida en dólares, la exportación de manufacturas a las economías avanzadas se triplicó desde comienzos de la década pasada, y la destinada a China experimentó un crecimiento aún más espectacular, aunque a partir de un nivel inicial bajo (primer gráfico). Los sectores manufactureros de las economías en desarrollo también han recibido un volumen considerable de inversión extranjera directa. La exportación de productos básicos a China y otros países de Asia se incrementó drásticamente, pero incluso los países exportadores de estos productos expandieron el comercio de productos manufacturados.

Aunque los países en desarrollo exportadores de productos básicos se están beneficiando más del boom actual que de los anteriores, a largo plazo los precios de los productos básicos contribuyen poco a la integración comercial y financiera. En comparación con auges anteriores, la mediana del volumen de exportación aumentó más de 3 puntos porcentuales adicionales por año, y la exportación manufacturera respondió significativamente más, debido en parte a una menor apreciación real en los exportadores de combustibles y a reducciones arancelarias más profundas en los exportadores de otros productos básicos. La inversión extranjera y nacional se aceleró en comparación con otros auges, en tanto que disminuyó el endeudamiento externo, sobre todo público. Aun así, los precios de los productos básicos explican una pequeña parte de los 26 puntos porcentuales de aumento que experimentaron los volúmenes de exportación (en relación con el PIB) entre los años ochenta y la década actual. De hecho, hasta la mitad de ese aumento es atribuible al mejoramiento institucional, la profundización financiera y la eliminación de distorsiones causadas por la adopción de ciertas políticas -menos restricciones cambiarias, aranceles más bajos y menor sobrevaloración-, además de una mayor apertura comercial en otros países (segundo gráfico).

Un firme empeño por mejorar aún más las instituciones y los marcos de política económica ayudaría a los países en desarrollo a continuar el proceso de integración y resistir mejor cualquier variación abrupta de los precios de los productos básicos. El análisis presentado en este capítulo implica que aun si los precios de dichos productos perdieran terreno, es poco probable que se produzca un retroceso de la integración, a la cual contribuyen mucho el mejoramiento de la calidad institucional, la profundización del sector financiero, la prudencia fiscal y la liberalización externa. No obstante, como muchos países en desarrollo siguen dependiendo de la exportación de productos básicos, una mayor diversificación y el avance de las reformas los protegerían mejor de las perturbaciones de esos precios.
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- Anexo II: Hemeroteca

(Nota aclaratoria: el subrayado de algunos párrafos en los artículos periodísticos que siguen se efectúa con la intención de resaltar lo más significativo de las respectivas noticias -según criterio personal-, con referencia al tema básico del Paper, en su caso)

- Análisis - Las economías emergentes se ponen a prueba (CincoDías.com - 2/2/08)

(Por Cristina de la Sota)

La envergadura de la crisis que atraviesa EEUU ha desatado una tempestad de alcance aún desconocido. El crecimiento económico de la principal potencia se ha resentido de manera drástica y sus efectos ya se han dejado sentir en otras áreas desarrolladas como Europa o Japón. ¿Podrá la economía mundial sobrevivir sin Estados Unidos? En los últimos años los países emergentes han ocupado una posición desconocida como motores de crecimiento mundial. En 2007, pese a las turbulencias financieras y la crisis de crédito que empezó en junio, su mayor fortaleza relativa ha quedado constatada con un crecimiento del 7,8% frente al 2,2% de EEUU, el 2,6% de Europa o el 1,9% de Japón, según el FMI. Queda por ver si podrán seguir manteniendo el tirón si EEUU y Europa frenan su consumo. El mundo está en sus manos.

El tirón de la demanda interna y la menor dependencia de EEUU explican en buena medida el éxito de los emergentes. Poseen unos fundamentales sólidos; elevadas tasas de ahorro, niveles de deuda razonables, reservas crecientes y la balanza de pagos en superávit. Un excelente punto de partida para resistir la crisis de EEUU. La clave está en ver la envergadura del contagio en 2008.

En las últimas semanas la caída de los mercados emergentes a la par que los desarrollados ha llevado a muchos a cuestionar la teoría del decoupling -la idea de que EE UU puede ralentizar su crecimiento sin afectar a las economías emergentes como en el pasado- y es completamente ridículo. Una cosa es lo que ocurra en la economía y otra en el mercado. “Incluso en un escenario de recesión en EEUU probablemente crecerán entre un 3,5% y un 4% más que las desarrolladas”, explica Allan Conway, responsable de emergentes de Schroders.

El mundo entero se verá afectado si EEUU finalmente entra en recesión, eso nadie lo duda, pero unos más que otros. Europa sufrirá fundamentalmente por sus vínculos financieros y comerciales, además de verse afectada por la fortaleza actual del euro, moneda que carga fundamentalmente con la caída del dólar. Así, Schroders calcula que por cada apreciación del euro del 10%, los beneficios empresariales se reducen un 3,5% de media en Europa. La buena noticia es que las ayudas fiscales, la previsible bajada de tipos de interés y unos fundamentales sólidos permitirán que Europa, pese a no ser inmune a EEUU, resista su tempestad y todavía crezca cerca del 2,6%.

El panorama para los emergentes se presenta mejor. La demanda interna y el comercio entre ellos se ha convertido en el soporte de sus economías. “De hecho, excede al comercio con economías desarrolladas. También es importante la menor dependencia de EEUU. Las exportaciones a este país han pasado del 25% al 16% en seis años”, añade Conway.

Por tanto, el nivel de sensibilidad hacia EEUU es mucho menor que en el pasado. Tanto, que se está asistiendo a un verdadero cambio de poder, y los países emergentes representan ya dos tercios del crecimiento económico mundial. “Los emergentes se están convirtiendo en economías desarrolladas”, dice Mark Pearce, especialista de Threadneedle.

Esta misma semana Simon Johnson, economista jefe del FMI, aseguraba que “las economías emergentes continuarán siendo el motor del crecimiento mundial”, al tiempo que reconocía que crecerán menos, un 6,9% frente al 7,8% de 2007. “La teoría del decoupling se ha exagerado. La desaceleración está contagiando a Europa y afectará a las naciones emergentes”, añadió.

Afirmación con la que coinciden otros. “En mi opinión decoupling es un término equivocado. Las economías no pueden desentenderse de otras. Esto es totalmente contrario a la globalización y a la creciente dependencia del comercio que hemos visto esta década. Precisamente esta fuerte dependencia es lo que ha facilitado el crecimiento de las economías emergentes”, explica Alex Ingham, especialista de emergentes de Morley. “Tampoco hay que olvidar que no sólo Estados Unidos está sufriendo una desaceleración. Europa y Japón también, algo que inevitablemente afectará a los mercados emergentes”, añade. “Una caída del consumo del 1% en EEUU implicaría que los chinos y los indios deberían aumentar el gasto un 6% para que se mantenga el consumo global. Lo veo poco probable. El decoupling es un mito”, añade Jim Leavis, de M&G.

La buena noticia es que tanto detractores como seguidores del decoupling coinciden en una cosa. Las economías emergentes están en una situación mucho mejor que en el pasado para afrontar la desaceleración. En muchos casos incluso mejor que las desarrolladas. “Tiene un nivel de reservas que servirá de amortiguador”, añade Pearce. “La mayoría de las divisas y finanzas están respaldadas por unos fundamentales sólidos que están permitiendo el consumo y la expansión de las infraestructuras. La clase media continúa creciendo y el consumo doméstico permitirá frenar la desaceleración”, añade Ingham. Una cosa por tanto es la economía y otra la Bolsa.

Fortalezas y debilidades. Un abanico de oportunidades con sus riesgos

Crecimiento alto. Desde 1999 las economías emergentes crecen a un ritmo anual un 3,6% superior al de los países desarrollados. El FMI espera que el PIB mundial caiga al 4,1% este año frente al 4,9% de 2007, mientras que para los emergentes prevén un tasa del 6,9% desde el 7,8%, lo que les mantendrá como el motor del crecimiento mundial.

Demanda interna. Una proporción cada vez mayor del crecimiento de las economías emergentes viene de la demanda interna y del comercio entre ellas. “Históricamente la demanda de materias primas era el principal motor del crecimiento pero ahora la demanda interna y los servicios cobran importancia”, añade Mark Pearce, de Threadneedle.

Inflación. Los más temerosos con el futuro de los emergentes recuerdan sus problemas con la inflación. “En muchas economías emergentes las autoridades pelean con los problemas de inflación derivados de la energía y los alimentos. Esto es más problemático para los emergentes donde la alimentación representa una mayor proporción del presupuesto de consumo”, explica Alex Ingham, de Morley.

Castigo injusto. Los países emergentes apenas se han visto afectados por la crisis subprime. Con mercados hipotecarios aún sin desarrollar y bajos niveles de deuda en términos generales, su implicación en la crisis ha resultado mínima. La desconfianza generada en el mundo inversor y la creciente aversión al riesgo, sin embargo, sí ha incidido en de evolución de estas Bolsas. Para muchos expertos representa una opción de inversión a largo plazo pero ningún experto duda que sufran altas dosis de volatilidad este año porque en ojos del mundo inversor entrañan más riesgo que otras regiones.

China. Las previsiones de crecimiento que se manejan para China hablan de una desaceleración desde el 11,4% de 2007 al entorno del 10%. En el año 2007 casi dos tercios de las exportaciones de China tuvieron como destino Asia y los mercados emergentes, mientras que el resto se repartió entre Europa y EEUU, con el viejo continente por delante. Las exportaciones de otros mercados emergentes hacia China también han superado a las que recibe EEUU, por lo que la demanda de los emergentes resulta ahora más importante. Otra buena noticia es que 2008 es un año de olimpiadas, con el impulso económico que supondrá. China se enfrentará a la desaceleración de EEUU, pero también deberá afrontar las consecuencias de la política monetaria restrictiva en vigor para frenar el calentamiento de la economía. “La inflación también será un reto para la flexibilidad del banco central”, asegura Goldman Sachs.

Infraestructuras. El potencial de crecimiento de los países emergente es su principal atractivo. El desarrollo y la sólida situación financiera de estos países han llevado a una importante demanda en infraestructuras. “Un buen ejemplo de ello son los 500.000 millones de dólares en infraestructuras que planea invertir India en los próximos cinco años”, explica Jan Boudewjins, gestor de emergentes de Dexia Asset Management.

Mejor escenario. Una estabilización económica en EEUU y una mayor liquidez en el interbancario serían buenos síntomas para los emergentes ya que ayudarían a disminuir la percepción de riesgo.

Ideas de inversión. La demanda doméstica de los países emergentes será el motor de su crecimiento. Por eso muchos expertos aconsejan explotar este filón y centrarse en empresas de telecos o infraestructuras. Rotar desde mercados como China, Rusia, India o Brasil a otros menos caros como los de Oriente Medio, o explotar los bonos emitidos en moneda local son algunos consejos de inversión.

Los inversores venden tras años de plusvalías

El ejercicio bursátil no podía haber empezado peor. Las incertidumbres económicas han desatado ventas indiscriminadas y los mercados emergentes, estrellas de los últimos cinco años, han sucumbido a la presión. Los inversores han hecho pocas distinciones. “Hay muchísima aversión al riesgo e incluye las economías emergentes incluso si sus fundamentales son mejores”, explica María Folqué, directora de inversiones de Tressis.

En épocas de crisis los inversores tienden a vender primero los activos que mayores plusvalías acumulan y menos liquidez tienen, algo que convierte a los emergentes en los candidatos principales. Entre octubre de 2002 y finales de 2007 el índice MSCI de Emergentes subió un 390% frente al 127% del MSCI World. Eso sí, desde los máximos del pasado octubre hasta hoy los castigos son similares y el índice de emergentes pierde un 23% frente al 18% del MSCI World.

“Tras las caídas recientes los precios ya descuentan una desaceleración de resultados. El PER está en las 12 veces, por debajo de sus media histórica. Los emergentes no están caros, incluso si se revisan las previsiones de resultados”, añade Allan Conway, de Schroders.

Precisamente, las exigentes valoraciones que alcanzaron los emergentes en octubre de 2007 -coincidiendo con los máximos históricos-, niveles a la par con los mercados desarrollados, generaban recelo. “La corrección les ha devuelto atractivo”, añade Folqué.

La clave está en ver si el dinero regresará a los emergentes en un momento como el actual en el que la aversión al riesgo domina y el mercado se mueve más por motivos técnicos.

Muchos tienen claro que no son una moda pasajera. “Han entrado a formar parte de las carteras con ponderaciones importantes y es inevitable que esto siga así”, concluye Folqué. En septiembre recuperaron con rapidez tras el batacazo de agosto. Está por ver si llega la tranquilidad, pero el corto plazo promete mucha volatilidad.

- Un mundo multipolar: el futuro que se anticipó en Davos (La Nación - 3/2/08)

(Por Luisa Corradini)

Después de haber hecho un vibrante alegato en favor del “capitalismo creativo” y de la responsabilidad social del capital, Bill Gates se fue definitivamente del Foro Económico Mundial de Davos en medio del aplauso general. Pero su sitio no quedó vacío: ya había sido ocupado. Este año, los héroes de Davos fueron, entre otros representantes de economías emergentes, el indio K. V. Kamath -presidente de Icici, un banco cuya clientela pasó en cinco años de 500.000 a 30 millones-, o el chino Wang Jianzhou, dueño de China Mobile, que anuncia 6 millones de nuevos abonados por mes. 

El desplazamiento del poder del Norte hacia el Sur del planeta ocupa desde hace varios años a teóricos y académicos. Pero en la última edición del Foro, realizada en el contexto de la aguda crisis financiera provocada por la debilidad de los Estados Unidos, esa posibilidad salió del ámbito especulativo y comenzó a ser debatida como una realidad. 

Ante ese Norte que llora y ese Sur que ríe fue fácil en Davos imaginar un mundo diferente. Un mundo multipolar que terminará ocupando el sitio dejado por una superpotencia que se desdibuja. Pero si eso sucede, si Hollywood, McDonald´s y Disney se eclipsan, ¿con qué los reemplazará la humanidad? ¿Con Bollywood, con una feijoada planetaria o, simplemente, con un rápido retorno a las culturas nacionales? 

La globalización, esa idea multiforme que ha signado nuestra época, sigue afectando la geografía económica del planeta en formas que apenas comenzamos a comprender. En ese marco, el advenimiento de un “mundo multipolar” está revolucionando nuestra perspectiva. 

Hoy, 70 de las 500 compañías más grandes del mundo provienen de países emergentes. Hace diez años eran sólo 20. En 2006, esas empresas registraron un crecimiento frenético que representó 1.100 fusiones y compras por un valor de 128.000 millones de dólares. 

Líderes de ese proceso, los países del grupo BRIC (Brasil, Rusia, India y China) fueron imitados por Corea del Sur, México, Malasia, Polonia, Arabia Saudita, Singapur, Tailandia y Turquía. Ahora, un nuevo grupo de economías emergentes se está sumando a esa corriente: República Checa, Egipto, Hungría, Indonesia, Sudáfrica, Colombia, Venezuela y Vietnam, entre otras. 

Si bien esos recién llegados suelen ser mirados por el Norte como “improvisados” en el mercado de la competencia mundial, la verdad es que se trata de operadores extremadamente creativos, capaces de asumir importantes riesgos. Cada uno de ellos aprendió el arte de la innovación adaptando nuevas ideas a sus mercados respectivos, y superó la ausencia de know-how introduciendo rápidamente programas de formación laboral. 

“Esos nuevos actores son considerados con frecuencia como imitadores de productos occidentales, desde medicamentos hasta teléfonos celulares, pero su estrategia es la de descubrir antes que nada lo que quiere el consumidor y trabajar en sentido contrario a lo que se hace en el Norte, es decir, concebir y luego proponer”, explica Trevor Hatton, director ejecutivo de la consultora escocesa Accenture. 

Con ese objetivo, la surcoreana Samsung introdujo en el mercado indio máquinas de lavar con un programa especial “para saris”. En tanto que la empresa china Haier se transformó en líder de ese mercado en su país gracias a su observación de los gustos del consumidor local. Cuando la compañía descubrió que, en recónditos pueblos, los campesinos utilizaban sus lavarropas para lavar las verduras, Haier encontró la forma de que las hojas y las cáscaras no taparan las cañerías de la máquina. 

“La próxima generación de lavarropas de Haier será capaz de producir queso de cabra”, bromeó Hatton con admiración. 

Hiperconectados 

En todo caso, como Davos es, ante todo, un mundo de emprendedores, no cede fácilmente al pesimismo. Si bien todos coincidieron este año en reconocer que la estrella de Estados Unidos ha empalidecido considerablemente en el firmamento, a mediano y largo plazo, los global leaders confían en el surgimiento de una economía dominada por un ciclo continuo de innovaciones tecnológicas en el que no haya ni vencedores ni vencidos. 

Prueba de ello es la presencia cada vez más importante en la estación suiza de los grandes representantes de Internet -Google, sobre todo- y la multiplicación de conferencias sobre las Information Technologies (IT). 

Los líderes mundiales celebraron este año, sobre todo, los teléfonos móviles de nueva generación (cada participante tenía, por lo menos, dos en sus bolsillos, a veces tres y hasta cuatro), y sobre todo, los nuevos servicios que éstos permiten obtener (informaciones, televisión, teletrabajo). Los teléfonos celulares ya sirven de reloj, de agenda, de álbum fotográfico, de lector de música, de cámara, pronto de televisor y quizás de proyector. 

El secretario general de la Unión Internacional de Telecomunicaciones (UIT), Hamadun I. Touré, afirma que 3.000 millones de seres humanos ya están equipados con un celular, y que el año que viene se superará la barra del 50% de la humanidad. “Los teléfonos se han transformado en una nueva función humana, al igual que los cinco sentidos”, explicó Wang Jianzhou, presidente del operador China Mobile. 

Para no quedarse atrás, Eric Schmidt, presidente de Google, anunció por su parte que lanzará una red de telefonía móvil en Estados Unidos, una forma de decir que la convergencia entre cables y contenidos vuelve a ser un tema de actualidad. 

Mientras tanto, Howard Stringer, presidente de Sony, sueña despierto: “Si sólo pudiera vender una canción a 500 millones de chinos, mi compañía de música alcanzaría el equilibrio”. 

En Davos, todos los presentes coincidieron con el futurólogo francés Jacques Attali para quien “una era de prosperidad sin precedentes nos espera, si somos capaces de difundir microcomputadoras y teléfonos portátiles por todo el planeta”. 

Tiempos de desacople 

Fue el gran tema del Foro: el desacople. Entre la industria y las finanzas, pero, sobre todo, entre el Norte y el Sur. 

Ante las noticias catastróficas de la situación en los Estados Unidos (precios inmobiliarios que se caen estrepitosamente, 40% más de quiebras personales, aumento del desempleo, reducción del poder adquisitivo), los representantes de Brasil, China o India (que tendrá en 2008 un crecimiento cercano al 10%) parecían llegados de otro planeta. Mientras que los industriales del Sur multiplican las inversiones y sus mercados consumen alegremente, los norteamericanos se enfrentan entre ellos para saber si su producción ya comenzó a decaer, y los europeos parecen condenados a la desaceleración. 

En tanto, los latinoamericanos se alegran por el retorno de sus clases medias -debilitadas por las crisis de los años 1980 y 1990-, los orientales nadan en el dinero del petróleo, los asiáticos se preguntan si la crisis de Estados Unidos no les serviría para refrescar sus economías amenazadas de sobrecalentamiento y hasta los africanos creen en un porvenir radiante. 

“Todos esto es producto de la buena globalización”, señaló el premio Nobel de Economía, Joseph Stiglitz. Para él, como para muchos otros, los vientos de la globalización soplan en diferentes direcciones. 

Nada pareció más viejo en Davos que aquella pregunta que todos se hicieron cuando empezó a hablarse de globalización: ¿Estamos yendo hacia un mundo unificado, con casas idénticas en todas partes y papilas gustativas condenadas a sucumbir inevitablemente al McDonald´s y la Coca-Cola? 

“Eso ha quedado totalmente obsoleto. En la actualidad, cada uno compone su menú a la carta”, opinó en Davos el escritor indio Shashi Tharoor, instalado en los Estados Unidos. 

Esa reflexión es particularmente pertinente en el sector alimentario. Según John Chidsey, el joven presidente de Burger King, un tercio de lo que se vende en sus restaurantes a través del mundo corresponde a los gustos locales. Otro ejemplo: la primera actividad en Londres -en términos de empleo- no proviene del rubro bancario, ¡sino de los restaurantes indios! 

“Globalización no rima con norteamericanización ni con homogeneización. Ciertos filmes indios tienen un éxito extraordinario en Senegal o en Egipto”, afirma la realizadora francesa Marie-Pierre Duhamel-Muller. 

Creación e identidad 

En los países emergentes, la creación está en plena ebullición. Los circuitos de difusión son frágiles y los problemas de censura persisten, pero la mirada de los cineastas sobre el contexto político y social de sus países y del resto del mundo está presente en los grandes festivales internacionales. 

En Medio Oriente, Al-Jazzeera y otra decena de cadenas satelitales que emiten desde países emergentes tienen un impacto limitado -debido a la ausencia de libertades-, pero real. También son numerosos los cineastas sirios o argelinos financiados por las monarquías del Golfo. 

En esas condiciones, la inquietud es legítima: ¿cómo preservar la identidad cultural en este nuevo mundo multipolar? 

Para el violonchelista Yo-Yo Ma, premiado en Davos por su trabajo a favor de la integración cultural, “el mundo cambia tan rápido que la inseguridad cultural es inevitable”. Sin embargo, agrega, “la interacción promovida por la mundialización no sólo destruye identidades, sino que puede crear nuevas culturas, dar vigor y diseminar tradiciones que existieron durante siglos”. 

Se podría decir que “la cultura es un tejido compuesto por pequeños aportes de cada rincón del globo”, insistió Yo-Yo Ma. Para probarlo, el violonchelista franco-norteamericano de origen chino agradeció su premio en Davos tocando una sarabanda de Bach. 

Esa danza, originaria de los bereberes del norte de África, pasó a España en la Edad Media, fue a América de la mano de los conquistadores, pero también a Francia. Alrededor de 1720, Bach incorporó la sarabanda a su Suite para violonchelo: “Un excelente ejemplo de integración multicultural”, señaló el artista. 

Otras experiencias no son tan simples. El primer ministro de Québec, Jean Charest, contaba en Davos cómo su provincia se esfuerza desde hace cuatro siglos por preservar los fundamentos de su identidad -su lengua, el francés-, sitiada por la influencia masiva del inglés. 

Las innumerables parejas de cultura mixta presentes en el Foro relataban a su vez que, con frecuencia, sus hijos no saben quiénes son. Pero Shashi Tharoor respondió a todos esos interrogantes señalando que una cultura está hecha de todas las culturas. El escritor indio recordó la respuesta que dio Ghandi, cuando le pidieron su opinión sobre la civilización occidental: “¿Una civilización occidental? No sería una mala idea”, dijo.

- China se come el mundo (Negocios - 23/2/08)

 (Por José Villaverde Castro)

Con este sugerente e impactante título, el último número del Informe Mensual de La Caixa aborda, en un breve pero interesante artículo, el tratamiento de la forma en que la sostenida expansión económica del gigante asiático está influyendo en múltiples aspectos del acontecer económico de nuestros días, especialmente en los precios de las materias primas y algunos alimentos.

Hasta no hace demasiado tiempo, el crecimiento económico chino se amparaba, sobre todo, en el dinamismo de sus exportaciones y de la inversión. Aunque ambas palancas se siguen manteniendo en la actualidad -y los Estados Unidos, por ejemplo, siguen quejándose del dumping competitivo con el que se realizan las primeras-, no es menos cierto que, poco a poco, el papel del consumo interno ha ido ganando enteros, hasta ser, en el año 2007, el principal responsable de un aumento del Producto Interior Bruto por encima del 11%. Ésta es, por lo menos, la conclusión que algunos analistas extraen a partir de las informaciones ofrecidas por la Oficina China de Estadística.

El crecimiento del consumo interno encuentra su razón de ser en dos fenómenos evidentes: por un lado, el aumento del peso específico de las clases medias chinas (con un poder de compra que crece por momentos) y la insatisfacción de las mismas con los niveles y patrones de consumo que hasta ahora ejercitaban. 

Uno de los frentes en los que esto se está dejando notar de forma clara es en el grado de motorización de los chinos y, por lo tanto, en su consumo de carburantes. Aún cuando la densidad de vehículos por habitante es todavía muy baja, sobre todo si se la compara con la existente en los países más desarrollados, no lo es menos que ha crecido de forma singular en los últimos años, y con ella la demanda de petróleo.

Además, las muchas previsiones al efecto son que ambos crecimientos continuarán de forma sostenida en el futuro, por lo que la presión sobre los precios del crudo se mantendrá (e incluso es posible que se acentúe) en los próximos años. Si a esto añadimos que la industrialización china sigue siendo intensiva en el uso de materias primas, parece que los aumentos en los precios de las mismas (incluido, claro está, el petróleo) están determinados, en parte, por el consumo y la inversión chinas.

Otro campo en el que la demanda de consumo china está haciendo “estragos” en el mundo es el relativo a algunos productos alimenticios. En efecto, el aumento de renta que conlleva el nacimiento de una clase media cada vez más sólida supone, al mismo tiempo, cambios en los patrones de consumo, cambios que están trayendo consigo, por ejemplo, aumentos en los precios de la carne e, indirectamente, de los cereales a nivel mundial. 

Otro terreno en el que el “apetito” chino se muestra insaciable (expresión exagerada pero ilustrativa de lo que sucede) es en la compras de múltiples utensilios. Así, las ventas al por menor, que llevaban varios años aumentando a ritmos entre el 10 y el 15% anual acumulativo, se han disparado en el año 2007, alcanzando un crecimiento ligeramente por encima del 20%.

Naturalmente, hay más factores causantes de los incrementos de los precios del petróleo (la inestabilidad en Oriente Medio, por ejemplo), de los alimentos (la producción de biocarburantes) y de otros muchos productos, pero los ya mencionados en relación con la avidez del gigante chino en estos tres apartados están, sin lugar a dudas, entre los más importantes.

Para algunos analistas -o, más bien, para algunos políticos sometidos a una fuerte presión interna-, este “apetito desmedido” de los chinos por consumir determinadas materias primas y productos se considera como una gran amenaza para sus economías, sobre todo, se arguye, porque puede tensionar una situación de la economía mundial, que ya es un tanto precaria. 

Nuestra opinión es radicalmente contraria. De esta manera nos aliamos de forma decidida con aquellos otros analistas que estiman que el hecho de que la economía china dependa cada vez más de la demanda interna (consumo e inversión) y menos de la externa, es bueno para todos, sobre todo en una época de incertidumbre económica generalizada en los países más avanzados.

Y ello, pese a que pueda generar algunas tensiones inflacionistas y pueda, temporalmente, hacernos la vida más difícil. A medio y largo plazo soy de los que creen que, bien entendido, el que el gigante chino se coma el mundo tiene muchas ventajas indudables para la evolución económica de una gran mayoría de países.

- China ante el reto de la inflación y el crecimiento (Cinco Días -  23/2/08)

La burbuja de la Bolsa se desinfla a pesar de que el gigante asiático aún puede crecer el 9,5% este año 

La Bolsa china se resiente de la incertidumbre económica mundial. Después de varios años de subidas ininterrumpidas y una euforia bursátil desmesurada que recordaba a los tiempos de la burbuja tecnológica, muchos inversores han hecho caja. El MSCI China ganó el 63,5% el pasado ejercicio y cae el 30% desde los máximos de octubre. Los riesgos crecen y salir de uno de los mercados que más plusvalías ha generado en los últimos años se ha impuesto.

El impacto de la desaceleración de EEUU y la fuerte escalada de precios, las dos amenazas principales para el gigante asiático, preocupan. En 2007 China creció un 11,4% y este ejercicio se espera un crecimiento menor, aunque robusto. El consenso habla de una cifra entre el 9,5% y el 10% pero debido a las numerosas dudas no se descarta una desaceleración brusca, del orden del 7% o del 8%, si la situación empeora.

China es cada vez menos dependiente de EEUU pero los últimos indicadores ya constatan que no quedará inmune a la desaceleración del principal motor económico mundial. En el cuarto trimestre de 2007 el crecimiento perdió vigor fundamentalmente por la menor demanda externa y el PIB aumentó el 11,2% desde el 11,5% del tercer trimestre y el 11,9% del segundo, el máximo de la última década. Si bien es cierto que China exporta el 50% dentro de Asia, el peso de EEUU, que recibe un 18% del total, y el de Europa, con el 20%, no se pueden ignorar.

“Las exportaciones suponen un tercio del crecimiento económico chino y alrededor del 10% del PIB”, explica Alex Igham, gestor de mercados emergentes de Morely. Se prevé, por tanto, que el crecimiento vía exportaciones se reduzca este año, lo que a su vez mermará las inversiones relacionadas.

La buena noticia es que el crecimiento ha engordado los cofres del gobierno. “China puede aumentar el gasto en infraestructuras y proporcionar estímulo fiscal si lo necesita. No creo que permitan una desaceleración importante en un año de olimpiadas. Actuarán”, explica Jan Boudewijns, gestor senior de emergentes de Dexia Asset Management.

El IPC escaló hasta el 7,1% en términos interanuales en enero y amenaza con generar tensiones sociales

De momento, sin embargo, las exportaciones continúan creciendo y son las cifras de inflación las que más recelo generan. China no es una excepción y al igual que la mayoría de economías se enfrenta a un dilema: un entorno de menor crecimiento con incrementos de precios preocupantes.

Los fuertes repuntes de la alimentación y la energía han disparado la inflación hasta el 7,1% en enero en China. “El IPC puede suscitar mucha tensión social y descarrilar la expansión económica”, explica Moody's Economy.com. “Las autoridades chinas ya han adoptado medias temporales para contener los precios de las necesidades básicas. El año pasado subieron los tipos de interés seis veces y han incrementado al 15% el nivel de reservas obligatorio para la banca. De momento no han tenido los efectos deseados”, añaden, por lo que no se descarta que opten por revaluar el yuan.

Una opinión con la que coinciden otros expertos.“El incremento de la inflación es consecuencia de la falta de oferta más que la demanda, por lo que un incremento de tipos de interés no tendrá mucho efecto al tratarse de un sistema financiero sin desarrollar”, explica Tony Hann, director del equipo de emergentes y encargado de Asia, de West LB Mellon.

La destrucción de cosechas por las tormentas de nieve de este año, la escasez de cerdo generada por una epidemia o la plantación de cereales para la producción de biofuel han tenido mucho que decir en el incremento de precios. “Lo único que puede hacer China es revaluar la moneda”, comparte Ewan Markson-Brow, gestor de Mellon Asian equity. Una medida que reduciría la oferta monetaria, estrangularía el crecimiento del crédito y frenaría la inversión. Algo por ver en un año de olimpiadas.

El gobierno, entretanto, tiene la difícil tarea de combatir la inflación sin frenar en exceso el crecimiento. Los controles de precios adoptados son un arma de doble filo porque pueden distorsionar el mercado, fomentar un mercado negro y frenar respuestas por el lado de la oferta como aumentos de producción. Los riesgos están ahí, pero nadie duda que China crecerá y mucho.

Un año volátil para el mercado radiografía

Invertir en China no es tarea fácil para un extranjero. Existen dos mundos diferentes, el Hang Seng de Hong Kong, un mercado líquido y avanzado, o las Bolsas de Shangai y Shenzen, menos desarrolladas y reservadas fundamentalmente a los inversores chinos.

En los últimos años la euforia bursátil resultado de la explosión económica del país se ha sentido especialmente en las Bolsas de Shangai y Shenzen. En 2007 subieron el 96,6% y el 162,8%, respectivamente, tras ganar el 130,4% y el 97,5 en 2006. El Hang Seng, entretanto, avanzó el 39,3% en 2007 y el 34,2% en 2006.

Hay algunos fondos que sí tienen permitido invertir parte de su cartera en China continental por lo que un fondo es la mejor forma de ganar exposición a estos mercados. Los hay especializados en China y otros que incorporan también inversiones en la Bolsa de Hong Kong o Taiwán. Entrar a través de un ETF es otra opción. Lyxor tiene uno que replica el comportamiento del MSCI China, índice compuesto de valores de Hong Kong y China que sirve de referencia a los inversores extranjeros. Un producto que este año pierde el 13%.

La fuerte corrección que han sufrido los mercados se ha hecho sentir y los fondos especializados en China también sufren. De media caen el 15%. “El binomio rentabilidad riesgo no compensa ahora dadas las perspectivas de crecimiento e inflación de China. No hay transparencia en los controles de precios que impone el gobierno y eso hace difícil elegir compañías”, explica T. Hann, de West LB Mellon.

Hasta que no se conozca la magnitud de la desaceleración los expertos prevén un año volátil en emergentes. Víctor Alvargonzález, de Profim, no aconseja China hasta que no se aclaren las perspectivas. “Para un inversor a muy largo plazo aconsejaría aprovechar los recortes para entrar en fondo que combine exposición a Hong Kong y China”.

Radiografía

En 2007 registró un crecimiento anual del 11,4%.

El yuan cotiza alrededor de 7,14 unidades por dólar, lo que implica una apreciación de más del 7% respecto al año anterior.

Los tipos de interés oficiales a un año están en el 7,47%. Los depósitos pagan un interés del 4,14%.

El IPC anualizado de enero creció al 7,1% frente

Las ventas minoristas aumentaron un 20,2% en tasa anualizada en diciembre.

- India, ¿dígame? (ABC - 24/2/08)

(Por Pablo M. Díez - Enviado Especial)

Bangalore (India).- Sorteando las vacas que se cruzan en las calles de Bangalore, al sur de la India, una furgoneta atestada de muchachos que no pasan de los 24 años recoge a Lakshmi para ir a trabajar al filo de la medianoche. Esa es la hora a la que empieza la jornada laboral para la mayoría de los 300.000 jóvenes indios que se ganan la vida en los “call centres”. Así se conoce a los servicios de atención telefónica al cliente que las multinacionales occidentales han instalado en este país debido a su barata mano de obra y al dominio del inglés de sus empleados.

Son los efectos de la globalización y de los cables submarinos de fibra óptica que atraviesan los océanos, que han reducido al mínimo el coste de las llamadas internacionales y han propiciado un negocio que genera más de 5.000 millones de euros y crece cada año un 35%. En este sector formado en toda la India por unas 400 empresas -de las cuales cien se radican en Bangalore- la mitad de ese dinero se divide entre la facturación de los “call centres” y la otra mitad procede de los servicios deslocalizados de Las empresas extranjeras (“back office Works”).

Por ese motivo, si un cliente de Texas no recibe el paquete que esperaba de Fedex o un usuario británico de BT tiene un problema con su móvil, llamará a este rincón del mundo situado a miles de kilómetros de distancia y sus preguntas serán respondidas, en un perfecto inglés, por un joven que dirá llamarse John o Steve.

5.000 empleados en 24/7

Ambos “nombres profesionales” abundan entre los empleados de 24/7, una de las más importantes compañías del sector que cuenta con 5.000 trabajadores y dispone de oficinas en Bangalore, Hyderabad, Chennai, Nueva Delhi y, fuera de la India, en Manila y Guatemala, donde ofrece sus servicios a la comunidad hispanohablante de Estados Unidos.

24/7 factura cada año más de cien millones de euros y, además, proporciona servicios de contabilidad financiera, análisis y gestión empresarial a sus clientes, entre los que figuran 25 multinacionales dedicadas a las finanzas, los seguros, las ventas, la logística y las telecomunicaciones. “Pero no podemos desvelar sus nombres porque tenemos un contrato de confidencialidad”, aclara a ABC V. Bharathwaj, uno de los responsables de la compañía, que fue fundada en abril de 2000 por P.V. Kannan y S. Nagarajan, dos visionarios hombres de negocios de 35 años.

En ese momento, y con sólo un centenar de empleados que utilizaban el motor de búsqueda de internet Alta Vista, empezaron a responder por correo electrónico y mediante chats las cuestiones de los clientes, lo que supuso un primer paso hacia los hoy populares pero denostados “call centres”.

Y es que este tipo de servicio no está bien visto en la conservadora sociedad india, ya que sus empleados sólo ganan unas 7.500 rupias al mes (130 euros) por trabajar de noche debido a la diferencia de cuatro horas y media con el Reino Unido y de entre nueve y doce horas con Estados Unidos.

En turnos de ocho horas y media con pequeños descansos para comer y levantar la vista del ordenador, los operarios atienden más de cien llamadas diarias, algunas muy complejas. Por eso, en el edificio de 24/7, que maneja cada mes seis millones de operaciones, hay 15 aulas de entrenamiento para formar en dos semanas a 400 nuevos empleados.

La mayoría de los trabajadores son licenciados universitarios que, con 22 años, acaban de terminar sus estudios en Comercio, Arte, Ingeniería o Ciencias, aunque también hay doctores y abogados para atender consultas médicas o legales de clientes de compañías de seguros. “Para ellos supone el primer paso en el mercado laboral”, explica Bharathwaj, quien matiza que “también se puede hacer carrera aquí”.

A medianoche, cuando el día despunta en la otra punta del globo, los teléfonos de esta enorme sala no paran de sonar mientras Lakshmi y sus compañeros intentan resolver los problemas de algún cliente que llama desde Oxford o desde Oklahoma.

Gracias a su barata mano de obra y a su dominio del inglés, en la ciudad india de Bangalore se concentran los servicios de atención telefónica al cliente de las grandes multinacionales occidentales.

- Edificios tecnológicos y mujeres con saris en las obras (ABC - 24/2/08)

La sede de 24/7 se ubica en el Parque Golf Link Software de Bangalore, un complejo donde se radican las principales firmas tecnológicas del mundo. Sin embargo, sus futuristas edificios son levantados por mujeres descalzas y con saris que transportan sobre sus cabezas los cubos de arena y cemento.

Así de chocantes son las contradicciones de la India, a flor de piel en esta ciudad de cuatro millones de habitantes, capital del estado sureño de Karnataka, que se ha ganado a pulso el apodo de “Silicon Valley de la India” por albergar numerosas compañías de alta tecnología, software y “call centres”.

En la India, que crece cada año un 10%, el sector informático y de las nuevas tecnologías generó en el año fiscal que va de abril de 2006 a marzo de 2007 más de 27.457 millones de euros.

- El espíritu de la KGB sigue vivo (BBCMundo - 26/2/08) 

(Por Martin Sixsmith) 

Como corresponsal de la BBC a finales de los '80 y buena parte de los '90, fui testigo del colapso de la Unión Soviética y las muestras de odio popular contra la notoria policía secreta del régimen. 

Estuve en la Plaza Lubyanka al frente de la sede principal de la KGB el 22 de agosto de 1991 cuando los manifestantes derribaron la estatua de Feliks Dzerzhinsky, el fundador de la organización. Cuando le colgaron un mecate al coloso de 14 toneladas y éste cayó estrepitosamente, parecía que los días de las KGB estaban contados. 

El nuevo presidente, Boris Yeltsin, intentó neutralizar la policía secreta al reducirle el presupuesto, recortar su personal y otorgarle sus funciones a agencias rivales. 

Yeltsin cambió el nombre de la agencia a Servicio Federal de Seguridad (FSB, por sus siglas en ruso). Sin embargo, de algún modo el espíritu de la KGB siguió vivo. 

Durante el caos político y económico de la era Yeltsin, miles de desilusionados agentes pasaron al sector de seguridad privada. 

Dima Fonariev, un guardaespaldas de la KGB para Mijaíl Gorbachov que fundó su propia firma de seguridad, dice que en los '90 el sector privado pagaba diez veces más. Una creciente ola de delitos hizo que los expertos en seguridad estuviesen muy solicitados. 

“Eran días locos. Tantos cadáveres, tantos tipos que simplemente desaparecieron. En esa época recuerdo que me invitaron a trabajar para un tipo que quería que llevara un Kalashnikov. Pero yo dije 'no, no eso es contra la ley'”. 

Investigación bloqueada 

No todos los ex agentes compartieron los escrúpulos de Fonariev. Algunos se involucraron con el crimen organizado. En pocos años, tanto ex funcionarios como funcionarios reemplazaron a la mafia en el manejo del pujante negocio de la protección personal. Algunos fueron atrapados en actividades aún más oscuras. 

Mijaíl Trespashkin, un ex coronel de la KGB que siguió en el servicio, trabajó muy cercanamente con Nikolai Patrushev, quien es ahora el director de la FSB. 

Trespashkin ganó una medalla por descubrir una venta ilegal de armas hecha por agentes de la FSB a militantes chechenos, pero cuando empezó indagar más profundamente en las conexiones entre los funcionarios de la FSB y grupos criminales, se encontró condenado al ostracismo y su investigación terminó siendo bloqueada. 

“Varias veces en Moscú arrestamos hombres armados que estaban preparando actos terroristas y que luego fueron liberados”, cuenta Trespashkin. 

“Para mí no tenía sentido así que decidí compilar un informe para nuestro liderazgo en la FSB para establecer por qué esto estaba pasando. Mi informe llegó a manos de Nikolai Patrushev quien, para ese momento, estaba trabajando en asuntos internos de la FSB. No hubo ninguna reacción”. 

“Después, en 1995, tuve información concreta sobre un empleado de la FSB que estaba trabajando con un grupo de delincuentes, que mantenía un almacén de armas y asesinaba gente. Cuando fui a atrapar al grupo, Patrushev ordenó destruir los documentos que estaban en mi poder”. 

Eventualmente el propio Trepashkin fue arrestado. Se le plantó un arma en su auto y se le acusó de posesión ilegal de armas de fuego. Logró defenderse exitosamente de los cargos, pero luego fue acusado de revelar secretos de estado y fue sentenciado a cuatro años de trabajos forzados. “Cuando hablé con él, acababa de salir de la cárcel”. 

Líderes empresariales 

A pesar de los esfuerzos de Yeltsin, la FSB siguió de manera tenaz negándose a reformarse y decidida a recuperar el poder perdido. En 1999 Vladimir Putin, para entonces director de la FSB y hombre de carrera en la KGB, fue nombrado como primer ministro. 

El 20 de diciembre de 1999, durante una fiesta de la FSB para celebrar la fundación de la Cheka, la policía secreta bolshevista, Putin le dijo a sus ex colegas: “Queridos camaradas, puedo informar que el grupo de agentes enviados a infiltrar al gobierno ha cumplido la primera parte de su misión”. 

La segunda parte de la misión -conseguir que un hombre de la KGB llegara a la presidencia- fue lograda al año siguiente. 

Bajo el mandato de Vladimir Putin, los servicios de seguridad han recuperado su prestigio anterior, tienen más presupuesto y personal que nunca y han ganado posiciones de poder en todas las áreas de influencia de la nación. 

Según una investigación de la Academia Rusa de las Ciencias, un 75% de los políticos de mayor nivel tienen antecedentes en las fuerzas de seguridad y las principales compañías rusas están ahora encabezadas por ex miembros de la KGB con vínculos personales con Vladimir Putin. 

El Kremlin argumenta que esto es algo bueno, que Rusia necesita una mano fuerte para restaurar el orden. Cuando hablé con el portavoz del presidente Putin, Dimitri Pesko, el intentó dar una visión de tranquilidad. 

“La mayoría de (ex hombres de la KGB) son muy talentosos y hábiles. Son gente como nosotros. No son extraterrestres”, dijo. 

Guerras territoriales 

Sin embargo, hay indicaciones de que algunos de los políticos-empresarios abusaron sus posiciones para enriquecerse. 

Ramas individuales de la FSB -cada una controlada por un patrón poderoso políticamente- han estado involucrados en guerra territoriales relacionados con asuntos de negocios corruptos. Un de estas luchas llevó a un enfrentamiento armado en el asfaltado del aeropuerto de Moscú. 

Cuando resultó electo, Putin le declaró la guerra a los empresarios poco escrupulosos, los llamados oligarcas que adquirieron como gangas las masivamente lucrativas industrias del estado en la crisis de los '90. 

A muchos se les quitaron sus propiedades y sus bienes, calculados en miles de millones de dólares, pasaron a las corporaciones del estado que, en su mayoría, tienen a un ex hombre de la KGB a cargo. 

Los antiguos colegas de Putin encabezan las industrias de las armas, el petróleo, los medios de comunicación y los ferrocarriles, además de las líneas áreas del estado. 

Sería equivocado decir que los días malos de antaño están de vuelta en Rusia. Los servicios de seguridad ya no son el instrumento monolítico de represión estatal de los períodos más oscuros de la Unión Soviética. 

Sin embargo, se han vuelto ricos y poderosos y mientras la KGB soviética estuvo siempre bajo control estricto del Partido Comunista, su equivalente moderno cada vez más se maneja con su propia ley. 

El nuevo presidente, que deberá ser elegido el próximo mes, heredará una policía secreta que corre el peligro de convertirse en un estado dentro de un estado.

- edición i: China busca arrebatar el poderío energético de Rusia (urgente24 - 26/2/08)

La construcción de un gasoducto en Asia Central con capitales chinos indica que la era de dominación rusa sobre los recursos energéticos de esa zona tiene sus días contados.

Asia Central y el Mar Caspio son regiones clave si de recursos energéticos se trata. Y la gran pelea entre los Estados Unidos y Rusia se ha centrado en esa zona en los ´90, sobre todo por el control de los gasoductos. 

La distribución de la energía se realizó de la siguiente manera: Mientras que Estados Unidos participó de la construcción de oleoductos a través del Cáucaso, hacia los puertos en Georgia y Turquía en los años de Bill Clinton en el gobierno, Rusia se enfocó en el camino hacia el  Mar Negro. 

Pero los nuevos tiempos traen consigo la incorporación de actores como la India y otros gigantes asiáticos como China e Irán. 

Sumado a esto, el gas ha ganado terreno frente al petróleo y se está convirtiendo en una fuente de energía cada vez más requerida. 

Los tres grandes campos petrolíferos de Kazajstán son Tenguiz, Karazhanbas, Dunga y los de Turkmenistán son dos, con grandes reservas de gas y plata.

Michael Klare, profesor de Hampshire, estableció en su reciente libro Guerra por los recursos: el nuevo paisaje de conflictos mundiales que en el Mar Caspio el control de los recursos hidrológicos será clave. En concreto, el control del Tigris-Eufrates, que fluye desde Turquía hasta Rusia, Irak, Irán y parte de la India y Pakistán, definirá el desenlace de los sucesos en Asia Central. 

“Con el crecimiento de la población y el consiguiente aumento de la demanda de agua y alimentos, cada uno de los Estados ribereños intentará utilizar al máximo los recursos disponibles... Y cuando las acciones de uno de esos Estados provoquen una disminución en el suministro de alguno de los otros, las condiciones estarán dadas para un conflicto por la distribución del agua”, señaló Klare en su libro. 

Como demanda, los protagonistas son India y China, que a pesar de ser autosuficientes en carbón, podrían satisfacer la nueva demanda aumentando el consumo de gas para reducir los efectos de la contaminación ambiental. Y en este contexto el gas del Caspio es vital. 

La posición predominante de Rusia puso al Kremlin en el virtual dueño del gas por muchos años, con un tercio de la oferta total a nivel mundial. La mayor parte de las reservas están en Siberia, pero no debe perderse de vista que ese país cuenta con el poder para manejar la producción y las exportaciones del Caspio. 

Una nota del sitio Agenda Estratégica del año 2000 decía que “Rusia es un productor y exportador de orden mundial. Es ahora el mayor proveedor de Europa y el principal proveedor de Turquía, con ambiciones de irrumpir en Asia”. 

En contraste, Kazajstán, Turkmenistán y Uzbekistán han estado restringidos tanto como productores como en la exportación. Los campos de gas de Asia Central están situados desfavorablemente para los mercados europeos y asiáticos y carecen de infraestructura de ductos. Todos los gasoductos de exportación existentes corren a través de Rusia”. 

Pero China busca remediar la situación con una millonaria inversión a través de la China National Petroleum Corporation (CNPC), que anunció inversiones por US$ 2.160 millones para financiar la construcción de un gasoducto de gas natural entre Asia Central y China, informó el viernes PetroChina, subsidiaria cotizada de CNPC. 

La prensa china informa que PetroChina y la Corporación Nacional de Exploración y Desarrollo Petrolero y de Gas de China (CNODC), ambas subsidiarias de CNPC y cada una con 50 por ciento de CNPC E&D, proporcionarán 8.000 millones de yuanes cada una en efectivo. 

La operatoria se dará a través de la cooperación con dos compañías estatales de desarrollo de Kazajstán y Uzbekistán para construir el gasoducto. 

En julio del año pasado la CNPC, la mayor compañía de petróleo y gas de China, acordó importar 30.000 millones de metros cúbicos de gas natural anualmente a través del planeado gasoducto durante 30 años de Turkmenistán. 

El plan de construcción señala que el gasoducto iniciará en Gedaim en la frontera de Turkmenistán y Uzbekistán y recorrerá 1.818 kilómetros. Alrededor de 525 km en territorio de Uzbekistán y 1.293 km en Kazajstán para llegar a Khorgos en la Región Autónoma Uygur de Xinjiang, noroeste de China. Se conectará con el planeado segundo gasoducto de gas natural Oeste-Este de China. 

La compañía se especializa en la exploración y producción internacional de petróleo y gas. Sus negocios abarcan países como Argelia, Kazajstán, Oman, Níger, Chad, Canadá, Azerbaiyán, Ecuador, Perú, Venezuela, China e Indonesia, según indica la agencia Xinhua. 

A su vez, China presentó los primeros esbozos de un plan para la construcción de una tubería de transmisión de gas natural  occidente-oriente.  

El plan señala la construcción del gasoducto de 8.794 kilómetros,  que consiste en una línea principal y ocho sublíneas e involucrará  una inversión de aproximadamente US$ 19.800 millones.           

La línea principal se extenderá 4.945 km, desde Khorgos en la  Región Autónoma de la Etnia Uygur de Xinjiang en el noroeste del  país, hacia Guangzhou, capital de la provincia sureña de Guangdong. La construcción del conducto empezará este año y estará en  operación en 2010. La tubería atravesará 13 regiones chinas.  

Su misión será transportar gas natural desde los países de Asia central y  Xinjiang hacia las áreas orientales y sureñas de China,  económicamente prósperas pero necesitadas de energía, incluyendo la  municipalidad de Shanghai y la provincia de Guangdong.

- Rusia me hizo (BBCMundo - 27/2/08) 

(Por Lucy Ash)  

¿Cómo ha moldeado la historia rusa a su actual presidente, Vladimir Putin? 

Con el gobierno de Putin, Rusia experimentó un resurgir de su economía, así como una revitalización de su política y un fuerte nacionalismo. 

Programas y películas en televisión repiten constantemente que Rusia es una gran nación con un destino único. 

Algunos de los ideólogos de Putin creen que los rusos han desperdiciado demasiado tiempo avergonzándose de su pasado. En este contexto, un nuevo manual de historia en las escuelas rusas ahora afirma Joseph Stalin fue “el líder soviético más exitoso de todos los tiempos”. 

Las purgas, que se cobraron millones de vidas en el país, son tratadas como un mal necesario. Putin mismo se refirió a ellas recientemente como atrocidades no tan terribles como las perpetradas en otras naciones. 

Pero más allá de la era soviética, me pregunté qué modelos de la historia pasada inspiran al presidente Putin. 

El primer líder ruso que auto proclamó zar fue Iván IV, mejor conocido como Iván El Terrible. El título de zar derivó de la palabra césar, ya que Iván se consideraba descendiente de emperadores romanos. 

Iván el Terrible creía que la Rusia moscovita era el último estado ortodoxo de la tierra y la heredera legítima del imperio cristiano posterior a Constantinopla -capital del imperio romano oriental- que había caído en manos de los otomanos. 

Legitimidad 

La Rusia de hoy todavía está orgullosa de defender la verdadera fe ortodoxa. 

Durante su coronación en la catedral del Kremlin, Iván, que por aquél entonces contaba con sólo 16 años, asumió el título de autócrata de toda Rusia. 

Si la iglesia ortodoxa es clave para entender Rusia y es utilizada por Putin para legitimar sus políticas, la autocracia es otro componente vital. Es el principio de la absoluta supremacía del zar. 

Muchos liberales rusos critican estos días al “zar Putin”. El presidente ha impulsado lo que él llama “una línea vertical de poder” - un eufemismo para su propia autoridad. 

Parece exagerado comparar a Putin con Iván el Terrible, quién asesinó a cientos de miles de campesinos en su reinado del terror. Pero no es así para uno de los novelistas rusos más controvertidos, Vladimir Sorokin. 

“Rusia es como un bloque de hielo flotando hacia atrás en el siglo XVI”, dijo el escritor durante una entrevista telefónica desde Alemania donde se estaba presentando su último libro. 

“Nuevamente tenemos un gobierno centralizado como en tiempos de Iván el Terrible. El poder vertical del que habla Putin es un modelo completamente medieval para Rusia. No hay responsabilidad ni transparencia”. 

Poder 

El último libro de Sorokin, “Día de la Oprichnik”, hace referencia a los oprichniki, la policía secreta de Iván el Terrible en el siglo XVI. 

Vestidos como monjes, montaban caballos negros y llevaban en sus sillas de montar una escoba y una cabeza de perro para barrer y atacar la traición. 

Los oprichniki del siglo XXI descritos por Sorokin circulan en Mercedes negros y utilizan computadoras, pero se comportan como señores feudales. 

La novela está ambientada en un país gobernado por un “gran hermano” en el año 2028, cuando todo lo que importa es el petróleo, el gas y la lealtad a un tirano y sus secuaces. 

Es una sátira de toda Rusia, donde tres cuartas partes de los políticos y burócratas tienen un pasado vinculado a los servicios de seguridad, como el ex coronel de la KGB Vladimir Putin. 

“Rusia mantiene una relación patológica con el poder porque muchos de sus líderes creen que el poder sólo existe cuando éste es absoluto”, explicó Sorokin. “Tan solo hay que mirar los ejemplos de Iván el Terrible y Stalin”. 

Pero el pasado de Putin en San Petersburgo tiene ciertos paralelismos con otros famosos autócratas rusos. 

Durante sus primeros años en la presidencia, Putin fue comparado con Pedro el Grande, según un estudio del grupo analista de medios G808. 

Pedro I es visto como un severo modernizador que llevó al país fuera de la era medieval y fijó su mirada en Occidente. Se le considera también precursor en la construcción de la elegante ciudad de San Petersburgo, hecha en lo que antes era una ciénaga pantanosa plagada de inundaciones. 

“Él fue un líder cruel y no me gustaría tenerlo como amigo o jefe pero los resultados son maravillosos: solo miren a su alrededor”, dijo Polotovsky, editor de la revista Kommersant en San Petersburgo. “Ésta es una gran ciudad surgida de la nada y él la hizo”. 

Putin no fundó una nueva ciudad, pero comparte algunos rasgos con Pedro el Grande. Ambos tomaron duras medidas contra sus oponentes y consolidaron un poder de estado. 

Igual que Pedro el Grande, el presidente Putin es un ávido explorador. Durante sus dos legislaturas ha visitado 64 países en más de 190 viajes. Habla inglés, francés y alemán con fluidez y claramente disfruta jugando su papel en un escenario global. 

Pero Stanislav Tkachenko, profesor de la Escuela Universitaria de Relaciones Internacionales de San Petersburgo, afirma que Putin no acepta tales comparaciones. 

“Él es muy modesto. Para muchos nacionalistas rusos Pedro el Grande es una figura contradictoria”, explicó. “Por un lado mejoró la posición del país en el mundo, pero también es visto como el hombre que destruyó algunos de los principales valores rusos porque se occidentalizó demasiado”. 

Salvador 

Extrañamente, Putin dice que su modelo a seguir no es ni Pedro el Grande ni ningún otro líder del pasado, sino el ex presidente estadounidense Franklin Delano Roosevelt, ya que Putin ha comparado su misión con la que llevó a cabo Roosevelt durante la depresión de los años 30 en EEUU. 

El presidente ruso considera que ha rescatado al país de una gran depresión - que en el caso de Rusia, sería el caos de la era Yeltsin en los '90 - dando lugar a una nueva era de prosperidad. 

Otros rusos con los que hablé sienten que Putin está mucho más cerca de algunos zares reaccionarios del siglo XIX. Muchos lo comparan con Nicolás I, el zar que reprimió el levantamiento Decembrista en 1825. 

Los Decembristas estaban conformados por jóvenes nobles que lucharon en las guerras napoleónicas y regresaron de Europa cargados de nuevos ideales que hacían peligrar el sistema autocrático ruso. 

Impacientes por la lentitud de las reformas en el país, los Decembristas proclamaron la erradicación de la servidumbre, una constitución y una forma representativa de gobierno. Pero la Rusia de entonces estaba controlada por la ortodoxia, la autocracia y el nacionalismo. Y éstas fueron las consignas del triunfo de Nicolás I tras ejecutar a los cabecillas de la revuelta y exiliar al resto en Siberia. 

A pesar de sus aires cosmopolitas, al presidente también le gusta citar a otro zar del siglo XIV, Alexander II, quién dijo que Rusia no tiene aliados salvo el ejército y la marina. 

La política actual está dominada por disputas sobre misiles y sospechas acerca de asesinatos políticos, que han contribuido a crear en el país la impresión de que Rusia está rodeada de enemigos. 

Orlando Figes, profesor de historia en la Escuela Birbeck de Londres, afirma que la ciudad de San Petersburgo puede ser una ventana a Europa, pero también una fortaleza contra oponentes extranjeros. 

“San Petersburgo es más una ciudad imperial ejerciendo su poder sobre una vasta Rusia imperial. Y este legado imperial es con lo que Putin juega en su retórica”, dijo. 

“No podemos decir que él es un eslavófilo o un occidentalista porque él es ambas cosas, pero Putin apuesta sobre todo por un gran estado ruso”. 

- India cancela deuda a agricultores (BBCMundo - 29/2/08)

El gobierno de la India dijo que cancelará la totalidad de la deuda de los pequeños agricultores del país, como parte de un megaproyecto que costará US$ 15.000 millones. Esta medida beneficiará a campesinos con menos de dos hectáreas de tierra. 

La decisión es la “pieza central” del nuevo presupuesto indio, el cual contempla, además, incrementos del 20% en los fondos para la educación y del 15% en los destinados a la salud. Ampliamente visto como un presupuesto populista con miras a las elecciones de mayo de 2009, este también incluye establecer un control de precios de los alimentos. A la vez Nueva Delhi manifestó que mantendrá la inflación bajo control. 
“Presión de precios” 

Al dar a conocer el presupuesto, el ministro de Finanzas, Palaniappan Chidambaram, manifestó que el crecimiento anual de la economía india es del 8,7%. Esta cifra, que comprende el año fiscal hasta el 31 de marzo próximo, representa una ligera reducción con respecto al crecimiento del 9,6% del período 2006-2007, el cual vio la mayor expansión económica en 18 años. 

Durante este año, Nueva Delhi ha aumentado las tasas de interés y reducido la emisión de la moneda local, la rupia, para enfriar el acelerado crecimiento. “Hay una presión sobre los precios, especialmente los precios de los alimentos”, dijo Chidambaram en el parlamento. “La tarea crucial en adelante será la gestión de la cadena de suministros de alimentos”, añadió. En palabras del titular, “mantener la inflación bajo control es uno de los elementos clave de nuestra política”. Chidambaram enfatizó en que se trabajará para que el país logre la autosuficiencia en la producción de granos. Igualmente anunció que se destinarán más fondos para la infraestructura rural y las autopistas. 

- La actualidad de China (La Vanguardia - 13/3/08)

(Por Rafael Poch)

China es el tercer país del mundo en extensión y el más poblado: la quinta parte de la población mundial vive en ella. Como India y la antigua Unión Soviética, es un “país-mundo” que contiene muchas realidades y no puede describirse con una sola pincelada. Al mismo tiempo, China es mucho más homogénea y menos plural que los dos citados. Los chinos Han representan más del 90% de su población. Salvo en las regiones periféricas de Xinjiang, Tibet y Mongolia, y el rosario de unas 50 pequeñas minorías, el mundo chino presenta una unidad, cultural, idiomática y demográfica, mucho más firme. Su cultura es antigua y compleja. Es un bosque en el que resulta fácil perderse. Hasta hace poco, se consideraba que la matriz de China fue el curso medio-bajo del Río Amarillo. Hoy se habla del Río Amarillo como “principal centro” de un proceso que tuvo otras fuentes en el Yangtzé, e incluso en Sichuan. 

Norte/Sur - Este/Oeste

Hay un gran contraste entre la China del Norte y la del Sur. El Norte de China es tierra de agricultura de secano y cerealista, mientras que el sur es zona de regadío y arroz. El norte ha sólido dominar políticamente el país, aportando el sentido político de estado y la cohesión (el dialecto de Pekín, es la lengua franca de China). El sur es económicamente más rico y comercial, y también más clánico y sensual. Desde el punto de vista de la historia remota, el contraste Norte/Sur es principal, sin embargo para la realidad contemporánea la división fundamental del país no es Norte/Sur, sino Este/Oeste, porque es sobre ese eje donde se aprecian los grandes desequilibrios internos y territoriales del país.

En el Este se encuentra la China relativamente llana, densamente poblada, agrícola y Han. Desde el punto de vista de las creencias, esa “China castiza” del Este ha sido confucionista, y taoísta, con elementos del budismo mahayana y de cultos locales. Hasta la Dinastía Ming (1368-1644), ese oriente chino se correspondía con la China imperial. La China del Oeste es étnicamente más mestiza y diversa. Los Han conviven allá con mongoles, túrquicos, tibetanos, y otros, de tradiciones religiosas de budismo lamaísta e islam. Es una China mucho más montañosa, desértica y pastoril, que no se fusionó políticamente al imperio chino fundamentalmente hasta la dinastía Qing (manchú), sobre todo en el XVIII, cuando muchos de sus territorios comenzaron a sufrir una intensa significación.

La República Popular es un estado Han y se comporta como tal. No es una seudo federación, como India, y carece de Repúblicas Nacionales como la URSS y la Federación Rusa (solo “regiones autónomas”). La actitud china hacia los pueblos vecinos ha sido aceptarlos benevolentemente en su superior civilización, siempre que hubiera disposición a convertirse en chinos. En ausencia de esa disposición, la diferencia tendía a verse como algo negativo. En la China actual, hay dos grandes y claros problemas nacionales, los de tibetanos y uigures, que crean fuertes tensiones. 

China desde la “provincia mental”

A lo largo de la historia, China ha sido importante por diversas razones y circunstancias, pero hoy China es importante por su actualidad, una actualidad histórica. Me refiero al hecho de que China es hoy el país que más claramente expresa y contiene dilemas y problemas planetarios. China es la vanguardia del mundo en desarrollo, la sociedad que mejor expresa los anhelos e intentos de la mayoría pobre del planeta por dejar de serlo, y un referente crucial para la mayoría (en desarrollo) de la población mundial porque, aparentemente, lo está consiguiendo.
La actualidad de China es difícil de comprender para quien observe el mundo desde la imagen dominante que Occidente tiene de si mismo. Desde esa provincia mental, China puede reducirse a un gran y espectacular “crecimiento” mantenido desde que el país optó por fórmulas de mercado, hace más de un cuarto de siglo. La principal consecuencia de ese fenómeno es la leyenda de la “próxima superpotencia” y el comentario, tan grabado en la conciencia europea y particularmente popular en la España actual, de que, “los chinos se nos van a comer”.

La mentalidad de fondo que subyace a esa visión, es que no es pensable un mundo sin “jefe”, y que, en buena lógica occidental, tal jefatura solo puede ser imperial y agresiva. El cálculo acerca de quien sube y baja en el mundo, es una liga por ver quien ocupará ese trono en el futuro. Si, por primera vez en cinco siglos, el nuevo jefe va a ser, como se nos dice, alguien de fuera, externo a la cultura europea, hay que prepararse a lo peor, porque ellos harán lo mismo, o algo parecido, a lo que nosotros les hicimos en el pasado, de acuerdo al natural ejercicio imperial de la jefatura. Como dice el proverbio, “piensa el ladrón que todos son de su misma condición”.

Para los europeos es tentador proyectar su propia historia en China, pero el actual resurgir de este país no es una revancha juvenil, sino un regreso al estatuto secular que tuvo hasta finales del siglo XVIII. Y hasta donde alcanza la vista, esa “futura superpotencia amenazante” va a seguir siendo un país en desarrollo en crisis plagado de problemas.

La China real es un país en desarrollo

Hasta el 2043, la población china seguirá creciendo hasta alcanzar la catástrofe de 1550 millones, al límite de lo que los especialistas dicen que los recursos básicos disponibles podrían soportar. Aumentarán los problemas vinculados a recursos y medio ambiente, pero también disminuirá su “energía vital”: para el 2050 el 27% de su población tendrá más de sesenta años. Entre tanto, deberá lidiar con una desigualdad, social y territorial, muy preocupante. Para el 2020 la población laboral de China superará los 900 millones, 300 millones más que el total de la población laboral de todos los países desarrollados. Generar empleo para esa masa, en pleno trance urbanizador, será uno de los grandes desafíos.

En educación, los chinos reciben como media menos de ocho años, el nivel de los americanos de hace un siglo, y menos de un 5% tiene educación superior, cuatro veces menos que en Europa. Con el 20% de la población mundial, China responde sólo del 1% del gasto mundial en educación. En sanidad y seguridad social: el 80% de los recursos se concentran en las ciudades. Se estima que la mitad de la población china no puede permitirse asistencia médica en caso de enfermedad. Sólo el 25% de la población urbana y el 10% de la rural, dispone de algún tipo de seguro médico. 300 millones no tienen acceso a agua potable, y hay 120 millones de casos de hepatitis B.

El sistema político chino, un despotismo benevolente, deberá resolver una complicada reforma que disuelva el actual monopolio de poder, base de la actual estabilidad, e institucionalice alguna formula más pluralista. Pero sólo el 20% de la población china goza hoy de ese nivel de vida a partir del cual en Occidente (y en Japón, en Corea del Sur y en Taiwán, mucho más recientemente) se pudieron afirmar las llamadas democracias. Unido a la extrema debilidad de la sociedad civil, y al carácter chino, frecuentemente inmaduro en lo individual, todo eso da poderosos argumentos a la prudencia y el gradualismo. Ni su experiencia histórica ni su realidad interna sugieren agresivas aventuras exteriores imperiales.
El contenido de la actualidad

Solo quien sepa en qué mundo vive, quien sea consciente del momento de este mundo, y de la necesidad imperiosa de una nueva mentalidad basada en otros valores, sabrá apreciar, y respetar, la actualidad de China. 

Los datos son conocidos: somos más de 6.000 millones y seremos más de 9.000 millones a mediados de siglo, acercándonos a lo que se espera sea el “pico demográfico” y límite máximo de capacidad de carga del planeta. Sufrimos una crisis de civilización que se deriva de la relación entre esos dos aspectos de creciente población y desaforado consumo de recursos agotables. Un tercer aspecto, la nueva socialización y disponibilidad de las tecnologías de destrucción masiva, complica el recurso a la guerra, mediante el cual los humanos resolvíamos ese tipo de problemas a lo largo de la historia. Cuando la capacidad técnica de autodestrucción ya puede acabar con toda vida en el planeta, la desigualdad global y el imperialismo se hacen peligrosos. Como sugirió Einstein en los cincuenta, sin cambio de valores -y sin una nueva economía capaz de hacer unas cuentas realistas- no hay salida de esta crisis.

La actualidad de China tiene que ver directamente con esto. Todos los problemas de la crisis mundial están contenidos en ella. Su relación entre población y recursos es la más crítica. Los éxitos chinos de los últimos 27 años se han realizado sobre modelos en crisis, lo que contiene sospechas de que hay muchos desastres contenidos en ellos. La extraordinaria transformación que experimenta la China contemporánea tiene algo de esquizofrénico: aúna industrialización y desindustrialización, conjuga el desarrollismo con su crítica, el “enriquecerse es glorioso” con la preocupación por la armonía y la disolución de valores, y le obliga a experimentar con sus principales estrategias de modernización. La conciencia de que todo se puede torcer súbitamente es muy viva entre los dirigentes chinos, que perciben y definen su sistema como algo profundamente imperfecto y abierto al cambio (nada que ver con la URSS anterior a Gorbachov). Lo más esencial de la estrategia china de modernización, la urbanización (el mayor proceso de urbanización de la historia) y la apertura a la economía global, es objeto de debate.

En ningún lugar del mundo el modelo de desarrollo está más determinado por el dilema energético. La expansión desarrollista china evidencia la inviabilidad de la economía mundial inventada por Occidente. China tiene la proporción de tierra cultivable per cápita más crítica del mundo: menos de la mitad de la media mundial, ocho veces menos que en Estados Unidos y la mitad que en India. Con solo el 6% de la tierra cultivable del mundo, da de comer al 22% de la población mundial. Sus equilibrios son críticos e ilustran un dilema planetario. Ahí es donde aparece el otro gran dato de la actualidad de China: su demostrada capacidad de sobrevivir. 

Preguntas

Sobre esa unidad y homogeneidad de China que antes hemos citado, se inscribió la tradición civilizatoria, cultural y política, más longeva del planeta. Comparada con la de Occidente, la tradición china resalta por la ausencia de grandes rupturas y su continuidad. La continuidad civilizatoria y política de China, con sus altos y bajos, dispersiones y unificaciones, es única. La actual República Popular, es heredera de una tradición política continua de dos mil años y de una civilización de cuatro mil. Es como si en nuestros días existiera el imperio romano como entidad política, o como si el Egipto faraónico hubiera mantenido su identidad cultural. Y el ideólogo mas “formativo” de esa tradición, Confucio (551-479 A. de C.), es un coetáneo de Sócrates y Heródoto que en aquellos tiempos ya llamaba a respetar el orden superior de las antiguas tradiciones... 

Así que las preguntas se imponen; una nación tan antigua y única en su demostrada capacidad de sobrevivir, que hoy resume y contiene, como ninguna, los dilemas existenciales de toda la humanidad, ¿puede ser observada con vehemencia y sin respeto?; ¿debe ser objeto de arrogante aleccionamiento, o sujeto de intercambio y observación?; ¿no tendrá esa anciana alguna receta que aportar, con miras a resolver la crisis global? 

Tradiciones chinas como la de meritocracia, la concepción del gobierno como el arte de evitar conflictos, la prudencia y la experimentación, y la racionalidad que se desprende de la ausencia de prejuicios religiosos, ¿podrían aportar algo a la transición energética mundial que nuestros hijos vivirán de pleno?; ¿a la quimera del conflicto de civilizaciones?, ¿a la proliferación de los recursos de destrucción masiva animada por las principales potencias de Occidente?... Los desafíos del siglo imponen cambios del modo de vida. La civilización de la crematística y la codicia no podrá ser superada sin cambios de valores, sin recuperar el magnífico ideal de la nivelación social -desprovisto de toda la barbarie antihumanista que China y Rusia aportaron en nombre de aquella en el Siglo XX-, sin “el espíritu de Buda y Francisco de Asís”, como decía Arnold Toynbee. ¿Qué aporta la tradición china a todo eso?
- ¿Un mundo demasiado próspero? (The Wall Street Journal - 24/3/08)

(Por Justin Lahart, Patrick Barta y Andrew Bastón)

A lo largo de los siglos, de vez en cuando, diferentes voces han advertido que la actividad humana agotaría los recursos naturales de la Tierra. Pero los malos augurios siempre han estado equivocados. Cada vez, se descubrían nuevos recursos o aparecían tecnologías para propulsar el crecimiento.

Ahora han vuelto los viejos temores y parece que no van a poder ser descartados tan fácilmente.

Aunque no se avecina una catástrofe Malthusiana, en alusión al economista británico que pronosticó que el crecimiento poblacional iba a superar la capacidad de la tierra para producir recursos, la escasez prevista por el Club de Roma nunca ha sido tan evidente desde la publicación en 1972 de su famoso libro Los límites del crecimiento. Los constantes aumentos en los precios del petróleo, trigo, cobre y otras materias primas son señales de un giro duradero en la demanda que no se ha visto acompañado por un incremento similar en el suministro.

Al mismo tiempo que el mundo se vuelve más poblado (las Naciones Unidas proyecta que la Tierra estará habitada por 8.000 millones de personas en 2025, frente a los 6.600 millones de ahora), se vuelve más próspero. Una persona promedio consume más alimentos, agua, metal y electricidad. Una mayor parte de la población de China (1.300 millones de habitantes) e India (1.100 millones de habitantes) se está subiendo al vagón de la clase media, consumiendo dietas ricas en proteínas, transportándose en vehículos a gasolina y disfrutando de los aparatos electrónicos imprescindibles en los países desarrollados.

El resultado es que la demanda por recursos naturales se ha disparado. Si los suministros no se mantienen al mismo ritmo, es probable que los precios sigan escalando, haciendo que el crecimiento económico sufra tanto en los países ricos como en los pobres. Algunos de los recursos en mayor demanda no tienen sustituto. En el siglo XVIII, Inglaterra respondió a la escasez de madera mediante un cambio hacia el carbón, un material mucho más abundante. Pero no hay semejantes alternativas para cosas como tierras cultivables y agua fresca.

“Vivimos en una era en que las tecnologías que han hecho posible los altos estándares de vida y las expectativas de 80 años de vida en el mundo desarrollado ahora sean para casi todo el mundo”, dice Jeffrey Sachs, director del Earth Institute de la Universidad de Columbia. “Lo que esto significa es que no sólo tenemos muchísima actividad económica, sino que también tenemos el potencial reprimido de grandes incrementos en (esta actividad económica)”. El mundo no puede soportar este nivel de crecimiento sin nuevas tecnologías, explica.

Las predicciones sombrías, sin embargo, podría resultar tan erróneas como las del pasado. “Claramente tendremos más y más problemas, a medida que más y más (gente) sea cada vez más rica, y utilice cada vez más cosas”, dice Bjorn Lomborg, un estadístico danés que argumenta que el problema del calentamiento global se ha sobredimensionado. “Pero la inteligencia compensará el incremento extra en el uso de recursos”.

En el pasado, las fuerzas económicas han aportado soluciones. La escasez de recursos impulsó los precios, lo que llevó, eventualmente, a la conservación y la innovación. El aceite de ballena era una fuente popular de iluminación en el siglo XIX. Los precios subieron a mitad de siglo y la gente empezó a buscar otras formas de alimentar sus lámparas. En 1846, Abraham Gesner desarrolló el queroseno, una alternativa más limpia. Para fines de siglo, el aceite de ballena costaba menos que en 1831.

Ahora podría desplegarse un modelo parecido. Entre los posibles catalizadores figuran sustitutos efectivos para los combustibles fósiles y mejores técnicas para convertir el agua salada en agua potable. Sin embargo, esta vez es posible que las fuerzas económicas no sean suficientes para resolver los problemas por sí solas. Esto preocupa a economistas que solían mostrarse escépticos frente a las premisas de Los límites del crecimiento. Hace 30 años, Joseph Stiglitz dijo contundentemente que no había razones para sostener en forma persuasiva que el mundo enfrentaba el agotamiento de sus recursos a corto o mediano plazo. Ahora, el Premio Nobel teme que el crudo esté demasiado barato en relación al costo de las emisiones de carbono y que recursos naturales clave, como el agua, a menudo se provean gratuitamente. “A falta de señales del mercado, no hay forma de que éste solucione estos problemas”, reconoce. “¿Cómo hacemos para que la gente empiece a pagar por algo que siempre ha conseguido gratis? Eso es realmente difícil. Si nuestros modelos de vida, nuestros modelos de consumo son imitados, tal como vemos que están intentando hacer, es probable que nuestro mundo no sea viable”.

Dennis Meadows, uno de los coautores de Los límites del crecimiento, dice que el libro fue demasiado optimista en un aspecto. Los autores asumieron que si los humanos dejaban de contaminar el medio ambiente, éste empezaría a recuperarse lentamente. Hoy, advierte, algunos modelos de cambio climático sugieren que una vez que se supera un punto sin retorno, la catástrofe medioambiental puede ser inevitable.

Uno de los peligros es que los gobiernos, en vez de buscar soluciones globales para la escasez de recursos, se concentren en formas de sacar su tajada económica. China ha estado financiando proyectos de desarrollo en África, lo que algunas autoridades estadounidenses ven como una forma de ganar acceso a su madera, petróleo y otros recursos. India, que era un ferviente defensor del movimiento en favor de la democracia en Myanmar, ha firmado acuerdos comerciales con este país rico en recursos naturales.

El auge de China e India ha cambiado la economía mundial en formas duraderas, desde los flujos de capital a la ubicación de los nuevos centros de manufacturas. Sin embargo, siguen siendo sociedades pobres con crecientes apetitos.

En 2005, China tenía 15 autos por cada 1.000 personas, cerca de los 13 autos por 1.000 que Japón tenía en 1963. Ahora, Japón tiene 447 autos por 1.000 habitantes, un total de 57 millones. Si China llegara a alcanzar esa proporción, estaríamos hablando de 572 millones de vehículos (sólo 70 millones menos del total de autos en todo el mundo hoy en día).China consume 7,9 millones de barriles de petróleo al día. Estados Unidos, con menos de una cuarta parte de su población, consume 20,7 millones de barriles. “La demanda seguirá subiendo, pero se verá limitada por el suministro”, le dijo a un grupo de analistas James Mulva, presidente ejecutivo de la petrolera ConocoPhillips. “No creo que vayamos a ver que la producción supere los 100 barriles al día y la razón es: ¿de dónde va a salir todo eso?”.

No hay sustitutos para el agua. Pese a los avances, la desalinización sigue siendo costosa y requiere grandes gastos de energía. En todo el mundo, el agua es demasiado barata. Es probable que el cambio climático agudice los problemas de falta de agua. Los cambios en los ciclos climáticos se sentirán con “mayor intensidad en la distribución de agua en todo el mundo y en su variabilidad temporal y anual”, concluye un informe del gobierno británico sobre calentamiento global dirigido por Nicholas Stern. La escasez de agua podría ser especialmente grave en África, Medio Oriente, el sur de Europa y América Latina, detalla el documento.

Las nuevas tecnologías podrían ayudar en la creación de soluciones. Los avances en la agricultura, la desalinización y la producción de electricidad limpia, entre otras cosas, serían pasos importantes. Pero Stiglitz advierte que los consumidores deberán eventualmente cambiar su comportamiento. Su conclusión es que las definiciones y medidas tradicionales del mundo de progreso económico, basado en producir y consumir cada vez más, deben replantearse.

En los últimos años, EEUU, Europa y Japón han probado ser buenos a la hora de ajustarse a límites en los recursos. Pero la historia está llena de ejemplos de sociedades que sufrieron las clásicas crisis Malthusianas (los Mayas de América Central, por ejemplo). Esas sociedades, por supuesto, carecían de la ciencia moderna y de la tecnología. Pero su incapacidad para superar la falta de recursos naturales ilustra los peligros de creer ciegamente en que las cosas saldrán bien, dice el economista James Brander de la Universidad de British Columbia. 

- ¿Se infla la tercera gran burbuja de la década? (Negocios - 29/4/08)

(Por Millán I. Berzosa)

Burbuja en la tecnología, el ladrillo... y ahora en las materias primas? Un número creciente de analistas y traders constatan un problema de sobrevaloración en el arroz, el maíz, la soja y el azúcar, con signos de especulación extrema. Desde enero, con alzas respectivas del 61,2%, el 41,2%, el 31,2% y el 27,3%. 

El petróleo sigue máximo tras máximo, a más de 115 dólares el barril (+23,48%), y junto al mismo las materias primas agrícolas han subido sustentadas en una demanda asiática disparada, con China e India a la cabeza. Esto último es clave para los expertos, porque lo que diferencia el escenario actual del de otras ocasiones es que suben los precios agrícolas cuando, al mismo tiempo, EEUU parece abocado a la recesión. Una situación insólita, al menos, en seis décadas.

La generación de combustibles verdes obtenidos a partir del maíz, el azúcar o la soja parecía una buena idea en un contexto de bajos precios. El crudo, un bien escaso y en proceso de extinción, frente a granos y semillas que pueden cosecharse en masa tanto para alimentación como para producir energía. Pero el argumento ideal se rompe si la especulación pura y dura entra en juego.

Exuberancia inversora

Tobias Levkovich, estratega jefe de renta variable de Citi, habla de “boom irracional” en las materias primas y cree que las alzas de los precios son un “claro ejemplo extremo”. Alan Heap y Alex Tons, analistas del departamento de commodities de la firma americana, fundamentan las expectativas de alzas sostenidas en los precios “con sólo acudir a los datos de negociación”, con posiciones largas (alcistas) en futuros de commodities muy superiores a las cortas. En concreto, en relación de 1,6 largos por cada posición corta (bajista), cuando hace cinco años estaban a la par. 

Más aún, con un volumen de negocio global espectacular, multiplicando un 715% los 9.920 millones de dólares en posiciones en futuros al alza de abril de 2003, hasta llegar a los 80.890 millones de abril de 2008. Para Jim Lennon, de Macquarie Bank, “los precios de las materias primas seguirán en busca de nuevos máximos por la fortísima actividad”.

No todo es irracionalidad

Desde Barclays Capital, el analista de commodities Kevin Norrish retoma la explicación de fondo y destaca que “existe un argumento fundamental: se ha producido un giro estructural y ahora parece que China e India podrían suplir el papel tradicional de Norteamérica como director”. Según su visión, esa sería la causa de las alzas y “no debería haber burbuja, necesariamente”. 

Jan Loeys, de JP Morgan, considera que este mercado es firme candidato a protagonizar la próxima burbuja financiera, “pero no de forma inminente, sino con el paso de algunos años”. 

Entre quienes quitan hierro a la especulación figuran los traders indios, considerados de los más activos en materias primas agrícolas. Su panel nacional critica la tendencia a poner trabas al almacenaje de stocks de alimentos, algo que tensiona la oferta.

- África, de reino animal a reino de las materias primas (El Confidencial - 2/5/08)

(Por S. McCoy)

Recibo un muy interesante informe de Credit Suisse que, bajo el sugerente título de África, the commodity warrant desarrolla, a lo largo de sus más de cien páginas, una soberbia, a mi juicio, enumeración de los factores positivos y negativos que inciden tanto en la situación actual del continente como en su futuro inmediato como destino inversor. Les adjunto los argumentos principales tal y como el banco suizo los expone.

Prefacio. África acoge un 13% de la población mundial pero sólo un 2% de su Producto Interior Bruto. Según datos del Fondo Monetario Internacional su renta per cápita es de 1.215 dólares contra la media global de 8.183. Sin embargo en lo que va de década es la región que mayor crecimiento ha tenido, sólo superada por Asia, y ha encadenado cuatro años consecutivos con incrementos de PIB superiores al 5%, algo similar a lo que ocurrió en el anterior boom de materias primas de los años 60. La gran pregunta es: ¿es sostenible? 

Positivos. Hasta seis. Mejora de la situación política con 11 países, que representan el 33% de su PIB, consideradas como democracias consolidadas frente a los 4 de hace una década. Avance institucional. Mayor estabilidad macroeconómica que se articula en torno a tres ejes: menor inflación (6% de media) lo que ha ayudado a la reducción de los tipos de interés reales, superávit fiscal (1,9% del PIB contra un déficit de 2,7% a principios de siglo) y reducción de la deuda externa en 73.000 millones de dólares en tres años para situarla en el 20% del PIB. Mejora de los niveles de escolarización y de las inversiones en educación. Renovada atracción de dinero internacional como consecuencia del interés por las commodities que alberga tanto en superficie como bajo tierra (la entrada anual neta de capital extranjero se ha multiplicado por 10 en apenas 15 años, gran parte del cual se destina a infraestructuras que están llamadas a quedarse). Impulso reciente de la integración vertical como forma de evitar deslocalizar tareas que aportan mayor valor añadido. 

Negativos. Credit Suisse enumera tres. Tipos de cambio tensionados como consecuencia del interés foráneo lo que puede afectar negativamente a las exportaciones tanto en términos absolutos como en lo que hace referencia a su diversificación (el petróleo suponía el 51% del total de las ventas africanas al extranjero en 1985, cifra que, en 2005, se situaba en el 57%). Precarios sistema de salud con una esperanza de vida media que apenas alcanza los 50 años de edad. Inestabilidad política como consecuencia de una rivalidad tribal que está lejos de permanecer simplemente como una reminiscencia del pasado.

Conclusiones macro. De este mix de argumentos a favor y en contra, los autores de informe sacan cuatro ideas principales. Una, el breaking dance: la historia de África es más creíble ahora que en ciclos anteriores aunque aún quedan muchas reformas estructurales por hacer antes de que su economía funcione con una cierta autonomía. Dos, el cruzaíto: gran parte de lo que ocurra en los próximos cinco años dependerá de lo que suceda con las materias primas (por cada 10% que se incrementa el precio de las mismas, las exportaciones agregadas crecen un 3,2%). Credit Suisse es optimista y espera que el continente crezca un 5,3% anual entre 2008-2011. Tres, el Michael Jackson: apostarían por los países más estables políticamente y más expuestos al driver al que hace referencia el apartado dos (Botswana, Nigeria, Angola y Zambia). Cuatro, el Robocop: a nivel sectorial los bancos, las telecoms y las empresas de infraestructuras locales o internacionales con exposición a África se vislumbran como los nichos más rentables a futuro. Nombres como MTN, Orascom, Zain Group, PZ Cussons, Cimpor, BPI, Guangzhou Shipyard, Hikma, Lafarge, Heineken y Coca Cola Hellenic…

- China y la India escalan posiciones en la economía global (Negocios - 6/5/08)

(Por Isabel Rodríguez)

Un estudio del FMI, basado en la paridad de poder de compra, sitúa a las dos grandes potencias asiáticas en segundo y cuarto puesto de la economía mundial. En los últimos 25 años, chinos e indios han incrementado significativamente su poder adquisitivo. El centro de gravedad de la economía mundial se desplaza hacia Asia, gracias al arrollador ímpetu de gigantes como China y la India. Y los estudios estadísticos de los organismos internacionales confirman esta nueva arquitectura global.

Frente al tradicional top ten de las economías mundiales, basado en los tipos de cambios que marca el mercado,  el Fondo Monetario Internacional (FMI) ha publicado, en colaboración con el Banco Mundial, la OCDE y la Comisión Europea, una nueva clasificación basada en la paridad de poderes de compra, que aúpa a los países emergentes y deja a España fuera de los 10 primeros puestos.

La paridad de poder de compra, basada en la ley de un solo precio que determina que en un mercado eficiente los bienes que son idénticos deben tener un único precio, beneficia a China. En 2007, el país generó el 11% de la riqueza mundial, y que pasa al segundo puesto mundial, desplazando a Japón (6,6%) a la tercera plaza, seguido por la India, que pasaría a representar el 4,6% del Producto Interior Bruto (PIB) mundial, frente al 2% que le adjudica el método tradicional. 

España, undécima economía

Estados Unidos (21,4%) se mantiene como la primera economía del mundo, aunque con un peso algo menor que con los tipos de cambio del mercado. La revisión estadística también quita fuste a todas las economías de la zona euro, ya que, según los datos de 2007, Alemania pasaría a la quinta posición, el Reino Unido al sexto lugar y España se colocaría undécima y descolgada de los puestos de honor con gran consternación del Gobierno, orgulloso de la octava plaza que le otorga la clasificación tradicional.

A nadie sorprende el arrollador empuje de los dos gigantes asiáticos, que han superado sus bajas tasas de crecimiento económico y comienzan a alejarse rápidamente de la pobreza, al crecer a tasas mucho mayores que las locomotoras económicas del siglo pasado: Estados Unidos, primera en el mundo, Japón, primera en Asia y segunda en el mundo y Alemania en Europa, tercera a nivel mundial. China, con una población de 1.320 millones de personas y un crecimiento económico superior al 10%, y la India, con 1.110 millones de habitantes y una expansión que ronda el 8%, representan en conjunto cerca del 40% de la población mundial.

En los últimos 25 años, chinos e indios han incrementado significativamente su poder adquisitivo. Este cambio se ha notado sobremanera en el aumento de la demanda de productos, sobre todo de materias primas. 

Explosión tecnológica

Ambos países se han convertido en las superestrellas de la economía mundial, ante el asombro y la susceptibilidad de muchas otras naciones, que han encontrado dificultad para competir con los productos y servicios ofertados por China e India, y son los máximos representantes de la explosión tecnológica que vive Asia. 

A la ya conocida habilidad india para el cálculo y el desarrollo de programas informáticos, hay que sumar la enorme capacidad de los chinos para copiar o crear hardware y el impulso dado por Pekín a la creación de centros de Investigación y Desarrollo (I+D).
Los colosos asiáticos, sin embargo, se pierden en la clasificación cuando se analiza la renta por habitante: China se queda en el puesto 100 y la India se sitúa aún más atrás, en el 127, lo que evidencia que, pese al empujón económico, todavía persisten amplias bolsas de pobreza en ambas naciones.

Pero además del tigre y el dragón asiáticos, se cuelan en el ranking elaborado por el FMI otros emergentes, como Rusia y Brasil, séptima y novena potencias económicas en paridad de compra. Las proyecciones del organismo internacional apuntan, además, que en el año  2013 el tamaño de la economía china estará ya muy cerca del de Estados Unidos, y que Japón cederá el tercer puesto a India, mientras que España (1,91% del PIB mundial en esa fecha) podría ceder la undécima posición a otro emergente, México (1,95% del PIB mundial).

- ¿Alguien puede con Brasil?  (Cinco Días - 8/5/08)

(Por Nuño Rodrigo)

Hace ya bastante tiempo, cuando se encadenó la crisis tecnológica con el corralito argentino y otra serie de plagas bíblicas, las inversiones españolas en América Latina valían bastante poco; los analistas apenas las contabilizaban en sus famosas y mutables “sumas de las partes”. Dice el latiguillo que sólo el necio confunde valor y precio pero, en Bolsa, el concepto de valor es difuso, y el precio sólo indica cosas a toro pasado.

A toro pasado se puede comprobar, por ejemplo, que si bien China lleva siendo desde hace varios años la gran esperanza de la economía y los mercados, en realidad desde los mínimos de 2002 el mercado de Shanghai ha subido alrededor del 150%, más o menos lo mismo que el Ibex 35, mientras el índice Bovespa brasileño ha avanzado un disparatado 700%. En términos anuales, supone un TAE del 125%. No está mal.

La semana pasada Brasil alcanzó, según S&P, el ansiado estatus de grado de inversión. Es decir, que el riesgo de impago de la deuda emitida por el Estado tiene es bajo, según el juicio de esta firma de análisis. La costumbre pone a Brasil -y a Rusia- en el saco de los emergentes, pero en ambos mercados -especialmente en el eslavo, por obra del Brent a 120 dólares- la deuda está por encima de la calificación de bono basura.

Petróleo caro, inflación, graves problemas financieros, consumidores endeudados y falta de pulso en el empleo son los problemas que atenazan a las economías de los países desarrollados. Grandes mercados emergentes como Brasil o Rusia se pueden beneficiar -en algunos casos- del alza de las materias primas, sus grandes compañías son máquinas de generar flujos de caja y se trata de economías en fuerte crecimiento. Los emergentes no son una alternativa a Bolsas tradicionales. Son su salvación. Y en el caso de la Bolsa española, la exposición a América Latina es hoy vista como uno de sus principales activos.

- El presidente y el prisionero (Negocios - 9/5/08)

(Por Eckart von Klaeden)

Cuando la canciller alemana, Angela Merkel, viajó a Moscú para reunirse con Vladímir Putin y su sucesor, Dimitri Medvédev, que se estrenará esta semana, las flores por el Día Internacional de la Mujer no fueron la única sorpresa que se llevó. En rueda de prensa, Putin indicó que Mikhail Khodorkovsky, el oligarca encarcelado desde 2003, podría ser liberado por su sucesor en el cargo.

En una entrevista, unos días antes de su arresto, Khodorkovsky había descrito el equilibrio de fuerzas en el Kremlin como una batalla entre dos bandos: los demócratas estaban luchando contra los partidarios de lo que él llamaba la “democracia vigilada”, una economía de mercado liberal dentro de un Estado autoritario.

Los partidarios de una “democracia vigilada” lograron sus objetivos. Empezó una oleada de renacionalizaciones. Los gobernadores elegidos fueron sustituidos por gobernadores nombrados por el presidente. Se aprobó una ley que restringía el trabajo de las organizaciones no gubernamentales. Se endurecieron los requisitos para registrar un partido político, lo que supuso un obstáculo más para la ya débil y dividida oposición democrática.

El Estado empezó a controlar los medios de comunicación electrónicos y apenas se investigaron los violentos crímenes cometidos contra periodistas independientes. Hoy día, un periódico que publica rumores intrascendentes sobre la vida privada del presidente puede esperar no sólo que echen al director, sino que lo cierren.

Durante las elecciones presidenciales de marzo y las elecciones a la Duma de diciembre, no sólo se restringieron los derechos de la oposición, sino también los de los observadores internacionales. El viceportavoz del Gobierno alemán, que fue miembro del equipo del canciller Gerhard Schroeder, dijo a continuación que “Rusia no era una democracia y sigue sin ser una democracia”.

Khodorkovsky también estaba equivocado sobre las consecuencias económicas de la oleada de renacionalizaciones. A primera vista, han tenido mucho éxito. Durante varios años, la economía rusa ha estado creciendo a un ritmo de más del 6%. Los ingresos reales disponibles se han más que doblado entre 1999 y 2007. Rusia tiene la tercera reserva de divisas mayor del mundo, y la inversión extranjera directa ha aumentado fuertemente desde 2002. Mirando con más detenimiento, sin embargo, se percibe que esta inversión directa es extremadamente baja, dado el tamaño del país. Y el alto índice de inflación, que estaba en el 13,3% en términos interanuales en marzo, está causando preocupación.

Rusia debe emplear sus ingresos del sector energético en reducir la dependencia de la economía de las materias primas. Si la economía global sufriera una aguda ralentización, el resultado sería que los precios de las materias primas caerían. Medvédev ha reconocido esto y está buscando introducir reformas que se centren en las “cuatro íes”: inversión, infraestructuras, innovación e instituciones. Pero esto exigirá mucha más inversión extranjera directa, como Khodorkovsky reconocía hace cinco años. Aunque se pueda proteger a los inversores durante un tiempo por las conexiones políticas o los acuerdos sobre un foro de arbitraje extranjero, a medio y largo plazo, Rusia no puede escapar a la necesidad de hacer cumplir la ley de forma eficiente si quiere que su éxito económico dure.

En un discurso en Krasnoyarsk durante la campaña presidencial, Medvédev habló de un “nihilismo legal” en referencia a la situación de la justicia en su país, y el Banco Mundial ha señalado un claro declive en el imperio de la ley en Rusia entre 1996 y 2006. Cuando se habla de desarrollo del imperio de la ley se trata de contar con jueces y fiscales independientes que trabajen en la atmósfera de libertad propia de una sociedad civil que funciona. El discurso de Medvédev en Krasnoyarsk hace pensar que ha comprendido esto. Pero al comienzo de su mandato, Putin habló en términos aún más fuertes refiriéndose a una “dictadura de la ley”. Lo que se necesita es un cambio de 180 grados en la política hacia la ley y la sociedad y una ruptura con el sistema de Putin.

En la entrevista con Die Welt, Khodorkovsky dijo que se necesita valor en Rusia para defender el desarrollo de una sociedad civil. Su destino será una señal de la dirección en la que Medvédev intenta conducir a Rusia.

(Eckart von Klaeden es portavoz de Asuntos Exteriores de CDU en el Parlamento alemán)

- ¿Medvédev 1.0 o Putin 2.0? (ABC - 9/5/08)

(Por Andrew Wilson)
Horas después de la toma de posesión de Dmitri Medvédev, el misterio en torno al nuevo presidente de Rusia sigue creciendo. A Medvédev todavía le tienen que dar el margen necesario para que demuestre que puede tener una personalidad propia. Si queremos que en última instancia rompa con algunos de los peores aspectos del putinismo, se le debe juzgar por sus actos, no por sus palabras, pero no ha habido mucho ni de lo uno ni de lo otro después de que saliera elegido en marzo. Si acaso, la tendencia ha ido en la dirección contraria. Putin estaba bajo una presión enorme por parte de los siloviki (hombres de fuerza) para que permaneciera otro mandato más como presidente. Al haber optado en su lugar por el supuesto “liberal” Medvédev, la prioridad de Putin ha sido demostrar que la continuidad se va a garantizar con otros métodos.

Putin es desde ayer primer ministro. El 15 de abril aceptó un nuevo puesto como presidente del partido en el poder, Rusia Unida, del que ni siquiera es miembro. Rusia Unida controla 315 de los 450 escaños en la Duma, una mayoría constitucional. Asimismo, se da por sentado que Putin, ex agente de la KGB, va a dirigir los servicios de seguridad, que es poco probable que acepten órdenes que vengan de alguien al que no reconozcan como uno de los suyos (a Medvédev lo menosprecian en privado tachándolo de hijo sibarita de académicos de San Petersburgo). También parece que Putin está construyendo un nuevo sistema de control de los gobernadores regionales, dirigido por el Gabinete y aplicado por los siloviki.

Estas maniobras están destinadas a indicar que Medvédev no va a tener una agenda nacional de verdad. La élite de Putin también está duplicando sus mecanismos aseguradores para minimizar la posibilidad de que Medvédev acabe teniendo su “momento Yukos”, el equivalente a la actitud con la que el propio Putin acabó desligándose en 2003 del acuerdo sobre la sucesión que había establecido con Yeltsin en 2000.

Asimismo, Putin ha estado marcando directrices en materia de política exterior para cerrar el paso a Medvédev. El brillante espectáculo que dio en la cumbre de la OTAN en Bucarest estaba destinado a demostrar que seguirá al mando. El decreto de Putin del 16 de abril en el que establece relaciones oficiales directas con las estructuras casi estatales de Abjazia y Osetia del Sur, dos regiones de Georgia que aspiran as separarse, fue el primer desafío más o menos declarado a las fronteras postsoviéticas desde 1991. Un paso tan radical no pone punto y final a una presidencia, sino que indica más bien el comienzo de una nueva era de Putin 2.0, con una política aún más enérgica en el “extranjero cercano” de Rusia.

Pero si el papel de Medvédev en materia de política exterior también se ve limitado, el Kremlin se está arriesgando seriamente a malvender el punto clave de la propaganda de que la nueva presidencia empezará con algún tipo de apertura hacia Occidente. Hasta los últimos cotilleos sobre la vida amorosa de Putin hacen que éste vuelva a recibir toda la atención de los medios de comunicación. ¿Qué papel le queda, en pocas palabras, al presidente Medvédev?

- La rusa Gazprom ya es la tercera empresa que más vale del mundo (Cinco Días - 9/5/08)

Las últimas subidas de Gazprom en Bolsa han convertido al gigante gasista ruso en la tercera empresa por capitalización bursátil del mundo. Su valor se acerca a los 350.000 millones de dólares. 

El fuerte ascenso en Bolsa del gigante gasista ruso Gazprom, que se ha consolidado en las últimas sesiones, le han convertido en la tercera mayor empresa mundial por capitalización bursátil con un valor de 348.000 millones de dólares. Esa cifra sólo es superada por dos petroleras: la estadounidense Exxon Mobil y Petrochina. Tras el último rally, la compañía que hasta ahora dirigía Dimitri Medvéded -actual primer ministro ruso- ha superado a China Mobile y a uno de los grandes clásicos de la Bolsa estadounidense: General Electric.

La compañía ha subido en los tres últimos días un 11%, coincidiendo con la llegada al Kremlin del hombre que forjó la actual Gazprom y dirigió una compleja estrategia, en la que las decisiones geopolíticas, como los cortes de suministro de gas a Ucrania, han estado acompañadas de una agresiva política empresarial frente a sus competidores nacionales e internacionales.

Pese a que cuenta con una estructura accionarial que choca con la de casi todas empresas occidentales, despierta un interés creciente en los inversores institucionales, según diversos informes. Ese atractivo, destacan los expertos, explica la actual trayectoria bursátil. Pero su perfil es singular. Por un lado, cotiza en Bolsa y tiene, por tanto, accionistas privados, pero cuenta con participación estatal directa del 39%. Y esa presencia no es únicamente de una huella de su reciente pasado; el grupo es uno de los brazos más importantes para ejecutar la política energética del Estado, lo que no parece asustar de momento a los accionistas. El grupo ha subido en Bolsa un 96% en dos años.

Gazprom, que suministra el 25% del consumo europeo de gas y es la primera empresa mundial por reservas, está dando pasos para aumentar su cuota en crudo. Uno de ellos ha sido la compra del 50% de Tomskneft, antigua filial de la desparecida Yukos, que aún no controlaba. La caída de Yukos y el destierro a Siberia de su presidente, Mijail Jodorkovsky, planteó sombras sobre el futuro de Gazprom en Bolsa, que ahora parecen superadas. Precisamente el día que Medvéded anunció esa adquisición, el 26 de diciembre, vaticinó que la gasista llegaría a ser la primera empresa mundial por capitalización.

Un ranking con fuerte presencia de petroleras

Además de que el ascenso de Medvéded sea un acicate para la compañía, también es cierto que la lista de las mayores empresas mundiales por valor en Bolsa está en la actualidad casi totalmente dominada por compañías que operan en hidrocarburos. No sólo las históricas como Exxon, Shell o BP, en el ranking también aparecen Petrochina, Petrobras, además de Gazprom. Es una trayectoria que va unida a la consolidación en ese club varias empresas de países teóricamente emergentes. Por otro lado, la banca no aparece, pero sí tecnológicas y de telecomunicaciones, como China Mobile, Microsoft y AT&T.

El buen comportamiento de las petroleras hace asimismo que el índice de la Bolsa rusa sea uno de los europeos con mejor comportamiento en el año, con un ligero descenso del 0,28%.

- La nueva frontera, más allá de los Bric (El Confidencial - 9/5/08)

(Por Paula Mercado)

El comportamiento de los mercados emergentes no debe juzgarse únicamente por el grupo de los cuatro destacados: Brasil, Rusia, India y China. Aunque en general el entusiasmo por este tipo de inversión se ha apagado un tanto, tal vez sería necesario enfocar nuestro radar inversor a nuevas áreas dentro del grupo de países cuya economía está en crecimiento. 

Existe en la cultura estadounidense el mito de la “nueva frontera” que, originado en el espíritu desarrollado en la frontera del Oeste americano, se ha venido usando repetidamente como expresión de la necesidad humana de una constante conquista de nuevos campos del conocimiento científico, cultural o social. 

Extendiendo este concepto de “nueva frontera” a los países emergentes menos maduros, podemos encontrar mercados cuyo comportamiento no sólo ha superado a la de los países desarrollados, sino también a los emergentes que han jugado un papel estelar hasta hace unos meses. Con el objeto de contar con un referente sobre el comportamiento de tales mercados se ha creado el índice S&P/IFCG Extended Frontier 150 que sigue la evolución de 30 mercados emergentes “de frontera” siendo sus componentes compañías cotizadas en 30 países de los mercados menos desarrollados, abarcando países como Kuwait, rico productor de petróleo, hasta Costa de Marfil, productor de cacao.

Los países emergentes de primera línea han sufrido un incremento notable de sus costes salariales y su nivel de inflación, lo que ha hecho que los fabricantes se cuestionen trasladar su producción a países con costes más asequibles. Por ejemplo, el sector farmacéutico ha comenzado a trasladarse desde la India a su vecina Bangladesh que, por su estatus de país menos desarrollado, les permite producir copias de medicinas patentadas más baratas. 

La nueva inversión en estos países emergentes “de frontera” toma como una importante referencia la construcción de infraestructuras, incluyendo compañías de construcción, cementeras e inmobiliarias, con un énfasis especial en el boom inmobiliario que, alimentado por los precios del petróleo, están viviendo los países de Oriente Medio.

Se ha ido generando en los últimos años una segmentación entre mercados emergentes más y menos desarrollados, diferenciando entre economías estables y altamente desarrolladas, como Corea del Sur, y otras frágiles como Líbano, debido principalmente a su inestabilidad política.

¿Qué ejemplos de inversión en emergentes “de frontera” nos ofrece la industria de fondos de inversión española? 

Un ejemplo destacado es el Altae Bricc, un fondo garantizado que, gestionado por Gesmadrid, combina una garantía parcial de capital con una referencia a los 5 índices más representativos de Brasil, Rusia, India, China y Corea. En concreto, el fondo garantiza el 95% del valor liquidativo de la participación a vencimiento, además del 100% de la revalorización de la media de las observaciones mensuales experimentadas por la cesta de los cinco índices mencionados. De acuerdo con los datos de VDOS Stochastics, el fondo ha acumulado una rentabilidad de 18,40 por ciento en los últimos doce meses.

El Bankinter Emergentes, gestionado por Bankinter Gestión, es uno de los más diversificados en la categoría. Invierte en América (Brasil y Argentina), Europa del Este (Rusia y Rumanía), África (Egipto y Sudáfrica) Asia (Tailandia, Vietnam, Malasia y China), siendo su índice de referencia el MSCI Emerging Markets. Su rentabilidad ha repuntado en el último mes acumulando un 2,57 por ciento, según datos de VDOS Stochastics.

Otro ejemplo más de diversificación lo tenemos en el Eurovalor rv Emergentes Global. Este fondo, gestionado por Popular Gestión, con una rentabilidad acumulada durante el mes de Abril de 7,19 por ciento, invierte su cartera en renta variable internacional de emisores de países emergentes de Asia, África, América Central, Centro Europa, y América del Sur de todo tipo de sectores y tamaño de capitalización.

El crecimiento no es infinito y es momento de considerar inversiones con mayor potencial de crecimiento futuro.

(Paula Mercado, directora de análisis de VDOS Stochastics)

- China estudia comprar tierras de cultivo en Latinoamérica y África para asegurarse el suministro de cereales (La Vanguardia - 9/5/08)

El Gobierno chino está estudiando un plan para estimular a sus empresas a adquirir terrenos de cultivo en regiones en desarrollo como Latinoamérica y África y asegurarse así el suministro de cereales en medio de un déficit de dimensiones globales. 
La publicación “Revista China de Negocios Siglo XXI” informó hoy de que el Ministerio de Agricultura anunció que departamentos gubernamentales están negociando políticas para estimular la compra y alquiler de tierras en el exterior destinadas a la producción de cereales, y cita varios ejemplos en África.

Li Zhengdong, director del Departamento de Cooperación Internacional de esta cartera, señaló que “hasta ahora el ministerio no ha decidido ninguna medida concreta”, porque está supeditada a una macropolítica de carácter estatal, pero su aprobación es inminente.

Este plan fue confirmado por un funcionario anónimo cercano al grupo de trabajo a los corresponsales del diario británico “Financial Times” en China, una fuente que señaló que, de llevarse a cabo, la adquisición de terrenos sería en América Latina y África, aunque esperan cierta resistencia internacional.

Según el director Li, la iniciativa no es nueva, ya que en 2003 el Comité Central del Partido Comunista de China (PCCh) propuso esta estrategia destinada a adquirir terrenos agrícolas y forestales e intereses pesqueros en el extranjero.

Empresas estatales chinas como bancos y petroleras empezaron a aplicar este plan en los últimos años, pero la subida del precio del cereal en todo el mundo, debido al encarecimiento del crudo y de la que en parte se culpa al aumento de consumo en China, está obligando a Pekín a volver a analizar esta estrategia.

En China el precio del cereal aumentó un 25 por ciento en los tres primeros meses del año en medio de una subida generalizada de la inflación (8%) que en el país asiático es sinónimo de revueltas.

Con un 40 por ciento del campesinado global, China cuenta con tan solo un 9 por ciento de la tierra arable del planeta (menos de un 13 por ciento de su territorio), por lo que se ve obligada a importar, por ejemplo, un 60 por ciento de la soja que consume.

De llevarse a cabo esta estrategia, los cultivos prioritarios en el exterior serían la soja, el plátano y aceites vegetales y comestibles.

La revista china citó algunos de los proyectos agrícolas que China llevó a cabo en África en los últimos años, como el de la Administración de Agricultura de la provincia de Hubei (centro de China) en Mozambique, cuando en 2005 compró 1.000 hectáreas donde se cultivan arroz y maíz con una inversión de 10 millones de dólares (6,4 millones de euros).

En otro proyecto similar, la provincia de Shaanxi (centro) está invirtiendo 71 millones de dólares en Camerún para cultivar 5.000 hectáreas de arroz y establecer una planta de elaboración de este grano con el apoyo de los ministerios chinos de Comercio y Agricultura.

Los funcionarios que participan en el proyecto señalan que los obstáculos a los que se enfrenta China con este proyecto son, además de una fuerte oposición por parte de los gobiernos extranjeros, la falta de experiencia de sus empresarios y la inestabilidad política de los países en desarrollo en los que tienen pensado invertir.

- El sueldo de un mes por unas “Adidas” - En Bangladesh el salario actual no permite pagar las tres comidas diarias (El Mundo - 11/5/08)

(Por Blanca Arroyo Alonso)

En India, un trabajador cobra entre 0,25 y 0,55 euros por balón confeccionado 

Los sindicatos UGT y CCOO han denunciado que a pesar de los códigos de conducta adoptados por la mayoría de las grandes empresas hace ya más de 15 años, se constata que los trabajadores en Asia siguen siendo objeto de una presión enorme para satisfacer las cuotas de producción, que en estos tiempos se ha incrementado debido al inminente comienzo de los Juegos Olímpicos de Pekín.

Bajo la campaña “JUEGA LIMPIO 2008” (continuación de “ROPA LIMPIA”), se ha presentado el informe sobre la industria deportiva, “Salvando obstáculos”. En él, se denuncia que los trabajadores asiáticos para multinacionales como Nike, Adidas, Converse, Puma, Reebok o New Balance siguen ganando sueldos miserables pese a que los beneficios de las empresas se han disparado en cientos de millones de dólares.

Además del salario miserable, se resalta también que los trabajadores se ven obligados a hacer muchas horas extraordinarias que ni se contabilizan ni se remuneran, sufren violencia verbal, trabajan en condiciones deplorables de salud y seguridad y se incumple con la obligación legal de proporcionar programas de seguro médico. Además, no existe la libertad sindical.

En muchos de los casos, estas compañías pagan sueldos inferiores a la mitad del salario mínimo, que ya en estos países es bastante precario. Estos empleados pegan zapatos deportivos por menos de 1,25 euros al día, y cosen balones por 30 céntimos de euro cada uno.

Para hacerse una idea, un trabajador de una fábrica china proveedora de Nike tendría que trabajar 4.500 años con su sueldo actual para ganar tanto como Mark Parker, el director de la famosa multinacional en 2006.

El propósito de “JUEGA LIMPIO 2008” es el de conseguir con el Comité Olímpico Internacional (COI) un compromiso concreto para tomar medidas sobre las cuestiones pendientes en lo relativo a los derechos laborales. Cinco años después de que se dirigieran por primera vez a este comité, los organizadores de la campaña critican el no haber conseguido un compromiso concreto de su parte.

Y es que éste es un problema muy importante sobre todo en sociedades de mercados emergentes. En China, un par de “Adidas” pueden costar entre 55 y 110 euros, casi el sueldo mensual de la persona que las ha confeccionado. En India, un trabajador cobra entre 0,25 y 0,55 euros por confeccionar un balón (pueden elaborar entre dos y cuatro al día), en Pakistán los sueldos están congelados desde hace seis años, mientras que el precio de venta de los productos ha aumentado un 40%. Y en Bangladesh, el salario actual no permite a una persona pagar las tres comidas diarias. 

Ésta es la realidad que se hace aún más dura con la llegada de los Juegos Olímpicos de Pekín, en el que los principales perjudicados son los trabajadores. Detrás de la polémica del Tíbet y del accidentado recorrido de la antorcha olímpica se está quedando camuflado un problema que afecta a decenas de millones de personas en todo el mundo. Con campañas como “JUEGA LIMPIO 2008”, que tiene su versión en otros muchos países, se está intentando sacar a la luz esta problemática, para así fomentar el respeto de los derechos de los trabajadores en la producción de artículos relacionados con las Olimpiadas y la industria mundial de artículos deportivos.

- Asia no da con la tecla para paliar la crisis alimentaria (Negocios - 12/5/08)

 (Por Víctor Cruzado)

El hambre acucia mientras los precios suben, insensibles a los gritos de ayuda provenientes de los estómagos de medio mundo. Sin soluciones concretas, con mucha palabrería pero poca acción, la crisis alimentaria que golpea el continente asiático amenaza con proseguir su camino por el resto del Planeta, mientras cada país se mira el ombligo y los especuladores afilan sus garras al olor del negocio.

La reunión que hoy mantendrá el recién creado grupo de trabajo de Naciones Unidas intentará responder a la situación de inseguridad alimentaria que viven los países más pobres de la región. Una crisis que, según el secretario general de la organización, Ban Ki-Moon, “no salió de la nada” y responde a “más de una década de negligencia y políticas de desarrollo ineficaces”.
Llamar a las cosas por su nombre parece el primer paso para comenzar a poner remedio a una tragedia que amenaza con provocar la malnutrición de cerca de mil millones de asiáticos, según afirmó el presidente del Banco Asiático de Desarrollo, Haruhiko Kuroda.

Pero la hambruna no conoce fronteras, como ya se encargó de recordar Ban. “Si no la gestionamos bien, esta crisis puede convertirse en una cascada de crisis que afecten al comercio, el desarrollo e incluso la seguridad política en el mundo”, afirmó el dirigente, quien instó a los mandatarios a que no tomen medidas que “distorsionen el comercio y aumenten los precios”.

Los precios se triplican

La crisis, provocada por la creciente demanda, la especulación, el alza de los precios de los combustibles y fertilizantes y la desaparición de arrozales en favor de otros cultivos hasta hace poco más rentables, ha recibido el golpe de gracia con el reciente ciclón que ha azotado Myanmar, la antigua Birmania, uno de los principales exportadores de la región. Esta coyuntura ha provocado que el precio del arroz se triplique desde inicios de año.

Antes de la catástrofe natural, el Gobierno de Tailandia propuso crear la Organización de Países Exportadores de Arroz, que tendría como objetivos fijar el precio del cereal y garantizar el abastecimiento de la población en los países participantes. Junto con el antiguo reino de Siam, conformarían este grupo Vietnam, Camboya, Laos y Myanmar.

Esta iniciativa pretendía que los países que comparten las fértiles tierras por las que discurre el río Mekong funcionaran de forma similar a como lo hace la Organización de Países Exportadores de Petróleo (OPEP). El precio del arroz tailandés, de referencia para el mundo, superó a finales del pasado mes los 1.000 dólares por tonelada desde que Vietnam e India, los otros dos grandes exportadores, limitaran sus exportaciones para garantizar el abastecimiento interno y frenar la inflación.

Sin embargo, la idea no fue bien acogida por todos los países y, de momento, ha quedado aparcada. El propio ministro tailandés de Asuntos Exteriores, Noppadon Pattana, reconoció que “la situación empeorará si Tailandia funda el organismo y determina el precio” del grano.

Las primeras piedras le fueron puestas desde el interior del país, ya que los propios empresarios exportadores calificaron de “inviable” la propuesta gubernamental.

Pero la inquietud ha calado en países de la región como Malasia, Singapur y, sobre todo, Filipinas. El mayor importador mundial de arroz del mundo ha solicitado al Banco Mundial que convenza a los países exportadores para que garanticen el abastecimiento mundial. Sin embargo, los concursos públicos que convoca Manila para la compra de cereal también suben los precios.

- Vietnam e India toman el relevo - China, víctima de la deslocalización industrial (El Mundo - 13/5/08)

Los vietnamitas cobran 104 dólares al mes y los indios 87 

El salario medio en la zona central de China supera los 200 dólares 

No obstante, China creció un 11,4% en 2007, el mejor dato en 14 años 

El grupo textil Ever-Glory International es un símbolo de la industrialización china gracias a su fuerte poder en el mercado de la ropa y los juguetes baratos. Entre sus clientes están Levi Straus y Tesco. Ahora, tras representar el despegue chino de estas dos últimas décadas, inicia una nueva etapa. Una fase que resume los cambios que se viven en el gigante asiático: deslocaliza su producción a regiones y países con menores costes.

La apreciación del yuan frente al dólar (un 4,45% este año) y el incremento de los costes de la mano de obra han hecho que su dueño, Edwar Kang, planifique el traslado de sus fábricas al interior de China y a Vietnam, según un reportaje de la agencia Bloomberg.

En la zona este de China, las cuatro regiones donde se concentra su PIB ya no son tan rentables como antes. Por ello, Kang aprovechará las facilidades dadas por las autoridades del país para trasladar sus factorías de Nanjing al interior -pobre- del país. Además, un 40% de su manufacturación se deslocalizará en los próximos cinco años a una nueva fábrica en la ciudad portuaria de Haipong, Vietnam.

Como esta empresa, muchas más compañías chinas han llegado a la misma conclusión. Según un informe de Tao Dong, economista jefe de Credit Suisse en Hong Kong, al menos un tercio de las empresas manufactureras de la provincia de Guangdong, productora de un 30% de las exportaciones chinas, cerrará en tres años por la agresiva competencia de Vietnam, India y otros países vecinos.

El crecimiento del país se concentra en estas cuatro regiones, Guangdong, Jiangsu, Fujian y Zhejiang, donde las inversiones extranjeras potenciaron hace años el crecimiento gracias a la combinación de la cercanía de los puertos con las ventajas fiscales y, sobre todo, una mano de obra muy barata.

Según el Banco de Desarrollo Asiático, China ha gestionado en los últimos cinco años en torno a un 65% de los 792.000 millones de dólares invertidos en Asia, dinero del que un 90% se concentró en la costa sureste. Esto provocó que los sueldos se doblasen desde 2001, de 1.284 yuanes en 2001 a 2.594 (algo menos de 400 dólares) en diciembre de 2006, según datos de la firma estadounidense CEIC Data que ha recogido Bloomberg. Mientras en las zonas pobres de China el coste es mucho menor. En Gansu, al noroeste, el salario medio es de 1.437 yuanes (unos 200 dólares), por ejemplo.

Las compañías extranjeras invirtieron el pasado año 11.600 millones de dólares en el oeste y centro de China, un 30% más que en 2003, según FDI Intelligence. Pero el porcentaje es mucho mayor en otros países vecinos: las inversiones en Vietnam aumentaron el pasado año hasta 40.100 millones de dólares, un 354% más que en 2003, mientras que en India alcanzaron los 52.600 millones de dólares, un 174% más.

“Nuestros clientes dicen que nuestros precios son una locura. Siempre hay otras empresas vietnamitas y tailandesas mucho más baratas”, dijo a Bloomberg Zhejiang Hefeng Shoes, una compañía con más de 1.000 trabajadores en plantilla.

Los vietnamitas cobran unos 104 dólares al mes, la mitad que los chinos de la provincia central de Jiangxi, mientras que los indios ganan 87 dólares, según datos del Banco Mundial.
- Brasil endereza el rumbo y se transforma en un nuevo motor de la economía mundial
(The Wall Street Journal - 13/5/08) 
(Por Matt Moffett)
Durante gran parte de los últimos 10 años, el crecimiento a paso de tortuga de Brasil era claramente inferior al de Rusia, India y China, junto a las cuales forma el grupo de países BRIC. Según los escépticos, era más realista hablar de RIC.

Lentamente y sin bombos ni platillos, sin embargo, Brasil ha doblado la esquina. Además de ser una potencia global en agricultura y recursos naturales, ahora la economía ha incorporado un ingrediente clave que le había faltado durante mucho tiempo: una moneda estable. Esto ha ayudado a desatar la mayor explosión de prosperidad que el país ha visto en tres décadas, lo que ha atraído una multitud de inversionistas extranjeros y ha provisto un motor de crecimiento a la alicaída economía global.

Por segundo año consecutivo, Brasil crecerá cerca de 5%, un nivel aún muy distante de las tasas de China. La expansión, en todo caso, ha permitido que el país que en 2002 parecía al borde de una gigantesca cesación de pagos, acumule la cantidad suficiente de dólares para saldar toda su deuda externa y convertirse en un acreedor neto por primera vez en su historia. El real es una moneda tan confiable que hasta Warren Buffet la ha estado comprando.

Brasil tiene tanto dinero ahorrado que ayer anunció que, siguiendo el ejemplo de otros países en auge como China y los estados del Golfo Pérsico, establecerá fondos soberanos por un valor de entre US$ 10.000 y US$ 20.000 millones. Además, el ministro de Hacienda, Guido Mantega, presentó un plan de desarrollo industrial de US$ 125.000 millones para estimular nuevas industrias de exportación y alta tecnología mediante exenciones tributarias, capital de riesgo y otras iniciativas.

La estabilidad de Brasil ha servido de trampolín para que millones de pobres asciendan a la clase media, la cual se ha convertido en el mayor sector de la población en un país que durante años se destacó por la amplia brecha entre los muy ricos y los muy pobres. Por su parte, la petrolera estatal Petróleo Brasileiro S.A. hizo varios hallazgos en alta mar que podrían catapultar a Brasil a la élite de los países exportadores de crudo.

Brasil tiene la suficiente confianza en su posición económica en el mundo que el presidente Luiz Inácio Lula da Silva se atrevió a sermonear hace poco a George W. Bush sobre la crisis crediticia en Estados Unidos. “Aquí está el problema, hijo”, contó da Silva que le dijo a Bush. “Hemos pasado 26 años sin crecer. Y ahora que estamos creciendo, ¿aparecen ustedes y complican las cosas? ¡Solucione su crisis!”. Fuentes de la Casa Blanca confirman que ambos mandatarios trataron temas económicos, aunque no con esas palabras.

Grado de inversión

El 30 de abril, Brasil encajó otra pieza del rompecabezas cuando la agencia calificadora de riesgo Standard & Poor's subió la deuda del país a “grado de inversión”, convirtiéndolo en el último de los BRIC en recibir el codiciado voto de confianza. Da Silva, el ex líder sindical convertido en un defensor de los empresarios, dijo que la mejora de la calificación era una prueba de que Brasil es “un país serio, con políticas serias”, una alusión a una cita atribuida a Charles de Gaulle de que “Brasil no es un país serio”.

Esta nación de 190 millones de habitantes, sin embargo, aún tiene sus particularidades. Los críticos insisten que da Silva no ha hecho lo suficiente para reducir el tamaño del Estado, lo que eleva la carga impositiva brasileña a cerca de 36% de la producción, cerca del doble del nivel de China o India.

Pero da Silva ha demostrado ser un líder hábil a la hora de entablar relaciones con sus pares, sintiéndose igual de cómodo en un asado con Bush o tomando café cubano con Raúl Castro. “Brasil no tiene enemigos”, dice el economista Claudio Haddad, presidente del Instituto Brasileiro de Mercado de Capitais, una escuela de negocios.

Brasil es la única de las cuatro grandes economías emergentes del grupo de las BRIC sin armas nucleares, aunque puede ser la más segura de todas. Mientras India debe vigilar a Pakistán, su vecino poseedor de armas nucleares, Brasil tiene que preocuparse principalmente de la inestabilidad en sus fronteras con Venezuela y Colombia.

Esto encaja a la perfección con las necesidades de los inversionistas, que ven a Brasil como un refugio relativamente seguro, una democracia rica en recursos naturales que ha crecido en forma sostenida en una esquina tranquila del planeta.

“Las áreas de cultivo de arroz están llenas de entornos políticos, sociales y económicos inestables y uno tiende a dirigirse hacia los más estables”, dice Brad Edson, presidente ejecutivo del fabricante estadounidense de productos de salvado de arroz NutraCea. La empresa instaló en Brasil una planta de procesamiento de arroz, una inversión de US$ 30 millones.

Incluso antes de obtener grado de inversión, en Brasil abundaba el capital extranjero, buena parte dirigido a proyectos de infraestructura. En lo que va del año, inversión extranjera directa se encamina a superar con holgura el récord de US$ 34.600 millones del año pasado. Es más dinero que el que fue a parar a India, que tiene una población seis veces mayor.

En las afueras de Rió de Janeiro, 13.000 obreros trabajan horas extra para construir la nueva acería de la alemana ThyssenKrupp AG, una inversión de US$ 4.600 millones.

El magnate mexicano Ricardo Salinas Pliego acaba de hacer una visita relámpago al noreste del país con motivo del lanzamiento de una cadena de bancos para las personas de bajos ingresos. Petroleras internacionales, como la noruega Statoil SA y la anglo-holandesa Royal Dutch Shell PLC se disponen a invertir US$ 25.000 millones en el país, según una asociación del sector.

Los pesos y contrapesos democráticos que pueden proteger los derechos de los inversionistas fortalecen el atractivo de Brasil. Los líderes fuertes y el nacionalismo económico se han abierto paso en países vecinos como Venezuela y Bolivia, los cuales han nacionalizado los hidrocarburos y otras industrias clave.

Aún hay muchos escépticos frente a la recuperación brasileña. El economista de la Escuela de Negocios de la Universidad de Harvard Aldo Mussachio escribió recientemente que Brasil se está beneficiando de una burbuja en los precios de las materias primas y que hay una buena posibilidad de que su economía descenderá de las alturas.

Sin embargo, muchos inversionistas se sienten atraídos por la creciente y diversa clase de consumidores.

La élite de los compradores brasileños usa el dinero plástico con la misma voracidad que sus pares en el resto del mundo. La tienda de la firma de bienes de lujo Louis Vuitton en el elegante sector de Jardins de São Paulo, es una de las de mejor rendimiento en la compañía. Pero lo nuevo es la aparición de un gran mercado intermedio.

“Todo el mundo está tras la parte más ancha de la pirámide”, indica Jorge Hillman, director general de operaciones brasileñas de Masisa, una maderera chilena que está construyendo una planta de US$ 130 millones para fabricar madera comprimida para el floreciente mercado de muebles.

- El repunte del crudo y los cambios políticos disparan el atractivo de la bolsa rusa (El Confidencial - 14/5/08)

(Por Elena Sanz)

Algo está cambiando en el mercado de renta variable ruso. Los cambios políticos de la última semana -la investidura de Dmitri Medvédev como nuevo presidente del Kremlin- y el fuerte incremento de los precios del petróleo, han despertado el apetito de los de los inversores por un mercado que, según los expertos, está infravalorado.

“Rusia es en estos momentos una de las mejores oportunidades de inversión en todo el mundo”, asegura Goldman Sachs en su último informe sobre el país. El banco de inversión cree que la bolsa rusa ofrece un “valor excepcional” y considera que el RTS (Russian Trading System) -el principal indicador del mercado ruso- podría revalorizarse un 20% en los próximos doce meses hasta alcanzar los 2.750 puntos -ahora cotiza en torno a los 2.300-.

El indicador ha subido sólo un 1,3% desde principios de año, debido en gran parte a la fuerte volatilidad de los mercados mundiales y la aversión al riesgo mostrada por los inversores extranjeros, mientras que el índice MSCI Rusia ha caído un 1,4% desde enero, por debajo del 5% registrado por el índice MSCI de Mercados Emergentes. 

Goldman Sachs apoya sus previsiones en la fuerte subida de los precios del crudo y en la decisión de recortar los impuestos sobre el sector, anunciada recientemente por el ex presidente y primer ministro ruso, Vladimir Putin. 

No en vano, la bolsa rusa -con una capitalización de un billón de dólares-, está dominada por compañías petroleras y gasistas, que actualmente cotizan con descuento respecto a sus competidores a nivel mundial, y que podrían continuar beneficiándose de los máximos del crudo y del posible cambio en la actitud del gobierno respecto a los impuestos sobre el sector. 

Apuestas por petroleras, gasistas y empresas de consumo

Cuatro empresas del sector se encuentran, precisamente entre los valores preferidos por Goldman Sachs. Se trata de la petrolera y gasista estatal Gazprom, Lukoil, Surgutneftegaz y la compañía de servicios petrolíferos Integra Group. Para todas ellas, el banco de inversión observa revalorizaciones de dos dígitos en los próximos doce meses. Desde el 10% de Integra Group, hasta el 103% de Surgutneftegaz, pasando por el 36% de Gazprom. Estas compañías, que acumulan pérdidas en bolsa del 6% desde principios de año, cotizan con descuentos respecto a sus rivales mundiales.

Las empresas de consumo también se encuentran dentro del punto de mira de Goldman Sachs. Es el caso de la compañía de telefonía móvil Mobile Telesystems o del productor de alimentos y bebidas Wimm Bill Dan, para los que prevé subidas superiores al 20% en ambos casos. La firma de inversión considera que este tipo de compañías, con pérdidas del 20% desde enero, también se están beneficiando del aumento del consumo gracias al significativo aumento de los ingresos reales disponibles, en parte gracias a la redistribución de los impuestos obtenidos por el gas y el petróleo sobre el resto de la economía.

- Piden sobornos a “una de cada cuatro” (BBCMundo - 14/5/08)

En los últimos dos años, casi una de cuatro compañías ha sido abordada para que pague sobornos con el fin de ganar una licitación o continuar comerciando, señala una investigación de la firma de consultoría y auditoría Ernst & Young. La investigación de 1.186 ejecutivos en 33 países por Ernst & Young también indica que 18% de las empresas perdieron un contrato a algún competidor que estaba dispuesto a pagar un soborno. 

Un poco más del 10% de ejecutivos en el Reino Unido dijeron que sus firmas fueron exhortadas a pagar un soborno. Esto se compara con 16% en Alemania y 10% en Francia. 

“Las recomendaciones para una práctica adecuada en la aceptación del reglamento contra los sobornos exigirán a las empresas que adopten una visión mucho más amplia sobre la manera en que los sobornos y la corrupción afectan sus negocios”, dijo John Smart, jefe de investigaciones de fraude en el Reino Unido para Ernst & Young. 

La corrupción es más generalizada por fuera de Europa, dice el estudio. 

Solo 6% de los participantes en Francia y Alemania afirmaron que sus organizaciones experimentaron por lo menos un incidente de soborno o corrupción en los últimos dos años. En el Reino Unido el porcentaje fue de 13%, que todavía está por debajo del promedio mundial de 24%. 

Casi la mitad de todos los investigados en el sector minero dijeron que las prácticas corruptas son prevalentes, comparado con el 31% y el 30% en los sectores de la banca y energía. 
- China e India pagan más sobornos (BBCMundo - 4/10/06)

(Antecedente del artículo anterior) 

La compañías chinas es indias son las más dispuestas a pagar sobornos cuando hacen negocios en el extranjero, indicó un estudio. La organización independiente Transparencia Internacional (TI) colocó a estas dos naciones en el tope de la lista que ordena a los países exportadores de acuerdo al pago de sobornos. 

Las firmas francesas e italianas fueron señaladas como las más culpables por el pago de sobornos en los países de bajos ingresos. TI dijo que la encuesta demuestra que los esfuerzos por introducir leyes para frenar la corrupción aún no han comenzado a producir resultados. 

“Resulta hipócrita que empresas provenientes de países miembros de la Organización para el Desarrollo y la Cooperación Económica continúen pagando sobornos en todo el mundo, mientras sus gobiernos hablan de corrupción pero hacen poco para detenerla”, dijo el director ejecutivo de TI, David Nussbaum. “El récord de la aplicación de las leyes internacionales contra el soborno deja mucho que desear”. 
Grandes exportadores 

Sobornos

Países menos dispuestos a pagar: 

Suiza 

Suecia 

Australia 

Austria 

Canadá 

Países más dispuestos a pagar: 

India 

China 

Rusia 

Turquía 

Taiwán 

Fuente: Transparencia Internacional  

La encuesta anual, que complementa al Índice de Percepciones de Corrupción de TI, y mide la aparente disposición de las autoridades de un país para aceptar sobornos, se basa en las respuestas de más de 11.000 empresarios en 125 países. El informe hace un listado de las compañías pertenecientes a distintos países que están más dispuestas a cometer actos de corrupción. 

TI se concentró en compañías de los 30 mayores países exportadores, que representan todos juntos un 80% de las exportaciones mundiales. El hecho de que India y China estén a la cabeza puede ser en parte por la rápida industrialización que se produjo en los dos países y por la presión por conseguir recursos, dicen analistas. Rusia se encuentra casi al final de la lista. 

Por otra parte, Suiza fue catalogada como la nación en las que las empresas están menos dispuestas a ofrecer sobornos, seguida de cerca por Suecia y Australia. El Reino Unido se ubicó en el sexto puesto dentro de los 30, mientras que Estados Unidos y Bélgica comparten el noveno lugar. Francia ocupa el decimoquinto lugar e Italia figura en el puesto veinte, aunque algunos africanos mencionan a las compañías de estos dos países como las más dispuestas a ofrecer sobornos, más que otros países del mundo occidental. 

Esto, afirma TI, indica la existencia de un doble estándar: mientras que algunas compañías occidentales se “comportan bien” en casa, siguen pagando sobornos en los países en desarrollos. 

- El saqueo silencioso (BBCMundo - 17/5/08) 

Cada año, América Latina y el Caribe pierden cerca de US$ 50.000 millones por evasión de impuestos de empresas transnacionales que operan en la región. Y esto está limitando seriamente el desarrollo de esos países, señala la organización Christian Aid en un informe dado a conocer esta semana. La investigación de la ONG británica vincula estas millonarias pérdidas a la mortalidad infantil y advierte que con ese dinero, cada día en América Latina se podría salvar la vida de 300 niños menores de cinco años. 

Las multinacionales que son blanco de las acusaciones: British Petroleum (BP), Wal-Mart, Royal Dutch Shell y ExxonMobil entre otras no quisieron dar declaraciones al respecto al ser consultadas por BBC Mundo. En la mayoría de los casos, adujeron que no querían entorpecer sus relaciones con los gobiernos huéspedes. Según el informe, esta millonaria pérdida significa un obstáculo a un crecimiento sostenible e independiente de los países pobres. 

Variedad de modelos 

La organización cristiana señala que en América Latina existen dos modelos de recolección fiscal que definen posiciones diferentes: Bolivia y Perú. En el caso boliviano, con la llegada de Evo Morales al poder en diciembre de 2005, se renegociaron los contratos que tenía el Gobierno con las industrias extranjeras de hidrocarburos y otros recursos. “Las empresas nacionalizadas lo que tienen que hacer es pagar sus impuestos, lo que no ocurría antes”, le dijo a BBC Mundo Marlene Ardaya presidenta ejecutiva del Servicio de Impuestos Nacionales de Bolivia. 

Morales introdujo un nuevo impuesto sobre los hidrocarburos que llevó a las multinacionales a ver incrementado de un 25% a un 50% el pago que debían realizar en materia de impuestos y regalías. El país pasó así de ganar cerca de dos mil millones de dólares al año a casi tres mil millones. 

Experimento boliviano 

“Ahora estamos reteniendo todo lo que son ingresos de las empresas productivas porque consideramos que ese es el argumento mayor del cambio que se tiene respecto a mejorar la vida de los bolivianos”, añadió Ardaya. Tras esta subida de impuestos, Morales introdujo la llamada Renta Dignidad, a partir de la cual los ciudadanos mayores de 60 años reciben 313 dólares al año, y no los 235 dólares que recibían antes sólo los mayores de 65 años. 

Algunos analistas bolivianos, sin embargo, creen que el incremento de los impuestos puede llevar a que los inversores extranjeros rechacen finalmente realizar sus operaciones en el país. “La subida de impuestos nos afectó, pero también hubo un alza de precios en materia de gas. Consideramos que es un ambiente dentro del cual se puede trabajar”, le dijo a la BBC Mauricio González, gerente de la empresa boliviana de hidrocarburos Petrolex S.A. 

Perú, escasez de impuestos 

Perú es el segundo productor de plata más importante del mundo y el sexto en oro y cobre. El precio del cobre en el mercado mundial se ha cuadruplicado en los últimos diez años, mientras que el de oro y plata se ha triplicado. 

Sin embargo, según el informe de Christian Aid, Perú no ha visto incrementado sus beneficios tanto como las empresas extranjeras que operan en el país. Las multinacionales explotadoras de minerales en Perú, tras pagar un 35% en costes de explotación y un 17% de los impuestos que el Gobierno peruano establece, sus beneficios son del 48%. 

El informe británico indica que fijar tasas en los beneficios de estas empresas no solucionaría a penas el problema, ya que los informes de ganancias “pueden ser fácilmente manipulados”. “Aquí el sector minero es el más fiscalizado, tanto por el Gobierno como por ONGs, la Iglesia Católica y por las propias mineras. Dudo que haya evasión de impuestos”, señalaron a BBC Mundo fuentes oficiales del Gobierno peruano. 

“Nadie se escapa” 

“Probablemente haya manipulación de facturas por parte de las empresas que explotan recursos minerales en Perú, pero nuestro órgano recaudador de impuestos se llama SUNAT y ellos son muy estrictos. No creo que sea un impago muy significativo”, explicó una fuente que prefirió no identificarse. 

Sin embargo, esta organización británica señala en su informe que “el Gobierno de Perú ha permitido a algunas compañías mineras pagar tan sólo entre un 1 y un 3 por ciento en impuestos”, e incluso “la mayoría de ellas intentan negociar no pagarlos”. 

Una de las propuestas electorales del actual presidente de Perú, Alan García, en 2006 fue que renegociaría los contratos que el Gobierno tenía con las compañías mineras. Pero al llegar al poder dijo que una renegociación causaría problemas legales para el país, por lo que no la llevó a cabo. En su lugar, anunció que propondría a las empresas dedicadas a la minería en Perú realizar una contribución de un 3% de sus beneficios. 

Esta propuesta generó 175 millones de dólares en 2007, pero mientras que los precios de los minerales crecen en el mercado internacional, los depósitos mineros tienen un límite de explotación. 

Consecuencias 

El director de esta ONG británica, Daleep Mukrji, sostiene que las muertes de “5,6 millones de niños en todo el mundo podrían evitarse entre los años 2000 y 2015 si el pago de impuestos de estas compañías fuese un hecho”. 
Comportamiento típico

Christian Aid calcula que estas empresas están escamoteando al fisco de los países pobres cerca de 160.000 millones de dólares al año. 

Esta es una cantidad entre tres y cuatro veces superior a los entre 40.000 y 60.000 millones de dólares que el Banco Mundial estima que se precisan para financiar los ocho objetivos de Desarrollo del Milenio de la ONU. 

La mayoría de empresas que llevan a cabo actividades de explotación en países en vías de desarrollo y que, según esa organización cristiana, evaden sus impuestos o presionan a los gobiernos donde operan para reducirlos, pertenecen a esas 189 naciones que firmaron el acuerdo por el Desarrollo del Milenio.

- Reportaje - La renta en Brasil, como hace siglos (El País - 19/5/08)

(Por Juan Arias - Río de Janeiro)

El 10% de la población concentra el 75,5% de la riqueza del país 

A pesar de todas las mejoras que se han producido en el campo económico y de los esfuerzos del popular presidente Luiz Inácio Lula da Silva para aumentar los programas sociales, el cáncer de Brasil continúa siendo la injusta distribución de su riqueza. Según datos publicados esta semana por el Instituto de Investigación Económica Aplicada (Ipea), el 10% de la población concentra el 75,4% de la riqueza del país. Unas cifras que varían poco de las registradas a finales del siglo XVIII.

De acuerdo con el estudio del Ipea, las tres capitales brasileñas donde es más evidente esa desigualdad en la distribución de la renta son São Paulo, donde el 10% de la población posee el 73,4% del producto interior bruto (PIB); Salvador de Bahia, donde el 10% tiene el 67%, y Río de Janeiro, donde ese mismo porcentaje posee el 62,9% de la riqueza.

Otro de los aspectos revelados por el estudio es que los impuestos pesan mucho más sobre los pobres que sobre los ricos. El 10% más pobre paga un 44,5% más que el 10% más rico. La carga tributaria representa un 22,7% de renta para el 10% de los más ricos, mientras que, para el 10% más pobre, el peso equivale al 32,8% de su renta.

La explicación de esa anomalía es que la base de la recaudación en Brasil es más fuerte en los llamados impuestos indirectos, que gravan los bienes de consumo. Como el ciudadano más pobre gasta la mayor parte de su renta en consumo, acaba pagando más impuestos que los ricos.

Considerando sólo la tributación indirecta, la carga soportada por los más pobres es del 29,1% de su renta, frente al 10,7% que asumen los más ricos.

“Estos datos demuestran”, afirmó el jueves Márcio Pochmann, presidente del Ipea, “cómo a despecho de los cambios en el régimen político y en el padrón de desarrollo del país, la riqueza continúa pésimamente distribuida entre los brasileños. Tal concentración es francamente absurda”.

Pochmann ha recordado que, según los pocos datos que se conservan de finales del siglo XVIII, la distribución de la renta en Río de Janeiro, por ejemplo, era prácticamente misma que ahora, es decir, el 10% de la población poseía el 68% de la riqueza. Hoy, ese mismo porcentaje posee el 62,9%.

El presidente de Ipea pidió al Gobierno la creación de un impuesto para las mayores fortunas y para las herencias, así como una reforma tributaria seria. “Ningún país del mundo consiguió acabar con las desigualdades sociales sin una reforma tributaria de verdad”, dijo Pochmann.

- India: bodas infantiles en masa (BBCMundo - 20/5/08)

(Por Ash Narain Roy desde Nueva Delhi)

El matrimonio infantil está prohibido por las leyes de India, pero una vez que tiene lugar se considera válido. Hay muy pocos casos de anulaciones de matrimonios entre niños. 

Hace dos semanas, con motivo del festival de “Akshaya Tritiya” o “Akha Teej”, se llevaron a cabo cientos de matrimonios de menores de edad en varias partes del estado de Rajastán, al noroeste del país, cerca de la frontera con Pakistán. 

Ese día se considera muy auspicioso para los negocios, las compras y sobre todo para los matrimonios, porque se celebra el cumpleaños del dios Visnú, el preservador de la vida en el panteón hindú. 

Sin embargo, en Devda, un pueblo del distrito de Jaisalmer, en el mismo estado, no hubo bodas. Allí ni una sola familia ha organizado el matrimonio de su hija en los últimos diez años, porque casi no hay niñas en el pueblo. 

El feticidio e infanticidio femenino se han cebado en Rajastán, principalmente debido a la práctica de la dote. Los padres consideran que, a diferencia de un hijo, tener una hija les representa sobre todo una carga económica. 

Ceremonia 

Cada año, para el “Akshaya Tritiya” se organizan cientos de matrimonios de menores. Por eso, las autoridades, que habían lanzado una campaña intensiva en los medios de comunicación en contra de esta práctica retrógrada, estaban alertas. 

Pero en Bah, un pequeño pueblo del distrito de Jodhpur, un novio de ocho años de edad, Likhma, con su colorido turbante, y Genu, la novia de cinco años, ataviada con joyas y vestida de sari rojo, caminaron en torno al fuego sagrado, prometiendo protegerse el uno al otro. 

Otros cientos de niños tuvieron el mismo destino. 

La ceremonia duró casi toda la noche, mientras las mujeres cantaban y los hombres festejaban. Dos horas después de que ésta comenzara, Genu se había cansado y había comenzado a llorar. Estaba exhausta y ya no aguantaba el humo del fuego sagrado. “Quiero dormir, papá, déjame dormir!”, le rogaba a su padre. Así que se le permitió dormir el resto de ceremonia. ¡Al fin y al cabo, ya era una señora! 

¿Por qué el matrimonio entre niños? 

La mayoría de los matrimonios infantiles tiene lugar en las áreas rurales de distritos de Jaipur, Alwar, Tonk, Sawai Madhopur, Bundi, Kota, Ajmer y Udaipur.  El estado de Rajastán es un importante destino turístico. Tiene grandes palacios y castillos de maharajaes, así como ruinas de antiguas fortalezas. 

Pero también cuenta con algunos de los peores indicadores sociales: alto analfabetismo, feticidio e infanticidio de niñas, matrimonio infantil, y un alto nivel de violencia dentro y fuera de hogar. En las aldeas, las niñas son sacadas de la escuela para que realicen su aprendizaje matrimonial, cargando agua, recogiendo forraje para el ganado, haciendo tortas de excremento de animales para combustible y fregando pisos. 

Rajastán no sólo es un estado muy pobre, sino también muy tradicional y patriarcal. Los motivos para apresurar las bodas a tan temprana edad pueden ser varios. Los trabajadores sociales señalan que los parientes organizan estos matrimonios para abaratar el costo de una boda, al casar a varias hermanas al mismo tiempo. También, temen no conseguir novios para las hijas si se espera a que crezcan, pero, más que nada, es por la ignorancia y la pobreza. 

Un padre joven 

Khia Ram Jat, de 15 años, estudiante de octavo grado en una escuela gubernamental del distrito de Barmer, dejó repentinamente de ir a la escuela al principio de este mes. 

No pudo soportar más las burlas de sus compañeros porque, a su edad, había tenido un hijo. Lo casaron cuando tenía sólo 11 años, con una niña de 13. 

Curiosamente en este lugar, Barmer, donde se burlaron de un padre tan joven, otro vecino, Bhirma Ram Jat, de 88 años, tuvo un hijo el año pasado. Él dijo, socarronamente, que la leche de camello lo mantiene joven. En cambio, el niño Khia Ram no aparece en público, por la vergüenza. 

Efectos negativos 

Los efectos negativos de los matrimonios infantiles son múltiples. 

Jengri, viuda a los 11 años

En 2006 el programa Newsnight de la BBC presentó el caso de Jengri, quien enviudó a los 11 años, tres días después de su boda con un alcohólico 20 años mayor que ella. Jengri se convirtió en una de las activistas en India para que la gente tome consciencia sobre los efectos negativos de los matrimonios infantiles.  

Las niñas pierden su infancia. Cuando deberían estudiar y jugar, tienen que cargar con la responsabilidad de una familia y, en muchos casos, cuidar a sus hijos. Según un informe de UNICEF, al 56 % de las niñas en India las casan antes de los 15 años y al 17 % antes de los 10. Según la más reciente Encuesta Nacional de la Salud Familiar, más del 50 % de las niñas de Rajastán son madres antes de los 19 años. 

Al matrimonio infantil se vinculan problemas como el alto índice de natalidad, la pobreza extrema, el analfabetismo, la mortalidad infantil, la desnutrición y la baja expectativa de vida en el campo para las mujeres. 

Matrimonios fracasados 

Según un informe de la revista India Today, el pueblo de Dabla Kachra, en el distrito de Bhilwara, tiene 181 casos de matrimonios infantiles fracasados. En algunas ocasiones, los maridos han vendido sus esposas a otros hombres. Varias mujeres han matado a sus cónyuges por este tráfico humano. 

Mohini Giri, ex-presidenta de la Comisión Nacional de Mujeres, dijo que es una tragedia para las niñas y también para el país que éstas “sufran por esta práctica retrógrada, que las casen antes de que tengan la oportunidad de florecer”. 

La otra tragedia 

Rajastán sufre otra tragedia: la escasez de niñas. 

El pueblo de Deva, donde en los últimos diez años no se ha casado ninguna mujer, tiene 2.000 habitantes y es dominado por los Rajputs, la casta de guerreros. Sólo hay 12 niñas en 70 familias y ninguna alcanza los diez años de edad. Sólo una familia tiene más de una hija, como consecuencia del infanticidio de niñas. 

Inder Singh y su esposa comenzaron un pequeño cambio en el pueblo. Literalmente, le regalaron la vida a su hija al nacer. 

Sarcasmos. Mientras que muchos en el pueblo mataban a sus hijas, Inder Singh decidió lo contrario. La pareja había perdido tres hijos y tal vez por eso decidieron quedarse con ella, a pesar de que sufrirían los sarcasmos del pueblo. 

La situación ha cambiado, pero muy poco. Seis años después nació otra niña, que se casará dentro de poco y todo el pueblo espera asistir a la boda. Ahora otras familias han decidido tener hijas. Por lo menos en este pueblo hay pocos casos de matrimonio infantil. 

Pero si no se toman medidas correctivas, el estado desértico correrá el riesgo de convertirse en un desierto humano. 
- Brasil se alista para ingresar a las grandes ligas petroleras (The Wall Street Journal - 23/5/08)
(Por John Lyons, en São Paulo, y David Luhnow, en Ciudad de México) 

Un período de intensa actividad en Petróleo Brasileiro SA, o Petrobras, el gigante petrolero de Brasil, alimenta las especulaciones de que el país tiene a su disposición suficiente crudo subterráneo como para ingresar a las grandes ligas de los exportadores mundiales de crudo y ayudar a aliviar la presión de los altos precios del combustible.

La noche del miércoles, Petrobras anunció su descubrimiento de crudo más reciente, revelando que había encontrado petróleo a unos 250 kilómetros de la costa de São Paulo. El nuevo campo se ubica cerca del masivo depósito Tupi, propiedad de la empresa. Descubierto hace dos años, Tupi sigue siendo el hallazgo más grande del mundo desde 2000 y el mayor en el hemisferio occidental desde 1976. Petrobras no ha querido decir cuánto petróleo podría contener el nuevo campo.

Este hallazgo representa el último en una racha de aciertos por parte de la petrolera estatal brasileña, lo cual eleva las esperanzas del país latinoamericano se convierta en la próxima gran fuerza en la industria global de petróleo. El precio del crudo cerró ayer en US$ 130,81 en la Nymex, US$ 2,36 menos que el día anterior, en parte por la perspectiva de un mayor suministro proveniente de Brasil.

Estados Unidos acogería (satisfactoriamente los) descubrimientos de envergadura en Brasil, ya que significaría una fuente de crudo en su propio hemisferio, en comparación al Medio Oriente, una región políticamente inestable. El centro de atención es la Cuenca de Santos, una acumulación de potenciales campos petroleros enterrados bajo kilómetros de océano, tierra y una fuerte capa de sal. El bombeo exploratorio en distintos campos ha producido un crudo bastante similar, alentando una nueva y tentadora teoría: que la cuenca podría ser un megadepósito contiguo de crudo.

A pesar del alboroto, hay buenas razones para el escepticismo, dicen los observadores. Explorar y extraer crudo de aguas ultraprofundas es una tarea cara y riesgosa. La sal sobre el supuesto crudo añade retos técnicos porque se mueve y es propensa a cambios de presión repentinos. Y, a pesar de los avances en tecnología de imágenes geológicas, es imposible determinar la cantidad y calidad del crudo escondido en un depósito hasta que empieza a salir, un proceso que puede tardar años.

“Es una etapa muy temprana”, dice Peter Jackson, director de exploración y desarrollo de Cambridge Energy Research Associates, una firma de consultoría para la industria.

Algunos inversionistas no están esperando para hacer sus apuestas. Las acciones de Petrobras han subido tanto este año que su valor de mercado ha superado al de compañías de la envergadura de General Electric y Microsoft Corp.

Petrobras y el gobierno también han hecho lo suyo para alimentar el entusiasmo de los inversionistas. Por ejemplo, Brasil canceló las licitaciones para bombear en la Cuenca de Santos luego de que se confirmara el hallazgo de Tupi a fines de 2007. Algunos observadores interpretan esto como una señal de que los brasileños creen que la cuenca rebosa de crudo y quieren obtener mejores términos en cualquier licitación nueva.

Mientras tanto, Petrobras está ampliando su capacidad para bombear en aguas profundas a una velocidad frenética. Esta semana, la empresa, que ya ha alquilado casi 80% de la flota mundial de buques de bombeo en aguas profundas, anunció que a partir de 2017 tomaría en arriendo 40 buques más y plataformas semisumergibles. Petrobras también dijo que contratará a 14.000 empleados más y establecerá una nueva división de administración para perforar sal.

Una indiscreción del regulador de la industria petrolera de Brasil, Haroldo Lima, pudo haber contribuido al frenesí. En abril, Lima dijo que los campos podrían contener unos 33.000 millones de barriles, convirtiéndolos en el hallazgo más grande del mundo en décadas. Lima luego se retractó, diciendo que se refería a las especulaciones de analistas en una publicación de la industria.

Es casi seguro que Brasil, que hasta hace algunos años era un importador neto de petróleo, se una a Venezuela y México en el grupo de países petroleros de América Latina. Para un país que está dejando atrás su pasado como una nación volátil en desarrollo, tal bonanza podría traer beneficios y riesgos. El dinero proveniente del crudo llenará las arcas del gobierno, pero también podría tentarlo a adoptar los hábitos derrochadores de otros grandes exportadores.

-Los nuevos emergentes (Cinco Días - 31/5/08)

(Por A. Perona)

Cuando los tradicionales mercados emergentes, como los latinoamericanos, se codean ya con las economías más desarrolladas, los expertos han comenzado a detectar que existen oportunidades de inversión en otros lugares del planeta hasta ahora relegados a un segundo plano y que se han visto favorecidos por la escalada mantenida por las materias primas. “El crecimiento en África se sitúa por encima de la media global, con aumentos del 5% en los últimos años. Además, han reducido su deuda e inflación. Ésta antes se situaba en el 20% y ahora es del 6%”, señala Estrella Llorente, gestora de Santander Asset Management. Esta experta destaca que el potencial de muchos países de la zona, entre los que cita Sudáfrica, Egipto, Marruecos, Túnez, Nigeria, Zambia o Kuwait, han dedicado los beneficios obtenidos en las materias primas, la principal riqueza de estos países, en inversiones en infraestructuras, algo que aumenta su atractivo a medio plazo.

Credit Suisse destaca el peso del sector petróleo y gas, ya que las reservas probadas de estas dos materias primas en África se han elevado un 15% en los últimos diez años frente al 8% del resto del mundo. A ello se suman los recientes hallazgos en Uganda y Ghana.

Un filón de recursos naturales que ha situado al continente más pobre del mundo en las carteras de los principales gestores. Pero el cambio del escenario económico no es el único motivo. Los expertos señalan que hay más estabilidad política en la zona (en un 22% de los países de la región han instaurado la democracia; un 46% tienen regímenes parcialmente libres y en un 32% están implantadas dictaduras) y el aumento del nivel de escolarización.

Aún así, advierten que esta apuesta no está exenta de riesgos. “Es una apuesta para invertir en una cartera global. Para diversificar debido a la situación política”, afirma Estrella Llorente. Recomienda los sectores, financiero, materias primas, energía, telecomunicaciones, sobre todo el segmento de telefonía móvil, y a largo plazo el sector sanitario. De hecho, uno de los mayores problemas de África es el elevado número de enfermedades que sufre un alto porcentaje de su población, como el sida, o los efectos de la hambruna. María José Román, gestora de Ahorro Corporación, asegura que el fondo global de esta firma de emergentes cuenta ya con un peso de los mercados africanos que ronda el 13%. “Se han beneficiado de la subida del precio de las materias primas y están utilizando bien estos ingresos, con inversiones en infraestructuras, como centrales eléctricas y carreteras. Hay oportunidades muy interesantes en compañías constructoras, eléctricas, bancos y telecos”, explica.

Al margen del continente africano, Rusia y algunos países limítrofes como Ucrania y Kazajstán, también gozan del favor de los expertos. “Tras el default impago de deuda de finales de los noventa las cuentas del Estado ruso están totalmente saneadas. Además, ha mantenido tasas de crecimiento superiores al 6 o el 7% en los últimos años. A ello se suma el apoyo del gas y el petróleo, una de las principales fuentes de ingresos del Estado”, señala Jorge Fernández Amann, gestor de Santander AM. Fernández Amann explica que ha favorecido el cambio en la coyuntura política, con la toma de posesión de Dmitri Medvedev, ex máximo ejecutivo del gigante de gas Gazprom. “Se baraja la posibilidad de que la reforma energética se lleve a cabo un año antes de lo previsto y se espera que se centre en combatir la inflación, uno de los lastres de la economía rusa”, añade. Por sectores, la firma, que sobrepondera Rusia en su fondo de emergentes de Europa del Este, apuesta por energía y finanzas.

Las claves

Muchos están utilizando los beneficios de las materias primas para invertir en infraestructura

Petróleo y gas Nigeria, Libia, Argelia, Egipto y Angola concentran el 92% de las reservas totales probadas de petróleo y gas de África.

Inflación La inflación ha mejorado en la zona desde el 18,8% de 1980 hasta el 6,2% que estima el FMI para este año.

Superávit África ha pasado de tener un déficit fiscal del 2,7% sobre el PIB a contar con un superávit del 1,9% en el presente ejercicio. También ha reducido en 73.000 millones de dólares su deuda externa en los últimos tres años.

Inmunes al contagio del fenómeno “subprime”

La crisis que estalló el pasado verano por el pinchazo de los productos denominados subprime (de alto riesgo) ha pasado de refilón por los mercados emergentes. El índice MSCI que engloba a las principales compañías de estos países marcó el pasado octubre, uno de los momentos de mayores turbulencias, máximos históricos.

Entre los casos particulares, la Bolsa de Sudáfrica acumula una subida en el año del 14%, la de Marruecos se ha revalorizado otro 14% y la de Túnez, un 13%. Para sorpresa de muchos, el mejor registro lo luce la de Ghana, que en este periodo ha subido más de un 50%.

En Europa, la Bolsa rusa llegó hace unas semanas a rozar los máximos de 2006 y luce una ganancia anual del 7%, un rally se ha visto impulsado por el cambio de Gobierno y las expectativas de que el proceso de reformas se va a acelerar.

Este balance contrasta con los mercados europeos y estadounidenses, cuyos principales índices aún están en pérdidas anuales. “Los mercados africanos han mostrado una correlación baja respecto a otros y, en este sentido, ofrecen ventajas de diversificación”, señalan en Credit Suisse.

Además, el sector financiero, el más castigado por la escasez de liquidez, de estos países se ha mantenido a salvo y aparece como favorito en las carteras de los principales gestores.

“Una de las estrategias más acertadas para ganar dinero del auge de las materias primas ha sido comprar valores domésticos en aquellos países que son grandes exportadores de materias primas, como ocurre con los bancos de la zona de la OPEP, los bancos rusos y el sector de telecomunicaciones”, asegura el banco suizo en un reciente informe.

(Por si quedara alguna duda sobre cómo inflan las burbujas (o próximas burbujas) las “partes interesadas”, tomar nota del siguiente titular. Mismo día e igual medio)
Oliver Bell   Gestor del fondo de Pictec de Oriente Próximo y norte de África:
“Los países del Golfo y del norte de África son los BRIC del futuro”.

Gestores e inversores buscan nuevas áreas emergentes con una buena relación entre crecimiento y seguridad. Para Bell, la zona con más atractivo se ubica entre Asia y África.
- Un golfo de contrastes - El otro Dubai (La Vanguardia - 2/6/08)

(Por Andy Robinson - Dubai - Enviado especial)

Frustrado por las dificultades de comunicación verbal, uno de los trabajadores indios que explican sus experiencias en Dubai delante de la unidad 32 del campamento de expatriados de Sonapur coge mi libreta y escribe en inglés: “Dubai Mall, centro comercial más grande del mundo. Junto a Burj Dubai, edificio más alto del mundo... 468”. No se refería a los metros ya construidos del enorme rascacielos en Dubai (ya son 640) sino al salario de un peón de la construcción: 468 dírhams, equivalentes a unos 90 euros al mes, sin incluir horas extras. 

El trabajador señala con el dedo el logotipo en su mono de la empresa mixta emirato-británica Dutco Balfour Beatty, que gestiona la obra del Dubai Mall, y apunta 75 dírhams (14 euros), el suplemento mensual para comida. Con ello, hace seis meses podía comprar 60 kilos de arroz; ahora, ni 20. “75 dírhams son tres días de comida en un hotel de Dubai. ¡Para los obreros es para todo el mes!”, dice, delatando su desconocimiento del otro Dubai, el de David Beckham o Posh Spice, y el ostentoso hotel Burj Al Arab, donde un rodaballo al champaña cuesta 360 dírhams. 

Tres megatendencias de la economía mundial han convergido en Sonapur, un conjunto inmenso de barracones en el desierto a 30 kilómetros del centro de Dubai donde unos 150.000 trabajadores de India, Pakistán y Bangladesh duermen en dormitorios colectivos. El barril de petróleo a 130 dólares ha convertido Dubai y Abu Dabi en hervideros de construcción, generando empleo para unos 700.000 inmigrantes. Pero la depreciación del dólar -y del dírham, que oscila como esta divisa- ha rebajado en un 10% o más las remesas enviadas a sus familias. Y el encarecimiento de los alimentos básicos diezma su poder adquisitivo. 

En Sonapur -ciudad de oro en hindi, pero parcialmente inundada por un gran charco pestilente de aguas fecales durante nuestra visita-, el triple golpe económico se suma al peculiar marco laboral del feudalismo posmoderno de los Emiratos. Marco que niega el derecho a formar un sindicato, el de huelga o el de cambiar de empresa. “Quiero irme de la compañía, pero tienen mi pasaporte”, dijo Rajashwar, de 39 años, electricista de Madrás. Al firmar un contrato de trabajo, el inmigrante casi siempre entrega su pasaporte a la empresa y no puede recuperarlo hasta que lo termine, en general a los dos años. Muchos obreros endeudados para pagar pasaje y papeleo -y que deben hasta 3.000 dólares a traficantes- son, además, víctimas de empresas que a menudo retrasan los pagos. 

Aislados en los campamentos, sin transporte público, los trabajadores sólo ven las dos metrópolis del petrodólar desde los andamios. 

“Los taxis no paran aquí”, dice Yoosaf, trabajador de almacén pakistaní cuya unidad está inundada. Indios, pakistaníes y bengalíes constituyen casi el 50% de la población de los Emiratos. 

Es una situación desoladora. Pero en India y Pakistán sus familias tienen problemas peores. El Banco Asiático de Desarrollo calcula que cada aumento del 10% del precio de alimentos básicos -sobre todo arroz- agrega siete u ocho millones a los 30 millones de pobres en Pakistán. Por eso, los trabajadores mandan a sus familias su salario menos lo que gastan en comida y transporte. 

Las paradojas se multiplican en Sonapur. El motivo de la emigración es la crisis del campo en India porque el precio de los pesticidas se ha disparado por la subida del petróleo. Esta crisis causa una epidemia de suicidios de campesinos (que para matarse ingieren pesticidas). El suicidio se ha trasladado a campamentos como Sonapur. El consulado indio cree que cada cuatro días se suicida un inmigrante. 

El éxito de la petroeconomía de los Emiratos ha cegado al mundo ante un sistema laboral “con características de esclavitud”, dice Nick McGeehan, de la ONG Mafiwasta, especializada en abusos laborales en los Emiratos. Respetables multinacionales que operan en Dubai son responsables de estos abusos. 

Cada vez estallan más protestas. El año pasado, un grupo de trabajadores cerró dos horas el puente de acceso a Dubai. En marzo, unos 1.500 trabajadores prendieron fuego a autobuses de la constructora estadounidense Drake & Skulle y 2.500 trabajadores que construyen la torre Burj Dubai hicieron huelga. Otros se plantean marcharse si las autoridades les dejan. Una fuerte salida de inmigrantes crearía problemas al país. 

El Gobierno ha anunciado reformas que permitirían algunos derechos sindicales. Pero McGeehan señala que “hay una brecha abismal entre la retórica y la realidad”. 

En este marco, las constructoras occidentales que hacen su agosto en el Golfo se han acostumbrado al modelo Dubai. Registran fabulosos aumentos de beneficios: Balfour Beatty, un 48% en el 2007: la matriz de Drake and Scull Emcor, un 186%. Ante una nueva ley que prohíbe trabajar en las horas de fuerte sol -más de 50 grados-, la compañía europea Jan de Nul que participa en el megaproyecto de Saadiyat Island en Abu Dabi -intervienen Frank Gehry, Jean Nouvel o Norman Foster- pidió una exención “para terminar la obra según el calendario en el interés del turismo y de Abu Dabi”.

- La clase media crece rápido en China (Negocio - 14/6/08)

(Por Isabel Rodríguez)

El dragón rojo sigue siendo un país de extremos: la vieja y la nueva China, la urbana y la rural, la de los pobres y la de los multimillonarios, pero la distancia entre ambos cabos no tardará mucho en reducirse, si se tiene en cuenta el ritmo de crecimiento de la clase media.

Hace un año, las autoridades anunciaban que esta clase social había alcanzado a 80 millones de personas, tras añadir 15 millones en los últimos dos años. Cerca del 6,15% de la población es considerada clase media por el Gobierno y se espera que llegue al 40% dentro de 20 años, según la Academia de Ciencias Sociales de China.

¿Pero quien forma parte de este estamento? La  oficina nacional de estadísticas china considera que una familia pertenece a la clase media si percibe unos ingresos anuales de entre 7.792 y 65.790 dólares. Más allá de esta clasificación oficial, se puede crear un perfil del chino de clase media como el de un profesional urbano del sector de comercio, servicios, producción o inmobiliario. 

“Es un nuevo rico. Vive en la costa este. Es empresario y compra viviendas, coches, artículos de consumo y de lujo y viaja”, esboza el director del Centro de Estudios Internacionales e Interculturales de la Universidad Autónoma de Barcelona, Sean Golden, que recuerda que “un millón de turistas chinos pasaron por París el año pasado”.

Nuevos hábitos

Los integrantes de este grupo son, además, personas mucho más jóvenes que sus iguales de países desarrollados, ya que el 70% de ellos tiene entre 21 y 38 años, según el estudio La nueva clase media china del ex director del instituto chileno-chino de cultura Chihon Ley.

Aunque gastan más que sus padres, según Ley, ahorran de media el 25% de sus ingresos. Necesitan hacerlo para su jubilación. La política de un solo hijo por familia produjo una pirámide invertida en la que ese hijo, en principio, debe mantener a sus abuelos. 

Pero, aunque sigan pensando en el futuro, los chinos se han vuelto  más consumistas. Están abrazando nuevos hábitos y adquieren con voracidad bienes que hasta ahora no estaban a su alcance, eran imposibles de conseguir o estaban prohibidos. Los televisores en color, la cerveza, los teléfonos móviles o los ordenadores personales son los productos más demandados por un consumidor que no suele recurrir al crédito al consumo.

Las ciudades se transforman  conforme las multinacionales se interesan por esta clase social, aunque “la estrategia china pasa por la consolidación de un mercado de consumo doméstico”, según Golden, que pone como ejemplo la decisión de China de desarrollar su propia tecnología de telefonía móvil que no sería compatible con la tecnología extranjera.

Esta clase emergente también ha despertado el interés de las autoridades, que han integrado a nuevos ricos y empresarios “rojos” en el Partido y en su Comité Central, mientras centran sus discursos en la necesidad de reducir la enorme brecha entre ricos y pobres. 

Brecha entre ricos y pobres

China es el hogar de 1.300 millones de personas. De ellas, un 10% de la población ya es “rica”, otro 8% está “medianamente acomodada”, pero queda un 82% de la población que es pobre, indica Golden. El coloso asiático “ha sacado de la miseria a 500 millones de personas en poco tiempo, pero sigue siendo un país en vías de desarrollo. Su PIB per cápita corresponde a los niveles de Angola o del Congo”, explica.

Si las estimaciones de la oficina estadística se cumplen, en 2010 otros 290 millones de personas abandonarán la clase baja para escalar a este nuevo estamento.

- En busca de nuestros hijos (La Vanguardia - 16/6/08)

 (Por Rafael Poch - Loaobu . Corresponsal)

Zheng Chunzhong y Liang Xianglong, acuden a la cita con 45 minutos de retraso. En el trayecto desde la vecina Dongguan, los dos hombres nos han venido anunciando por teléfono sucesivos cambios en la hora y el lugar del encuentro; primero junto al mercado, a las seis, luego en la plaza principal, a las nueve. Finalmente acuden, a las siete, a una cafetería. A veces la poli les sigue, dicen. ¿Son delincuentes? No, están buscando a sus hijos.

Zheng perdió a su hijo, Shalong, en 2003. El niño tenía tres años, jugaba con otro niño fuera de la modesta tienda de alimentos de su padre, pasó una mujer, le llamó, se lo llevó y nunca más se supo. Han pasado cinco años. “Seguramente si lo viera, ya no lo reconocería”, dice Zheng, que habla con entereza. Su compañero Liang, cabizbajo y taciturno, perdió a su hijo Di, el año pasado. “Iba al mercado de compras y lo dejé en la entrada esperando, cuando volví ya no estaba”, dice con pesar. También tenía tres años y se nota que aun no lo ha digerido.

Sólo en ese mercado de Liaobu, una fea e industriosa localidad de la provincia de Cantón, 2600 kilómetros al sur de Pekín, han desaparecido siete niños en los últimos años. En la provincia, de más de 70 millones de habitantes, primera región exportadora de China, con una enorme población de 19 millones de emigrantes, los niños desaparecen “a millares”, dicen Zheng y Liang. Sólo en Dongguan, capital mundial de la industria del calzado, hay “80 casos conocidos y 600 estimados”. En Liaobu dos niños se perdieron hace dos días, “nos enteramos por la tele”, dicen.

La situación está lejos de ser un problema local. En Cantón desaparecen niños de emigrantes en ciudades, en Yunnan, otra provincia meridional, los desaparecidos son hijos de emigrantes, pero también hay casos en el campo, en Guizhou son niños de familias campesinas… Los niños se venden en Shantou, una ciudad portuaria de Cantón, capital mundial de la industria juguetera. “Todo el mundo lo sabe”, dicen estos padres, que han conseguido coordinar a 140 familias de la provincia víctimas del más terrible de los robos.

Los compradores son campesinos de los pueblos de los alrededores de Shantou, que pagan entre 30.000 y 40.000 yuanes (3000 / 4000 euros) por niño, dicen. En algunos pueblos hay hasta cincuenta niños robados y cuando los padres se presentan a buscarlos la gente de esos pueblos no les dejan entrar, explican. “Todo el mundo lo sabe”, repiten.

¿Qué hace la policía?, ¿por qué no se actúa?, ¿qué dicen los medios de comunicación? Poco a poco las preguntas y las respuestas, lo que se dice y lo que se sugiere, van dibujando una situación compleja y dramática.

En esta parte del sur de China, y no sólo aquí, la gente se mofa de la necesaria política de planificación familiar. China tiene 1300 millones de habitantes, muy cerca del límite de lo sostenible. El exceso de población es un dato central para situar el sistema chino y sus recetas. En 28 años, gracias a esa política, el país se ha ahorrado 300 o 400 millones de habitantes, pero en Shantou, y en muchos otros lugares del sur, la gente tiene cuatro y cinco hijos. 

La política de planificación parece fuera de todo control administrativo, todo se tapa con dinero y corruptelas, y toda la sociedad, incluidas las administraciones, se acaban amoldando; hay un mercado de empadronamiento de niños, en el que las niñas pagan 200 yuanes (20 euros) y los niños que han superado la cuota, 2000 o 3000.

En ese sistema se sitúa el mercado de niños robados; para familias que ya tienen varias hijas y quieren un varón, o que ya tienen un varón y quieren dos. En ese caso, los registros de esos niños se pagan “mucho más caros”. La policía está completamente desbordada y, o bien se amolda y se suma al negocio, o bien pasa de todo y hace la vista gorda: es un problema irresoluble, sin una enorme represión, un típico dilema chino.

Después de que la televisión central china dedicara un programa a los niños robados, en 2004, se intentó hacer algo, explican los padres. La policía tomó muestras de ADN, realizó investigaciones, hizo algunas redadas y consiguió encontrar a… 34 niños. Una gota en el océano. Se gastaron millones de yuanes en pruebas, fue un caso muy caro y con resultados muy pobres. 

Y China, sí, tiene mercado de niños, pero también tiene centenares de otros problemas tan tremendos como ese; infanticidio femenino, trabajo esclavo, mafia, corrupción, generalización de la falsificación de documentos, tráfico de mujeres… Este es un país rico en miserias, y el resultado de ésta miseria concreta es que nadie hace nada, la prensa no menciona el tema, y la policía se cruza de brazos o se encoge de hombros. Hasta el punto de que cuando los padres se intentan organizar para buscar a sus hijos, se les pone trabas y cuando intentan hablar con la prensa se les tacha de “alborotadores”.

Hay también un claro componente social. El 90% de los niños robados son varones, el 80% hijos de emigrantes, un colectivo con pocos derechos. “Si fuéramos gente poderosa, la actitud sería diferente”, dicen los padres.

No hay coordinación entre las policías de Dongguan, Shenzhen y Shantou, centros y escenarios notorios de este mercado, dicen los padres. “Creo que la policía sabe qué familias de Shantou compran niños, y hasta quienes son los vendedores”, dice un padre con amargura. ¿Qué haría si tuviera dinero? “Se lo daría a algún funcionario influyente para que se ocupara de mi caso, porque por la vía regular, no hay posibilidades”, dice.

“Desde que perdí a mi hijo no puedo concentrarme, toda la energía la dedico a esto”, dice el vendedor Zheng. “Trabajo sólo para mantenerme”, dice Liang, obrero textil. Mañana van a Shantou, a cinco horas de autobús, con otros treinta padres de su localidad y de Shenzhen, a repartir pasquines por los pueblos; foto, descripción del niño, dirección y teléfono de contacto. 

Los pasquines incluyen una promesa de recompensa de 100.000 yuanes, 10.000 euros. ¿De donde sacarían tal fortuna, si alguien encontrara a su hijo? “Venderíamos la casa, todo”, dicen. La policía intenta evitar la iniciativa, les dice que sus hijos no están en Shantou, sino en la provincia de Hubei, mucho más lejos. “Lo hacen para desmovilizarnos y desanimarnos”, dicen. “Los altos funcionarios en Pekín ni siquiera saben lo qué ocurre aquí”, afirman.

- China “invade” el África Subsahariana (El Confidencial - 16/6/08)

(Por Ángel Villarino. Bangkok)

Una gigantesca réplica de la Ciudad Prohibida domina las alturas de la turbulenta capital de Nigeria. En Lagos, la mole imperial no hace las funciones de museo, como en Pekín. Es, por el contrario, un centro comercial donde se venden todo tipo de manufacturas “made in China”. Hasta aquí la anécdota. El dato es que los intercambios comerciales entre el África Subsahariana y China crecen a un ritmo del 50% anual desde hace una década, con una balanza cada vez más desequilibrada a favor de oriente.

“China construye carreteras, edificios, ferrovías, puertos, instalaciones petroquímicas y cuarteles militares: está sacando petróleo, cultivando tierras agrícolas, talando árboles y ofreciendo productos y servicios”, ilustra Robert I. Rotberg, analista de la World Peace Foundation. La presencia asiática filtra cada vez más en la vida cotidiana de los africanos. Hace menos de un año, Pekín subvencionó programas para aprender mandarín a los funcionarios y hombres de negocios nigerianos. Meses después implementó la misma estrategia en Angola.

La invasión de productos chinos es apabullante. En Sudáfrica, el 90% de las camisetas que se comercializan tienen etiqueta asiática. Mientras que en Sierra Leona, nación devastada por las guerras, una compañía con sede en Shanghai está creando el primer hotel de lujo del país. En Zambia, Pekín ha invertido cerca de 170 millones de dólares en el sector minero, especialmente para la extracción de cobre, metal necesario para su pujante maquinaria industrial. En Uganda, las farmacéuticas asiáticas han instalado laboratorios, comercializado cientos de medicamentos más baratos que los exportados por las compañías occidentales, patentado un nuevo remedio contra la malaria y levantado una enorme fábrica de mosquiteras que es ya líder de ventas en el país. En países como Zambia se han registrado manifestaciones masivas y revueltas para protestar ante la “invasión china”.

La inversión directa de China en África abarca todos los sectores y supera ya los 11.700 millones de dólares anuales. El flujo comercial, aunque desequilibrado, circula en doble sentido. Junto con India, país que también ha irrumpido con fuerza en la escena africana, China compra ya alrededor de una cuarta parta de las exportaciones africanas. “Las compañías chinas e indias son la vanguardia de la integración de las economías africanas en el mercado global. Pekín está haciendo muchos esfuerzos para animar el proceso. El año pasado, por ejemplo, eliminó los impuestos en 190 productos procedentes de los 25 países menos desarrollados de África”, resume el economista Harry G. Broadman.

Los esfuerzos del gigante asiático por acercarse a África tienen, como no, aspectos políticos. Según análisis como el de Mark Leonard, autor de What Does China think?, el modelo chino se está planteando como una alternativa a la vía del libre mercado occidental que, encabezada por Estados Unidos, ha sido el único modelo para los países africanos desde la implosión de la Unión Soviética. “Para los gobiernos africanos el crecimiento de China significa que ya no tienen que elegir entre la asimilación a las reglas de Occidente y el aislamiento”, escribió el ensayista.

Entre otras cosas, China financia y monitorea la creación de cinco “Zonas Económicas Espaciales” en África, a imagen y semejanza de los experimentos con el libre comercio llevados a cabo en el sur del país durante la primera fase de su aventura capitalista a finales de los años 70.

En noviembre de 2006, el PCCh organizó una cumbre de países africanos en Pekín, celebración que preparó a conciencia engalanando la ciudad y cerrando miles de fábricas para mejorar la atmósfera y contener la polución. El presidente Hu Jintao prometió duplicar la ayuda a los países africanos en 2009, cancelo la deuda de 32 naciones y ofreció 10 mil millones de dólares en créditos blandos para poner en marcha negocios, formar personal, crear hospitales y escuelas.

En la misma cumbre, China cerró doscientos tratos comerciales con quince países diferentes, disparando hasta los 42 mil millones de dólares el volumen de intercambio comercial con África y desplazando así a Estados Unidos como el primer socio comercial del continente.
“Al principio nos concentramos en algunos sectores, como agricultura, petróleo y pesca. Ahora es posible ver inversiones chinas en manufactureras, electrónicas, incluso turismo, telecomunicaciones y construcción. Nuestra entrada es cada vez más ancha”, analizó Yang Guang, director del Instituto de Estudios Africanos de la Academia de Ciencias Sociales china.

Según los datos que maneja Guang, actualmente hay 800 empresas chinas invirtiendo en África, de las cuales unas 100 son públicas. En torno a 80.000 chinos se han desplazado a África en consecuencia al incremento de esta presencia económica. Muchos viven en gigantescos cuarteles amurallados donde mantienen su estilo de vida sin mezclarse con las poblaciones locales.

- China, ¿crecimiento sobre pilares de barro? (El Confidencial - 17/6/08)

(Por S. McCoy)

Aprovechando la visita a España de Paul Krugman, catedrático de economía en Princeton y uno de los columnistas más reputados de Estados Unidos desde su atalaya del New York Times, rescato para todos ustedes lo que, en mi modesta opinión, es uno de sus artículos imprescindibles. Todo un clásico de 1994 cuya vigencia actual es incuestionable: “El Mito del Milagro Asiático”. Publicado por vez primera en la revista Foreign Affairs a finales de ese año, se trata de un documento largo pero extraordinariamente bien escrito sobre el que merece la pena reflexionar serenamente. Les invito a que lo hagan. Desafortunadamente no lo he localizado traducido al castellano. 

Su tesis central es la siguiente: el crecimiento de una economía, para que sea sostenible en el tiempo, no se puede basar en una expansión continua de los factores de producción o inputs (empleo, educación, inversión en capital fijo) sino que necesita asentarse sobre mejoras de productividad, esto es: de output, o producto terminado obtenido por unidad de input, que es función, principalmente, del conocimiento, la innovación y la capacidad de desarrollo tecnológico. Si se produce lo primero, más madera, y no lo segundo, mejor combustión, cuando llegue la escasez de la materia prima, o no haya salida para el producto terminado, la llama no tendrá aguante suficiente como para mantenerse viva. Es lo que ocurrió en su día, en opinión de Krugman, con las economías del bloque soviético. Es también lo que está ocurriendo con los países del Golfo Pérsico tal y como revela este interesantísimo artículo del Financial Times del pasado jueves, en lo que parece una aplicación práctica de la proposición central del norteamericano. Es, por desgracia, lo que ha acontecido estos últimos años en España donde la apuesta por el desarrollo de sectores de muy poco valor añadido, como la construcción residencial y los servicios, está pasando ahora la factura correspondiente. Y es, por último, y de aquí la gran actualidad de la cuestión, lo que podría ocurrir en la China comunitalista, elemento sobre el que nos vamos a centrar en el artículo de hoy.
No se trata, ni mucho menos, de una cuestión trivial o un aburrido debate intelectual más. Es una evidencia que el agresivo modelo de crecimiento chino, y en menor medida indio, es uno de los factores que están alterando el equilibrio de los mercados de materias primas a nivel mundial. Conocer el fundamento real de dicho crecimiento, y poder así proyectarlo al futuro, se convierte en una de las claves fundamentales para tratar de prever la evolución económica global en los próximos años, más allá de la mera extrapolación de estadísticas pasadas. Y hay que reconocer que, hasta ahora, lo que se traduce de los, a mi juicio, cuestionables datos oficiales de la economía de aquél país, es una capacidad espectacular de movilizar recursos hacia la cadena productiva que no ha venido acompañada de una mejora paralela de sus estándares de eficiencia en idéntica proporción, lo que daría pábulo a las tesis de Krugman. Ni en términos absolutos, China parecía apostar hasta hace bien poco más por la imitación a bajo coste que por la innovación, ni en términos relativos donde el país apenas alcanzaba, a cierre de 2005, el 15% de la productividad de Estados Unidos, líder mundial sobre esta materia los últimos quince años. Aunque es cierto que el proceso de convergencia se ha acelerado de forma notable en los últimos ejercicios, China continúa necesitando, a día de hoy, cinco veces más energía por unidad de output que las empresas norteamericanas. ¿Está abocada China a una desaceleración similar a las vividas por otras economías intervenidas y, por ende, veremos una ralentización sustancial de las tasas de crecimiento del gigante asiático con su consecuente impacto para el resto de las naciones que han convertido al país en la fábrica del mundo? Cuestión abierta.
Pese a la aproximación de China al modelo económico capitalista, no hay que olvidar que continúa siendo una economía, en sus términos fundamentales, intervenida por un gobierno de corte comunista. Y aunque es cierto que los procesos de globalización han acelerado los procesos de transferencia tecnológica de un modo radical, y que la propia suficiencia financiera de su economía es un colchón importante para sobrellevar cualquier cambio de orientación económica que en un momento dado tuviera que realizar, no es menos verdad que la necesidad de alimentar el sistema productivo con nueva mano de obra e inversión se ha convertido en uno de los ejes centrales sobre los que gira gran parte de la débil paz social que garantiza que la población del gigante no despierte de golpe. Esa obsesión por crecimiento a cualquier precio no podía haber sido descrita de mejor manera por Stephen Roach de Morgan Stanley en la misma edición del FT al que antes hemos hecho referencia: “En Asia el hipercrecimiento parece la panacea para las aspiraciones de una creciente clase media”. Más claro, agua.

Resulta evidente que, por la vía de los inputs a China le quedarían aún unos cuantos años de felicidad económica por delante, siempre que la demanda global de sus productos no se colapsara antes de que tuviera un verdadero consumo interno, hasta el punto de que el propio Krugman no ve la amenaza inminente de una ralentización. El problema, y la gran cuestión, en mi más que modesta opinión, es: ¿qué pasará después? Y, sobre todo, ¿qué no hará China por asegurarse entonces dicha imprescindible estabilidad política, social y económica? Ya saben mi tesis central: la tercera guerra mundial va a ser soterrada y financiera. Y probablemente esté ocurriendo sin que nos demos cuenta. Una opinión tan discutible como otras, seguro. Ustedes mismos.

(El que sigue es el artículo de Stephen Roach citado por McCoy)

- The new stagflation: an Asian export (The Financial Times Limited - 12/6/08)

(Por Stephen Roach) 

Fears of 1970s-style stagflation are back in the air. Global bond markets are growing ever more nervous over this possibility, and US and European central bankers are talking increasingly tough about the perils of mounting inflation.

Yet today’s stagflation risks are very different from those that wreaked such havoc 35 years ago. Unlike in that earlier period, wages in the developed economies have been delinked from prices. That all but eliminates the automatic indexation features of the once dreaded wage-price spiral - perhaps the most insidious feature of the “great inflation” of the 1970s. Moreover, as the stunning surge of the US unemployment rate in May suggests, slowing economic growth in the industrial economies is likely to open up further slack in labour markets, thereby putting downward cyclical pressure on wages over the next couple of years.

But there is a new threat to global inflation that was not present in the 1970s. It is arising from the developing world, especially in Asia, where price pressures are lurching out of control. For developing Asia as a whole, consumer price index inflation hit 7.5 per cent in April 2008, close to a 9½-year high and more than double the 3.6 per cent pace of a year ago. Sure, a good portion of the recent acceleration in pricing is a result of food and energy - critically important components of household budgets in poorer countries and yet items that many analysts mistakenly remove to get a cleaner read on underlying inflation. But even the residual, or “core”, inflation rate in developing Asia surged to 3.8 per cent in April, more than double the 1.8 per cent pace of a year ago.

Given Asia’s new-found role as the world’s producer, such an outbreak of surging inflation in this region is not without serious risks to the global economy. The globalisation of trade flows is a new transmission mechanism of worldwide inflation that was not evident in the 1970s. According to estimates from the International Monetary Fund, overall exports should hit a record 32.5 per cent of world gross domestic product in 2008, more than 50 per cent above the export share of 21 per cent prevailing in 1980, when the “great inflation” was nearing its peak.

At the margin, that means cost pressures and price determination today are shaped much more in the global arena than they were during the domestically driven stagflation of the past. Asia’s outbreak of surging inflation is especially problematic in that regard. Nowhere is that more evident than in China - the new engine of Asian output and exports.

Chinese inflation has surged at an 8.3 per cent average annual rate over the four months ending May 2008, the sharpest sustained increase on a year-on-year basis since the mid 1990s. China’s inflation problem is much deeper than the food and energy price shocks that thus far have played a disproportionate role in driving its consumer price index higher. Also at work are serious wage pressures reflecting, in part, increases in minimum wages associated with new labour reform laws. Meanwhile the People’s Bank of China has held its policy lending rate below headline inflation, resulting in negative real short-term interest rates.

The result has been an ominous increase in Chinese inflationary expectations, strikingly reminiscent of similar occurrences that plagued the developed world in the 1970s and early 1980s. History does not treat kindly a serious deterioration in inflationary expectations. The longer such a trend persists, the more wrenching the monetary tightening required to arrest it - and the greater the risk of a subsequent hard landing. That is the last thing China wants or needs.

China is hardly alone in its reluctance to take firm action against a worrying build-up of inflationary pressures. That is true throughout most of developing Asia, where hyper-growth is viewed as the panacea for the aspirations of a growing middle class. Throughout the region, central banks are keeping short-term interest rates far too low to combat these inflationary pressures. For developing Asia as a whole, a GDP-weighted average of policy rates is currently about 6.75 per cent, fully three-quarters of a percentage point below the 7.5 per cent headline inflation rate.

Such monetary accommodation in an increasingly inflation-prone developing Asia spells a persistence of elevated price pressures in this vital segment of the global production chain. Not only does that threaten living standards for newly prosperous households in the developing world; it also takes an especially severe toll on those at the lower end of the income distribution. And, of course, it provides a price shock to imported goods in the developed world, which now play a much greater role in meeting the demands of domestic consumption.

Notwithstanding recent pressures in bond markets, the world remains largely in denial over the outbreak of a new strain of stagflation. The hopes of “core inflationists” depend on a reversion in food and energy prices to take headline inflation lower in the developing world. Yet this will be the sixth year in a row when that has not happened. The “market purists” are counting on currency adjustments -especially sharp appreciation of currencies in developing Asia- to temper the transmission of price pressures from these export-led economies. Yet these are not economies that want to use the currency lever to put their growth imperatives at risk.

The risks of a new stagflation are mounting. But it will not be a replay of the 1970s. Like nearly everything else in the world these days, this one is likely to be made in Asia.

(The writer is chairman of Morgan Stanley Asia)
- La economía rusa busca alternativas al crudo (Negocios - 18/6/08)

(Por Isabel Rodríguez)

La economía rusa, transformada por completo en 10 años bajo el influjo del petróleo, debería desintoxicarse del oro negro si desea seguir su deslumbrante carrera, según reconoció el viceprimer ministro ruso, Igor Chuvalov, en el reciente Foro Económico de San Petersburgo.

La excesiva dependencia de los precios del petróleo es una de las debilidades de Rusia, que se resentiría ante una rebaja del crudo y que necesita ser más innovadora si desea mantener el dinamismo económico.

Según Chuvalov, los gigantescos recursos energéticos de Rusia son una “trampa”, más que una “bendición”, pese a los generosos ingresos que garantiza, ya que “repercuten negativamente sobre el desarrollo socioeconómico del país”.

El discurso del viceprimer ministro, muy aplaudido por los empresarios y responsables políticos reunidos en San Petersburgo, ponía el dedo en la llaga: la economía rusa va viento en popa, pero hay puntos débiles como la dependencia de los hidrocarburos, la presión demográfica y la propensión del Estado a invadir todos los sectores.

Tan sólo un día antes, el presidente Dimitri Medvedev había acusado a Estados Unidos de provocar la crisis financiera mundial por la “agresividad” de sus políticas, al tiempo que sugería que Rusia podía ayudar al mundo a salir del atolladero. Pero no dijo ni una palabra de las debilidades económicas rusas.

Lo cierto es que la economía avanza a buen paso. En 2007 creció a un ritmo del 8,1%, el más fuerte desde 2000, y el Fondo Monetario Internacional acaba de revisar al alza su previsión de crecimiento para el país en 2008 y 2009 hasta el 8%, frente al 6,8% este año y el 6,3% en 2009, pronosticado en abril.

No obstante, tanto el FMI como el Banco Mundial han destacado que el principal problema que aqueja a la economía rusa es la inflación, que podría alcanzar este año el 14%, provocando un recalentamiento de la economía nacional.

Menos burocracia
En su discurso, Chuvalov también recordó algunas medidas del Gobierno, en particular su promesa de aflojar la presión del Estado sobre la economía, reduciendo el número de burócratas en los consejos de administración de las empresas estatales en favor de “profesionales”.

Días más tarde, en otra conferencia pronunciada en la capital rusa, Chuvalov anunció que el Gobierno prepara una normativa contra las opas hostiles, una forma muy extendida en Rusia de toma de control ilegal de empresas o bienes inmobiliarios, que cuenta a menudo con el apoyo de funcionarios corruptos o bajo amenaza.

Raramente evocado por las autoridades rusas, este fenómeno, que persiste desde los tumultuosos años 90 en Rusia, pesa sobre el desarrollo normal de la economía, según los expertos.

El viceprimer ministro también se mostró seguro de que si los jóvenes saliesen a estudiar al extranjero, volverían después a Rusia y contribuirían a hacer del país “una economía post industrial” y uno de los “centros financieros del mundo”, una de las aspiraciones expuestas tras su toma de posesión por el presidente Médvedev.
- China culpa a EEUU de la crisis económica mundial (Negocios - 18/6/08)

(Por Edward Wong - NYT)

No hace mucho, las autoridades chinas acudían a los encuentros estratégicos con EEUU sabiendo que recibirían alguna que otra reprimenda de las autoridades estadounidenses.

Era frecuente que Washington les recriminase su mala gestión económica por aplicar subsidios estatales, regular excesivamente la inversión extranjera o mantener su moneda infravalorada y que les recomendase que su sistema económico se pareciese más al americano. 

Pero en las últimas semanas, el dedo acusador apunta justo en la dirección opuesta. Los funcionarios chinos han reprochado a EEUU su gestión económica mientras defienden la intensa regulación del coloso asiático.

Las autoridades chinas están molestas por la aparente hipocresía de los americanos que intentan decirles qué deben hacer, mientras su economía está estancada y la china en pleno auge. Algunas voces ya sugieren que el estilo económico chino ayudaría a los países en desarrollo mejor que el modelo americano y aseguran que no hay prisa para copiar la democracia multipartidista estadounidense.

En las últimas seis semanas, las críticas se han hecho más evidentes. Liu Mingkang, responsable de la comisión reguladora del mercado bancario acusó la “pervertida concepción” regulatoria de Washington y culpó a EEUU por la grave crisis hipotecaria que a punto estuvo de congelar los mercados occidentales de deudas. 

El representante chino en la Organización Mundial del Comercio (OMC) hizo un llamamiento a EEUU para que cese la depreciación descontrolada del dólar antes de que la crisis vaya más lejos y continúe la escalada de precios del crudo y de los alimentos. Además, algunas autoridades chinas han criticado la “actitud discriminatoria” de EEUU hacia ciertas inversiones extranjeras.

Todos estos gestos reflejan una nueva auto confianza por parte de China. El gigante asiático se muestra inusualmente audaz antes de los Juegos Olímpicos de agosto, vistos como un signo de la relevancia de China en el mundo.

El fin de la etapa Bush

La actitud china también tiene mucho que ver con el fin de la Administración Bush y el hecho de que se considere que EEUU ha malgastado su liderazgo político y militar durante la guerra de Irak, a la que China se opuso. “La credibilidad de EEUU y de sus mercados financieros es cero en todo el mundo”, señala el profesor de Economía de la Universidad de Columbia Joseph E. Stiglitz. Pero China también tiene que lidiar con sus problemas económicos, entre ellos la elevada inflación. 

En cuanto al tipo de cambio, China ha recibido fuertes presiones para apreciar el yuan, sobre todo de EEUU, que lo considera artificialmente devaluado para favorecer las exportaciones. Desde 2005, Pekín ha permitido ligeros incrementos del valor de su moneda respecto al dólar -en total el 20%-, pero el avance ha sido menor que el demandado por EEUU para reducir el fuerte déficit comercial.

Mientras tanto, los americanos han permitido una fuerte depreciación del dólar que inquieta a China, que dispone de unas reservas extranjeras de 1.76 billones de dólares, la mayoría en dólares. 

El secretario del Tesoro estadounidense, Henry Paulson, ha reconocido que las críticas de China hacia la política americana están aumentando conforme crece su poder económico y gana peso en los foros globales, pero señala que no esto no es motivo de preocupación.

Japón atacó la política económica estadounidense en 1980 y, poco después, se sumió en un estancamiento que llega hasta nuestros días. Algunos expertos, creen que China pronto podría sentir el impacto de la desaceleración mundial y que la economía americana, a la larga, podría quedarse en la cima.

- América Latina nadando en crédito (BBCMundo - 19/6/08) 

(Por Marcelo Justo) 

Mientras en el mundo desarrollado se vive una contracción crediticia, disparada por la crisis del mercado inmobiliario estadounidense, en América Latina el consumo sigue creciendo y el crédito fluye como nunca antes. “El crecimiento del crédito es altísimo en todos los países de la región. En particular, el crédito para el consumo”, dijo a BBC mundo Osvaldo Kacef, director de la División de Desarrollo Económico de la CEPAL. 

El pilar de esta explosión del crédito es el fuerte crecimiento económico de la región de la mano de la demanda internacional de materias primas. Pero también hay otros factores, como señaló a BBC mundo el asesor económico de la Fundación Iberoamericana de Asociaciones Financieras (FIBAFIN), Hernán del Villar. 

“Hay una especialización financiera que beneficia particularmente a los sectores con menores ingresos. En estos sectores el incremento del crédito tiene un impacto mayor en el consumo. En sectores con mayor ingreso, hay más capacidad de ahorro y, por tanto, menor necesidad de crédito para acceder al consumo”, explica del Villar. 

En resumen, este auge crediticio estaría fomentando la movilidad social en las desiguales sociedades latinoamericanas. 

Un nuevo protagonista 

Históricamente, América Latina ha crecido de la mano de las exportaciones de productos primarios (en el siglo XIX y buena parte del XX) o del desarrollo industrial basado en la sustitución de importaciones (desde el crack de 1929 hasta la ola neoliberal de los años 90). El consumo nunca fue uno de sus motores, tanto por razones sociales (fuerte desigualdad, mayorías excluidas) como por motivos financiero-institucionales (dificultad de acceso al crédito, debilidad del sector financiero) 

¿Cómo explicar el cambio? ¿Es que América Latina se está convirtiendo en una región más igualitaria? ¿O hay una modernización que la está arrastrando más allá de las limitaciones de su sistema económico social? 

Según la CEPAL, América Latina sigue siendo la zona más inequitativa del planeta. La diferencia es que el actual crecimiento económico de la región (más del 5% anual en promedio desde 2004) viene acompañado de un importante aumento en el empleo formal. En los últimos cinco años, el empleo formal ha dado un salto notable en distintos países : el 17,5% en México, 25,3% en Brasil, 26,9 % en Perú, 29,3% en Costa Rica, 31,2% en Chile, 47,6% en Nicaragua y 49,5% en Argentina. 

“La gente tiene un recibo de sueldo para mostrar en el banco y gracias a esto se hace sujeto de crédito”, destaca Osvaldo Kacef. 

A consumir 

El impacto en el consumo es claro. 

Según la Asociación Nacional de Crédito, Financiamiento e Inversión de Brasil, hay unos 20 millones de nuevos consumidores que tienen por primera vez acceso a sectores como la vivienda, los productos electrodomésticos o los automóviles. En el país que más ha crecido en Sudamérica en 2007, Perú, el crédito al consumo aumentó el 34% el año pasado y no se concentró en la capital, Lima: la mayor parte se produjo en las provincias. 

Esta tendencia se sintió también en la proliferación del llamado “dinero plástico”. En 2007 Visa aumentó en 37% el número de tarjetas de crédito en América Latina. Según la compañía, el crecimiento se debió fundamentalmente a la incorporación del segmento de ingresos mensuales de US$ 100 a 500. 

Este fenómeno, que se repite en diferente medida en otros países de la región, tiene importantes consecuencias a nivel político. En efecto, el empleo formal muestra virtudes para la economía en su conjunto que van a contrapelo de la flexibilización laboral en boga en los años 90. Más si se tiene en cuenta que este crecimiento del crédito tiene un punto de partida bajo. 

¡Brasil tiene un crédito al consumo que equivale a 10% de su PIB. En México es 5%, en Argentina, 3%, en Chile y Colombia alrededor de 8%. En una economía desarrollada, estos valores se triplican”, dijo Hernán del Villar. 

La lotería del crédito 

Así dibujado, el mundo crediticio parece una nube de felicidad, pero las cosas no siempre son tan fáciles. El endeudamiento de las personas tiene una lógica de base similar al de las compañías o las naciones: cuando se pasa cierto nivel, se puede incurrir en problemas de pago, que llegados a cierto punto producen morosidad y bancarrota. Según Hernán del Villar el sistema tiene mecanismos de alerta. 

“Lo primero que se percibe es un aumento de las moras y el efecto va a ser una oferta más restrictiva. La oferta está bastante atenta a la evolución de los riesgos, pero no cabe duda que a veces se subvalúan estos riesgos”, dijo del Villar. 

Es lo que sucedió en la crisis estadounidense el año pasado. 

Estimulado por una década de crecimiento continuo, los bancos se expusieron a sectores con dudosa capacidad de pago, confiando en sistemas cada vez más complejos de diversificación del riesgo que terminaron provocando caídas en cadena en el sistema financiero. 

Inflación y balanza comercial 

Otro problema en una región que ha conocido varios procesos hiperinflacionarios (Argentina, Bolivia y Perú en los años 80, por ejemplo), es el impacto que todo esto puede tener en la inflación. “El problema es que si la demanda y el crédito crecen en exceso se termina generando inflación”, señala Kacef. En 2007, el Índice de Precios al Consumidor en la región aumentó en 8,43 % de promedio. 

Si bien es cierto que el precio de los alimentos y el petróleo tienen un fuerte impacto en estos porcentajes, también lo es que el crecimiento económico y la puja distributiva son componentes de este aumento inflacionario. 

No es el único problema. 

En efecto, el consumo suele guiarse por el precio y la calidad: el lugar de origen es un factor secundario. Esto puede llevar a un salto explosivo de las importaciones que provoque problemas en la balanza de pagos. “La política económica de cada país tendrá que ver en qué medida una economía puede responder con una oferta de bienes y servicios a los niveles de demanda de la población porque si no pueden haber problemas importantes en la balanza comercial”, dice del Villar. 

- Una nueva ola de emergentes: ¿llegan los leones africanos? (Negocios - 20/6/08)

 (Por Cristina Blas)

Las historias de éxito económico en África son muy escasas, casi inexistentes de hecho. El continente es la oveja negra mundial en términos de desarrollo y nivel de vida, pero en los últimos años un grupo de países ha comenzado a despuntar, despertando el tímido optimismo de que es posible avanzar. La duda es si nos sorprenderán un día los leones africanos como en su día hicieron los tigres asiáticos o si son historias aisladas que no pasarán de meras anécdotas.

Un informe, elaborado por el Servicio de Estudios de La Caixa con datos del Banco Mundial, constata que Sudáfrica, Botswana, Zambia, Mozambique, Ghana, Tanzania o Uganda han crecido en los últimos años a un ritmo considerablemente alto. Esto, dejando a un lado los exportadores de petróleo, Guinea Ecuatorial, Angola o Sudán, que por razones obvias se hallan al frente de la riqueza.

Como destaca el informe, Botswana es el “gran triunfador y modelo a seguir”. Con un fuerte crecimiento, una tasa que ronda el 9% durante los últimos años, basado en los diamantes y una política de tolerancia cero con la corrupción, ha logrado cambiar su destino.

❚ Sudáfrica, con una democracia más consolidada y políticas favorables a la economía de mercado, es el país emergente más conocido. Pero su riqueza, que aumenta en torno al 5% anual, con tasas controladas de inflación, podría ser mayor si no fuera por la corrupción y la criminalidad, con uno de los índices más altos del mundo.

❚ Zambia y Mozambique también están creciendo a buen ritmo y por su riqueza de minerales, han despertado el interés de China o India, que han visto en su localización estratégica el lugar ideal para convertirlos en la pasarela entre el continente africano y el este asiático, aunque también les han invadido de productos baratos.

Estos países se han beneficiado de los altos precios del cobre y el aluminio, respectivamente, pero necesitan estrategias para diversificar su economía. Además, a diferencia de Botswana, la corrupción domina la vida política o económica. El incremento del PIB de Zambia ha rondado el 6% en los últimos años, mientras que en el caso de Mozambique alcanza el 8%, pero para mantenerlo necesitan continuar con sus reformas económicas.

❚ Tras dos décadas de fracaso económico, Ghana también ha iniciado la senda de la recuperación con un crecimiento sostenido del 6%. También en este caso una materia prima es la responsable de la mejoría. El alto precio del oro, su principal exportación, le está ayudando y, en este caso, la corrupción no es tan flagrante por lo que se ha evitado que unos pocos se queden con las rentas generadas. Sus infraestructuras están por encima de la media africana y la incidencia del Sida es menor, pero tiene que resolver problemas como la baja tasa de educación.

❚ Los avances en Tanzania y Uganda también han hecho albergar esperanzas de que otra África es posible. Tanzania se ha beneficiado de la subida del oro, pero los dos países tienen tasas de pobreza tan elevadas que necesitarían incrementos del PIB todavía mayores al 5% y 6% respectivamente. La lacra de la corrupción también podría frenar el despertar de esos dos países.

Este grupo de países está en la senda del crecimiento sostenido, pero debe redoblar la lucha contra la corrupción para romper definitivamente con su pasado. Para el resto de África el panorama es bastante desalentador, pero queda la esperanza de que se confirme que estos son los emergentes del futuro y sirvan de ejemplo dinamizador para el continente.

- Augusto de la Torre - Economista jefe del Banco Mundial para América Latina “Latinoamérica ha reducido su dependencia de EEUU” (Cinco Días - 23/6/08)

 (Por Marcos Ezquerra) 

De la Torre es el principal responsable para América Latina del Banco Mundial, la entidad surgida hace seis decenios de los acuerdos de Bretton Woods en la que hoy trabajan más de 10.000 personas con el objetivo declarado de reducir la pobreza en el mundo. La explosión de la última crisis energética y alimentaria ha añadido dificultades a la ingente tarea.

¿En qué situación económica se encuentra América Latina?

La región viene de un periodo de inusual crecimiento, que se ha extendido desde 2003 fruto, en parte, de la buena situación internacional. Ahora, hay dos crisis que están poniendo a prueba la resistencia latinoamericana: la financiera (y su incidencia en la economía real) y los altos precios de los alimentos y los combustibles.

¿Cómo afecta la crisis financiera originada en Estados Unidos?

Las noticias son hasta ahora bastante buenas. La región ha mejorado su sistema inmunológico, con avances fiscales e institucionales y reducción de la deuda pública. Además, han mejorado las políticas monetarias, gracias a la independencia de los bancos centrales. Se ha ganado en credibilidad y se han flexibilizado los sistemas cambiarios. Como resultado, la región es menos riesgosa y tiene más capacidad de absorber shocks externos. A diferencia de crisis anteriores, los inversores no han huido de la región, porque perciben un riesgo menor.

¿Hasta qué punto puede afectar la entrada de EEUU en recesión?

“La crisis alimentaria puede llevar a la pobreza a seis millones de personas en Centroamérica”

En el pasado, había un efecto multiplicador desde los males que sufría el vecino del Norte. Hoy, se prevé que el PIB crezca en EE UU menos del 1% y, en América Latina cerca del 5%. Los ciclos siguen estando unidos, pero los grados de incidencia son menores y la tendencia de largo plazo se ve menos afectada. Buena parte de la actividad regional está hoy ligada a Europa y Asia; Latinoamérica se verá más afectada en la medida en que lo estén esos continentes. Pero ha reducido su dependencia de EEUU.

Muchos países se están beneficiando del encarecimiento de las materias primas...

La mayoría de los sudamericanos son exportadores netos de materias primas y están siendo beneficiados con una mayor capacidad de compra. En cambio, los de América Central y del Caribe son importadores de alimentos y combustibles, y están sufriendo con la tendencia alcista. En todo caso, aunque un país exporte alimentos y materias primas, tiene que hacer frente a problemas internos, porque debe repercutir parte de la subida en el mercado interior. Eso crea tensiones sociales al perjudicar a las familias pobres. La ventaja es que, si el país es beneficiado, tendrá recursos para hacer frente a esas tensiones.

Se están desatando, también, tensiones inflacionistas...

Es cierto, y eso ha llevado a los bancos centrales a una decisión difícil: elevar los tipos de interés para evitar las espirales de precios y salarios. El problema es que EEUU los ha reducido, lo que ha aumentado el diferencial. Eso ha supuesto más entrada de capitales y revalorización monetaria, con la consiguiente pérdida de competitividad.

¿Cabe esperar que los precios de los alimentos vuelvan a los niveles de hace un par de años?

No pensamos que vaya a haber descensos rápidos. Tal vez se estabilicen y, a largo plazo, podrían volver a bajar una vez que se dejen sentir los aumentos de oferta previstos. Si los precios de los alimentos y las materias primas cayesen bruscamente, muchos países de Latinoamérica tendrían riesgo de recesión. Algunos están administrando con cautela las nuevas fuentes de riqueza: es el caso de Brasil, Colombia o Chile, que está ahorrando recursos con visión intergeneracional. En cambio, Venezuela sigue una visión cortoplacista. Si cayera el precio del petróleo, su situación fiscal quedaría muy comprometida.

¿Han servido estos años de bonanza para reducir la pobreza?

Hoy hay 50 millones de latinoamericanos bajo el umbral. Eso equivale a un 25% de la población, pero hace unos pocos años se superaba el 30%. La pobreza ha caído mucho en Perú, Panamá o Brasil, donde han funcionado muy bien los programas de transferencias a las familias pobres. Pero, los importadores de alimentos y petróleo tienen una seria amenaza. Hasta seis millones de personas pueden volver a caer por debajo del umbral de la pobreza en Centroamérica y Caribe. La situación ya es de emergencia en Haití, donde el Banco Mundial está cooperando con 10 millones de dólares.

¿Hay visos de progreso en los acuerdos de libre comercio?

“La región no ha recibido la atención de la Unión Europea que hubieran deseado los latinoamericanos”

Es una tarea pendiente. Al principio se pensó en unir todo el continente, pero las diferencias políticas han parcelado los tratados. El Pacto Andino, iniciado en los años 70, no ha progresado, como tampoco lo ha hecho el del cono sur. Los mayores éxitos se han dado en Centroamérica y con el Nafta, en el que ahora se ha trabado la integración de Colombia. El panorama actual está plagado de tratados bilaterales.

¿Y las relaciones de Latinoamérica con la Unión Europea?

La región no ha recibido la atención de la UE que hubieran deseado los latinoamericanos. España ha sido la excepción, con una agenda constructiva y una voz que ayuda a comunicar los intereses de la región en Europa. No podemos decir lo mismo del resto de la UE.

- Dependencia del capital emergente preocupa a EEUU (The Wall Street Journal - 23/6/08)
(Por Michael M. Phillips)

Por mucho tiempo, Estados Unidos ha dependido de la bondad de otros países para financiar su déficit comercial. En la actualidad, es probable que se trate de China, Brasil, México u otra economía emergente.

EEUU tiene que importar casi US$ 2.000 millones netos en capital al día para cubrir su enorme brecha comercial. De los US$ 920.000 millones que los extranjeros invirtieron en acciones, bonos y valores gubernamentales estadounidenses el año pasado, US$ 361.000 millones, un sorprendente 39% provino de economías emergentes, según cálculos de Bank of America, basado en los datos del Departamento del Tesoro. Tan sólo China representó 21 puntos porcentuales del total, mientras que Brasil tuvo 8,4 puntos porcentuales y Rusia 2,8. México, Singapur, Malasia, Corea del Sur y otros también dedicaron cuantiosas sumas a la compra de activos estadounidenses.

Probablemente se trate de la punta del iceberg. El capital de los países del Golfo Pérsico a menudo pasa a través de Londres camino a Nueva York, así que miles de millones de dólares en inversiones que aparecen como británicas en los informes del gobierno en realidad son árabes. “No sólo somos adictos al dinero de otras personas, sino que somos adictos al dinero de países pobres”, asegura Joseph Quinlan, estratega jefe de mercado de Bank of America.

Los países del Golfo Pérsico no son exactamente pobres, pero en relación a EEUU, Brasil, México y Rusia sí lo son. La teoría económica dice que el capital supuestamente debe fluir de los países ricos y de menor crecimiento a los países pobres de rápido crecimiento que no tienen dinero. Ese era el caso antes de la Primera Guerra Mundial, cuando los europeos explotaban la riqueza natural de sus colonias. Ahora, la teoría ha salido volando por la ventana.

“Es una anomalía histórica que en los últimos cinco o seis años, incluso más dinero ha fluido de los países pobres a los ricos que de los ricos a los pobres”, afirma Barry Eichengreen, economista de la Universidad de California en Berkeley.

En parte, la situación es la otra cara de la moneda de la dependencia de EEUU de los electrónicos chinos, el petróleo ruso y los electrodomésticos mexicanos. Mientras más gasten los estadounidenses, más dólares acumulan los vendedores. Otro gallo cantaría si los estadounidenses gastaran todo su dinero en modelos de Ford y películas de Hollywood, pero no es el caso. Los chinos, por ejemplo, ahorran casi la mitad de su producción económica. “No pueden invertir 48% de su PNB productivamente en su propio país, así que tienen que tomar una parte de ese dinero y llevarlo fuera de sus fronteras”, explica Eichengreen.

Los países emergentes, sin embargo, compran dólares y buscan lugares para invertirlos. El año pasado, los bancos centrales de los países emergentes sumaron cerca de US$ 1,2 billones (millones de millones) en monedas occidentales a sus reservas, cerca de US$ 800.000 millones en dólares, según Brad Setser, un investigador del Council on Foreign Relations. Los fondos soberanos de economías emergentes sumaron otros US$ 150.000 millones. Buena parte de estos fondos acaban siendo invertidos en EEUU.

EEUU necesita el dinero y no debería despreciarlo, pero hay algunas razones por la que debería estar preocupado. Washington ha argumentado que los extranjeros ponen su dinero en EEUU debido a sus atractivos retornos. Pero nuevas investigaciones de la economista de Instituto de Tecnología de Massachussets, Kristin Forbes, una ex asesora del presidente George Bush, encontraron que entre 2002 y 2006 los extranjeros obtuvieron retornos anuales promedio de 4,3% en sus inversiones en EEUU, mientras que los estadounidenses ganaron 11,2% en sus inversiones fuera del país. Este período ha coincidido con el declive del dólar. Forbes concluye que lo que atrae a los extranjeros no son las ganancias, sino la sofisticación de los mercados estadounidenses de capital. La implicación es que los extranjeros huirían despavoridos si perdieran confianza en la transparencia de Wall Street y hoy en día no sería de extrañar que las dos primeras palabras que saltan a la mente de los inversionistas chinos cuando se les habla de EEUU sean “hipotecas subprime”.

“Probablemente están cuestionando la eficiencia de nuestros mercados financieros”, dice Forbes. “Tal vez están pensándolo dos veces antes de invertir grandes sumas de dinero en EEUU en el futuro”.

Los inversionistas de todo el mundo podrían perder aún más fe en EEUU si el país sucumbiera al sentimiento proteccionista y bloqueara las exportaciones de China y otros países. “Ya no estamos hablando de bienes”, dice Quinlan. “Estamos hablando de nuestro salvavidas financiero”.

- Los mercados emergentes captan la mayor parte de los nuevos millonarios del mundo
(The Wall Street Journal - 25/6/08)

(Por Robert Frank)
El mapa de la riqueza está cambiando. El año pasado, la población de millonarios en los países emergentes creció casi cinco veces más que en Estados Unidos, la principal economía del mundo, según un informe publicado ayer. El dato representa la mayor divergencia entre EEUU y las grandes economías en desarrollo desde que se empezó a compilar la información en 2003.

El número de millonarios en Brasil, Rusia, India y China saltó 19% en 2007, en comparación con el crecimiento de 3,7% en EEUU, la menor expansión desde 2002, según el Reporte Anual de Riqueza Global, realizado por Merrill Lynch y la consultora Capgemini.

EEUU sigue dominando la economía millonaria en el mundo. Ese país tiene más de tres millones de millonarios financieros, definidos como aquellos con activos aptos para invertir de US$ 1 millón o más. Eso significa 100.000 más que en 2006. Aun así, los mercados emergentes capturaron la mayor parte del crecimiento millonario del año pasado, con Brasil, China, India y Rusia agregando 133.000 nuevos millonarios. El gran triunfador fue India, cuya población de millonarios creció 23% en 2007, comparado con un crecimiento de 21% en 2006, la mayor expansión del mundo. China registró un avance de 21%, seguido por Brasil con 19% y Rusia con 14%.
- La caída (bursátil) de China e India - Los inversionistas castigan a dos de los mercados predilectos del año pasado

(The Wall Street Journal - 24/6/08)

(Por Joanna Slater, en Nueva York; James T. Areddy, en Shanghai, y Jackei Range, en Mumbai)
Dos de las bolsas de peor desempeño este año eran, hasta hace poco, las predilectas de los inversionistas.

Los mercados de China e India comenzaron el año con acciones que se negociaban a niveles caros, lo que las dejó vulnerables a los cambios de humor de los inversionistas. Aunque el crecimiento económico sigue siendo robusto en ambos países, pocos analistas creen que las bolsas repetirán su desempeño estelar del año pasado. Los inversionistas están preocupados por el alza de la inflación y los esfuerzos de los gobiernos para combatirla, que podrían mermar el crecimiento.

La bolsa de India ha caído más de 28% en lo que va del año, mientras que la de China ha perdido por encima de 46%. De todos modos, ambos índices se mantienen en niveles mucho más altos que hace unos años.

Es probable que junio sea el quinto mes de descenso consecutivo de la alicaída bolsa china, que ha perdido cerca de US$ 2 billones (millones de millones) desde enero a la fecha. El Índice Compuesto de Shanghai ha caído más de la mitad desde su nivel más alto y ahora las acciones se transan en niveles que no se habían visto desde inicios de 2007. La caída del Sensex, el índice de referencia de la Bolsa de Mumbai, lo ha hecho retroceder a los niveles de agosto del año pasado.

Los descensos sirven como recordatorio de que la espectacular racha de crecimiento económico en los mercados emergentes no los ha inmunizado contra los bajones pronunciados en sus mercados financieros. También constituyen una señal de que no hay que poner a todos los mercados emergentes en el mismo saco. Mientras India y China caen, las bolsas de Brasil y Rusia han capeado bastante bien la tormenta.

Ni siquiera las acciones estadounidenses han descendido tanto como las de China e India. El Promedio Industrial Dow Jones ha cedido cerca de un 11% en lo que va del año.

Las preocupaciones sobre la economía parecen estar detrás de las caídas bursátiles en China e India, pero los problemas financieros no parecen repercutir en sus economías. De todos modos, los descensos representan un riesgo para la confianza del consumidor y para la inversión de empresas que esperaban acudir a la bolsa para financiar sus expansiones.

Los foros de Internet de los inversionistas chinos dejan de manifiesto el mal estado de ánimo del mercado. Un sitio Web advierte que no hay que transar acciones “al menos que uno quiera llegar en un BMW e irse en bicicleta” y concluye que la Tierra “se reducirá al tamaño de una pelota de ping-pong en este mercado”.

Muchos inversionistas internacionales comparten el pesimismo. “Ninguno de los dos mercados parece muy atractivo, pero están empezando a recuperar el contacto con la realidad”, señala Allan Conway, quien administra unos US$ 23.000 millones en fondos dedicados a las acciones de mercados emergentes para Schroders, en Londres.

La desaceleración de la economía estadounidense amenaza con disminuir el crecimiento exportador de China e India. Los altos precios de las materias primas y las crecientes presiones inflacionarias son una amenaza aun mayor. El viernes, el índice de precios mayoristas de India saltó 11% para la semana que cerró el 7 de junio. Asimismo, el índice de precios al consumidor en China avanzó 7,7% en mayo frente al mismo mes del año previo.

El desplome de la bolsa china ha producido comparaciones con la explosión de la burbuja de acciones tecnológicas de principios de la década en EEUU. A finales del año pasado, el valor de mercado de la petrolera PetroChina llegó a superar US$ 1 billón (millón de millones). Ahora, ha descendido a los US$ 400.000 millones, demostrando que ni siquiera la persistente alza en los precios del petróleo es suficiente para sostener los precios bursátiles.

- El alza de los costos amenaza la máquina exportadora china (The Wall Street Journal - 2/7/08)

(Por James T. Freddy)

Un cartel que cuelga en su principal avenida proclama que Honghe es “la ciudad china famosa por sus suéteres”. Sin embargo, la economía de la ciudad de los suéteres se está deshilvanando, señal precoz de que el sector manufacturero de China podría estar entrando en una etapa más madura de crecimiento.

En las últimas dos décadas, Honghe, a 90 minutos en auto de Shanghai, se labró un cómodo nicho en la economía mundial. Llegó a tener a unos 100.000 residentes empleados en 100 fábricas y 8.000 talleres para tejer, teñir, empacar y exportar unos 200 millones de suéteres al año. El gobierno estima que el sector facturaba unos US$ 650 millones anuales.

Ahora, muchos exportadores y talleres han cerrado sus puertas. A otros no les ha quedado más alternativa que disminuir su producción. Y algunos de los inmigrantes que llegaron en busca de empleo están regresando a sus hogares.

Los fabricantes dicen que el alza de las materias primas y la energía han reducido sus ganancias. El fortalecimiento del yuan ha encarecido las exportaciones de Honghe en mercados importantes como Estados Unidos, donde el precio de los productos chinos subió un inusitado 4,6% en mayo frente al mismo mes del año pasado, según el Departamento de Comercio estadounidense. Los compradores extranjeros, acostumbrados a los precios bajos, a menudo se niegan a pagar más.

Beijing también ha agravado los problemas de Honghe. Las empresas lamentan que el fortalecimiento de las protecciones laborales y medioambientales ha aumentado sus costos. Los compradores extranjeros se quejan de que ahora es más difícil visitar las fábricas chinas debido a regulaciones más estrictas en el otorgamiento de visados.

Estas presiones afectan a las empresas a lo largo y ancho de China, pero las más golpeadas han sido las que satisfacen el vasto apetito global por artículos como juguetes, productos para el hogar, calzado y vestuario.

Los fabricantes de productos baratos han sido un motor clave del milagro económico chino, contribuyendo a convertir al país en el segundo exportador del mundo después de Alemania. Durante años, siguieron creciendo al expandir sus volúmenes y reduciendo sus márgenes para superar la competencia. Ahora estas empresas son vulnerables a la apreciación del yuan y al alza de los costos laborales.

La transformación es más aparente en las ciudades que ligaron sus fortunas a la fabricación barata de un producto, desde la provincia de Guangdong en el sur a las cercanías de Honghe en el delta del río Yangtze. Muchos de estos centros manufactureros han visto cómo cientos o incluso miles de fábricas han cerrado en meses recientes, según ejecutivos de la industria.

En Shengzhou, una ciudad cerca de Shanghai que se jacta de producir un tercio de las corbatas del mundo, los fabricantes están tratando de hacer un frente común para aumentar los precios. En Dongguan, en Guangdong, han cerrado sus puertas fabricantes de juguetes y zapatos. “Este es el año en que finalmente cambiaron las cosas”, dice Peter Shay, consultor de la industria de la moda en Hong Kong para Marketing Management Group, Inc. “Por primera vez, los precios están subiendo”.

El cambio de fortuna ha sido rápido para empresarios como Yao Herong, presidente de Jiaxing Yishangmei Fashion Co., uno de los mayores exportadores de Honghe. La empresa familiar estaba en plena expansión en 2005, cuando cerró un contrato con su mayor cliente, la minorista estadounidense Wal-Mart Stores Inc. EEUU pronto llegó a representar el 20% de su negocio, dice.

No obstante, los grandes pedidos de Wal-Mart y otros clientes estadounidenses empiezan a escasear. Wal-Mart informó en un correo electrónico que no terceriza actualmente en fábricas de Honghe, sin añadir más información. “Estamos muy preocupados”, dice Yao.

Otra etapa de desarrollo

A pesar de ser dolorosas, estas dificultades podrían constituir el inicio de una fase más madura del desarrollo económico de China.

Al igual que muchos otros sectores en el país, la industria de los suéteres se habría sobreexpandido. Honghe es una de al menos seis ciudades que aseguran producir más de 100 millones de suéteres al año. Los analistas pronostican una oleada de consolidación en un empeño por elevar la eficiencia. También dicen que las empresas se verán obligadas a innovar y no competir solamente por precio.

Muchos economistas y autoridades del gobierno opinan que el país ha recurrido demasiado a los recortes de costos y modelos de producción simples para aumentar las exportaciones a niveles contraproducentes. “Una dependencia tan alta en el comercio exterior no es buena para China”, indica Yu Yongding, investigador de la Academia China de Ciencias Sociales, un centro de estudios ligados al gobierno. Mientras para Estados Unidos y Japón el comercio exterior representa un 20% de su Producto Interno Bruto, en el caso de China la cifra es de 75%, dice Yu.

China seguirá siendo un titán de las exportaciones durante muchos años, ya que también provee maquinaria y otros productos de mayor valor agregado que son menos vulnerables a factores como un aumento de los salarios. Además, su infraestructura de puertos y carreteras y sus redes de empresas que apoyan a los fabricantes se traducen en un atractivo que pocos países pueden replicar. Asimismo, un mercado interno de 1.300 millones de personas es igualmente atractivo para empresas que quieren exportar y vender dentro de China.

Un sondeo de la Cámara de Comercio Estadounidense de Shanghai y la consultora Booz Allen Hamilton el año pasado halló que el 83% de las empresas que respondieron planea mantener su producción en China, aunque un 17% trasladaría algunas operaciones a otros países de bajo costo, como India o Vietnam.

Yao, por su parte, está tratando de colocar sus productos en otros mercados, con frecuencia, más pequeños y menos lucrativos, y considerando el mercado interno que solía pasar por alto. Hace unos días, empaquetadores en su almacén principal envolvían suéteres con destino a Sudáfrica, ya marcados a 49,99 rands, unos US$ 6,25.

Otra idea es vender una mayor parte de su producción en China. Yao, sin embargo, no tiene contactos con las cadenas minoristas del país. “Siempre hemos sido una empresa exportadora”, recalca.
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- “Venga y compre lo que Brasil tiene” (BBCMundo - 4/7/08)  

(Por Gary Duffy) 

Ante la creciente preocupación por el aumento del precio de los alimentos, Brasil anunció que aumentará en un 12% el presupuesto designado al sector agrícola. 

El plan es entregar cerca de US$ 40.000 millones en préstamos a granjeros comerciales, con un incremento posterior de US$ 8.000 millones que serán destinados a operaciones familiares, y busca mantener su posición como uno de los proveedores líderes de alimentos. Para los funcionarios brasileños, el aumento mundial del precio de los alimentos representa una oportunidad y un reto para el país más grande de América Latina. 

El aumento del presupuesto en el sector agrícola facilitará miles de millones de dólares en préstamos destinados a impulsar la producción y la productividad e incrementar las reservas de maíz, frijol y trigo. También habrá fondos para la compra de tractores y otros equipos, así como a proyectos de infraestructura. 

País clave 

El presidente Lula dijo que, por el momento, cuando el mundo habla de crisis y de inflación debido a los alimentos, Brasil no debe reducir la capacidad de consumir y producir de la población, sino impulsar la productividad. “Cuando el mundo necesita comer, tenemos que decir ‘venga y compre lo que Brasil tiene para vender’”, dijo. 

El presidente ha insistido en que Brasil puede ser clave cuando se trata de aliviar la preocupación mundial por el precio de los alimentos. 

El país ya es el principal exportador del mundo de carne, pollo, azúcar, café y jugo de naranja. Además, las exportaciones agrícolas alcanzaron un récord de US$ 27.000 millones durante los primeros cinco meses de este año. 

Aunque los grupos ambientalistas temen las consecuencias de un desarrollo desmedido, se calcula que en Brasil la cantidad de tierra disponible para agricultura es más grande que la que se destina en toda la Unión Europea a este sector. 

Sin embargo, a pesar de los enormes recursos con los que Brasil cuenta, el aumento del precio de los alimentos ha tenido un impacto importante en el país y el gobierno quiere aliviarle la carga a la población.

- Brasil, un retiro de lujo para los europeos acomodados (Cinco Días - 10/7/08)

(Por Marta Matute)

Barbados, Saint Tropez, Porto Fino, Mallorca, Phuket y... ¿por qué no? Brasil. El país de la bossa nova, los carnavales y las playas exóticas se ha convertido de un tiempo a esta parte en uno de esos lugares que antes sólo visitaban los turistas y que hoy resultan realmente atractivos para quienes buscan un retiro paradisíaco donde instalar su segunda residencia.

Brasil está lejos del Viejo Continente y aún es un país desconocido para muchos ciudadanos de la Unión Europa, pero no hay que olvidar que en los últimos tiempos regiones como Caribe, Sudáfrica y Mauricio, y sus complejos residenciales de ensueño, se han incorporado al circuito de los destinos preferidos por las familias acaudaladas de Europa y América.

Es un país de claroscuros: pobreza, analfabetismo y delincuencia conviven hoy con una pasión desbordada por el fútbol, la bohemia y el glamour de Copacabana y una economía que crece al 5,4% y que permite albergar la esperanza de un futuro más próspero para el país.

Por eso, la consultora británica Knigt Frank vaticina que en los próximos años, el mercado brasileño, que denomina “emergente”, se colocará definitivamente en el mapa de los lugares preferidos por los compradores internacionales: inversores inmobiliarios, jubilados ricos y, por supuesto, empresarios, ejecutivos y profesionales liberales de mediana edad que han hecho fortuna trabajando (o invirtiendo) en industrias tecnológicas y financieras y que buscan una experiencia y un lugar cálido y diferente para navegar y jugar al golf.

A Brasil miran hoy americanos de clase media alta y latinoamericanos acaudalados, pero no sólo ellos. Portugueses, ingleses, españoles, italianos, noruegos, suecos, holandeses, e incluso egipcios y angoleños, demandan información sobre las villas de lujo y los resort que allí se están construyendo. La expansión geográfica de las rutas aéreas y el desarrollo de internet lo han hecho posible. Todos buscan paisajes espectaculares, propiedades de calidad, seguridad y un ocio exclusivo. En los últimos tiempos se han unido a este club un número pequeño, pero creciente, de profesionales y empresarios de las economías emergentes de Europa del Este, especialmente de Rusia, pero también de Polonia, Hungría y República checa.

El mercado brasileño de segundas residencias se concentra principalmente en las regiones costeras de los estados situados en el nordeste del país (Bahía es el lugar preferido de europeos y norteamericanos, y está creciendo el número de chalets y urbanizaciones en Alagoas, al norte) y a lo largo de las costas de São Paulo, Río de Janeiro y Florianópolis, muy popular entre los brasileños y latinoamericanos con fortuna. Actualmente el precio de un chalet de lujo en una de las zonas de moda ronda los 3.000-3.500 dólares el metro cuadrado (1.900-2.200 euros). En Mallorca cuesta 6.300 euros, en Mónaco, 43.500 euros y en Saint Tropez, 15.650.

Knigh Frank compara el potencial inmobiliario de Brasil con el de Grecia. “Hay estudios recientes que sugieren que la demanda potencial de compradores extranjeros de segundas residencias en Grecia podría alcanzar un millón de unidades en la próxima década y es más que probable que el potencial del mercado brasileño pueda igualar, incluso superar, el potencial del país mediterráneo”.

Latinoamérica tiene ya 400.000 millonarios

El año pasado, el número de millonarios en Latinoamérica creció un 12,1%, hasta alcanzar la cifra de 400.000. Son datos del World Wealth Report', que elaboran anualmente la consultora Capgemini y el banco Merrill Lynch.

Sólo en Brasil el número de personas con fortunas millonarias en dólares creció el pasado año un 19,1%. En India, el grupo de nuevos millonarios aumentó un 22,7%, en China un 20,3% y en Oriente Medio un 15,6%. En África se registraron 100.000 millonarios, un 10% más que en 2006.

Según otro estudio, éste de Barclays Bank y la Economist Intelligence Unit, Brasil será, entre los países del equipo Bric (formado también por Rusia, India y China), el estado con mayor número millonarios en 2017. Dentro de nueve años tendrá 675.000 hogares con una riqueza superior al millón de dólares. Con todos, los muy ricos seguirán siendo una minoría: sólo serán el 1,1% de la población del país latinoamericano.

Hacia esa fecha, Brasil ocupará el lugar 16 en el mundo de millonarios con una renta superior al millón de dólares. Rusia ocupará la posición 19 (508.000 hogares ó 1% de la población), India en la posición número 22 (411.000 familias) y China en el lugar 23 (409.000 hogares). El líder continuará siendo EEUU, que en 2007 tenía 16.658 millones de millonarios (14,7% de la población) y en 2017 se estima tendrá 29.744 millones (24,2% de su población).

El estudio anuncia que el sector inmobiliario será uno de los beneficiados, especialmente ahora, cuando gracias al aumento de la calificación de su deuda de largo plazo, Brasil obtendrá mayor financiamiento que estimulará al mercado de propiedades que existe en el país.

Exigencia legal

Los ciudadanos españoles no necesitan visado para entrar en Brasil por motivos turísticos y pueden permanecer hasta 90 días seguidos y un total de 180 días al año.

Para que un extranjero pueda adquirir una propiedad en Brasil es necesario, en primer lugar, obtener una identidad fiscal brasileña (CPF). Se trata de un número emitido por el gobierno brasileño que tiene como finalidad controlar la responsabilidad fiscal. Es un trámite burocrático sencillo y se puede gestionar con un abogado local.

Los ingresos procedentes del alquiler de una vivienda se gravan en la renta personal a un tipo del 15% para los extranjeros. Las plusvalías se gravan al 15% del valor declarado. Existe un impuesto municipal urbano anual que es inferior al 1% del valor tasado de la propiedad y un tributo rural.

- Los países emergentes arremeten contra el G-8 (El País - 10/7/08)

(Por Fernando Gualdoni - Enviado Especial- Toyako/Japón)

El presidente chino, Hu Jintao, fue directo al grano. En su discurso de ayer ante el G-8 en Toyako (Japón) no habló ni de cambio climático ni del tipo de cambio del yuan que tanto preocupa a Occidente, sino de trabas comerciales, de subsidios agrícolas y de falta de sinceridad y solidaridad por parte de los ricos.

“Todos los países y en especial los más industrializados deben demostrar un verdadero compromiso en las negociaciones de la Ronda de Doha (de la Organización Mundial de Comercio, OMC). Deben eliminar las barreras comerciales, ser flexibles a la hora de abordar temas como la rebaja de los subsidios agrícolas, ser más considerados con los países en desarrollo y dar acceso libre a sus mercados a los Estados más pobres”, enfatizó Hu en su discurso en la última jornada de la cumbre de Toyako.

Las palabras de Hu son las de las cinco grandes potencias emergentes (China, India, Brasil, México y Sudáfrica) que ayer se reunieron con el G-8 (EEUU, Canadá, Rusia, Alemania, Reino Unido, Italia, Francia y Japón). El quinteto respaldó con reservas el plan presentado el martes por los ricos para reducir a la mitad las emisiones de gases contaminantes para 2050. Han coincidido con el G-8 en que hay que hacer “profundos recortes”, pero no han acordado ningún calendario específico.

El grupo de los cinco reconoce que la lucha contra la contaminación es crucial, pero insiste en que lo urgente es abordar una crisis de la energía y los alimentos que puede condenar a la hambruna a más de 800 millones de personas y hasta desatar enfrentamientos civiles y guerras en casi medio centenar de países.

El G-8 ha declarado estar “profundamente preocupado” por las crisis y ha optado por desembolsar más de 6.000 millones de euros para que la ONU reparta comida entre más de 70 millones de personas. Pero aparte de esta medida paliativa, el club de los ricos fue incapaz de proponer medidas concretas para impulsar la producción agrícola mundial.

En su declaración, el G-8 ha arremetido contra toda forma de proteccionismo. Sin embargo, no se sabrá si lo que el club escribe con la mano lo borra con el puño hasta la reunión del 21 de julio de la OMC en Ginebra, donde deben acabar siete años de negociaciones para ampliar la liberalización del comercio internacional.

El primer ministro británico, Gordon Brown, aseguró ayer que había hablado con el presidente brasileño, Luiz Inácio Lula da Silva, y que éste le había asegurado que tenía toda la voluntad política para alcanzar un acuerdo en la OMC en los próximos días. También dijo haber conversado con el presidente francés, Nicolas Sarkozy -defensor del proteccionismo agrícola de la Unión Europea-, sobre las ventajas que supondrá la conclusión de la Ronda de Doha para las empresas de la UE.

La clave para que prospere el acuerdo es que las potencias emergentes acepten abrir más sus mercados -sólo China e India suman 2.400 millones de personas y multiplican su gente rica cada año- a los productos manufacturados e inversiones europeas y estadounidenses a cambio de que éstos eliminen los sistemas de ayuda agrícolas. Brown también aseguró que el G-8 confía en que muchos grandes exportadores de petróleo incrementarán su producción para frenar la escalada de los precios del crudo, que además de perjudicar en general a la economía mundial socava la producción agraria porque encarece los fertilizantes.

Lo que se exige del G-8 es que solucione las dos grandes crisis mundiales y, paradójicamente, son los mismos problemas que dieron origen al club de los ricos. El G-8 (inicialmente lo componían seis países, Canadá y Rusia se sumaron más tarde) fue creado en 1975 para hacer frente a la primera crisis petrolera provocada por el embargo árabe a los aliados de Israel en 1973 y para buscar soluciones a la escasez de alimentos tras el boom demográfico de los sesenta. Desde la primera reunión en Francia hasta la de Ottawa, en 1981, el grupo fue capaz de impulsar una nueva era petrolera con más empresas y proyectos en el sector y la primera “revolución verde” (uso masivo de tecnología agrícola, fertilizantes y semillas genéticamente reforzadas).

El mundo no esperaba menos casi 30 años después. “El G-8 no ha estado a la altura del desafío que supone la actual crisis de un planeta que demanda acciones serias. Deben demostrar su liderazgo en la reunión de emergencia sobre pobreza convocada por la ONU para septiembre”, concluye Jeremy Hobbs, director ejecutivo de Oxfam. Tal vez incluso hasta haya que esperar a la próxima cumbre del G-8 en Cerdeña, el año que viene.

- Directos del hambre a la obesidad - El sobrepeso se convierte en epidemia también en los países emergentes - El estilo de vida urbano y la comida basura alteran la dieta tradicional (El País - 11/7/08)

(Por Jorge Marirrodriga)

En los países pobres ya no sólo se muere de hambre, sino también por comer demasiado. En un planeta donde cada dos minutos la falta de comida mata a un niño, la obesidad evitable se está convirtiendo en una pandemia.

Desde diversos organismos internacionales se ha lanzado una voz de alarma que advierte de que ya no se trata sólo de un problema sanitario de los países ricos, sino que también en los llamados emergentes el número de obesos aumenta sin freno. Mientras unos 300 millones de personas en todo el globo sufren graves problemas de salud debido al excesivo sobrepeso, a otros 815 millones les pasa lo mismo pero por falta de alimento. Y lo peor es que muchas veces ambos grupos conviven dentro de las mismas fronteras. El fenómeno comienza a ser conocido como “la obesidad de la escasez”.

No hay que engañarse ni estigmatizar. Obesos habrá siempre porque se trata de una característica genética. Una situación que más allá de las consideraciones estéticas, pasajeras según las épocas, afecta a la esperanza de vida y a su calidad. La obesidad fatiga el sistema vascular y a algunos órganos, lo que produce su deterioro prematuro. Hasta aquí el problema. El escándalo llega cuando esa obesidad aparece en personas que no deberían serlo y llegan hasta ello por lo que parece la aplicación sistemática de un régimen destinado a acortar su vida. Sobrealimentación y sedentarismo están en la base del fenómeno, y a estos dos factores se unen, dependiendo de la región del mundo, otros de carácter sociocultural.

El Organización para la Agricultura y la Alimentación (FAO), el organismo de Naciones Unidas encargado de luchar contra el hambre, detectó a finales de los años noventa un alarmante aumento de personas con sobrepeso -que estrictamente no es obesidad pero sí el paso previo- en los países en vías en desarrollo, en los que hay zonas donde existe la subalimentación. Así, en China en sólo tres años el sobrepeso aumentó en un 15%, y en Brasil hasta en un 40%. El mismo fenómeno se repetía en los países del África subsahariana donde abunda el hambre. La FAO constató además que la enfermedad de la obesidad avanzaba a medida que aumentaba el nivel de ingresos: afectaba sobre todo a mujeres de zona urbanas y formación escolar. Por el contrario, en lugares como Latinoamérica las personas de clase acomodada son más delgadas que las de menores ingresos.

La FAO lo dice claro: lo primero es combatir el hambre en el mundo. Pero no por ello considera un riesgo menor el sobrepeso y la obesidad, que en algunas zonas como Oriente Próximo y el norte de África afecta casi al 50% de las mujeres.

Una de las razones que se apuntan para este desequilibrio no es sólo la introducción en los países emergentes de estilos de vida propios de los países desarrollados, sino también de alimentos producidos en estos últimos o según sus estándares: comidas sobresaturadas de grasas o azúcares con abundante empleo de otras sustancias como hormonas de crecimiento rápido, antibióticos o estabilizantes, colorantes y saborizantes. Todo ello además promocionado de manera avasalladora. Baste como ejemplo que la industria alimenticia gasta al año en torno a los 40.000 millones de dólares en publicidad. Una cifra superior al total de los ingresos del 70% de los países del mundo y 500 veces más de la cantidad que todos los Estados juntos gastan en promover programas para convencer a la población de que siga una dieta sana.

Y a ello hay que unir la tradición en unos casos y la necesidad en otros. En la cultura mediterránea siempre se ha considerado que la gordura de los niños es síntoma de salud. De hecho, donde hay más niños con sobrepeso es en Portugal, España, Grecia, el sur de Italia y Oriente Próximo.

Según la Asociación Internacional para el Estudio de la Obesidad, de los 75 millones de menores que viven en la Unión Europea, 22 millones presentan sobrepeso y más de cinco millones sufren obesidad. Cada año, unos 300.000 jóvenes ingresan en las estadísticas del sobrepeso sin que exista ninguna iniciativa a escala comunitaria para hacer frente al problema. Hay veces en que la excesiva gordura viene marcada por la tradición centenaria. En el Pacífico Sur la obesidad es indicio de nobleza y son famosas las anécdotas de los monarcas de las islas Tonga y sus asientos especiales para aguantar su peso.

Pero hay otros ejemplos más dramáticos. En África el subconsciente colectivo ha decidido combatir una pandemia con otra. Ante el avance imparable del sida que está diezmando poblaciones, muchas mujeres y hombres optan por estar obesos como símbolo no sólo de prosperidad económica sino sobre todo de salud. En lo que constituye un dramático y peligroso engaño, se considera que una mujer o un hombre obesos no pueden tener el sida porque esta enfermedad es identificada con personas extremadamente delgadas, algo real únicamente en los últimos años de vida de los enfermos pero no cuando son seropositivos y pueden contagiar el virus VIH.

El problema afecta prácticamente a todos los países del mundo, pero se hace especialmente paradójico en aquellas naciones donde existe la desnutrición. En el norte de Argentina, en la región de Chaco, los profesores salieron a las calles hace menos de un año para denunciar que los niños se dormían en clase de hambre y que las escuelas estaban cambiando su papel de ser lugares de enseñanza por el de comedores donde los pequeños en muchas ocasiones ingieren su único alimento diario. En paralelo, el Congreso se encuentra tramitando una ley para que la obesidad sea considerada una enfermedad por la seguridad social, y por tanto su tratamiento quede sujeto a ésta. La iniciativa parlamentaria que se discute establece como “de interés nacional” la prevención y control de los trastornos alimenticios.

En México, el Instituto Mexicano del Seguro Social ha optado por editar millones de copias de un recetario contra la obesidad. Las autoridades estiman que si no se modifican los hábitos de alimentación en dos años, el país azteca puede tener hasta 14 millones de obesos mayores de 35 años. El propósito del Gobierno es evitar que sus ciudadanos se entreguen a la comida basura, allí denominada comida chatarra.

Y la luz roja también se ha encendido en otro país emergente como Perú, donde el Gobierno ha constatado cómo la población pobre cada vez es más obesa pero no precisamente por una buena alimentación, sino por el abuso de grasas saturadas y poco consumo de agua.

De esta manera abrupta, las administraciones públicas de los países emergentes que tienen que dedicar un importante porcentaje de sus recursos a tratar de sacar a importantes sectores de su población de la pobreza -por ejemplo, de los 180 millones de brasileños el 23% son pobres- se ven obligadas a hacer frente a un problema de salud pública de primer orden que, lejos de apagarse, va in crescendo.

Y en las televisiones y diarios ya no se comentan en tono de broma iniciativas como la adoptada por el Gobierno japonés de multar a las empresas que contratan empleados con sobrepeso. El Ministerio de Sanidad, que tiene que realizar ingentes esfuerzos para lograr que la atención primaria llegue a toda la población, se pregunta de dónde sacará los recursos para hacer frente al estallido de diabetes que la Organización Mundial de la Salud augura en todo el planeta para 2020 por culpa del sobrepeso.

La receta contra esta situación es repetida una y otra vez desde todos los estratos académicos y gubernamentales: alimentación equilibrada sin abusar de grasas y azúcares y ejercicio moderado. El problema es cómo acomodar esta teoría a un modo de vida cada vez más sedentario, con menos tiempo para preparar los alimentos y con la tentación siempre a mano de una comida rápida, barata, al alcance de todos, aunque no sea sana. Eso, y lo que aseguran cada vez más autores y estudiosos del tema: el hombre del siglo XXI está encerrado en un cuerpo del paleolítico y uno de los dos no está preparado para aguantar la combinación tal y como se está estableciendo en las mesas de todo el mundo hoy día.

- La ‘I’ de los BRIC pincha en bolsa y convierte a los fondos indios en los grandes perdedores (El Confidencial - 11/7/08)

(Por E. Sanz)

Pinta en bastos para los inversores de fondos que apostaron por la India. Los productos comercializados en España que invierten en este mercado registran las mayores pérdidas de la industria desde que comenzó el ejercicio. Pierden los que invierten en renta fija y los que invierten en renta variable. De hecho, estos últimos acumulan unas pérdidas medias del 44,8%, según datos de Morningstar. Las cifras asustan ya que el más castigado registra una rentabilidad negativa del 57%, y el que menos, del 35%. 

No en vano, la ‘I’ de los mercados BRIC -Brasil, Rusia, India y China- no atraviesa por su mejor momento, ni bursátil, ni monetario ni económico. La bolsa India registra el peor comportamiento de la región Asia Pacífico, por delante incluso de China -que pierde más de un 20% desde enero- y a la par que Vietnam. La caída se sitúa en torno al 40% para los inversores nacionales y al 46% para los extranjeros, como consecuencia de la fuerte depreciación experimentada por la rupia en los últimos meses y que se ha traducido en pérdidas adicionales. El principal indicador de la bolsa India, el Sensex, acumula una caída del 36% desde enero. 

Estos porcentajes contrastan visiblemente con los de Brasil o Rusia. El Bovespa, el principal indicador brasileño pierde un 5% desde principios de año, aunque acumula una caída del 20% desde que fijara máximos el pasado mes de mayo, anticipando, según los analistas, el comienzo de una fase bajista en la mayor economía de Latinoamérica. El Índice RTS ruso también salva el tipo con una caída del 5% desde enero, aunque desde los máximos de mayo se deja cerca de un 19%.

Pese al desplome bursátil, el mercado indio es uno de las mayores del mundo, con una capitalización cercana al billón de dólares, la misma cifra en la que se mueve su PIB. De hecho, a principios de año, el ratio capitalización-PIB llegó a situarse en 1,8 veces, un indicador que para el Oráculo de Omaha, Warren Buffett, puede ser un aspecto a tener en cuanto para determinar el atractivo de un mercado en cualquier momento. 

Fuerte depreciación de la rupia

Tampoco ayuda la divisa. La rupia, moneda oficial del país, cotiza actualmente en 43 dólares -en mínimos de quince meses- y acumula una caída respecto al billete verde del 8,7% desde comienzos de año. La depreciación respecto al euro es más acusada, del 21%. Con estas cifras en la mano, divisa india ostenta el desafortunado honor de ser la moneda que peor comportamiento ha mostrado respecto al dólar durante el segundo trimestre.

Además, se trata de la única divisa oficial de los BRIC que registra caídas este año, ya que el real brasileño se ha apreciado más de un 10%; el rublo ruso, un 4%, mientras que el yuan chino experimenta un rally del 6% desde enero.

A estos dos factores, el bursátil y el monetario, se añade además el macroeconómico. La cuenta corriente mostró en el primer trimestre un déficit por primera vez en siete años e incluso los analistas de Reuters han previsto que el déficit comercial alcance los 124.700 millones de dólares en 2008-2009, o más del 10% del PIB, desde los 90.100 millones del último año. A esto se suma el déficit de la balanza comercial, que alcanzó los 10.766 millones de dólares en mayo, un 51,5% más respecto al mismo mes del año pasado, según datos oficiales del Gobierno indio. Además de contar con una tasa de inflación se encuentra por las nubes -en el 11,42% a mediados de junio, la tasa más alta registrada en los últimos catorce años. 

Pérdida de confianza de los inversores

Todos estos datos han provocado la pérdida de confianza de los inversores en el país. “Nos mantenemos bajistas respecto a la rupia. Preferimos otras divisas”, comentaba recientemente un analista a Bloomberg. Tal ha sido la crisis de confianza, que los gestores de fondos extranjeros, aquellos que en 2007 compraron acciones y bonos en 2007 por valor de 19.500 millones de dólares, han vendido 5.300 millones en lo que va de año, según datos del Securities & Exchange Borad of India recopilados por el portal financiero.

Las cautelas de los analistas respecto al mercado indio han ido en aumento en los últimos meses. “No soy nada positivo para el mercado bursátil indio a corto plazo”, comentaba a Citywire hace varias semana uno de los mayores gestores de fondos en los mercados emergentes, Michael Konstantinov, de Allianz. Este gestor mostraba su preferencia por Brasil y Rusia por delante de China, aunque al mismo tiempo prefería China a India.

También se muestran pesimistas sobre la región en Barclays. “Tras nuestra última visita a la India nos hemos vuelto más negativos respecto a la situación económica”. En su último informe sobre mercados emergentes, la entidad británica observa que la inflación podría situarse entre el 15% y el 20% en septiembre de este año y permanecer por encima de los dos dígitos hasta finales de 2008 como mínimo. Muy por encima del 5,5% que se ha marcado el Banco Central de la India para el presente ejercicio fiscal, que finalizará en marzo de 2009. 

Las perspectivas económicas de Barclays tampoco invitan al optimismo. Ya que pese a que desde el Gobierno se señala que el país podrá mantener un crecimiento económico del 9% a medio plazo a pesar de los altos precios del crudo, el banco británico señalan que tendrá que aceptar un 7% y prevén un endurecimiento significativo de la política monetaria con una posible subida de los tipos de interés, actualmente en el 8,5%, entre 150 y 200 puntos básicos a finales de 2008. 

Pese a ello, uno de los grandes conocedores de la región, el economista de Goldman Sachs, Jim O’Neill, creador del término en 2003, se muestra más optimista. En su opinión, la crisis financiera que estalló en Estados Unidos y que ahora se ha extendido al resto del planeta está permitiendo a los países que conforman el BRIC crecer incluso más rápido de lo esperado. “Se trata de una crisis financiera de Occidente y no debemos olvidar que de los 6.000 millones de habitantes de todo el planeta, muchos de ellos no se verán afectados”, comentaba recientemente en Rusia.

- Los “hombres jaula”, el lado más oscuro de la glamorosa Hong Kong (La Nación - 13/7/08)

(Por Adriana La Rotta)

Pese a la pujanza de la ex colonia británica - Viven en condiciones infrahumanas

Hong Kong.- Visto desde lejos, el lugar podría ser un negocio de venta de animales. Jaulas de techo a piso se ordenan a cada lado de un estrecho corredor y el aire tiene un olor rancio, una mezcla indefinible de comida, sudor y desechos. 

A la entrada, un aviso en chino e inglés que cuelga de una pared manchada previene a los intrusos: “Área privada, no entrar”. 

Sze Lai Shan, trabajadora social de una ONG local, ignora la advertencia y entra sonriente en el cuarto, un rectángulo de no más de 50 metros, en cuyo piso desgastado se acumula la mugre entre cubos de plástico, pedazos de diarios y recipientes de telgopor con sobras. 

El sol se acaba de poner y una raquítica bombita derrama su luz cavernosa sobre la escena, que tiene algo de prisión, de pabellón psiquiátrico. Algo, incluso, de perrera municipal. 

Quienes a esa hora se hacinan en la deprimente habitación saludan a Sze. Ella es una de las pocas almas en Hong Kong que se apiadan de los “hombres jaula”, como se conoce aquí a los que viven en estas condiciones infrahumanas. 

Acostados en sus camastros, algunos miran ensimismados al vacío, mientras otros se aglomeran frente a un pequeño televisor para ver las noticias que dan cuenta ese día de la reunión en Japón del G-8, el grupo de los países más desarrollados. 

En Hong Kong, la ciudad que se ufana de tener el mayor número de automóviles Rolls Royce per cápita y donde alquilar un departamento de 23 metros cuadrados cuesta 500 dólares, hay seres humanos que viven, comen y duermen en jaulas. 

Su delito es ser los más pobres entre los pobres: gente sin familia, desempleados, inmigrantes venidos de China continental para quienes el lujo y la opulencia que exhibe la pujante “capital de Asia” no son más que una cruel ironía. 

“El gobierno es bueno con los ricos pero no con lo pobres”, se queja Lan Wai Man, mientras devora un trozo de chancho mezclado con arroz frito que reposa en el fondo grasiento de una caja de cartón. 

Wai Man tiene un leve retraso mental y su paso por una institución de salud es una mancha que lo tiene desempleado desde hace un año y medio. 

Su familia no quiere saber de él y hace tres meses Wai Man no tuvo más remedio que pasar a vivir a una jaula en este descascarado edificio de Tai Kok Tsui, un distrito comercial al oeste de Kowloon, la parte de Hong Kong que no es isla sino territorio continental. 

A los 32 años, Man es un hombre joven y tiene esperanzas de encontrar trabajo como repartidor de mercaderías, el oficio que dice conocer. 

Cuando ya no queda un solo grano de arroz en el recipiente de cartón, Man abandona la caja y estira los brazos para mostrar las picaduras de los insectos que se trepan por las noches a su jaula y no lo dejan dormir. 

En Hong Kong, alquilar una jaula de tres metros ha sido una alternativa de vivienda desde hace más de cinco décadas, cuando surgieron los primeros cubículos como solución para albergar a los inmigrantes chinos que llegaban a la ciudad atraídos por la ilusión de la prosperidad. 

Con el tiempo, las jaulas se han vuelto el refugio de todos los despojados, cada vez más numerosos desde que China tomó control de la antigua colonia británica y las fábricas se fueron de Hong Kong en busca de la mano de obra barata del continente. 

Según la Sociedad para la Organización Comunitaria, la ONG para la que trabaja Sze Lai Shan, hay más de cien mil “hombres jaula” en Hong Kong. 

Son apenas una fracción de más del millón de personas que viven por debajo de la línea de pobreza en la ciudad con la propiedad más cara del planeta. 

El gobierno provee vivienda de alquiler a precios por debajo del mercado para prácticamente la mitad de los habitantes de su jurisdicción, pero eso no es suficiente. 

Generoso en el cobro de impuestos a las clases más altas, el jefe ejecutivo de la ciudad, Donald Tsang, parece administrar con un ojo en las necesidades de la población, pero el otro en las exigencias del empresariado. 

“Es un problema de ideología”, dice Sze. “El gobierno cree que en Hong Kong sólo es pobre el que quiere y el que no progresa es perezoso”. 

Son casi las siete en la habitación de Tai Kok Tsui y los “hombres jaula” empiezan a prepararse para pasar la noche. 

Es la hora de la cena y algunos hacen pequeñas excursiones a las cafeterías vecinas para buscar comida. 

Por el equivalente a 130 dólares mensuales, cada “hombre jaula” tiene derecho a su cubículo y al uso de un baño común, pero no hay cocina porque las autoridades lo prohíben. Todo lo que comen tienen que comprarlo en la calle. 

Sentado en su jaula, Tai se concentra en sus fideos. A los 78 años, el anciano es posiblemente el decano de los “hombres jaula”: ha vivido en la suya durante las últimas cuatro décadas. 

Cansado del desfile de periodistas que de tanto en tanto pasan por su cubículo con sus flashes enceguecedores y sus preguntas ingenuas, Tai opta por hablar poco. 

A esa hora, el cansancio y el aguardiente que usa para consolarse ya han hecho mella en él. El antiguo obrero de construcción que paga el alquiler gracias a los servicios de asistencia social, cierra la puerta de su jaula y se acuesta. 

Dos ventiladores oxidados hacen lo mínimo por aliviar el calor húmedo y sofocante que se apodera de cada rincón, mientras afuera en la ciudad, la lluvia opaca las luces de neón que iluminan las calles vecinas. 

Contrastes 

A pocos kilómetros de Tai Kok Tsui, obreros de la construcción trabajan a marchas forzadas para levantar el que será el edificio más alto de Hong Kong. Muchos de ellos, quizás, irán esa noche a dormir en sus propias jaulas. 

Mientras tanto, en los bares y restaurantes de los barrios de moda, la gente brindará por los negocios del día y la riqueza por venir. 

Y el jefe del ejecutivo mirará la hora en su reloj de marca, preguntándose si no será hora de agregar un nuevo ejemplar a su colección. 

- Financiación clandestina para el milagro chino (El Mundo - 13/7/08) 

 (Por Aritz Parra /Shanghai)

Los empresarios recurren a fórmulas alternativas para obtener créditos. El fenómeno está en auge. 

A duras penas, por los escuálidos márgenes del negocio minero, Tong saca adelante una pequeña explotación de carbón no muy lejos de Pekín. Lo suficientemente cerca de la capital para que este verano se la hayan cerrado. Una orden que viene de muy arriba, porque con más de 10.000 atletas a punto de aterrizar para las Olimpiadas, el Gobierno hace lo imposible por limpiar el aire. “Todo un verano sin un solo beneficio podía ser el final”, recuerda Tong. ¿Solución? “Pide un crédito al banco”, le dijeron los inspectores.

Pero como su empresa es joven, con los bancos estatales resulta complicado. Tong pensó en los mensajes que le llegan al teléfono y que publicitan préstamos rápidos, pero acabó optando por acudir a los amigos. Difundió el rumor de que necesitaba efectivo y en unos días el teléfono sonó: una voz desconocida le prestaba 400.000 yuanes (37.000 euros). “Sólo necesitas saber que debes devolverlos”, le dijo el interlocutor. Tong accedió y horas después recibía la suma en casa a cambio de imprimir su huella dactilar en un recibo.

Endurecer las normas

Temeroso de que la economía se le desboque del todo, el Gobierno ha endurecido durante los últimos años las normativas para acceder a préstamos. La maniobra del banco central ha restringido el acceso de millones de empresas privadas a la financiación de las entidades bancarias del país que operan bajo estricto control estatal. La alternativa para muchos chinos es acudir al mercado negro de servicios financieros, un negocio que según algunas fuentes mueve varios billones de yuanes.

El fenómeno no es nada nuevo. Surgió de forma paralela al nacimiento de la banca, hace más de 400 años, en plena transición dinástica de los Ming a los Qing. Feiqian (dinero volador) lo llamaban entonces. En 2007, un estudio del Gobierno descubrió que la banca informal presta cada año 75.000 millones de euros. Un tercio de los créditos a pequeñas y medianas empresas procede de la banca ilegal, que gana a la regular en el campo, con una cuota del 55% entre los agricultores chinos.

No todos funcionan como bancos al uso. Están las transacciones entre amigos -aunque con intereses, a veces diarios-, los acaudalados que hacen de usureros, las casas de dinero registradas como cualquier otro negocio y hasta la modalidad más sofisticada: organizaciones que ofrecen cuentas corrientes, una gama de productos que se ajustan a las necesidades de los clientes y atención garantizada durante las 24 horas. Al ofrecer rentabilidades más ventajosas que los depósitos de la banca regular, atraen ingentes ahorros de los chinos, a quienes ayudan a invertir en la Bolsa de Hong Kong. Además de encargarse de los préstamos-express, también tiene capacidad para recibir remesas de los emigrantes.

Dinero ilegal

Este caudal de dinero ilegal, que llega a mover entre el 3 y 4% de la liquidez del sistema, ha facilitado en buena parte el consabido milagro chino desde que en 1978 se iniciasen las reformas. Para cuando se estrenó el nuevo milenio, en China habían florecido más de 30 millones de empresas privadas, aunque la banca nacional sólo destinaba a ellas un exiguo punto porcentual de sus créditos. “El sistema financiero ha demostrado ser un obstáculo en el desarrollo sano de la actividad empresarial”, dice el profesor Yi Xianrong, de la Academia de Ciencias Sociales.

Otros lo ven como una oportunidad. Como Zhang Shaohong, un empleado del banco central que se aburrió de la oficina y en 1985 decidió montar lo que registró como el Club de lectura de ida y vuelta de Henan. Al principio, cada socio aportaba cinco yuanes mensuales de depósito (medio euro) que, cuando eran devueltos a final de año, habían engordado satisfactoriamente. Las revistas y libros eran lo de menos en el club de Zhang, que con el tiempo aceptó depósitos mayores y en dos décadas alcanzó un mínimo de 9,3 millones de euros de beneficios mensuales.

A mediados de 2005, Zhang fue condenado a pasar 10 años entre rejas por conducir “transacciones ilegales”. Su club de lectura fue uno de los 155 bancos clandestinos que las autoridades desarticularon cuando preparaban al sector financiero para la apertura -todavía hoy parcial- a la competencia extranjera. El verano pasado desmantelaron otra gran organización que desde el sur del país había realizado transacciones por valor de 544 millones de dólares.

“Prohibir la banca ilegal no resuelve los problemas”

“Los bancos clandestinos son peligrosos porque desvían recursos a inversiones en sectores sobrecalentados como el de los materiales de construcción, el inmobiliario o los recursos naturales”, explica Li Jianjun, profesor de Finanzas de la Universidad Central de Pekín. Además, inundan el mercado con “dinero caliente” que “dificulta el control de la política monetaria”.

Pero Li pone en el otro lado de la balanza que “ayudan a la financiación del sector privado”. Un oxígeno que explica la permisividad en lugares como Wenzhou, cuna de emprendedores y centro de un fenómeno tan vital para la economía que el banco central monitoriza las tasas de interés del mercado “negro”. “Algunos de estos bancos clandestinos podrían conducirse en el futuro de forma legal”, explica Li, “el Gobierno sabe que los problemas financieros no se resuelven simplemente prohibiendo estas entidades”.

- China será la primera economía en 2035 (Negocios - 15/7/08)

(Por I. Rodríguez)

La economía china sobrepasará a la estadounidense en 2035 y doblará su tamaño a mediados de siglo, según concluye el informe del instituto privado Carnegie Endowment for International Peace, que, con esta conclusión, se suma a otros institutos y consultoras que vislumbran al coloso asiático como primera economía mundial en dos o tres décadas.

En opinión del think tank estadounidense, China será capaz de mantener su elevada expansión económica durante décadas debido a que su crecimiento se sustenta en la demanda doméstica y no en las exportaciones, pese a su vigor en los últimos años.

El informe Auge de la economía china, realidad y ficción, elaborado por el experto Albert Keidel, apunta que el mundo será un lugar diferente a mediados de siglo. Si se tiene en cuenta la tasa de intercambios comerciales convertida a dólares, la economía china doblará a la estadounidense, con 82 billones de dólares, frente a 44 billones de EEUU en 2050. Una cifra muy superior a la actual, ya que el pasado año el PIB comercial chino apenas suponía 3 billones de dólares, frente a los 14 billones de la primera economía global.

Centro de gravedad mundial

El centro de gravedad económica y política se desplazará a medio plazo hacia China, según este informe, que señala que el mayor país del mundo también será una potencia militar.

El camino, sin embargo, no está libre de obstáculos. Si quiere mantener el crecimiento, el gigante asiático debe hacer frente a la enorme desigualdad entre las zonas rurales y urbanas, la pobreza, la contaminación, el malestar social o la corrupción. Aunque, según Keidel, ninguno de estos factores socavará el éxito a largo plazo de China. 

El autor del informe sostiene que la estrategia de “desarrollo científico” impulsada por el Partido Comunista Chino se ha propuesto como objetivo una prometedora combinación de crecimiento económico y otros objetivos importantes, como la protección medioambiental y la asistencia social.

Mientras, el informe califica al sistema financiero chino como “la máquina de hacer dinero”, debido, en parte, a su capacidad para apoyar la financiación de infraestructuras y de otras inversiones públicas necesarias para el crecimiento sostenido rápido. 

Respecto a la inflación, que alcanzó un máximo mensual del 8.5% en abril y es una de las preocupaciones de Pekín, el instituto considera que debería bajar o como mucho mantenerse estable. El informe señala que desde 1978, cada etapa de expansión económica finalizó con una crisis de inflación que recortó el crecimiento. Sin embargo, un análisis en profundidad, sugiere que esta vez, las autoridades chinas tienen una mayor experiencia para manejar el problema.

EEUU, obligado a reaccionar

Ante este panorama, el instituto considera que EEUU se verá obligado a reaccionar para no perder el paso, cambiando, sobre todo, su sistema de inversiones públicas. Así, la pujanza china puede servir de motivación a América para poner en marcha reformas que difícilmente se podrían impulsar de otra manera, en infraestructura, educación primaria y secundaria, atención sanitaria, sistema financiero y pensiones.

- China titubea en sus intentos por controlar la inflación (The Wall Street Journal - 15/7/08)
(Por Andrew Batson)

Beijing.- El gobierno de China enfrenta un riesgo creciente de fracasar en su batalla contra una ola global de inflación.

El control gubernamental sobre su divisa y el compromiso político de estimular el crecimiento económico están minando su capacidad y disposición de atacar la inflación este año. Una débil respuesta al aumento de precios podría contribuir a una espiral inflacionaria que ha producido turbulencias políticas en el pasado. Además, si la economía china no se enfría, su demanda por materias primas podría generar una inflación aún más alta en todo el mundo.

Se trata tal vez del mayor y más dramático ejemplo de la disyuntiva que enfrentan muchas economías emergentes. Años atrás, estos países decidieron garantizar la estabilidad económica y conquistar la confianza de los inversionistas al atar su moneda de manera más o menos firme al dólar. Ahora, no obstante, están descubriendo que esta opción ha limitado su capacidad de maniobra. A medida que Estados Unidos recorta sus tasas de interés, a estos países les cuesta más elevar sus propias tasas.

La mezcla poco convencional de políticas que China ha usado como alternativa está bajo escrutinio. Temiendo que un alza en las tasas de interés sea contraproducente al alentar la entrada de capital extranjero al país, las autoridades han impuesto límites a los préstamos bancarios y controles de precios sobre algunos bienes. El yuan se apreció rápidamente este año, pero ha perdido un poco el impulso.

Los resultados han sido de cal y de arena. La inflación ha declinado de 8,7% en febrero, su nivel más alto en 12 años, a 7,7% en mayo y se espera que siga cayendo. Sin embargo, la meta del gobierno de un promedio de inflación de 4,8% o menos para 2008 ha sido discretamente abandonada. Los analistas creen que un 7% de inflación es más probable, lo que sería el nivel más alto desde 1996.

El deseo del gobierno de evitar medidas más drásticas que puedan mermar el crecimiento es comprensible, pero se da en un momento equivocado, señala Xu Xiaonian, profesor de Economía de la Escuela Internacional de Negocios China Europa, en Shanghai. “La inflación puede representar una amenaza aún mayor a la estabilidad económica y social de China que una caída de un par de puntos porcentuales en el crecimiento”, observa.

La forma cómo China ataque la inflación tendrá consecuencias más allá de sus fronteras.

La apreciación del yuan elevaría los precios de los bienes que exporta a países ricos como Estados Unidos. Por otra parte, un enfriamiento de su consumo de alimentos y combustibles podría contribuir a una caída en los precios récord de las materias primas.

No es una decisión fácil. Los exportadores están sufriendo en carne propia el alza en los costos y el fortalecimiento de la moneda. Las constructoras son víctimas de las restricciones al otorgamiento de préstamos y los aumentos en los precios de las propiedades se han estabilizado.

De todos modos, el crecimiento económico aún supera el 10%. La inflación está más alta que las tasas de interés que se cobran por préstamos de un año o se pagan para depósitos a un año.

A medida que las presiones de precios se expanden más allá de los alimentos como el cerdo, los economistas concuerdan en el diagnóstico. “Creo que las restricciones monetarias no han funcionado, la inflación sigue al alza y el banco central necesita tomar medidas más serias, como un aumento en las tasas de interés”, dijo recientemente Stephen Roach, presidente y economista jefe de Morgan Stanley en Asia.

Tanto el Banco Mundial como el Fondo Monetario Internacional han instado a China a que adopte una política monetaria más estricta.
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- China ocupa el tercer puesto mundial en intentos de soborno (La Vanguardia - 16/7/08)

Shanghai.- China ocupa el tercer puesto en casos de intentos de soborno, por detrás de Rusia y la India, según una encuesta llevada a cabo a través de internet, elaborada por la organización estadounidense Trace Internacional.

Un total de 148 compañías y personas informaron de intentos de soborno en China entre junio de 2007 y el pasado día 30, con un alto número de casos que implicaban a policías y jueces, por encima de la media de otros países con economías similares, según recoge el diario South China Morning Post. 

De los intentos de soborno denunciados, el 85 por ciento fueron exigidos por personas del Gobierno, incluyendo un 11 por ciento de miembros de la policía y otro 11 por ciento de empleados de juzgados. 

La mayoría de los sobornados pedían dinero, pero más del 20 por ciento exigió otras cosas, como regalos o favores sexuales. Un 55 por ciento de los intentos de soborno se situaban entre 63 y 3.145 euros (entre 100 y 5.000 dólares), aunque un 6 por ciento llegó a estar por encima de 314.472 euros (500.000 dólares). 

Los favores que ofrecían los sobornados solían ser evitar perjuicios o conseguir la concesión de permisos que sólo esa persona podía dar, lo que para Alexandra Wrage, presidenta de Trace International, una organización dedicada a combatir los sobornos, pasa del soborno comercial a la categoría de extorsión. 

Wrage explicó que “los países con la mayoría de los negocios tienen también la mayoría de las denuncias”, por lo que el tercer puesto de China podría deberse al alto número de compañías que operan en el país. 

Trace International abrió su sitio de internet www.BRIBEline.org el año pasado, donde se pueden denunciar intentos de soborno en todo el mundo.

- Latinoamérica esquiva la crisis y crece a su costa (Negocios - 16/7/08)

(Por Víctor Cruzado)

Lograr el salto de calidad cuando todo el mundo lucha por escapar de la crisis. Esta paradoja tiene lugar en Latinoamérica, que cuenta con una oportunidad histórica para dar un salto definitivo en su desarrollo, en palabras del secretario general iberoamericano, Enrique Iglesias. La abundancia en la zona de algunas de las materias primas más cotizadas refuerza esta percepción, aunque el reverso de la moneda no invita al optimismo, ya que muchos de sus habitantes están en “el filo de la navaja”, según el FMI.

“Si los precios de los alimentos siguen en alza y el del petróleo no cambia, algunos gobiernos no podrán alimentar a la población y mantener la estabilidad de la economía al mismo tiempo”, avanza Dominique Strauss-Kahn, director del organismo. Centroamérica y los países caribeños ya sienten en nudo en el cuello.

Esta valoración también es compartida por Iglesias, que añade a la lista de necesitados aquellos estados en los que las remesas de sus emigrantes se han convertido en la principal fuente de ingresos del país, y que el deterioro del mercado de trabajo europeo y estadounidense amenazan con estrangular.

Sin embargo, el secretario general iberoamericano prefiere ver la botella medio llena. El incremento de los ingresos que genera la subida de los precios del petróleo y los alimentos permite a la región mantener sus tasas de crecimiento, y posibilitaría afrontar definitivamente el enquistado problema de la falta de redistribución de la riqueza y la falta de cohesión social.

“Es una enorme oportunidad la que Latinoamérica tiene, una oportunidad histórica de generar un desarrollo diversificado que nos permita entrar en niveles mucho más altos de los que tenemos ahora de crecimiento y nivel de vida, asentada en esta bonanza de las materias primas de las cuales es un productor muy fuerte”, indicó Iglesias.

Las cifras mandan. Según el Ministerio de Agricultura de Brasil, entre 2008 y 2009 ese país desbancará a EEUU como primer exportador mundial de soja. El gigante suramericano, además de ser autosuficiente en petróleo, lidera la elaboración de etanol.

La vecina Argentina abandera las ventas exteriores de aceite de soja y trabaja para superar el segundo puesto mundial en maíz. Por su parte, el cobre es uno de los principales culpables del despegue chileno, mientras que Perú se disputa con México el puesto de mayor productor de plata, además los norteamericanos mantienen el liderazgo en la exportación de aguacates y maíz blanco.

Entre los andinos, Venezuela, con un promedio anual de 3,3 millones de barriles diarios, es el quinto exportador mundial de crudo, Ecuador es el mayor productor y exportador mundial de banano, mientras que las reservas de gas de Bolivia sostienen el continente
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-El crecimiento de China echa el freno, pero no lo suficiente (El País - 17/7/08)

Mientras medio mundo pelea por reactivar sus respectivas economías y superar el impacto de las sucesivas crisis financieras acaecidas en las principales potencias desde el pasado verano, China no consigue frena todo lo que quisiera su crecimiento, que ha moderado su ritmo de avance durante el primer semestre del año aunque, una vez más, sigue sobre los dos dígitos con un 10,4%; mientras la inflación, una de las máximas preocupaciones del Gobierno, alcanzó el 7,9%.

Según datos anunciados hoy por el Buró Nacional de Estadísticas, el Producto Interior Bruto (PIB) sumó 1,9 billones de dólares (1,2 billones de euros) en los seis primeros meses del año, aunque su crecimiento fue 1,8 puntos inferior al del mismo periodo del 2007.

“La desaceleración del crecimiento indica que la política macroeconómica del Gobierno para evitar un sobrecalentamiento económico ha dado sus frutos”, dijo en una rueda de prensa Yao Jingyuan, economista jefe del Buró, citado por la prensa estatal. Otros expertos oficiales estimaron, sin embargo, que el aumento sigue siendo demasiado rápido.

“Creo que una tasa del 8% (objetivo del Gobierno para este año) es la adecuada y a mi juicio superar el 10% no se ajusta a un desarrollo sostenible”, ha dicho hoy Mei Xin Yu, investigador de la Academia de Economía del Ministerio de Comercio.

Sea como fuere, un cierto enfriamiento económico da argumentos a quienes abogan por desacelerar la apreciación del yuan -cuyo valor frente al dólar se ha incrementado en torno al 7% este año- a fin de animar las exportaciones, que no han hecho más que decrecer en los últimos meses obligando a cerrar un sinfín de fábricas.

“Muchos posibles clientes nos preguntan por los precios, pero se van tras comprobar que están subiendo cada vez más”, ha dicho al diario China Daily Xue Kun, director de la empresa de comercio internacional Hengtai Yuansheng. Según ha declarado Mei, el comercio “está corriendo riesgos” debido a una apreciación del yuan que es ya “demasiado alta”.

Pero pese a las quejas, el Gobierno chino está ahora más preocupado por atajar la imparable inflación, que fue del 7,9% en los primeros seis meses tras el 7,1% alcanzado en junio, inferior no obstante al 7,7% de mayo.

“Sí consiguió bajar en los últimos meses la inflación pero se debe al control artificial de los precios de productos como el petróleo y la electricidad (en medio de la subida de los precios mundiales)”, ha advertido Mei.

Posible desencadenante de inestabilidad social de acuerdo con el Gobierno, la inflación fue citada por el primer ministro Wen Jiabao como la principal preocupación del país en un momento tan significativo como el terremoto del pasado mayo, que dejó casi 90.000 muertos.

- El gigante energético ruso se expande por Irán y el Magreb (El País - 17/7/08)

(Por R. Fernández / I. Cembrero - Moscú / Madrid)

Curiosamente, en esa zona, concretamente en Argelia, la canciller de Alemania, Angela Merkel, concluyó ayer una visita. Su objetivo era sondear a sus interlocutores sobre la posibilidad de alcanzar acuerdos energéticos para recortar la dependencia alemana de Gazprom. Esta empresa suministra a Alemania el 40% del gas que consume.

Alexei Miller, presidente de Gazprom, viajó la semana pasada a Trípoli para ofrecer “comprar en el futuro a precios competitivos todos los volúmenes disponibles de gas natural, gas licuado (GLN) y petróleo que Libia destina a la exportación”. Un portavoz de Gazprom vaticinó que antes de fin de año se firmarían los primeros acuerdos con el régimen de Muammar el Gaddafi.

Aunque es poco probable que Libia acepte poner en manos de esta sociedad toda su producción, el incremento de su presencia en el país magrebí -ya explota cuatro bloques de petróleo- es importante porque es el que posee en África las mayores reservas de oro negro y las cuartas de gas. Gazprom está además controlada por el Kremlin y apoya sus designios en política exterior.

La sociedad ya intentó hace dos años colocar sus tentáculos en el Magreb. Concluyó un memorando de colaboración con la Sonatrach argelina, la mayor empresa energética africana, pero éste expiró hace un año sin haber dado resultados.

La firma de aquel acuerdo causó honda preocupación en Europa, cuyos dirigentes temían que surgiera una “pinza energética” que diera al traste con el sueño de países como Alemania de poder diversificar sus fuentes de abastecimiento.

La multinacional rusa no se ha dado aún del todo por vencida. El mes pasado inauguró en Argel su primera delegación en África. Alexander Medvédev, su vicepresidente, reiteró en un discurso su intención de llevar a cabo proyectos en común con Sonatrach.

Gazprom se dispone también a aprovechar el hueco que están dejando en Irán empresas como la francesa Total, y antes Repsol, por temor a las sanciones de EEUU. Alexei Miller concluyó el domingo en Teherán un acuerdo marco con el Ministerio de Petróleo.

Merkel no ha cerrado, en cambio, ningún contrato durante su estancia en Argel, pero sí ha comprobado, según una fuente diplomática, la buena disposición argelina para vender GLN a Alemania.

Berlín tiene además con Argelia otro proyecto energético que raya en la ciencia-ficción. Consiste en instalar placas solares en 20.000 hectáreas del desierto para producir 6.000 megavatios que serían transportados mediante un cable de alta tensión desde Adrar hasta Aquisgrán.

- “Multilatinas” gigantes y sin complejos - Ofensiva latinoamericana en EEUU y Europa (El País - 20/7/08)

(Por Fernando Barciela)

La prensa financiera internacional se ocupa cada vez más de las nuevas multinacionales de Latinoamérica, las llamadas multilatinas. Si hace 10 años se contaban con los dedos de una mano las empresas cuyo nombre había que conocer -Cemex, Petrobras, Embraer, Globo...-, la lista alcanza ahora varias decenas de compañías: Vale do Rio Doce, América Móvil, Gerdau, Itau, Modelo, América Móvil, Aracruz, Suzano...

Lo visto y no visto. En unos pocos años, estos nuevos gigantes, brasileños y mexicanos los más (90%), pero también chilenos o argentinos, han pasado de empresas domésticas (con exportación a los países vecinos) a transnacionales con presencia directa en decenas de países. La cementera mexicana Cemex, que en 1997 facturaba 1.000 millones de dólares, vende ahora 23.000 millones. Cada vez hay más multilatinas en las listas de Fortune o Forbes. Mientras que la clasificación de las 2.000 de Forbes de 2006 traía 41 empresas de Brasil, México y Chile, la de este año viene con 57. Sólo las brasileñas han pasado de 18 a 34 compañías.

La región tiene ya algunas de las empresas más grandes del mundo en sus sectores. Cemex es la tercera del mundo y la primera en Estados Unidos. La minera brasileña Vale do Rio Doce es la segunda después de BHP Billiton. La mexicana América Móvil es la quinta operadora de móviles, y la líder en Latinoamérica, por delante de Telefónica. Petrobras es la octava empresa del mundo por valor en Bolsa. La brasileña Gerdau es líder en aceros largos en el continente, incluido Estados Unidos. La mexicana Femsa es líder en bebidas en Latinoamérica, por delante de Coca-Cola y con ventas apenas algo inferiores a las de Heineken. Y Aracruz es uno de los mayores grupos de pasta de papel, con el 24% del mercado mundial de pasta blanqueada de eucalipto.

Todo un fenómeno inesperado e imprevisto. Si el desembarco de las grandes empresas chinas e indias en Occidente ha provocado asombro, la sorpresa generada por las multilatinas no le va a la zaga. Más que nada, por la contumaz imagen del continente como una zona siempre al borde del desastre económico. No extraña que la saga de estas empresas esté encandilando a los estudiosos.

Casi todos los estudios -Deutsche Bank, Insead, Universidad de Georgetown- apuntan que la palanca que propulsó a las multilatinas a la excelencia, a dominar sus mercados domésticos y a lanzarse luego a la conquista del mundo fue muy similar a la que produjo el mismo fenómeno en China o India: la liberalización económica, en especial en México, Chile o Brasil.

Un estudio del Deutsche Bank asegura que “la emergencia de las multilatinas ha tenido lugar en dos etapas. Una primera fase de “expansión comercial”, en la que estas empresas incrementaron fuertemente sus ventas al exterior, seguida de una segunda etapa de “inversión en el exterior”, igual de activa”.

Álvaro Cuervo, de la Universidad de Carolina del Sur, afirma que “la liberalización económica ha favorecido la aparición de estas multinacionales”. Este profesor refiere reformas como “la disciplina fiscal, la reorganización del gasto público, la reforma impositiva, la liberalización de tipos, del comercio internacional y de la inversión extranjera, y la privatización y la desregulación”. Pero también, según señala un estudio del Insead,””porque estas reformas abrieron las puertas de estos países a las empresas de fuera. Y obligó a las locales a reforzarse en casa y luego en el resto del continente”.

Las privatizaciones fueron también decisivas. No sólo porque muchas empresas estatales fueron vendidas a grupos familiares locales (decididos a gestionarlas mejor). También porque otras se cedieron a multinacionales extranjeras. Esa intensificación de la competencia -que podía haber sido letal si no hubiera hallado reacción local- resultó tan positiva para estas empresas, que algunas han acabado por superar a sus rivales europeos o estadounidenses. Cemex, América Móvil, Gerdau, Embraer o Braskem ya están, según los estudios, entre las más eficientes y solventes del mundo. De hecho, no han tenido grandes problemas para financiar su expansión. Gerdau consiguió, sin dificultades, en 2007 4.600 millones de dólares de JP Morgan para comprar la tejana Chaparral Steel. Y Cemex logró 14.200 millones de un grupo de bancos, entre ellos el Citi y Royal Bank of Scotland, para comprar la australiana Rinker.

Claro que no todo fue la liberalización. Estas empresas han disfrutado, según los estudios, de políticas macroeconómicas estables en Chile, Brasil o México (y del apoyo activo de los Gobiernos a su fortalecimiento); del fuerte crecimiento de la región en la década del 2000 y del fuerte aumento de los precios de las materias primas. Las empresas brasileñas han podido disfrutar, además, de un mercado de 185 millones, y las mexicanas, de otro de 105 millones, lo que les ha permitido coger musculatura.

Dotadas de una masa crítica que las iguala con sus rivales del Norte, están en magnífica posición de despegue. Después de haberse extendido hacia los países vecinos, primero, y a Estados Unidos después, avanzan ahora hacia Europa y Asia. Cemex, la más emblemática y la primera en salir al mundo -una de sus primeras decisiones fue la compra de Valenciana, en España, en 1992-, no para de hacer adquisiciones Con 67 plantas y más de 70.000 empleados en 50 países, sonó incluso para comprar la alemana Heidelberg. Sí logró adquirir la británica RMC, en 2004, y la australiana Rinker, en 2007.

Gerdau, casi una recién llegada a los mercados mundiales, con 45.000 empleados y 30 plantas en 14 países, y que factura más en EEUU (46%) que en Brasil (41%), entró en España en 2006 (con Sidenor) y al año siguiente en la India. La empresa, en las bolsas de São Paulo, Nueva York, Toronto y Madrid, se gastó sólo en la primera mitad de 2007 4.700 millones de dólares en compras. Vale do Rio Doce, posiblemente la más internacionalizada de la región junto con Cemex, está acelerando su expansión. Se convirtió en la segunda del mundo en 2006 al comprar la canadiense Inco por 17.600 millones de dólares. Con 100.000 trabajadores en 27 países (seis de Europa, ocho de Asia y cuatro de África), quiso incluso comprar Xtrata por 92.000 millones de dólares.

Otra de las compañías con ambiciones globales es la brasileña Petrobras. Casi tan grande como la italiana ENI y mayor que Repsol, produce petróleo en 11 países, incluido EEUU, ha efectuado grandes descubrimientos de crudo y cuenta con 5.973 estaciones de servicio. También América Móvil, que se lanzó al exterior en los noventa y es el gran operador móvil de la zona, sigue alentando proyectos fuera de la región. Con posiciones en EEUU, 153 millones de clientes en 17 países (26 millones en 2001), un 20% de ellos en Brasil, aún no tiene nada en Europa o Asia. Pero el año pasado intentó entrar en Telecom Italia.

El empuje de las multilatinas ha disparado la inversión directa de Latinoamérica en el exterior, un motivo de orgullo en un continente habituado sólo a recibir inversión exterior. “En 2004, las empresas latinoamericanas”, dice el informe del Deutsche Bank, “invirtieron 22.000 millones de dólares en el exterior, seis veces más que en el año anterior”. El salto, según el banco alemán, fue aún más espectacular en el caso de Brasil, que multiplicó su inversión por 40 en el mismo periodo, “de 250 a 10.000 millones de dólares”. Y no paró. En 2006, la inversión exterior de la zona sumó 40.000 millones. No extraña que en 2005, los cuatro grandes países de la zona -Brasil, México, Chile y Argentina- acumularan, según la UNCTAD, un stock de inversión en el exterior de 143.000 millones de dólares. China, con cinco veces más población, ha acumulado 470.000 millones, sólo tres veces más

Además, siguen en posición compradora. Mientras sus homólogas de EEUU y Europa empiezan a ralentizar sus ritmos de crecimiento, las latinoamericanas siguen creciendo velozmente. Tienen dinero a raudales. Tras varios años de crecimiento exponencial, América Móvil aumentó sus ventas el año pasado en un 28,2%. Las de Gerdau subieron un 18,5%; las de Cemex, un 18,8%. Y las de Vale do Rio Doce se doblaron en los últimos cuatro años. Y esto es sólo el principio. La impresión entre los expertos en Latinoamérica es que a la primera oleada de multilatinas se sume un segundo colectivo de aspirantes, decenas de nombres más que habrá que memorizar.
Reportaje: El “boom” que viene - Para 2030, la mitad de la población de todo el mundo pertenecerá a la clase media (El País - 20/7/08)
(Por Alicia González) 

En España, el piso, el seiscientos y el televisor eran los signos más claros del auge de la clase media a mediados de los años sesenta. Una tendencia que se fue acelerando hasta alcanzar al 58% de la población en las décadas de los setenta y ochenta. Ahora, las disparidades han aumentado por los extremos. Los mileuristas y las subidas de las hipotecas han empobrecido a buena parte de la población y, al mismo tiempo, el número de ricos es multiplicado por tres.

Es una tendencia común en los países más desarrollados. Sin embargo, a nivel global ocurre todo lo contrario: las diferencias se reducen. A un ritmo “dramático” desde el año 2000, asegura el economista Xavier Sala i Martín en un artículo publicado en 2006 en Quarterly Journal of Economics (revista trimestral sobre economía).

Cada vez hay más gente que puede considerarse clase media en el mundo, y los expertos prevén que esta tendencia se acelere hasta niveles no vistos desde la revolución industrial del siglo XIX. Sus consecuencias a nivel político, económico, social y medioambiental son indiscutibles.

Según un informe de Goldman Sachs, 2.000 millones de personas se sumarán de aquí al año 2030 a lo que se puede calificar como clase media global. Eso supondrá casi el 50% de la población de todo el mundo, lo que supone un cambio sin precedentes en la distribución de los ingresos y del poder de compra tal y como lo conocemos hasta ahora. Para 2050, el 60% del PIB mundial dependerá de las clases medias.

Como cabía esperar, China e India son las principales impulsoras de ese proceso. En 1990, sólo el 1% de la población china podía considerarse clase media. Hoy ya supone el 35% de sus 1.300 millones de habitantes, y representarán justo el doble, el 70%, en 2020. Pero no es algo exclusivo de estas potencias. Dentro de 12 años, uno de cada tres nuevos integrantes de la clase media procederá de fuera de China o India, pero, sin duda, Asia desempeñará un papel decisivo en estos cambios demográficos, aunque hasta ahora el liderazgo lo han llevado Latinoamérica y la Europa del Este.

Claro que la renta que se le asigna a esa clase media no es la que entendemos en los países desarrollados. El estudio sitúa la renta de la clase media global entre los 3.750 y los 18.780 euros anuales (entre 6.000 y 30.000 dólares, medido en paridad de poder de compra) frente a los parámetros españoles, que sitúan en ese segmento de la población a quienes ingresan entre 20.000 y 60.000 euros al año.

Las consecuencias no se harán esperar. Algunas, sin duda, muy positivas como la reducción de la pobreza. El número de personas con ingresos inferiores a los 1.000 dólares al año, los que viven con menos de tres dólares al día, pasará del 17% registrado en el año 2000 al 6% en el año 2015. Los cambios relacionados con los hábitos de consumo producirán un aumento de la demanda de productos más sofisticados -como la tecnología- y de mayor calidad -como la carne-. Se producirá entonces una presión creciente por los recursos, con especial incidencia en los relacionados con los combustibles, los alimentos y el agua. Esa competencia ejercerá fuertes presiones sobre el medio ambiente, aunque los expertos también creen que aumentará la conciencia ecologista. Y las presiones para lograr cambios políticos y sociales en los sistemas menos participativos pueden complicar la vida de muchos gobernantes. Así sucedió también a finales del siglo XIX.

El cambio en los equilibrios económicos globales ya se ha empezado a producir. En 1980, las siete mayores economías del mundo pertenecían en su totalidad al mundo desarrollado. En estos momentos, esa lista sitúa ya a China como cuarta economía mundial, por delante de países como Reino Unido y Francia. Para 2050 será China quien encabece la clasificación, India ocupará el tercer lugar, Brasil el cuarto y Rusia el quinto. Reino Unido no aparece en la lista hasta el puesto número ocho, Japón lo hace en décimo lugar y Alemania -actual primer exportador mundial- queda relegada al puesto número 12.

Más dramáticas, si se quiere, son las consecuencias para España. Cuando los Gobiernos de los últimos años han estado acariciando la idea de ingresar en el club de los países ricos, en el G-8, desbancando a Italia por nivel de renta, su sueño se desvanece antes de empezar a tomar forma. Para 2050, España ni siquiera aparece entre las 25 mayores economías del mundo, grupo que sí incluirá a países que ahora nos parecen tan pobres como Vietnam, Turquía o México. Es el coste de la globalización....

Un coste que ya hemos empezado a notar también en el bolsillo. Aunque no hay una única causa que explique la fuerte subida de los precios de los alimentos en los dos últimos años, el aumento de la demanda de países emergentes actúa sin duda como un fuerte impulsor de la subida, y lo mismo sucede con el petróleo. Diversos analistas explican que son cambios estructurales que han llegado para quedarse y que impedirán que los precios vuelvan a bajar a los niveles de los que hemos disfrutado en la última década.

Como asegura Moisés Naim, “nuestra adaptación a un mundo con una clase media más numerosa que nunca está recién comenzando”.

- Firmas rusas ganan terreno en empresas estadounidenses (The Wall Street Journal - 22/7/08)
(Por Dennis K. Berman)

Tan sólo hace unas semanas, los conocidos nombres de empresas manufactureras estadounidenses como Oregon Steel e Ipso Inc. fueron eliminados de los edificios donde operaban y reemplazados con un nuevo logo, Evraz Inc. NA., el fabricante moscovita de acero y tuberías, cuyo 41% está controlado por el segundo hombre más rico de Rusia, Roman Abramovich.

Esta transición marca una sorprendente tendencia de fusiones de compañías rusas en territorio estadounidense. En lo que va del año, las firmas rusas han adquirido más de US$ 4.200 millones en compañías y activos estadounidenses, y otros US$ 17.400 millones en compañías en todo el mundo. Aunque son pequeñas según estándares estadounidenses, representan un récord anual. Y todo parece indicar que los rusos apenas están empezando.

“Vamos a ver mucho más de esto”, dice David Gottlieb, un abogado de Cleary, Gottlieb, Steen & Hamilton que ha trabajado en muchos de los pactos. “Hay mucho dinero fuera de Estados Unidos y los precios son más baratos para los compradores de fuera de EEUU debido al dólar”.

Las incursiones rusas son un reflejo de la evolución contraria de las economías estadounidense y rusa. Los multimillonarios rusos, con los bolsillos llenos por la riqueza de los recursos naturales, son muy conocidos por su predilección por las cosas caras, como los yates y los equipos de fútbol. Pero también están acumulando activos más sustanciales: compañías de acero, tuberías, minas y automóviles.

Las compañías estadounidenses, mientras, están en medio de una crisis crediticia histórica y una economía que flaquea. Mientras reducen sus ambiciones a la baja, un grupo de jugadores internacionales llegan para hacer sus apuestas. En este ambiente hambriento de crédito, tiene ventaja quien tenga más capital disponible. Un ejemplo es la compra reciente de una fábrica de acero llamada Sparrows Point, en el estado de Maryland. Esmark Inc., de Wheeling, Virginia del Oeste, quería comprarla, pero el financiamiento de la compra no pudo resolverse, y finalmente fue comprada el mes pasado por OAO Severstal, una ex industria estatal soviética ahora controlada por el multimillonario Alexei Mordashov. Severstal compró la totalidad de Esmark por US$ 775 millones más US$ 500 millones en deuda.

Si las empresas rusas empiezan a adentrarse en industrias más sensibles, como los puertos, los electrónicos o las telecomunicaciones, eso podría suponer un impasse en las aprobaciones por parte de Washington. Por ahora, las firmas rusas parecen centradas en los recursos naturales y las industrias relacionadas. 
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- Pekín, el epicentro de la inflación (El Confidencial - 25/7/08)

(Por Ángel Villarino)

“El epicentro de la inflación mundial”, lo llaman. “El continente donde los precios no paran de crecer”, insisten. Si en Europa y Estados Unidos la crisis financiera copa las preocupaciones de la prensa económica, en Asia la gran protagonista de este horrible 2008 es la inflación. En los últimos meses, tres países asiáticos han superado la barrera de las dos cifras: India se acerca al 15%, Indonesia anda a la zaga y Vietnam, campeón mundial en materia, rompe todos los pronósticos. Hanoi anunció esta semana que va a superar la barrera psicológica del 25%. En China el problema se sitúa ligeramente por debajo del 10%... y creciendo. Cifras escalofriantes incluso al trasluz de los precios occidentales: según las previsiones, la inflación en la zona euro no superará el 5% en 2008.

“Hace un año esto que nos acabamos de comer hubiera costado la mitad”, asegura, con semblante trágico, un informático indonesio en la capital de su país, Jakarta. Dos platos de arroz con salsa de cacahuetes, una botella de agua, una cerveza, una ensalada de verduras y dos cafés en un restaurante para oficinistas con el aire acondicionado roto. Total: alrededor de 20 dólares. Una verdadera fortuna para una nación donde en torno al 40% de la población vive con menos de un dólar al día. “El epicentro del terremoto de la inflación mundial está realmente en Asia”, insistía el miércoles en las páginas de The New York Times el director de políticas monetarias del Banco Central de Filipinas, Cyd Tuano-Amador.

La culpa es del petróleo y los alimentos, pero no sólo. Los grandes números de las economías asiáticas crecen a ritmos exorbitantes, pero de media los precios aumentan todavía más. El resultado es evidente a pie de calle y ofrece un saldo tan manido que casi cuesta escribirlo: las grandes fortunas y los restaurantes de lujo se cobran terreno, mientras que las necesidades de los chabolistas se agudizan. 

La inflación asiática preocupa incluso en clase business. La revista de cabecera para millonarios (Forbes) publica esta semana una clasificación sobre las ciudades más caras de Asia (utilizando como “cesta de la compra” referencial, eso sí, todo lo necesario para mantener el tenor de vida de un alto ejecutivo). Según Forbes, vivir a todo tren en Pekín es ya más caro que hacerlo en Nueva York. Citando a Forbes: “Una taza de café y un diario internacional para empezar el día de trabajo cuestan 10,60 dólares en Pekín, frente a los 5,75 que se pagan en la Gran Manzana”.

Para ciudades baratas hay que irse a Pakistán

Tokio sube varios escalones en el ranking internacional y se posiciona como la segunda ciudad más cara del mundo, sólo por detrás de Moscú. Al mismo tiempo, Seúl se coloca el quinto puesto. Se elevan también sobre las nubes Hong Kong, Shanghai, Osaka, Singapur y Bombay. Incluso Nueva Delhi se encarama a la lista, escalando en un solo año nada menos que 13 puestos en el listado global. “Un lujoso apartamento de dos habitaciones sin amueblar cuesta 4.533 dólares, comparados con los 4.500 de Moscú, o los 4.900 que se pagan en Londres”, añade Forbes.

“¿Dos mil quinientos dólares al mes por ese agujero?”, pregunto por curiosidad en una agencia inmobiliaria de los “Midlevels” de Hong Kong. “No, dos mil por semana”, me responden. Forbes nos ofrece la solución: la turbulenta Karachi, en Pakistán, sigue siendo una ganga, la ciudad más barata de Asia.
- El inventor de los ositos de peluche no fabricará más en China (Negocios - 25/7/08)
La empresa alemana Steiff, que en 1902 inventó el popular osito de peluche, ha decidido abandonar la producción de juguetes en China y potenciar sus fábricas de Alemania, Portugal y Túnez, una tendencia que pueden seguir otras empresas occidentales que se han instalado en el gigante asiático, preocupadas con los bajos niveles de calidad y el aumento de los costes logísticos.

Steiff fabrica productos de gama alta y sus ositos de peluche, muy conocidos en todo el mundo, son un objeto de culto para miles de coleccionistas. A principios del siglo XX, un empresario americano descubrió este juguete de origen alemán y comenzó su exportación al mercado estadounidense, donde se popularizó bajo el nombre de Teddy Bear.

“Las líneas de producción en China nos han permitido ahorrar mucho dinero en salarios, pero también han supuesto un coste para la reputación de la compañía. La calidad es más importante que el ahorro de costes”, afirma Martin Frechen, director general del grupo alemán.

Cambio de estrategia
Como han hecho miles de empresas europeas, estadounidenses y japonesas, Steiff transfirió a China una parte de su producción para reducir gastos. Pero cinco años después, ha cambiado completamente la estrategia y ha decidido invertir en sus fábricas de Europa y Túnez, más próximas de los grandes centros de consumo, aunque con costes laborales más caros que los de China.

España no ha escapado a este fenómeno mundial y ha sufrido en sus carnes el traslado de empresas de calzado, textil, juguetes y electrodomésticos a China y a otros países de mano de obra barata. En el caso del sector juguetero, el 80% de los artículos defectuosos que se detectan en España proceden de China, según explican desde la Asociación Española de Fabricantes de Juguetes. Por ello, la patronal reclama a Bruselas mayores controles.

Retirada
Los responsables de Steiff han dicho que los fabricantes del país asiático privilegian los precios y la cantidad, pero no tienen capacidad de respuesta para las series más limitadas, sofisticadas y exigentes. La compañía alemana ha apuntado otros dos factores que justifican su retirada del mercado chino: la lejanía geográfica no permite una rápida adaptación a los ciclos de producción y el petróleo ha disparado los costes de transporte y logística. Además, los indicativos económicos, asimismo, hace prever una paralización del consumo, lo que configura un panorama bastante desalentador.

El Gobierno chino, por su parte, ha reconocido en diversas ocasiones que la calidad general de sus exportaciones en el sector juguetero  ha de mejorar, aunque la polémica suscitada el año pasado con el caso de Mattell ha propiciado que las autoridades chinas tomen cartas en el asunto.
En declaraciones a LA GACETA, el director de la fábrica de Steiff en Portugal, Narciso Guimarães, explica que “muchas empresas han llegado a la misma conclusión” y se están planteando sus inversiones en el coloso asiático. “Se está desmoronando un poco el mito chino. La decisión de Steiff no se debe a razones políticas ni a problemas con la falsificación de los juguetes, sino a una cuestión de estrategia. Nosotros fabricamos en Portugal muñecos de peluche de una calidad altísima, que exportamos a Alemania. Lo que se hace aquí dura toda la vida”, explica este directivo. Para Guimarães, las empresas, presionadas por un petróleo en máximos históricos, han comenzado a darse cuenta de otra “realidad”: la logística. “Un contenedor con ositos de peluche tarda seis meses en llegar desde las fábricas de China hasta el distribuidor en Europa”, advierte.

Steiff tiene en marcha la ampliación de su factoría de Portugal, situada en la localidad de Oleiros. “Hemos aumentado la plantilla en un 20% y ya tiene 153 trabajadores”, comenta su director.   

- La Bolsa de Moscú sufre su mayor caída en seis meses (Negocios - 25/7/08) 

El índice RTS de la Bolsa de Moscú concluyó la sesión del viernes con una caída del 5,58% para cerrar en los 1.951,29 enteros en su peor sesión en los últimos seis meses, después de que el primer ministro ruso, Vladimir Putin, endureciera ayer su discurso respecto a la minerometalúrgica rusa Mechel, a la que acusó de encarecer el precio de venta del carbón para los productores de acero ruso. 

El selectivo ruso que agrupa a las 50 mayores compañías cotizadas en la Bolsa de Moscú acumula de este modo su cuarta sesión consecutiva a la baja y suma ya una caída superior al 20% desde sus máximos de mayo.

El ex presidente de la Federación rusa, que actualmente desempeña el cargo de primer ministro, sugirió ayer la posibilidad de que la autoridad antimonopolio rusa (FAS) y el comité de investigación de la Oficina del Fiscal General de Rusia, deberían prestar especial atención al hecho de que Mechel venda sus materias primas en el extranjero a mitad de precio que en Rusia, según informó la agencia rusa Interfax. 

Los comentarios de Putin se produjeron en una reunión con representantes de la industria metalúrgica rusa en la ciudad de Nizhny Novgorod, a la que el consejero delegado de Mechel, el magnate Igor Zyuzin, no acudió pese a haber sido invitado. 

Las declaraciones de Putin provocaron el desplome de las acciones de Mechel en la Bolsa de Nueva York en la sesión del jueves, cuando llegaron a perder hasta un 40% de su valor, ante el temor de que pudiera reproducirse un nuevo caso como el de la petrolera Yukos, que fue desmembrada y adquirida por compañías estatales en 2003, tras el encarcelamiento de su presidente, el multimillonario Mikhail Khodorkovsky, quien actualmente cumple condena por fraude y evasión fiscal.
- Macao, Las Vegas de Asia (El Mundo - 25/7/08)

Para encontrar Macao hay que viajar al muy lejano Oriente. Es una ciudad-puerto al sur de Guangdong, en un istmo unido a la costa china. Muchos la comparan con Hong Kong pero Macao se diferencia por su veta mediterránea. Además, el juego es su negocio y principal atractivo, tanto que ha desbancado a Las Vegas.

Pero, ¿dónde exactamente se encuentra Macao? Para encontrarlo hay que viajar al Este, hacia el muy lejano Oriente. Macao, o Macau, es en concreto una ciudad-puerto ubicada en el delta del Pearl River, en el sur de la provincia china de Guangdong y, más concretamente, en un istmo unido a la costa china. El territorio ocupa apenas 21 Kilómetros cuadrados y comprende una península, (conectada a la costa por dos puentes) y dos islas unidas a su vez entre ellas.

Muchos la comparan con Hong Kong, por ser ambas islas cercanas a las costas de China, muy próximas entre sí, y enclaves comerciales y puertos francos. Pero Macao tiene algo diferente, una veta mediterránea sorprendente e inesperada en este rincón del otro lado del mundo y que no es sino legado de los años que fuera colonia portuguesa (sólo en 1999 recuperó su independencia). Este mismo rasgo hace que la influencia vaya más allá, con cadencias de otras colonias lusas como la india (de Goa) o la de Brasil.

Hagan sus apuestas

El juego es su negocio y el principal atractivo para los miles de turistas que se desplazan hasta Macao. Tanto es así, que ha desbancado a la capital norteamericana del juego porque aquí, al contrario que en Estados Unidos, los clientes quieren sólo una cosa: jugar. Pasan de recitales de Celine Dion o espectáculos de magos increíbles. Van a lo que van y, para ello, llegan desde Hong Kong y desde el resto de China, dónde los casinos están prohibidos.

Entre los casinos más populares se encuentra El Macau Palace, que es un casino flotante, o el Venetian Macau, con 800 mesas de juego. Son paraísos para los verdaderos jugadores. Abiertos ininterrumpidamente las 24 horas del día y los 365 días del año.

Aparte de los casinos, chinos y extranjeros se dejan también los cuartos en las carreras de galgos y caballos

Aparte de los casinos, por no hablar de garitos sospechosamente ilegales, son las carreras de galgos y las de caballos donde chinos y extranjeros se dejan los cuartos apostando. Todo un espectáculo que dura apenas unos minutos.

Al norte de la isla está Barrier Gate, la frontera entre Macao y China, cerrando el istmo de Ferreira de Amaral y es, precisamente en esta zona cercana a la frontera, dónde se encuentra el popular Canódromo de Macao. El Macao Jockey Club, dónde se viven las carreras los fines de semana, se encuentra situado en Taipa.

- La mayor petrolera de China anuncia el despido de 80.000 empleados (La Vanguardia - 26/7/08)
China National Petroleum Corporation (CNPC), la mayor empresa petrolera del país asiático, ha anunciado sus planes de recortar un 5 por ciento su plantilla, 80.000 empleados, de un total de 1,67 millones, debido al “aumento de los costes laborales”, informó hoy el estatal “China Daily”.

La decisión fue anunciada por el director general de la compañía, Jiang Jiemnin, en una reunión con ejecutivos de la empresa en Yanan.

La empresa, una de las mayores del mundo en el sector, ha sufrido una fuerte caída de beneficios este año, del 31,5 por ciento en el primer cuarto de 2008, debido a las pérdidas sufridas por sus refinerías, entre otros factores.

En la primera mitad de 2008, las refinerías de CNPC perdieron 8.350 millones de dólares (unos 5.300 millones de euros), casi un 50 por ciento más que en el mismo periodo del año anterior.

Para hacer frente a la crisis, la corporación ya había tomado medidas como la reducción de un 10 por ciento en los gastos de sus oficinas, incluyendo viajes y fiestas de sus ejecutivos, y había parado la adquisición de automóviles de lujo, así como la construcción de nuevos edificios para la empresa.

En junio, el Gobierno chino decidió aumentar drásticamente los precios de los combustibles (un 18 por ciento para la gasolina y un 16 por ciento el diesel) para adaptarlos a la coyuntura del mercado internacional, ya que se habían mantenido artificialmente bajos durante meses por Pekín.

La medida no ha podido paliar la crisis de las refinerías chinas, que han tenido que continuar aumentando las importaciones de crudo para hacer frente a la escasez nacional.
- La incertidumbre económica afecta incluso a las firmas de “outsourcing” - (Negocios - 28/7/08)

El miedo a una recesión global está restando atractivo a las empresas de outsourcing (externalización de servicios), avisan los analistas. Los dos gigantes indios del outsourcing de tecnologías de la información, Tata Consultancy Services e Infosys Technologies, han incrementado sus ingresos un 20% en el último ejercicio. Su rival Wipro es también optimista de cara al futuro. Cree que aún puede ayudar a sus clientes a reducir costes y a centrarse en su negocio principal. Pero estas dosis de satisfacción esconden algunas tendencias preocupantes.

El negocio de las firmas de outsourcing se ralentiza a causa del bajón económico de su principal mercado, EEUU. La Asociación Nacional India de Software y Servicios Informáticos prevé un crecimiento del 21% para este año, frente al 28% conseguido en 2007.

Expertos como France Hudson, de Standard Life, creen que invertir en el outsourcing indio ya no es una apuesta segura. “La fuerte oleada inflacionista supone un problema creciente para los vendedores de tecnologías de la información (IT) en India. Los trabajadores experimentados cambian de trabajo con más frecuencia en busca de mejores salarios y esto está impactando en los modelos de negocio”, explica Hudson. “Tanto Infosys Technologies como Tata Consultancy han informado del aplazamiento de pedidos de clientes claves del sector financiero, cada vez más reacios a emprender proyectos de IT de gran escala”, añade. Ambas empresas obtienen más del 30% de su facturación de bancos, compañías de seguros y grupos de gestión de activos.
Vuelta a los orígenes

En opinión de Hudson, el sentimiento anti-globalización puede ser la gota que colme el vaso. “Con la economía global estancada y el proteccionismo en auge, podríamos ver a un significativo número de compañías trasladar sus operaciones de vuelta a casa”, afirma.

“Los negocios se están volviendo mucho más reacios al riesgo. Parece que las firmas de outsourcing de India y China tendrán que redoblar sus esfuerzos para ganar nuevos contratos”, indica Hudson, que subraya que los colosos del outsourcing, con clientes en varios países, pueden salir antes del bache.

- El fracaso de la Ronda de Doha pone en riesgo acuerdos globales en otros sectores (The Wall Street Journal - 31/7/08)
(Por Bob Davis, en Washington y John W. Miller, en Ginebra)

El colapso de las negociaciones de Doha para un nuevo acuerdo de comercio global debido a los enfrentamientos entre los países ricos y los emergentes sugiere una triste realidad: otros proyectos globales, desde la reducción de las emisiones de gases con efecto invernadero a la eliminación de las restricciones a las exportaciones de alimentos, enfrentarán también obstáculos desalentadores.

Todos los esfuerzos de cooperación global luchan contra las mismas fuerzas, entre las que cabe destacar el resurgimiento de un fuerte sentimiento nacionalista en todo el mundo, la imposición de gigantes económicos emergentes como China e India, y la ruptura de muchos lazos de la Guerra Fría que unían a varios países en desarrollo a Estados Unidos y Europa.

“La forma en que se hundió la Ronda de Doha es un anticipo de lo que probablemente veremos en otras negociaciones semejantes”, dice Kimberly Elliott, representante del instituto de investigación Center for Global Development, con sede en Washington. “Los mercados emergentes (como China e India) están cobrando todo el protagonismo”, incluso cuando ese papel conlleva alienar a otros países aún más pobres, explica.

“Si la Ronda de Doha falla sistemáticamente, pondrá en duda la habilidad de todas las partes para encontrar soluciones dentro de un marco global a problemas complejos como el cambio climático, el encarecimiento del petróleo y el alza de los alimentos”, decía un comentario de la agencia de noticias estatal china Xinhua.

Las negociaciones de Doha colapsaron después de que China e India insistieran en su derecho a reimponer aranceles (o subirlos) en caso de que se registrara un auge en las importaciones de alimentos. Pero el acuerdo comercial que se estaba dibujando abordaba temas relativamente pequeños en términos del impacto sobre el crecimiento económico comparado con el debate del calentamiento global. Limitar el aumento de las emisiones de gases con efecto invernadero podría impactar el crecimiento al obligar a las industrias a reajustar sus fábricas y a los consumidores a cambiar su estilo de vida. El sacrificio podría provocar una reacción todavía más feroz por parte de Nueva Delhi y Beijing.
Los negociadores llevaban siete años trabajando en un acuerdo comercial de Doha y a menudo se vieron atascados. Pero en la cumbre celebrada esta semana en Ginebra, las partes parecían estar más cerca que nunca de poder alcanzar un acuerdo debido a que EEUU y Europa habían accedido a hacer las tan esperadas concesiones sobre los subsidios agrícolas que animarían a los países emergentes a liberalizar más sus mercados a los fabricantes y compañías de servicios de EEUU y Europa. Brasil, un líder de los países en desarrollo y uno de los mayores exportadores agrícolas, estuvo de acuerdo. Pero a pesar de la intensa presión para que siguieran la corriente, India y China se negaron.

En el pasado, los acuerdos orquestados por EEUU y Europa solían ser aprobados por los países emergentes, a menudo por temor a perder acceso a los mayores mercados del mundo y ofender a las potencias políticas más prominentes. Con el fin de la Guerra Fría y el surgimiento de su poder económico, China e India sintieron que tenían poco que perder si imponían su veto.

Bajo las normas de la Organización Mundial del Comercio, los 153 miembros deben estar de acuerdo para aprobar un pacto aunque, en la práctica, sólo los países económicamente importantes tienen derecho a voto. De hecho, entre los siete países que dirigían la mayor parte de las negociaciones, no había ningún país africano.

No es probable que el fracaso de las negociaciones tenga efectos inmediatos sobre el flujo del comercio mundial ni sobre el crecimiento económico. Al margen de los sectores agrícola y textil, los obstáculos al comercio son generalmente pocos en todo el mundo tras décadas de recortes en los aranceles. Pero las consecuencias del fracaso son aún significativas debido a que se envió el mensaje de cuán difícil es llegar a acuerdos globales. “Este es el primer fracaso de un acuerdo multilateral de comercio desde la década de los 30”, una era de proteccionismo, dijo Fred Bergsten, director del Instituto Peterson para la Economía Internacional. La ausencia de una liberalización del comercio, predijo, conducirá a un incremento en los esfuerzos por proteger a las industrias locales de todo el mundo de la competencia. Aunque el líder de la OMC, Pascal Lamy, guardaba la esperanza de que las conversaciones pudieran ser resucitadas, el comisionado de Comercio de la Unión Europea, Peter Mandelson, dijo que las conversaciones en Ginebra representaban un “funeral” para la Ronda de Doha.

Dado el papel de liderazgo de EEUU en la política comercial, el fracaso de Doha esencialmente pasa el problema al siguiente presidente, quien probablemente no lo considerará una prioridad. Daniel Tarullo, un profesor de derecho de la Universidad de Georgetown quien asesora al presunto candidato demócrata Barack Obama, dijo que “los negociadores estadounidenses hicieron lo correcto al retirarse de lo que parecía ser un acuerdo desventajoso para Estados Unidos”, aunque dijo que los negociadores “no deberían abandonar sus esfuerzos”. Philip Levy, un economista del American Enterprise Institute, que asesora al presunto candidato republicano John McCain, dijo que la inhabilidad de llegar a un acuerdo “pone en duda algunos de los cimientos del sistema global de comercio”.

En vez de acuerdos globales, esfuerzos fragmentados en temas de comercio global podrían convertirse en la norma. Los acuerdos comerciales futuros también podrían enfocarse en intereses nacionales más restringidos, en vez de conversaciones al estilo de Doha en donde se les pide a los países hacer concesiones en un área para obtener ganancias en otra. 
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- Lo que China aprendió con Doha (The Wall Street Journal - 31/7/08)

(Por Andrew Batson)

La voluntad de China de dejar que se viniera abajo la última ronda de negociaciones sobre el comercio global es un reflejo de cómo los lazos del gigante emergente con otras naciones en desarrollo están cobrando mayor importancia, al tiempo que ve menores beneficios futuros en negociar con países ricos como Estados Unidos.

Las conversaciones en la Organización Mundial del Comercio en Ginebra se atascaron cuando los países miembros no consiguieron llegar a un acuerdo sobre una propuesta para permitir que las naciones en desarrollo usen aranceles especiales “de protección” para resguardar a los agricultores de saturaciones en el mercado por importaciones baratas. Las naciones ricas, lideradas por Estados Unidos, culparon a India y China de bloquear un acuerdo global por un pequeño detalle. Los países más pobres, sobre todo India, criticaron a su vez a los países ricos por consentir a sus agricultores con subsidios en un contexto de precios récord para los alimentos.

Algunos analistas dijeron que un calendario político desfavorable -con el presidente estadounidense al término de su mandato y la coalición gobernante de India enfrentando elecciones en mayo- fue el culpable real del fracaso. Esos dos gobiernos eran de la opinión que los imperativos políticos en el frente doméstico no les permitían ceder en un asunto que afecta a sus poderosos grupos de presión agrícolas, dijeron observadores.

En una entrevista, el ministro de comercio e industria indio, Kamal Nath, dijo que pronostica sólo una “pausa” de unos meses en las negociaciones de comercio globales, no un total colapso. Nath dijo que se había ceñido a una postura consistente de que India estaba dispuesta a negociar en materia comercial pero no a comprometer “la seguridad del sustento”.

Pero la emergencia en último minuto de China como un factor determinante fue un cambio en la dinámica de la llamada Ronda de Doha de las negociaciones comerciales - y no sólo porque representó un abandono del usual estilo poco agresivo de negociar de Beijing. Su apoyo vociferante a la postura de India, a pesar de que el tema de las medidas de protección agrícola es menos relevante para China, acabó por negarle a los exportadores chinos, la posibilidad de expandir sus mercados en favor de construir lazos políticos con otros países de menores ingresos.

“El liderazgo chino ha tratado de adoptar una estrategia de sacrificar sus intereses económicos para ganarse la buena voluntad de países en desarrollo”, dice Henry Gao, un ex funcionario de la OMC que ahora enseña derecho comercial en la Universidad de Gerencia de Singapur. “China siempre ha mantenido que ya que ella misma es un país en desarrollo, sus intereses siempre estarán ligados a los de sus países hermanos en desarrollo”.

Como el mayor exportador del mundo después de Alemania, y el mayor productor de bienes desde zapatillas de deporte hasta autopartes, China tiene poco en común con los países en desarrollo más pequeños para quienes es muy difícil conseguir acceso a los mercados de los países ricos. Con un arancel no-agrícola promedio del 9%, el mercado chino es también relativamente abierto: el de India, en cambio, es de más del 16%. En ese respecto, los intereses de China están más cerca de los países ricos que estaban tratando de rebajar las barreras arancelarias en países en desarrollo.

Públicamente, sin embargo, China se ha alineado con los países en desarrollo. La agencia de noticias estatal, Xinhua News, culpó a las “acciones egoístas y miopes” de los países ricos del colapso y advirtió que el proteccionismo comercial aumentará. “Las negociaciones no deben de producir un acuerdo sólo para proteger y promover la prosperidad de las naciones ricas”, leía un editorial del diario estatal China Daily el miércoles.

El negociador chino dijo que el país está listo para estrechar sus lazos comerciales con socios dispuestos a ello fuera del proceso de la OMC. “En base a la igualdad y la reciprocidad, China está lista para intensificar su comercio bilateral y cooperación económica con los miembros aquí presentes”, dijo en Ginebra el ministro de Comercio Chen Deming, expresando un interés particular en establecer nexos con los llamados países menos desarrollados y las economías pequeñas y vulnerables.

El comercio de China con otros mercados emergentes -desde sus vecinos asiáticos como Indonesia y Malasia al Golfo Pérsico y África- ha experimentado un boom, al tiempo que sus exportaciones a Estados Unidos han caído considerablemente este año. China ha sido particularmente activa en desarrollar lazos económicos con África, donde sus compañías están construyendo proyectos de infraestructura y consiguiendo grandes contratos mineros.

Algunas de esas relaciones han sido blanco de críticas por parte de Occidente, sobre todo en lo que respecta al caso de los lazos de China con una Sudán llena de conflictos y con el régimen represivo de Myanmar. Pero reflejan la búsqueda de crecimiento futuro por parte de China fuera de sus mercados tradicionales en Estados Unidos y Europa. Y eso le da a China menos incentivos para participar en unas negociaciones en la OMC que todavía están dominadas por esos grandes poderes.

“No tiene tanto que ganar” porque los mercados de Estados Unidos y la Unión Europea ya están en gran medida abiertos, dice Matthew McConkey, director de comercio asiático para la firma de abogados Mayer Brown JSM en Beijing. “No sé cuál es el incentivo para ellos en esta situación”.

El mayor asunto comercial para China en estos momentos es el creciente número de “medidas protectoras” y antidumping usadas por los países ricos para bloquear importaciones de algunos productos de China. Pero las negociaciones globales de comercio nunca consideraron seriamente eliminar esas medidas, que son políticamente importantes para muchos gobiernos. Así que podría ser difícil para los negociadores volver a casa con un acuerdo que significaría una diferencia palpable para un país que exportó US$ 1,22 billones (millones de millones) de bienes el año pasado.

A pesar de todo, algunos académicos chinos dicen que una gran potencia comercial como China sería uno de los más beneficiados por un acuerdo de la OMC que condujera a una mayor liberalización del comercio global.

“A largo plazo, todavía tenemos la esperanza de que pueda haber un marco global unificado de comercio”, dice Mei Xinyu, una académica en la Academia China de Comercio Internacional y Cooperación Económica, un centro de investigaciones gubernamental en Beijing. “China es un país grande que exporta a casi todo los países del mundo y también importa de todas partes. Ningún acuerdo bilateral o regional puede sustituir a un verdadero acuerdo comercial global”.

- Un frigorífico brasileño ve la crisis del mercado mundial de carne como una gran oportunidad (The Wall Street Journal - 1/8/08)

(Por Lauren Etter y John Lyons)

Sao Paulo.- Los altos precios del grano están golpeando la industria de la carne en todo el mundo. Los ganaderos pierden dinero alimentando a sus rebaños y a los frigoríficos les está costando generar ganancias.

Sin embargo, JBS SA, con sede en la capital empresarial de Brasil, cree que puede ensamblar un imperio global de la carne. Su premisa es simple: los frigoríficos cobran barato. La demanda de carne de res en el tercer mundo está aumentando. Los precios de la carne, con el tiempo, subirán también.

Gracias a una maratón de adquisiciones, JBS se ha convertido en una de las mayores procesadoras de carne roja, superando a la estadounidense Cargill Inc. En Estados Unidos, es propietaria de Swift & Co., de Colorado, en Australia posee a Tasman Group, y en Italia es dueña de una participación mayoritaria en Inalca SpA. Si completa varios acuerdos pendientes, incluyendo la compra de otra estadounidense, National Beef Packing Co. de Missouri, contará con operaciones en 22 países.

La estrategia es riesgosa porque no está claro cuándo los frigoríficos lograrán recuperar una rentabilidad consistente. La misma JBS reportó ayer una pérdida trimestral. Tras alcanzar un récord histórico en junio, los precios del maíz han retrocedido alrededor de 20%, pero continúan en niveles muy superiores a los vistos hace un año. Los precios de los granos han subido 76% en todo el mundo en los 12 meses terminados el 30 de junio, debido en parte a un alza en la demanda de Asia y al desvío de los cultivos al sector de biocombustibles, según la Organización de las Naciones Unidas para la Agricultura y la Alimentación. Los precios de la carne han aumentado 11% durante ese lapso, informa el grupo.

Miembros de la familia Batista, que fundaron JBS y la siguen controlando, dicen que su estrategia de expandirse cuando el mercado está débil está bien pensada. “A veces hacemos cosas muy atrevidas”, señala Joesley Batista, hijo de José Batista Sobrinho, el patriarca de la familia. "Pero nunca hacemos nada antes de que todas las piezas estén en su lugar".

La gran apuesta de JBS es parte de una conmoción más amplia en la industria alimentaria global. Mientras los agricultores y corredores de granos están cosechando beneficios, el aumento de los precios de los alimentos está generando dificultades en países de todo el mundo. En economías más pobres, alzas muy acentuadas en el precio de la harina, el maíz y el arroz han incrementado los niveles de pobreza y generado disturbios sociales. Algunos países están imponiendo aranceles a las exportaciones en un intento por mantener el grano y otros alimentos que producen dentro de sus fronteras. Eso está generando dificultades en países como Haití y Bangladesh, los cuales dependen de las importaciones.

Varios factores han ayudado a mantener a raya el precio de la carne. Cuando los precios del grano se dispararon hace unos meses, los ganaderos pasaron a alimentar más animales en comederos, en parte para poder destinar terrenos de pasto al cultivo de grano. Ahora esos animales están yendo al matadero, inundando temporalmente el mercado de carne y deprimiendo sus precios.

Este aumento temporal de la oferta de vacuno mejoró los resultados de algunos frigoríficos en el segundo trimestre. Pero JBS reportó pérdidas netas de US$ 233 millones el jueves, lo que atribuyó en parte a los precios más altos del ganado en Brasil y a la apreciación del real. Sus operaciones en EEUU generaron ganancias, gracias a un aumento en las exportaciones.

Los frigoríficos se preparan para otro reto. Después de que los ganaderos acaben de enviar sus animales al matadero, habrá menos reses para matar y los costos de operar una planta frigorífica se incrementarán.

Las compañías de carne de EEUU no han generado ganancias sólidas desde 2003, antes de que la detección del mal de la vaca loca en ese país llevara a algunos gobiernos a prohibir las importaciones de vacuno de EEUU. Esos países han vuelto a comprar carne de res estadounidense, pero mercados clave como Japón y Corea del Sur han impuesto nuevas restricciones. Las exportaciones a Asia están lejos de lo que solían ser.

“Las oportunidades para que JBS realmente alcance rentabilidad en los próximos años son más difíciles de lo que parecían hace 12 meses”, señala Steve Kay, editor de Cattle Buyers Weekly, un periódico del sector. Debido a que los consumidores ya están sufriendo el alza de los precios de la gasolina y de otros alimentos, explica, seguramente elegirán carnes más baratas como pollo o cerdo si la carne de res sube demasiado.

Aún así, muchos expertos dicen que un alza de precios del vacuno es inevitable. El Departamento de Agricultura de EEUU prevé que los precios suban hasta 7% el próximo año, un incremento mucho mayor que el proyectado para otros alimentos.

JBS informa que una parte esencial de su estrategia es posicionar a la compañía para sacar provecho del alza en la demanda de carne proveniente de los países en desarrollo. La Organización para la Cooperación y el Desarrollo Económico ha pronosticado un aumento de 26% en el consumo de carne en los países en desarrollo en la próxima década, a medida que mejoran sus estándares de vida.

Hace mucho que granos como el trigo y el maíz son considerados bienes básicos. En la industria de la carne, los productores generalmente han confinado su producción a sus propios países. La última empresa que trató de establecer una presencia global significativa fue Vestey Group, un frigorífico británico que en el siglo XIX se expandió globalmente a la par del Imperio Británico.

JBS quiere hacer justo eso. Adquiriendo puntos de entrada en varios países, pretende esquivar barreras comerciales y otros obstáculos a la venta global de vacuno. También quiere ser más eficiente que sus rivales y compensar pérdidas en un mercado con ganancias en otro. “No hay límites” en las oportunidades de expansión, dice José Batista Junior, el hijo mayor del fundador quien es miembro de la junta de JBS. José Batista padre empezó su negocio hace medio siglo comprando vacas y vendiéndolas a frigoríficos en el estado de Goiás. Abrió una carnicería en 1953 y empezó a matar una vaca por día. Cuando el gobierno de Brasil trasladó la capital de Rio de Janeiro a Brasilia en 1957, Batista le siguió, abriendo uno de los primeros mataderos de la región.
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- Cambios en los campos de Rusia (BBCMundo - 1/8/08)  
(Por Daniel Fisher - Moscú)  
En una de las regiones más fértiles del mundo hay unos 100 millones de acres de tierra abandonados, tierras que podrían servir para producir alimentos para millones de personas. La descripción no corresponde a una imagen del juicio final, sino que se trata de Rusia, hoy. 

En momentos en que el precio mundial de los alimentos está provocando hambrunas y pobreza en distintas partes del globo, esto parece un completo desperdicio. Sin embargo, es precisamente esta situación la que puede lograr que esta región vuelva a generar alimentos para los mercados internacionales. 

Dos granjeros británicos han comenzado una “revolución” en el sur de Rusia, transformando terrenos baldíos en tierras de primera calidad para el cultivo de trigo. La introducción de técnicas modernas de agricultura ha incrementado enormemente la producción de los granjeros locales. Si se aplicaran estos métodos en todo el país, sin tocar tierras vírgenes, Rusia podría llegar a producir unas 300 millones de toneladas de cereales por año, convirtiéndose de este modo en el tercer productor de cereales del mundo. 

Tres veces más 

En 2002 Richard Willows, antiguo comerciante, y Colin Hinchley, agricultor, llegaron a Rusia y compraron tierras que nadie trabajaba en la región de Penza. La tierra es muy buena y está considerada como una de las más cultivables del mundo. Allí crearon la granja Heartlands y comenzaron a utilizar técnicas de labranza modernas y equipos de alta tecnología. 

Los resultados fueron tan asombrosos que no pasaron desapercibidos a las autoridades locales. “Estas tierras estaban abandonadas”, comentó Hinchley, “no han sido tocadas por ocho o nueve años, nosotros tuvimos que cortar la vegetación, el pasto y los árboles para empezar a cultivar”. “La tierra es muy buena y está considerada como una de las más cultivables del mundo. Hasta el momento hemos duplicado su rendimiento, pero este año esperamos triplicarlo y sacar unas seis toneladas por hectárea”, agregó. 

El ejemplo de Heartlands ha sido imitado por muchas otras compañías extranjeras. Pero no sólo los extranjeros, sino también los rusos, se han dado cuenta de que se pueden obtener ganancias no solamente perforando el suelo sino también cultivándolo. 

Paisaje desierto 

A poca distancia de Penza la historia es muy diferente. Al costado del camino encontramos una pareja cortando pasto para su caballo con una guadaña. La mujer nos dijo: “Antes, aquí había una gran granja colectiva con mucha gente y muchos tractores, pero ahora no hay nada”. “Los jefes se gastaron todo el dinero”, agregó su marido. 

Existen haciendas productivas, controladas por el Estado, pero, con uno de los niveles de inversión en agricultura más bajos del mundo y con poca mano de obra, éstas son muy pocas. Muchas de las poblaciones donde vivía esta gente están desiertas. En uno de los pueblos que visitamos durante nuestro recorrido sólo quedaban cuatro casas de madera de las 400 que había. En el centro encontramos una iglesia ortodoxa destruida, sus cúpulas arruinadas por el paso del tiempo, colonizadas por los yuyos. 

El único signo de vida en este pueblo abandonado era el canto de los pájaros que anidaban en los árboles vecinos y la presencia de un zorro que interrumpió la tranquilidad de lugar Los arbustos compiten entre sí en estas colinas en donde no se escucha el sonido de los tractores desde hace años. En los próximos tres años, este mismo zorro verá como los tractores e Heartland (controlados con tecnología satelital) transforman estas tierras desiertas en campos de trigo capaces de alimentar a millones de personas. 

- Christian Deseglise   Responsable mundial de Mercados Emergentes de HSBC: “Todos los fondos soberanos crecerán aún más en 10 años” (Cinco Días - 4/8/08)

(Por Toni Garganté)

El protagonismo de los fondos soberanos en la economía global aumentará exponencialmente en los próximos 10 años. Así lo vaticina el responsable de HSBC para Brasil, Rusia, India y China (BRIC), Christian Deseglise. Mientras hace 15 años los mercados emergentes aportaban sólo el 5% del crecimiento mundial, desde 2005 han concentrado el 50%.

¿Asia es culpable de las tensiones económicas mundiales?

Si no existe recesión en Estados Unidos, es gracias a los mercados emergentes. Casi el 80% del crecimiento de Norteamérica tiene que ver con las exportaciones. La demanda de los mercados emergentes ya es elevada en el consumo final y también en los proyectos de infraestructuras. Hace 10 años, estos países representaban el 20% de la economía mundial. Actualmente suponen el 30%.

¿Existe riesgo de colapso?

El mayor riesgo es que el mundo no pueda abastecer a los 5.000 millones de personas que salen de la miseria y que se están volviendo más ricas…
Y en toda esta evolución, ¿qué papel tendrán los fondos soberanos?

Han crecido mucho en los últimos años como poder financiero, pero todavía no son los principales actores del planeta. Fondos como los del área de Abu Dhabi o Singapur manejan muchísimo dinero. El fenómeno nuevo es que los bancos centrales de varios países como China, Rusia y Brasil están creando fondos soberanos. Están empezando, pero vamos a ver que todos estos fondos van a crecer aún más en los próximos 10 años.

¿Qué aportan al sistema?

La verdad es que han ayudado mucho en los últimos meses, porque han permitido buscar dinero fresco para los bancos de Estados Unidos y también de Europa cuando existía poca liquidez…

- Las tercerizadoras de India ponen la mira en Europa (The Wall Street Journal - 4/8/08)

(Por Niraj Sheth / Bangalore, India)
Ante el enfriamiento económico de EEUU, las empresas indias acuden el Viejo Continente

En el campus de Infosys Technologies, un grupo de ingenieros aprendió hace poco el ABC de la etiqueta de la mesa francesa: siempre hay que ponerse de pie cuando una mujer entra en la sala, nunca ponga los codos sobre la mesa y, sobre todo, nunca hable de negocios durante la comida.

Infosys y las demás grandes empresas indias de tercerización están apostando a que conocimientos como aquéllos podrían significar la diferencia entre el éxito y el fracaso en Europa. Aunque los ingenieros que recibieron tutoría en modales de mesa francesa seguramente se quedarán en India, pronto estarán trabajando con clientes europeos. Infosys espera que conocer mejor la cultura europea les ayudará a comunicarse con sus nuevos jefes.

A medida que la economía de Estados Unidos se enfría y el dólar pierde fuerza, la industria tercerizadora de India, que ha prosperado operando centros de atención al cliente y haciendo trabajos administrativos para empresas estadounidenses, apunta cada vez más hacia Europa.

A las empresas tercerizadoras normalmente les cuesta más operar centros de atención al cliente para firmas europeas que de EEUU, dada que la gran población angloparlante de India es una enorme ventaja.

Aunque Europa es un gran mercado potencial para sus servicios tecnológicos, empresas como Infosys han logrado aprovechar sólo una pequeña parte de ese potencial. Y puede que esa situación no cambie pronto. Los sindicatos tienen un poder considerable en muchos países europeos y las leyes de protección al empleado hacen que sea más difícil trasladar empleos al extranjero.

Como resultado, Tata Consultancy Services Ltd., la mayor empresa tercerizadora de India por volumen de ventas, genera sólo 10% de sus US$ 5.800 millones de ingresos en Europa, la mayoría de Alemania, Bélgica, Holanda, Luxemburgo y los países nórdicos. La contribución europea a los ingresos de Wipro Ltd. es del 15%. Ambas compañías generan el 50% de sus ingresos en Norteamérica.

“Son un poco más rígidos en Europa”, comenta Ayan Mukeherji, presidente de operaciones europeas para Wipro. “Pero creo que con el tiempo confiarán más en nosotros”.

Por ese motivo, las compañías tercerizadoras, que siempre han preparado a sus empleados para hablar con acentos estadounidenses a sus clientes, están ofreciendo cursos acelerados sobre los matices de los idiomas europeos y sus costumbres empresariales. Muchos de los instructores que han contratado tienen doctorados en estudios interculturales.

En el campus TCS de Chennai, un grupo de programadores acude a la clase “Ser alemán”. La instructora Indubala Ashok les dice que los alemanes esperan una honestidad brutal, gestos mínimos, nada de exageraciones y también que quien no esté de acuerdo con algo o tenga preguntas, se exprese.

Durante el mismo taller, los programadores evaluaron una colisión de culturas de la vida real. Carl, un cliente alemán, dio a Koshal, un programador indio, instrucciones vagas para hacer un informe a fin de mes. Koshal, esperando recibir más detalles, como qué debería contener el informe, qué método usar en el análisis y una fecha de entrega específica, no cumplió con el trabajo a tiempo. Un programador que asistía a la clase defendió a Koshal, argumentando que Carl debió haberle recordado a Koshal del informe, como habría sido usual en India. “No tenía por qué hacerlo. Es alemán”, contestó Ashok.

Las sensibilidades culturales son sólo parte del reto. En Francia, una ley conocida como “122-12” protege los puestos de los empleados si su empresa traslada alguna función a otra compañía. La Unión Europea tiene otro estatuto similar en vigor desde 2006.

En 2005, cuando el minorista francés Carrefour SA quiso tercerizar parte de sus operaciones de información y tecnología a Hewlett-Packard Co., los casi 60 empleados afectados demandaron a H-P con la ayuda de un sindicato. Basando su decisión en la ley 122-12, las cortes francesas determinaron que los empleados no podían ser desplazados sin su consentimiento.

En 2004, el entonces canciller alemán Gerhard Schröder, llamó a las empresas que tercerizan empleos “antipatrióticas”. Los sindicatos alemanes y los comités de trabajadores suelen ser hostiles a la idea de la tercerización.

Para combatir la resistencia europea, empresas indias como Wipro y TCS están contratando a más empleados locales. Abrir oficinas en Europa mina la ventaja de los menores sueldos y costos operativos que las empresas disfrutan en India. Pero las compañías dicen que la mezcla de idiomas y culturas de Europa no les deja alternativa

- El alza del crudo fuerza a las multinacionales a cerrar fábricas en el extranjero (Negocios - 4/8/08)

Cuando Tesla Motors, firma pionera de coches eléctricos, se propuso hacer un modelo de lujo para el mercado estadounidense, pensó en fabricar las baterías en Tailandia, transportarlas en barco a Gran Bretaña para instalarlas allí y, luego, llevar los coches prácticamente acabados a Estados Unidos. Sin embargo, finalmente ha optado por realizar todo el proceso cerca de su sede, en California. La razón: ahorrarse el coste de transportar cada vehículo 8.000 kilómetros hasta su destino final.    

La globalización del último cuarto de siglo ha hecho que encontrar camisetas y playeras con etiqueta Made in USA en los supermercados Wal-Mart o Target sea casi imposible. Pero con el fin del petróleo barato acaba también la lógica de las cadenas mundiales de suministro. “El modelo Wal-Mart es increíblemente intensivo en combustible en todas sus etapas, por lo que ahora se enfrenta a una gran inflación”, explica Naomi Klein, autora de La doctrina del choque: el nacimiento del desastre capitalista. “Es necesario replantearse el modelo”, añade. 

Muchos economistas dudan que la globalización vaya a revertirse aunque el petróleo siga encareciéndose. No obstante, algunos opinan que para seguir ofreciendo precios bajos se necesita acercar parte de la producción al consumidor y que las cadenas globales de suministro -comprar mineral ferroso en Brasil para transformarlo en acero en China y fabricar allí lavadoras para transportarlas por barco hasta EEUU- tiene menos sentido hoy que hace 10 años.

Con el barril de petróleo a 125 dólares, transportar por barco un contenedor de 12 metros desde Shanghai a EEUU cuesta unos 8.000 dólares, frente a los 3.000 dólares que valía hace una década, cuando el barril rondaba los 10 dólares. Para ahorrar combustible los grandes barcos contenedores han recortado su velocidad máxima en casi un 20%, pero esto ha hecho aumentar sustancialmente los tiempos de entrega. Un estudio del banco de inversión canadiense CIBC World Markets señala que el transporte por vía marítima supone el 9% de los costes comerciales y que “hoy es la mayor barrera que se encuentra el comercio global”.

Del mueble a la alimentación

Para evitar los costes del transporte marítimo, el gigante sueco de los muebles Ikea abrió su primera fábrica en EEUU en mayo. También algunas compañías electrónicas que se mudaron a China hace unos años, atraídas por los bajos salarios del país están regresando a México, desde donde pueden llegar con camiones hasta Estados Unidos. 

Especialmente afectadas pueden resultar las industrias de productos voluminosos o pesados. Las exportaciones de acero de China a EEUU están cayendo más de un 20%, su peor evolución en una década, mientras la producción americana está subiendo tras años de bajada. Motores y maquinaria, componentes de automoción, prensas industriales, neveras, televisores y todo tipo de aparatos para el hogar resultan también muy susceptibles a priori.

Mueble, zapatería, juguetería y, en general, sectores que requieren menores inversiones en infraestructura muestran ya signos de movilidad. En el caso del mueble, Carolina del Norte y Virginia están recuperando su fuerza tradicional, dañada los últimos años por Asia. Ikea, La-Z-Boy e incluso Craftmaster Furniture -compañía fundada en Carolina del Norte, pero ahora en manos chinas- se han instalado en la zona. Igualmente, en alimentación se aprecia cierta vuelta a los productos autóctonos.

- China pasa de los “todo a 100” a un ambicioso plan de alta tecnología (Negocios - 5/8/08)

No son muchos los que han oído hablar de BYD Corp. -Build Your Dream (construye tu sueño)-, sin embargo, esta poco conocida empresa se ha convertido en el segundo mayor fabricante de baterías del mundo en menos de una década. Ahora planea dar un gran salto: “Nos gustaría fabricar un vehículo que funcione con energía renovable y podemos conseguirlo”, explicó Paul Lin, ejecutivo de marketing. 

Incluso en la agresiva China, aspiraciones tan elevadas parecen difíciles de alcanzar. Sin embargo, las empresas chinas, que han dejado de conformarse con ser los principales fabricantes de bajo coste, baja especialización y bajo margen de juguetes, bolígrafos, ropa y otros bienes, intentan subir en la escala de valores, con la esperanza de competir con las mayores empresas internacionales por el negocio, los clientes, el poder y el reconocimiento. El gobierno está respaldando esta ofensiva utilizando incentivos para animar a las empresas a innovar y, a la vez, intentando disuadir a los fabricantes de productos de gama baja de que operen en el sur de China. Este paso frenaría radicalmente uno de los motores cruciales del espectacular crecimiento. 

Apoyo gubernamental

Al introducir una normativa laboral y unos estándares medioambientales más duros, y poner fin a las deducciones fiscales de miles de empresas, el gobierno ha lanzado una clara señal sobre sus ambiciones, y ha ayudado a fomentar el éxodo de fábricas de un territorio considerado como la planta de producción del mundo.

“Estamos preparados para luchar por controlar la cima científica y conseguir un sitio en el consejo mundial de la alta tecnología. Haremos esfuerzos reales por reforzar nuestra competencia nacional”, aseguró el presidente Hu Jintao. 

Las políticas del gobierno favorecen actualmente las zonas económicas de alta tecnología, los centros de investigación y desarrollo, y las empresas que prometen salarios más altos y una mayor especialización. Una planta de fabricación de microchips para ordenadores construida por Intel en la ciudad de Dalian, en el norte, es bienvenida; una fábrica textil que produce pares de calcetines a 1 dólar, no. 

No quieren ser un taller

“Cuando un país se encuentra en las primeras etapas del desarrollo, como era la situación de China hace 20 años, un centro de procesamiento de exportaciones resulta bueno para el crecimiento”, dijo Andy Rothman, analista de China del banco de inversiones CLSA. “Llega un punto en que esto deja de ser apropiado. Hoy dice China: ‘Ya no queremos ser el taller clandestino de objetos baratos del mundo”.

Las empresas chinas se están expandiendo hacia, o comprando empresas que trabajan con las áreas de software y biotecnología, automóviles... Este año, una firma respaldada por el gobierno incluso introdujo su primer avión comercial de pasajeros, un paso que Pekín espera que les permita competir algún día con Boeing y Airbus.

- El reto de atraer inversores con el escaparate olímpico (Cinco Días - 8/8/08)

(Por Cristina de la Sota)

Comienza la gran cita. El escaparate olímpico arranca hoy tras meses de preparativos. Un evento que ante todo brindará a China la oportunidad de mejorar su imagen internacional. Todo un reto a la hora de atraer inversores en un ejercicio marcado por la crisis financiera y el desplome de las Bolsas a nivel mundial.

Ningún mercado se salva de la huida masiva de dinero y China está lejos de ser la excepción. El CSI 300, índice que recoge las principales empresas cotizadas en las Bolsas de Shanghai y Shenzen, pierde el 49% este año. Una caída muy superior al castigo del 12,5% que acumula el índice MSCI World.

Los motivos detrás de este mal comportamiento son numerosos. La cotización de las acciones chinas se había multiplicado por cuatro entre 2003 y finales de 2007. Por tanto, la corrección sufrida tras los máximos de octubre obedece en parte a la revisión de unas expectativas de beneficios excesivas, a la vez que incorpora los factores de riesgo que azotan la economía mundial.

“Los mercados emergentes como China sufren más cuando cae el apetito por el riesgo porque se consideran más arriesgados. En el caso chino el castigo ha sido excesivo dada la fuerza relativa de la economía, la resistencia de los beneficios empresariales y el crecimiento de la demanda. Las ventas minoristas crecen al 20% anual y la fortaleza fiscal de China -tiene un superávit del 1,5% del PIB- le permite absorber parte de la escalada de precios con subsidios”, explica Gigi Chan, gestora de Threadneedle.

Lo cierto es que China no es inmune a la compleja situación económica actual y se encuentra ante el dilema de fomentar el crecimiento económico y luchar contra la inflación, una de las principales amenazas que afronta.

El gigante asiático de momento capea el temporal y pese a sufrir los efectos de la desaceleración global creció un 10,1% en el segundo trimestre frente al 10,6% del anterior, una cifra envidiable lograda a pesar de que el 16% del PIB chino viene de las exportaciones a Europa y EEUU. “Se prevé que el crecimiento continúe desacelerándose por la caída de las exportaciones y la inversión. Los juegos olímpicos tendrán un impacto neutral en la economía. La llegada de turistas fomentará las ventas minoristas pero el cierre temporal de fábricas y las restricciones para el uso de transporte privado por la contaminación frenarán la actividad”, explica Moody's Economy.com.

Los precios, por su parte, han dado un cierto respiro en junio al alcanzar el 7,1% frente al 7,7% de mayo. Además, la reciente caída de las materias primas quita presión y por ahora, el temido escenario de un calentamiento económico que derive en un aterrizaje brusco, pierde fuerza. Es el momento de aprovechar las olimpiadas para mejorar la imagen.

Indicadores

PIB China creció un 10,4% en la primera mitad del año. El consenso estima un 10% en 2008.

Exportaciones Aumentaron el 17,7% en junio desde el 28,1% de mayo.

Inflación El IPC alcanzó el 7,1% en junio

Ventas minoristas Crecieron a una tasa anual del 23% en junio.

Producción industrial Creció el 16% en junio.

Un año pésimo para los fondos

Invertir en China resulta complicado para un inversor extranjero. Existen dos opciones, el Hang Seng de Hong Kong, un mercado líquido y avanzado, o las Bolsas de Shanghai y Shenzen, menos desarrolladas y reservadas fundamentalmente a inversores chinos. De ahí, que la mayoría de extranjeros gane exposición al gigante asiático mediante algún fondo. Los ETF son otra opción. Lyxor tiene uno que replica el MSCI China.

La variedad de fondos es amplia y algunos, además, tienen permitido invertir China continental. Los hay especializados aunque otros incorporan también acciones de la Bolsa de Hong Kong o Taiwán. Un repaso a la evolución de estos fondos en lo que va revela pérdidas que rondan el 34% de media. Los índices de Shanghai y Shenzen pierden cerca del 45%. Muchos expertos, no obstante, señalan que China puede resultar una inversión interesante a largo plazo.

La clave está en la recuperación de las Bolsas y ello dependerá del entorno internacional y de las medidas que adopte China una vez pasadas las olimpiadas. La apreciación del yuan para estrangular el crecimiento del crédito y frenar la inversión es una medida posible para frenar la inflación. Pero si finalmente es la economía la que más se resiente y requiere estímulo, el país tiene armas con un superávit fiscal y unas reservas del 45% del PIB.

- China comienza a debilitarse (Negocios - 13/8/08)

Xue Jianfang, vicepresidente de Changshu Zhogjiang Import-Export, no está acostumbrado a cifras de crecimiento de un sólo dígito. Desde su empresa, en Shangai, ha visto cómo este año las exportaciones han caído un alarmante 10%. Buena parte de la culpa la tiene el renqueante mercado estadounidense.

De momento, la empresa no ha despedido a nadie, pero los beneficios de 2008 bajarán, por lo menos, el 85% respecto a 2007. A pesar de las malas perspectivas del exterior, Xue Jianfang reconoce que la situación en el mercado doméstico es “incluso peor”. 

La economía china, un rayo de luz en medio de un sombrío panorama mundial, se debilita en sectores como las exportaciones textiles y las ventas de automóviles. Los líderes comunistas han peleado durante un año entero para frenar la rampante inflación. Ahora quieren evitar la pérdida de empleos. 

Y es que las empresas chinas se enfrentan a un enemigo de tres cabezas: récord en el precio de las materias primas, bajón en la demanda mundial y apreciación del yuan, lo que hace que el consumidor estadounidense tenga que pagar más dinero por una prenda china. La desaceleración china puede tener un impacto global si el gigante asiático compra menos equipamiento a EEUU y Europa y menos materias primas a las economías en desarrollo. 

Los expertos sitúan la previsión de crecimiento chino para este año en el 9%, que, aunque sigue muy por delante de otros países, está lejos del 11,4% de 2007. 

Las exportaciones textiles cayeron en junio el 4,2% interanual, un serio revés para una industria que emplea a millones de personas en el país. En total, el crecimiento de las ventas al exterior en junio fue el 18,2%, lejos del crecimiento del 28% de mayo. 

Y, en automoción, la consultaría JD Power ha recortado sus previsiones para las ventas en 2008: de 6,2 millones de unidades a 5,95 millones. Y es que el precio de la gasolina desmotiva las futuras ventas de coches entre los chinos, pero también puede afectar a las multinacionales del sector que hasta hace poco se apoyaban en su mercado para contrarrestar la caída de la demanda en Estados Unidos y Europa. 

Hace pocas semanas, el Politburó del Partido Comunista publicó un “plan económico” en el que cambió su postura. De tener una misión (controlar los precios), ahora pasa a tener dos: “asegurar un crecimiento estable y rápido y prevenir la inflación”.

- La bolsa rusa se desploma por el crudo, la guerra y la corrupción (Negocios - 14/8/08)

El índice RTS de la Bolsa de Moscú se ha convertido en el de peor evolución del mundo en este trimestre porque la caída del crudo, la guerra con Georgia y la investigación a una empresa siderúrgica les recuerdan a los inversores que tener acciones en el antiguo país comunista puede ser arriesgado, informa Bloomberg.

El indicador ha caído más de un 21% desde el 30 de junio (ver gráfico adjunto), incluso después de que el presidente Dmitri Medvedev haya frenado la invasión a Georgia. Esto hizo que el índice subiera un 3,5%. La pérdida este trimestre es la más pronunciada entre los 20 mayores mercados bursátiles del mundo, según datos de Bloomberg. El desplome del mercado ruso ha llevado a las 48 empresas a sus mínimos de marzo de 2006. 

La investigación del Gobierno al productor de acero OAO Mechel llega cinco años después del asalto del Estado a OAO Yukos Oil, mientras que su decisión de enviar tanques a Georgia ha afectado la confianza en Medvedev.

También han influido de forma importante OAO Rosneft y OAO Lukoil, los mayores productores de crudo de Rusia, que han bajado más del 17% desde junio hasta ayer. El motivo reside en la caída del 23% experimentada por el oro negro. OAO GMK Norlisk Nickel de Moscú, la mayor empresa minera de Rusia, ha bajado un 26% en el mismo periodo.

- Deterioro de la economía global complica la situación de los mercados emergentes (The Wall Street Journal - 15/8/08)

(Por Justin Lahart y Alistair McDonald)
EEUU, la zona euro, Japón y Gran Bretaña, cerca de la recesión

La economía global, que hasta hace poco seguía creciendo pese al debilitamiento de Estados Unidos, acaba de exhibir los más recientes signos de enfriamiento.

El jueves, la Unión Europea informó que el Producto Interno Bruto de la zona euro en el segundo trimestre se contrajo 0,2% respecto al primero. Se trata de la primera caída en los 15 países que usan el euro desde inicios de los años 90.

Ahora cuatro de las cinco mayores economías del mundo, incluyendo Estados Unidos, la zona euro, el Reino Unido y Japón, están cerca de entrar en recesión. En EEUU, asimismo, el Departamento del Trabajo anunció que la inflación alcanzó su nivel más alto en 17 años, al acumular un alza de 5,6% en los últimos 12 meses.

El panorama constituye un brusco cambio de tendencia para muchas empresas, economistas e inversionistas quienes a principios de año esperaban que la crisis crediticia e inmobiliaria en EEUU no mermara el crecimiento global.
Riesgo para los emergentes

El deterioro de la economía global complica la situación de los mercados emergentes, en un momento en que la mayoría de los bancos centrales están abocados a subir las tasas de interés para combatir las presiones inflacionarias. Los bancos centrales de México, Chile y Colombia, por ejemplo, están en medio de un ajuste monetario a pesar de una desaceleración en la economía. Aunque el alza de las tasas es una poderosa herramienta para reducir la inflación, tiende a frenar el crecimiento en momentos en que las mayores economías del mundo podrían caer en recesión.

“La economía global muestra signos de agotamiento en medio de una creciente desaceleración de Estados Unidos a Europa Occidental y Japón”, escribió el economista de J.P. Morgan David Hensley en una nota a sus clientes. El enfriamiento, añadió, “está trasladándose a las economías emergentes”.

El jueves, Brasil anunció que las ventas minoristas avanzaron a su menor ritmo en más de un año. La semana pasada, Taiwán reportó cifras de exportaciones para julio que estuvieron por debajo de las expectativas. Asimismo, un estudio mensual realizado entre los gerentes de compras chinos indicó que la actividad fabril disminuyó en julio por primera vez en los tres años que se realiza el informe.

“Todas las regiones del mundo con la excepción de Medio Oriente y el Norte de África -que se benefician de los altos precios del petróleo- experimentarán una desaceleración este año”, dijo Global Insight, una firma estadounidense de pronósticos en un informe reciente. La consultora proyecta una caída de la economía mundial desde un nivel de 3,9% en 2007 -cuando contó con el estímulo de una Europa resistente y unos mercados emergentes en auge- a 3,2% en 2008. J.P. Morgan prevé un crecimiento global de 1,8% para 2008, comparado con el 2,2% previsto en abril. El banco estadounidense de inversión anticipa una expansión de 3,9% para este año en América Latina, la que descendería a 3,6% en 2009.

Se nubla el panorama

Varios factores explican el empeoramiento del panorama económico.

El auge de las materias primas ha representando un shock para muchos hogares y negocios en los países desarrollados. Mientras tanto, varios mercados -como España, Irlanda y el Reino Unido- están sufriendo una crisis inmobiliaria al igual que una restricción del crédito importada desde Estados Unidos. El estancamiento estadounidense está afectando otras economías porque la producción estadounidense todavía representa más de una cuarta parte de la actividad global.

El miércoles, Japón anunció que su PIB se contrajo a una tasa anualizada de 2,4% entre abril y junio, el peor desempeño en siete años.

El Reino Unido, por su parte, podría enfrentar su primera recesión en 15 años. Las ventas minoristas declinaron 0,9% en julio respecto al año pasado mientras que la producción fabril cayó 1,3%, frente a julio del año pasado, y los precios de la vivienda bajaron 9% en el mismo lapso. “El próximo año será difícil, con inflación alta y sin grandes cambios en la producción”, señaló el miércoles Mervyn King, gobernador del Banco de Inglaterra.

Pocos lugares son un ejemplo más claro de la crisis global que Gran Bretaña, que ha sufrido los estragos simultáneos de una crisis inmobiliaria, la contracción del crédito y el alza en los precios de los commodities.

En Inglaterra y Gales, 3.560 compañías cayeron en bancarrota en el segundo trimestre, 15% más que en el mismo período del año pasado, según cifras oficiales.

Cains Beer Co., de Liverpool, ha visto una reducción de ingresos en sus 100 pubs, debido a un menor gasto del consumidor y un incremento en sus costos producto del alza en los precios de las materias primas. La empresa fundada hace 150 años ha debido hacer frente a un aumento del 40% en el costo del aluminio que utiliza para las latas de cerveza en los últimos dos años. El Banco de Escocia, el banco de Cains, informó el 7 de agosto que no va a extender más crédito y Cains se vio obligada a entrar en un proceso de “administración”, en el que está obligada a vender activos para pagar a los acreedores.

Los ingleses hasta sueñan con la crisis, según un reporte publicado el martes por la cadena de hoteles baratos Travelodge. Por primera vez en sus tres años de existencia, el sondeo halló que la cuarta pesadilla más frecuente es económica: no tener dinero, estar desempleado o quedarse sin hogar. El primer ministro, Gordon Brown, y su jefe del Tesoro, Alistair Darling, ocupan el tercer y décimo lugar, respectivamente, como los personajes más frecuentes de las pesadillas.

Algunas de las grandes economías de Europa todavía tienen una base manufacturera importante que se está viendo afectada por los altos precios de las materias primas y la fortaleza del euro. El descenso del desempleo en Europa ha revivido el poder sindical, aumentando los sueldos de los trabajadores en respuesta al alza de precios, lo que podría añadir combustible a la inflación.

El Banco Central Europeo está más preocupado por la inflación que la Reserva Federal en EE.UU. y elevó en julio su tasa de referencia en un cuarto de punto porcentual para dejarla en un 4,25%. Durante la crisis crediticia, el BCE no alteró las tasas mientras la Fed las rebajó agresivamente. Esas tasas más altas están también pesando sobre la economía europea.

La velocidad del deterioro en Europa tomó a muchas empresas por sorpresa. Michelin SA, el fabricante francés de neumáticos, reconoció que no pudo recortar su producción a tiempo para “compensar la gran reducción en el mercado, que fue rápida y brusca”.
- La casa más cara del mundo tiene comprador (Intereconomía - 15/8/08) 

Se ha desembolsado por “Villa Leopoldo” 300 millones de euros 

La crisis hace que los consumidores se aprieten el cinturón. La inflación se sitúa en España en su nivel más alto desde 1992, el Producto Interior Bruto, PIB, crece a ritmo de 1996. No obstante, los más pudientes son meros espectadores de una situación cada vez peor. Así, ya se ha conocido al nuevo propietario de la casa más cara del mundo, por la que se han pagado 300 millones de euros, se estimaba una valoración de 500 millones, más de 85.000 millones de las antiguas pesetas. 

El magnate ruso Mikhail Prokhorov ha pagado 300 millones de euros por Villa Leopolda, la mansión más cara del mundo, construida en 1902 por el Rey de belga Leopoldo II en la Costa Azul y rodeada de un jardín de ocho hectáreas plagado de olivos, limoneros, naranjos, según informa el diario “Le Monde”. La prensa francesa había valorado en un principio en 500 millones de euros la cantidad desembolsada por la impresionante villa, y los rumores se dirigían hacia el multimillonario ruso Mikhail Abramovich, propietario del Chelsea FC. 

Pero, según el vespertino “Le Monde”, ha sido su pudiente amigo y compatriota Prokhorov, que había amasado su fortuna gracias al níquel, el que ahora posee desde el pasado 8 de agosto la mansión con mayor valor del mundo al pagar por ella 300 millones de euros. 

La compra de la villa situada en las colinas de Villefranche-su-mer y Beaulieu- sur-Mer, a pocos kilómetros de la mediterránea Niza, supera a los 147 millones de euros que el indio Lakshmi Mittal, propietario de ArcelorMittal, pagó por Kensington Palace Gardens, un apartamento situado entre el Palacio de Buckingham de Londres y la residencia del Primer Ministro, en el número 10 de Dowing Street. 

La historia de “La Leopoldo” se remonta a 1900, cuando el rey de Bélgica Leopoldo II pagó 1 franco simbólico por hacerse con un terreno donde poco después se erigiría la idílica mansión. 

Convertida en 1915 en un hospital, la propiedad terminó en 1950 en manos de Giovanni Agnelli, el dueño del grupo automovilístico italiano Fiat y de la lujosa marca Ferrari, antes de que el banquero Edmond Safra se hiciera con la majestuosa vivienda en el sureste de Francia. 

En 1999, tras la trágica muerte de este banquero suizo de origen libanés y naturalizado brasileño en un incendio provocado en su apartamento de Mónaco, la “Leopoldo” pasó a su viuda Lily, que ahora se la ha vendido a Prokhorov. 

Este ruso de 42 años que se ha enriquecido gracias a las materias primas a través de su participación en la compañía Norilsk Nickel, tiene fama de “playboy” y una fortuna de 13.500 millones de euros que le convierten en la vigésimocuarta persona más rica de la 

Tierra, el sexto ruso del ranking, según de la revista estadounidense “Forbes”. 

El complejo de edificios escalonados que conforman Villa Leopolda, a cuyos pies hay una inmensa piscina ovalada flaqueada por árboles, está situada en medio de un vasto jardín de ocho hectáreas en cuyos olivos, naranjos, limoneros y ciruelos trabajan hasta cincuenta jardineros. 

Pero Prokhorov no es el primer ruso que se instala en la Costa Azul, ni tampoco su gusto por el mediterráneo francés llegó con la caída de la Unión Soviética en 1989, ya que en realidad empezaron a adquirir y desarrollar propiedades en esa costa desde mediados del siglo XIX. 

Ya en 1856 Alexandra Fedorovna, viuda del Zar Nicolás I, decidió instalarse en Niza, oficialmente por motivos de salud, excusa que escondía razones geopolíticas, pues el zar quería un acceso al mar para su flota, que pretendía alquilar al rey de Cerdeña.  

La historia de amor ruso-francesa con Mediterráneo francés de fondo siguió desarrollándose hasta el punto de que, de las ciento cuatro familias extranjeras instaladas en la zona en 1959, una treintena eran rusas, indica “Le Monde”, número que ascendió hasta las 600 propiedades rusas al término de la Primera Guerra Mundial. 

Cuando en septiembre finalice el proceso de venta que comenzó el pasado 8 de agosto, Prokhorov pasará a incrementar la lista de sus conciudadanos que, durante los últimos dos siglos, han caído seducidos por el lujo de la costa más elitista de Francia.
- La casa de US$ 736 millones (BBCMundo - 16/8/08)   

Si usted busca una casa vacacional en la Riviera Francesa encontrará que la disponibilidad de propiedades acaba de reducirse ligeramente. 

De un terreno tan grande que aparentemente requiere de los cuidados de 50 jardineros, la Villa Leopolda en Villefranche-sur-Mer acaba de ser adquirida por un misterioso multimillonario ruso. 

Construida por el Rey Leopoldo II de Bélgica en 1902, la lujosa villa ha recibido la visita de líderes mundiales y súper estrellas. 

Ronald Reagan y Frank Sinatra estuvieron entre los invitados del propietario anterior, el fallecido banquero Edmond Safra. 

Tomando en consideración el enorme impacto que ha tenido la crisis crediticia en la comunidad financiera mundial y la caída general en los precios de las casas uno esperaría que el comprador hubiese tenido que regatear un poco. 

Pero al parecer ese no fue el caso y se espera que el misterioso propietario pague US$ 736 millones por su nueva mansión. 

Puntos calientes 

Todo se debe a la escasez de viviendas de ese tipo y el aumento de la cantidad de ricos empresarios, según señaló a la BBC el agente inmobiliario Jonathan Hewlett, quien trabaja para la inmobiliaria Savills, especialista en el mercado de lujo. 

Hewlett recientemente vendió una casa en la capital británica por casi US$ 200 millones. 

“Hay un aumento en la cantidad de mega-ricos a nivel global y ellos tienen muy claro el lugar donde quieren vivir”. 

Entre los sitios de mayor interés para los compradores rusos se incluyen el centro de Londres y la Riviera Francesa. 

Gracias al reciente aumento en los precios de las materias primas todavía hay gente en el mercado que busca adquirir una residencia exclusiva. 

El costo de Villa Leopolda rompió el récord previo de US$ 217 millones supuestamente pagados por el hombre más rico de Reino Unido, Lakshmi Mittal, por una casa en el llamado Boulevard de los Multimillonarios en las cercanías del londinense Palacio de Kensington. 

Pero incluso la última marca puede que no dure mucho. Se espera que el hombre más rico de Asia, el industrial Mukesh Ambani, se mude el próximo año a la propiedad de 27 pisos que construyó para su familia y su negocio. 

De un valor supuestamente cercano a los US$ 2.000 millones, el diseño del edificio está inspirado en los Jardines Colgantes de Babilonia.
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- Desplome olímpico: la bolsa de China cae más del 50% desde enero (El Confidencial - 21/8/08)
(Por María Igartua)
Se cumple un año desde que China decidió derrumbar su “Gran Muralla financiera” y permitir al capital doméstico invertir en los mercados internacionales. Y el hito coincide con otro acontecimiento sin precedentes: la celebración de los Juegos Olímpicos en Pekín. Sin embargo, el despertar amarillo a la globalización ha pasado factura a sus mercados. El índice compuesto de la bolsa de Shangai, que en 2007 creció más de un 70%, acumula pérdidas superiores al 50% desde el pasado mes de enero.

Parece que 2008 no está siendo el año de la suerte del mercado chino, contrariamente a las supersticiones del país. Ni siquiera el pistoletazo de salida del evento deportivo del año ha sido el revulsivo definitivo para el despegue de la bolsa, como muchos esperaban. Desde el pasado día 8, el índice Compuesto de Shangai ha caído un 7,4% y parece que no termina de encontrar su suelo desde que en octubre de 2007 alcanzara máximos históricos. 

Con un IPC del 6,3% en el mes de julio, China no es ajena a la crisis global que atraviesan los mercados financieros. La medida adoptada en agosto del año pasado buscaba reducir el exceso de liquidez y así poder controlar un entorno local cada vez más inflacionario. Pero toda cara tiene su cruz y consentir la salida de capital al extranjero ha repercutido en la bolsa.

Sin ir más lejos, en julio, el China Merchants Bank conseguía las licencias necesarias de los reguladores estadounidenses para abrir una sucursal en Nueva York y así impulsar las inversiones en EEUU.

No obstante, la entrada del país en la Organización Mundial de Comercio, también ha obligado a China a permitir que los bancos internacionales puedan operar en su territorio. Además, el gobierno chino ha anunciado estar considerando la puesta en marcha de un paquete de medidas tras los Juegos Olímpicos que alcanzaría los 58 mil millones de dólares, además de otras acciones monetarias, según un informe remitido por JP Morgan.

Entre dichas actuaciones se contempla una rebaja de impuestos y ayudas para reforzar los mercados financieros e inmobiliarios, según una nota publicada por el director de China Research, Frank Gong, y de la que se hace eco MarketWatch. Para Gong “los altos mandatarios están estudiando detenidamente un paquete de estímulos económicos que comprenderían entre 200 mil y 400 mil millones de yuanes”.

Estemos o no ante el fin de la burbuja china, lo cierto es que hoy por hoy el sentimiento general es de incertidumbre. Si los Juegos Olímpicos pueden considerarse un paréntesis en la realidad de un país cuya economía no termina de encontrar la deseada estabilidad, la incertidumbre sobre cuál será el futuro de China después del evento está haciendo mella en la confianza de los inversores que apuestan por esperar a ver el desarrollo de los futuros acontecimientos.
- Los titanes tecnológicos de India pierden fuerza (The Wall Street Journal - 25/8/08)
(Por Niraj Sheth)

La industria de la tecnología de la información de India, el motor del resurgimiento económico del país, está perdiendo fuerza. Hace una década, un grupo de compañías indias -lideradas por Infosys Technologies Ltd., Wipro Ltd. y Tata Consultancy Services Ltd.- saltó a la palestra global al ayudar a arreglar el “virus del milenio” que amenazó con colapsar las computadoras en todo el mundo a fines de 1999. Creciendo con frecuencia a un ritmo de 40% o más al año desde entonces, pronto estas empresas contribuyeron a construir una industria tercerizadora de tecnología que ha cambiado cómo el mundo hace negocios y cómo India es percibida globalmente.

 Ahora, ese crecimiento se está desacelerando significativamente. La restricción al crédito y la disminución del gasto en Estados Unidos están golpeando el mayor mercado de las contratistas indias, mientras un dólar más barato ha recortado sus ganancias.También surgen problemas a largo plazo. La competencia de otros países de bajo costo, desde las Filipinas y Vietnam a naciones de Europa del Este, va en aumento. Y el propio éxito de India ha incremetado los costos laborales, recortando la principal ventaja de las compañías locales justo cuando sus ingresos están disminuyendo. Infosys amplió su equipo de ingenieros de software un tercio entre 2006 y 2007, añadiendo 15.000 personas. Sus salarios promedio están subiendo 12% al año, y una rotación laboral cada vez mayor obliga a la empresa a gastar más dinero en entrenamiento.
El crecimiento de las ganancias cayó a 18% en el año fiscal más reciente, que concluyó el 31 de marzo, comparado con un alza de 56% en el año 2006-2007. Tata Consultancy Services (TCS) reportó un aumento en sus ganancias netas de apenas 4,9% en el último trimestre, en comparación con un crecimiento de 37% en el mismo período del año anterior. El incremento de ganancias de Wipro se desaceleró de manera parecida, a 11,6% en su último año fiscal que concluyó el 30 de marzo, frente a un salto de 42,3% en el año previo. Nasscom, un grupo que representa a la industria de la tecnología india, proyecta un aumento de ingresos de entre 20% y 25% en los próximos años, una tasa saludable comparada con otras industrias, pero casi la mitad del índice reciente. “La primera etapa de crecimiento siempre es la más fácil”, dice Som Mittal, presidente de Nasscom. “Los próximos 10 años serán diferentes”.
[image: image13.jpg]La desaceleracion

Eledimientose h enfiado en algunas frmas indas de tecnologia de informacén.
‘Gananias timestales, cambio orcentua rente a1 o iscl previo

Infosys s Wiro

o

-

B}

o o
2w L) o A

Fuente: Las compatlas Afoisclfinlza f 31 de marzo





Para compensar, los gigantes tercerizadores de India están tratando de adentrarse en proyectos más ambiciosos y diversificar su oferta. Uno de ellos es “ShoppingTrip360”. Un grupo de ingenieros de Infosys está ofreciendo a cadenas minoristas un carrito de supermercado equipado con un aparato inalámbrico que define la navegación más eficiente por una tienda basada en la lista de compras del cliente. Wipro ganó un contrato para ayudar a diseñar un sistema de flujo de agua para los inodoros del superjumbo A380 de Airbus. TCS ha instalado un “Laboratorio de Innovación” en Chennai donde, por ejemplo, los ingenieros buscan desarrollar software que las aerolíneas podrían usar para mejorar su servicio al cliente.

Estas iniciativas no se han traducido todavía en ganancias sustanciales. La tercerización básica sigue siendo el componente esencial del negocio de esas empresas, 84% en el último año fiscal, según Nasscom. Pero los ingresos de la unidad de desarrollo de productos de Wipro aumentaron casi 50% en los últimos dos años, a US$ 686 millones el año pasado. Las firmas de tecnología indias esperan poder utilizar los lazos que ya tienen con compañías en todo el mundo para convencerlas de que compren otros productos. “Estamos en un entorno difícil para el crecimiento”, señala S. Ramadorai, presidente ejecutivo de TCS, la mayor compañía de tecnología por ventas de India. Las próximas oportunidades no se basarán sólo en una fuerza laboral barata, dice, sino en la “innovación y la estrategia”.
Los problemas de la industria son un extraño revés para la historia de éxito empresarial de India. En los últimos años, las compañías de tecnología han contratado a más de 300.000 empleados para responder a la demanda de las empresas occidentales que buscaban recortar costos tercerizando algunas de sus operaciones administrativas. El cambio llega en momentos en que la economía de India se está enfriando. Los analistas pronostican que el crecimiento del PIB bajará a entre 7% y 7,5% este año fiscal, después de cinco años de una expansión promedio anual de 9%. La economía india depende mucho de la industria de los servicios para expandirse. Aunque es una tajada pequeña de la torta, el sector ha sido el de mayor crecimiento en los últimos años. La tecnología representó un 4,5% del PIB de India en el año que concluyó el 31 de marzo, comparado con 2,5% en 2004.

La tercerización tecnológica como un fenómeno global aún es algo relativamente nueva y los gigantes indios todavía están bien posicionados para conseguir una gran participación en nuevos contratos. Cerca del 11% de los US$ 1,7 billones (millón de millones) gastados en todo el mundo en tecnología fue tercerizado, según fuentes de la industria. “Todavía queda mucho espacio para crecer”, asegura K. R. Lakshminarayana, director de estrategia para Wipro Technologies. Pero hace dos años, se empezaron a vislumbrar ciertos problemas.

La rupia, la divisa en que se miden los costos de la industria, empezó a apreciarse respecto al dólar. La mayoría de las ventas de las compañías era en dólares, así que sus ingresos valían menos al convertirse e rupias. Entre junio de 2006 y hace algunas semanas, la rupia subió 16,4% frente al dólar. Las inversiones de las firmas de capital privado y de capital de riesgo también empezaron a escasear debido al alza de la rupia y a la desaceleración en EE.UU. En el primer semestre de 2008, las inversiones cayeron 63% respecto al mismo período del año anterior, a US$ 151 millones, según la firma de investigación de mercado Venture Intelligence, en Chennai. El mayor golpe para la industria se registró hace un par de meses, cuando la industria de hipotecas de alto riesgo colapsó en EE.UU. y la crisis congeló nuevos negocios del sector financiero, el cual proporciona casi la mitad de los ingresos de la industria tecnológica india.
